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INTRODUCTION

« Le concept économique ne se construit (et ne peut se construire) qu’a partir de I'histoire ; il se vérifie (et
ne peut se vérifier) que par I'histoire. Celle-ci figure au point de départ comme au point d’arrivé de la théorie
économique. »

Jean Lhomme'

Introduction

Cette thése étudie deux mécanismes d’influence de I'activité commerciale sur la croissance économique. Le
premier de ces mécanismes relie le développement du commerce domestique a une croissance graduelle par
intégration des ménages au marché. La croissance du commerce domestique est rendue possible par
'accumulation de capital par les intermédiaires. Le deuxieme de ces mécanismes tient au réle que peut avoir
'exercice du commerce international dans cette accumulation, et donc dans la croissance de I’économie
domestique.

Nous allons ancrer I'étude de ces mécanismes dans I'examen de la France du XVllle siécle, de la fin de
guerre de Succession d’Espagne au début des guerres révolutionnaires. Cet examen va justifier les hypotheses
des modéles que nous allons développer. Il sera aussi I'assurance que les mécanismes que nous proposons
peuvent s’appliquer a une situation concréte. Il présentera de plus un intérét historique propre : I'étude des
sources déja publiées nous permettra de présenter une synthése de ce que nous savons sur le commerce
domestique et international de la France.

Dans cette introduction, nous justifions I'utilisation de la France du XVllle siécle comme point d’appui de notre
raisonnement. Pour cela, nous montrons tout d’abord que la France était bien en croissance, puis que les
secteurs commerciaux étaient a la pointe de cette croissance’.

1 Estimation de I’évolution du produit physique brut

1.1 Les travaux de I'ISEA

La recherche sur la croissance quantitative de la France date essentiellement des années 1950 et 1960.
Francois Perroux entama un travail quantitatif sérieux au sein de I'Institut de Science Economique Appliquée
(ISEA)3. En 1956, ses travaux y furent repris par Marczewski, Toutain et Markovitch. Le projet faisait partie d’'un
programme international de recherche promu par Simon Kuznets. C’était aussi le cas des travaux de Deane et
Cole sur la Grande-Bretagne.

Un article, exposant les résultats préliminaires de I'ISEA, parut en 1961 sous la signature de Marczewski*.
L’ISEA s’était borné a I'étude du produit physique brut (PPB) — excluant donc les activités de services. Cet article
reste une référence importante pour la croissance frangaise au XVllle siécle. Les chiffres de O'Brien et Keyder®
portant sur le XVllle siécle, ainsi que ceux de la plupart des manuels® sont des adaptations des chiffres de
Marczewski.

La premiére table de l'article de Marczewski’, donne des estimations du PPB entre 1660 et 1958. |l semble
que les chiffres portant sur le XVllle siécle qu’'on y trouve soient issus des travaux de Toutain. Ces derniers ont
comme base un article de Molinier8, qui fait I'inventaire des estimations de la production frangaise que I'on trouve
dans 'Encyclopédie, et dans les travaux de Vauban, de Quesnay, de Mirabeau, d’Arnould, de Lavoisier, etc... Le
graphique suivant rapporte les données suggérées par la table 1 de l'article de Marczewski et les compare a
I'évolution de la population frangaise (cf. p. 5 pour la source de ces derniers chiffres).

' Lhomme (1967)

% Cet exposé repose en grande partie sur I'article de Crouzet d’abord paru 1966 : ses conclusions n’ont guére été remises en cause depuis.
Cf. Crouzet (1966) et sa réédition corrigée dans Crouzet (1985), Crouzet (1985 (1990)), Crouzet (1966 (1992)).

Remarque : Ici comme dans le reste de cette thése, la date entre parentheses représente celle de I'édition ou de la traduction effectivement
utilisée. C’est notamment a elle que se réferent les indications de pages.

® ¢f. Perroux (1955)

* Marczewski (1961b p. 371)

® O’Brien & Keyder (1978 ),0’'Brien & Keyder (1979)

® Butel (1993)

" Marczewski (1961b)

® Molinier (1957)
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Figure 1 : Estimations du PPB et évolution de la population frang‘,aise9
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D’aprés ces chiffres, le produit physique brut aurait été multiplié par 2,8 entre la décennie 1701-1710 et la
décennie 1786-1795. Il aurait été de 1 470 millions de livres au début de la période et de 4 059 millions de livres a
la fin. La croissance de ce produit se serait donc faite a un taux de 1,2 % par an.

Ces chiffres doivent étre traités avec prudence. lls sont tirés d’'un ensemble d’estimations hétéroclites et
dispersées dans la production intellectuelle du XVllle siécle. lls peuvent cependant étre confirmés par les
données dont nous disposons pour le XIXe siecle.

1.2 Comparaison de ces estimations avec les estimations de produit pour

le XIXe siécle.

Le chiffre proposé par I'|SEA en 1961 pour le produit physique frangais au début de la révolution peut étre
comparé a ceux donnés pour le début du XlIXe siécle. Ceux-ci — le plus souvent obtenus par « extrapolations en
arriere » —, sont aussi objets de débats. lls sont cependant de meilleure qualité que ceux dont nous disposons
pour le XVllle siécle.

D’aprés la reconstruction de I'économie du XIXe siécle opérée par Bourguignon et Lévy-Leboyer'?, le produit
domestique brut de la France était de 9 058 millions de francs entre 1820 et 1829. La croissance durant la
Révolution et 'Empire n’a da étre ni plus rapide que celle du reste du XlXe siecle, ni beaucoup plus lente que
celle du XVllle siécle. En conséquence, il est probable que I'estimation de Bourguignon et de Lévy-Leboyer est
compatible avec un produit domestique brut d’entre 4 437 et 6 100 millions de livres dans la décennie 1780-1789.
Dans un travail plus récent, Toutain propose un produit physique de 5 941 millions de livres pour 1781-1790'1. Si
ce chiffre est comparable a celui de Bourguignon et Lévy—LeboyerQ, il implique un taux de croissance durant la
Révolution et I'Empire de 1,06 %.

Toutain décompose le produit frangais entre 2 424 millions de livres pour I'agriculture, 2 200 pour l'industrie et
1 317 pour les services. Il propose donc un produit physique de 4 624 millions de livres : c’est plus élevé que les
chiffres qu’il a produits en 1961 et sur lesquels nous avons appuyé notre calcul du taux de croissance.

Les services représentaient 17 % du produit domestique brut proposé par Bourguigon et Lévy-Leboyer pour
les années 1820. Si la structure du produit n’avait pas changé entre la révolution et la restauration, le produit

® Beaucoup de chiffres sont donnés dans cette thése en livres tournois. Il s'agissait de monnaie de compte de I'’Ancien Régime. Elle se
subdivisait en 20 sous ou en 240 deniers. Sa valeur en argent est constante entre 1726 et sa disparition durant la Révolution. Le franc qui en
est le successeur eut presque la méme valeur argent jusqu'en 1914. Le contenu théorique (puisqu’il s’agissait d’'une monnaie de compte)
d’argent pur d'une livre de 1726 était de 4,65. Celui d’'un « franc germinal » était de 4,5 g.

' Bourguignon & Levy-Leboyer (1985)

" Toutain (1987). Dans la mesure ou les chiffres les plus récents de Toutain résument probablement les travaux de I'lSEA, nous laissons de
coté Marczewski (1965). Toutain n’est pas revenu sur les estimations pour le reste du XVllle siécle.

2 Bien qu'il s’agisse bien d’une estimation indépendante reposant sur une autre vision du XIXe siécle — mais utilisant probablement les
mémes méthodes.
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physique brut impliqué par leur chiffre aurait été compris entre 3 683 et 5 063 millions de livres. Si on utilise les
chiffres de Toutain de 1987 pour mesurer la part des services, le produit physique brut compatible avec leurs
chiffres aurait été compris entre 3 460 et 4 758 millions de livres. Il n’est cependant pas sOr que Toutain d’une
part et Bourguignon et Lévy-Leboyer d’autre part utilisent la méme définition des services.

La comparaison de ces estimations montre toutefois que le produit physique que nous avons proposé pour la
fin de ’Ancien Régime — 4 059 millions de livres — est plausible.

Il n’'est pas possible de faire le méme exercice de comparaison pour I'estimation du produit physique de la
décennie 1701-1710. Nous devons donc accepter le chiffre proposé par I'ISEA en 1961 : 1470 millions de livres.

La croissance nominale du produit physique frangais se serait donc faite a un taux de 1,2 % de la premiére
décennie du XVllle siecle a la Révolution.

1.3 La croissance corrigée de la variation des prix et de la croissance de

la population

Avant de comparer ce taux de croissance de I'économie dans son ensemble avec les taux de croissance
sectoriels, nous allons essayer de la corriger de la variation des prix et de la croissance de la population.

L'INED a mené dans les années 1970 une enquéte sur I'histoire de la population frangaise. Grace a elle, nous
connaissons bien la croissance de la population frangaise : elle a été de 0,24 % par an entre 1700-1729 et
1790'3. La croissance nominale du produit par téte aurait donc été d’a peu prés 0,95 % durant le siécle.

Par contre, il est trés difficile de trouver un indice de prix du produit physique.

D’aprés Labrousse, les prix agricoles auraient augmenté de 1 % par an entre 1726-1741 et 1771-1789'4. Mais
ce chiffre ne peut pas servir pour déflater le produit physique brut dans son ensemble.

En effet, la croissance des prix dans I'industrie était moins rapide que dans I'agriculture. La croissance de
l'industrie était plus rapide que la croissance de I'agriculture : I'utilité marginale des produits de I'industrie baissait
donc plus rapidement que I'utilité marginale des produits de I'agriculture. Cela avait comme effet de réduire le prix
relatif des biens industriels.

De plus, les prix des produits agricoles avaient une plus forte élasticité par rapport a I'offre : la pression
démographique entrainait donc une augmentation des prix relatifs des biens agricoles.

Les gains de productivités étaient plus importants dans I'industrie, ce qui devait réduire les prix relatifs des
biens industriels.

Enfin, il est possible que la part de I'agriculture dans la production était en déclin durant le siécle :
'augmentation des prix agricoles avait donc un effet de moins en moins important le long du siécle sur le niveau
général des prix.

Pour toutes ces raisons, les chiffres de Labrousse sont une surévaluation de I'augmentation des prix de
I'ensemble de la production francaise'”.

Labrousse propose aussi un chiffre d’évolution du prix de la consommation populaire dans son ouvrage de
1933. Ce chiffre prend en compte les évolutions de prix d’'un panier de biens comprenant la laine brute, les étoffes
de laine, la toile, le suif en chandelle. Il indique une inflation de 0,9 % par an : c’est plus faible que le chiffre
précédent.

Les produits agricoles avaient une plus grande importance dans la consommation populaire que dans le
produit dans son ensemble. D’apreés Labrousse, le budget populaire était consacré a 50 % de pain, a 16 %
d’autres produits alimentaires, a 15 % de produits textiles, a 5 % de bois a brdler, 1 % de matériel d'éclairagem.
Le solde (13 %) était formé par le loyer, dont il renonce a suivre I'évolution'’. En conséquence, les produits
agricoles représentent 76 % de son indice de prix a la consommation populaire. Le taux d’inflation qu’il propose
est trés proche du taux d’augmentation du prix du blé : + 0,96 %8 L’augmentation des prix qu’il calcule est
fatalement plus importante que celle des prix de 'ensemble des productions francaises.

Si on accepte I'idée que l'industrie représentait 48 % du produit frangais a la fin de la périodew, il est possible
de corriger le calcul de Labrousse. L’augmentation totale des prix qu’il propose est de 154 % entre 1726-1741 et
1785-1789. L’augmentation des prix agricoles était de 166 %. Donc, d’aprés sa pondération, 'augmentation des
prix non-agricoles — si on considere qu’ils s’identifient aux prix non-alimentaires — était de 118 %. En
conséquence I'augmentation des prix du produit physique était de 143 %, soit un taux d’inflation de 0,77 %.

Les chiffres de Labrousse posent un probléme pour une raison supplémentaire : ils ne portent pas sur la
méme période que nos chiffres de productionzo. Or l'inflation était moins importante durant le premier tiers du

'3 INED (1975), Dupaquier & Lepetit (1988 (1995), pp. 61-68)

™ Labrousse (1970 (1993)-c, p. 399)

'* Labrousse (1933 (1984), p. 598)

'® Labrousse (1933 (1984), p. 597)

" Labrousse (1933 (1984), p. 581)

'® Labrousse (1933 (1984), p. 147)

"% Cf. Toutain supra

? Labrousse a étudié un mouvement de hausse des prix. Par définition, son indice partait de la période ot celle-ci commencait (« la hausse
nait a la jonction du premier et du deuxieme tiers de XVllle siécle » Labrousse (1933 (1984), p. xxv)) : il n’a donc pas étudié I'éventuelle

-5-
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siécle que plus tard — méme si les modifications de la valeur-argent de la livre jusqu’en 1726 rendent son calcul
difficile.

D’aprés Toutain?!, les prix agricoles étaient plus élevés en 1701-171022 qu’en 1751-1760. Les prix du blé
furent multipliés par 1,37 entre la décennie 1701-1710 et la décennie 1791-1800 : cela implique un taux de
croissance des prix de 0,35 % par an. Le Grand Hiver de 1709 tirait probablement ces prix vers le haut : cela
compensait peut-étre le fait que les prix du blé étaient en augmentation plus rapide que ceux du reste de
I'économie.

Nous allons retenir ce taux d’inflation de 0, 35 %, en sachant qu'il est trés incertain. Le taux de croissance
réelle par téte aurait donc été de 0,6 % par an.

Conclusion

Nous avons ici présenté les chiffres dont nous disposons sur I'évolution du produit physique francgais au XVllle
siécle. Les chiffres de croissance que nous avons donnés sont peut-étre trop importants. La croissance elle-
méme est bien avérée : elle peut d’ailleurs étre confirmée parce que nous savons de I'évolution du niveau de vie
frangais.

Le niveau de vie est assez difficile a8 mesurer. Mais il est probable qu’il était plus élevé a la fin du XVllle siécle
qu’au début. Nous savons par exemple que les produits exotiques se diffusaient dans la population. Le café était
consommé quotidiennement par les ouvriers parisiens et les classes populaires bordelaises. Cela ne surprend
guére : ces grandes villes commercgantes étaient plus prospéres que le reste du pays. Mais il semble que le café
était aussi consommé dans les campagnes23. De maniére plus systématique, ce que nous savons des
inventaires aprés décés montre que les biens de luxe et les biens durables étaient de plus en plus nombreux
dans les ménages parisiens?4. Nous disposons d’informations concordantes sur d’autres aires géographiques,

méme rurales2>.

2 Les caractéristiques de la croissance

Nous allons maintenant faire un survol de I'évolution des différents secteurs de I'économie frangaise :
agriculture, industrie et commerce. Cela nous permettra a la fois de confirmer les chiffres de croissance que nous
avons proposés dans la section précédente et de souligner que les commerces domestiques et extérieurs étaient
les éléments les plus dynamiques de I'’économie francaise.

2.1 L’agriculture de I’Ancien Régime : histoire immobile ou croissance ?

Etre capable de nourrir une population en croissance sur un territoire fixe représente une réussite respectable
pour une économie d’Ancien Régime. En France, au XVllle siécle, trés peu de nouvelles terres furent mises en
culture?® et la croissance de la population agricole fut plus lente que celle de la population totale2’. Malgré cela,
la famine avait disparu de France a la fin de I’Ancien Régime ; les disettes elles-mémes étaient trés rares. Aucune
crise frumentaire aprés 1710 n’eut un effet démographique aussi important que les crises du regne de Louis
XIV28, La crainte d’'un manque de subsistances contribua bien & déclencher la « Grande Peur » au début de la
Révolution : les prix du blé avaient atteint un maximum a Paris le 14 juillet 1789. Mais cela eut un effet politique
sans avoir un effet démographique.

Certes, I'idée que la France a connu une révolution agricole au XVllle siécle est maintenant rejetée, mais cela
ne doit pas masquer les progrés réels qu’elle fit. Cette question fut I'objet d’'un débat entre les historiens francais
durant les années 1970. Le Roy Ladurie, Morineau, Bairoch et Toutain y prirent notamment part.

Toutain?9 est le premier a avoir essayé de produire des chiffres sur la production agricole agrégée. En utilisant
des estimations contemporaines, il conclut que la production agricole avait connu une croissance en volume de
0,6 % par an durant le siécle. Son travail a été critiqué par Le Roy Ladurie30, qui affirme que I'utilisation par
Toutain des chiffres de Vauban et de Gregory King a pu le conduire a sous-évaluer la production agricole pour la
décade 1701-1710, et donc a surévaluer sa croissance.

Le Roy Ladurie, pour sa part, recommanda I'utilisation de sources différentes : les archives des dimes3'.

baisse des prix du début de la période. Cf. Labrousse (1933 (1984), p. xxiv) : « La délimitation de cette étude, consacrée a une seule phase,
ou méme a une partie de phase, du mouvement de longue durée [sous entendu : des prix ]... ».

' Toutain (1961a ), Toutain (1961b p. 91). Il semble qu'il tire son information de Labrousse (1933 (1984))

%2 || ne donne pas d’estimation de I'inflation entre 1711-1720 et 1791-1800.

 Radeff (1996)

** Pardailhé-Galabrun (1988) cf. aussi Roche (1989)

% Roche (1997). Nous reviendrons sur ce probléme dans le deuxiéme chapitre de cette thése.

%% abrousse (1970 (1993)-c, p. 429)

7 Wrigley (1985)

% Biraben & Blum (1988, p. 213). Pour une méthode plus sophistiquée de détection des crises de subsistance, cf. Chevet (1993).
% Toutain (1961a ), Toutain (1961b, p. 91)

| e Roy Ladurie (1968 (1973))

* Le Roy Ladurie (1969 (1973))
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Ceux-ci n'ont toujours pas été exploités systématiquement. Les deux ouvrages principaux sur sa méthode32
montrent plutét ses difficultés que ses succés — notamment l'article de Morineau33. Alors que Le Roy Ladurie croit
pouvoir conclure qu’il y eut une croissance de 15 % de la productivité de la terre durant le XVllle siécle,
Morineau34 affirme au contraire qu'il N’y eut aucune croissance.

Les débats dans les années 1970 étudiaient surtout la productivité apparente de la terre et, parfois, celle du
travail. Depuis les années 1980 des approches plus économiques ont été menées par des chercheurs comme
Grantham, Hoffman et Postel-Vinay. lls ont notamment cherché a mesurer, non seulement la croissance de la
production, mais aussi celle de la productivité des facteurs. D’aprés ces recherches, le XVllle siecle se
caractérise a la fois par une intensification de I'utilisation des facteurs et 'augmentation de leurs productivités3°.

Ces débats portent toutefois le plus souvent sur des données micro-économiques : ils renseignent rarement
sur la croissance de la production globale de I'agriculture. De plus, ils se préoccupent essentiellement de la
production de céréales, alors que la production de biens agricoles a destination de l'industrie — surtout les fibres
textiles — ou a destination du marché — comme les olives, les fruits, le vin, les produits de I'élevage — était
importante. L’évolution des prix et des productions des différents produits agricoles était probablement
divergente.

Dans les années 1990, Toutain est revenu sur ses estimations de la production agricole. Voici les chiffres qu'il
propose pour sa croissance 36 :

1700-1750 : 0,3 % (pour une croissance de la population de 0,3 %)

1750-1780 : 0,50 % (pour une croissance de la population de 0,35 %)

1780-1820 : 0,45 % (pour une croissance de la population de 0,3 %)

Ces chiffres peuvent étre considérés comme une estimation optimiste de la croissance agricole.

D’aprés ce que nous savons de I'évolution des problémes des subsistances, il est improbable que la
production agricole ait cri moins rapidement que la population. Le taux de croissance de la population — 0,24 %
d’aprés Dupaquierd” — peut donc étre considéré comme une estimation pessimiste de la croissance agricole.

2.2 Une croissance industrielle plus rapide

Beaucoup des chiffres qui existent sur la production globale de l'industrie frangaise sont issus des travaux de
I'ISEA. Le dernier ouvrage de Markovitch3 — qui ne devrait étre que le premier d’une série*® — peut étre considéré
comme une référence. Il n’y étudie que la production du secteur de la laine. Mais celui-ci représentait entre 15 et
20 % de l'industrie frangaise dans son ensemble40. Il s’appuie sur les rapports des Intendants, qui s'interrompent
au début de la Révolution.

%2 Goy & Ladurie (1982a),Goy & Ladurie (1982b ),Goy & Le Roy Ladurie (1972 )

* Goy & Ladurie (1982a)

* Morineau (1970b)

% Grantham (1991 ),Hoffman (1996 ),Postel-Vinay (1989)

* Toutain (1995)

¥ Cf. supra

* Markovitch (1976a)

¥ ’auteur m’a en effet affirmé qu'il continuait & travailler sur le sujet.

“* Markovitch (1976b, p. 647). Le secteur est présenté plus en détail au premier chapitre.
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Figure 2 : Evolution de la production du secteur de la laine 1700-1790
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Toujours d’aprés Markovitch, le taux de croissance de ce secteur fut de 1,2 % en valeur et 0,75 % en volume
entre 1700-1709 et 1780-178941. Ces chiffres sont similaires & ceux que nous avons proposés pour la croissance
globale du produit physique brut.

Marckzewski propose ainsi pour la période 1701-1790 un taux de croissance industrielle de 1,91 %%2. Il estime
la croissance du secteur du coton — qui représentait d’aprés lui 9 % du secteur industriel — a 3,81 % par an ; il
estime la croissance de I'extraction de houille — 0,7 % du secteur industriel — a 3,8 % par an. Nous n’avons
cependant pas réussi a retrouver l'origine de ces résultats.

Les séries compilées par Léon sont une source alternative pour I'étude de la croissance industrielle. Il chercha
au début des années 1970 & calculer un taux de croissance entre 1730 et 1789 a partir de sources hétéroclites3.
Il propose un taux de croissance de 1 % pour l'industrie lainiere — il n’est cependant pas sir qu'il ait pris en
compte I'évolution de la taille des piéces — ; entre 1,5 % et 2 % pour I'industrie du lin ; plus de 2 % pour I'industrie
de la soie ; plus encore pour celle du coton : peut-étre de 3 a 4 %. Il estime la croissance de la production de fer a
2,1 % et celle d’acier a 1,9 %. Il conclut finalement que I'hypothése d’un taux de croissance global de la
production industrielle d’entre 1,5 % et 1,9 % est raisonnable.

Comme il le souligne, ses résultats sont proches de ceux de Marczewski. C’est d’autant plus remarquable que
les méthodes utilisées dans les deux cas sont probablement différentes™.

Léon et les travaux de I'lSEA s’accordent a dire que l'industrie de la laine était la moins dynamique des
industries textiles : on peut donc supposer que son taux de croissance de 1,2 % forme le bas de la fourchette
d’estimation de la croissance de I'industrie dans son ensemble. Léon semble étre plus optimiste que I'|SEA : il est
certain que le taux de croissance de 1,9 % qu'’il propose correspond au haut de la fourchette d’estimation.

Il semble aussi établi que la croissance de l'industrie était plus importante que celle du produit physique dans
son ensemble. Cela implique que la part relative de I'agriculture était en régression : ce n’est guére surprenant.
L'importance de l'industrie dans le produit physique total en 1781-1790 est I'objet de débats. Marczewski*®,
propose le chiffre de 38 %. Léon*® considére que 13 % est un bon chiffre, mais s’appuie sur Marczewski : il est
possible qu'il s'agisse la d’une erreur typographique, car nous n’avons rien trouvé qui pointe vers ce chiffre chez
ce dernier auteur. Comme nous I'avons vu, Toutain4’ donne 48 %, et Bourguignon et Lévy-Leboyer proposent
45 % pour 182048, || est donc probable que le « vrai » chiffre se situe entre 35 % et 45 %49.

Il est possible d’essayer de réconcilier les hypothéses que nous avons données pour la croissance du produit
physique, celle de l'agriculture et celle de I'industrie. Un taux de croissance nominale du produit physique de

! Le chiffre de la croissance en volume est cela auquel nous pouvons faire le plus confiance : les rapports des intendants étaient en volume.
L’évolution en valeur que propose Markovitch inclut la qualité des produits.

*2 Marczewski (1961b)

** Léon (1970 (1993)-a, pp. 517-525)

** Nous n’avons cependant pas réussi a connaitre les méthodes exactes de Marczewski.

> Marczewski (1961b)

“ Léon (1970 (1993)-a, p. 521)

" Toutain (1987)

“® Bourguignon & Levy-Leboyer (1985)

*® | a définition de I'industrie de Toutain et Markovitch est assez large : celle de Bourguignon et Lévy-Leboyer est plus restrictive : cf.
Bourguignon & Levy-Leboyer (1985, p. 261).
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1,2 % entre 1701-1710 et 1781-1790 est approximativement compatible avec une part de I'agriculture égale a
60 % dans la décennie 1781-1790 ; une croissance réelle de la production de I'agriculture égale a 0,4 % ; une
croissance des prix agricoles de 0,55 % ; et une croissance industrielle nominale comprise entre 1,7 % et 1,8 %.
Cela implique que I'agriculture formait 73 % du produit physique dans la décennie 1701-1710. Cette réconciliation
n’est cependant pas trés robuste aux modifications des hypothéses.

2.3 Le secteur en croissance la plus rapide : le commerce

L’agriculture et I'industrie ne formaient qu'une partie du produit de I'économie frangaise. Pour envisager celle-
ci dans son ensemble, il faut aussi prendre en compte la production de service. Nos connaissances sur celle-ci
sont encore plus incertaines que ce que celles que nous avons sur 'agriculture et I'industrie : sa mesure est plus
difficile que la mesure d’une production physique.

Le seul « sous-secteur » des services sur lequel nous ayons beaucoup d’informations est le commerce0.
Cependant, nous disposons de mesures des flux commerciaux plutdét que des mesures de la production du
secteur commercial. Ces informations nous sont parvenues pour deux raisons : d’une part, il était facile de taxer
le commerce : il formait donc une source de revenu importante pour I'état et les communautés locales, qui avaient
donc intérét a le surveiller. D’autre part, les doctrines mercantilistes voyaient dans le commerce extérieur une
source importante d’enrichissement des nations : cela donnait aux administrations centrales une autre bonne
raison de le surveiller.

2.31 Commerce domestique

Le commerce domestique était moins facile a observer que le commerce international. Nous disposons
toutefois de quelques données sur les mouvements des biens et des informations.

Les grandes foires sont par exemple assez bien documentées. Elles n’étaient pas que des lieux d’échange
domestique : elles participaient aussi a des réseaux d’échange internationaux. Elles étaient de plus
structurellement en déclin. Le taux de croissance des échanges a la foire de Beaucaire était tout de méme
important®! : + 3,1 % par an entre 1728 et 1749 ; + 1,3 % par an entre 1750 et 1779 ; + 7,8 % par an entre 1780
et 1789.

Le prince de Monaco touchait des revenus sur le passage des marchandises dans la vallée du Rhéne a
Valence et a Vienne. Entre 1726 et 1788, les revenus qu'’il tirait d’'un péage placé sur la Rhéne a Valence
augmentérent de 1 % ; ses revenus sur la route a Valence augmentérent de 3,1 % par an entre 1753 et 1788.
Les revenus des péages a Vienne sur la route et la riviere augmenterent respectivement 3,3 % et de 0,3 % entre
1726 et 178852,

Les revenus de la ferme de la Poste augmentérent de 3,4 % par an entre 1738 et 1791 — alors méme que le

prix de ses services baissaitd3.

Ceci est confirmé par I'’évolution de la monétarisation de I’économie francaise : celle-ci facilitait le
développement commercial. Les métaux précieux ne représentaient pas tout le stock monétaired4 : ils en étaient
tout de méme une part importante. D’aprés Arnould®, cing milliards de livres de métaux précieux furent importés
en France entre 1715 et 1788. Toujours d’apres lui, le stock monétaire circulant augmenta a un rythme de 0,8 %
par an.

L’amélioration du réseau de communication vient encore renforcer ces indices. La transformation des voies
fluviale ne fut pas trés impressionnante. Mais le réseau routier devint le plus étendu d’Europe, notamment aprés
les réformes de Trudaine et d’Orry entre 1743 et 1754. Sa qualité était d’ailleurs trés bonne.

Son importance économique a toutefois été discutée. Il était probablement sous-utilisé®®. Les routes radiales®’
les plus importantes bénéficiaient certainement de I'évolution : un voyage entre Paris et Lyon durait 240 heures
en 1664 et seulement 120 en 1760. Les biens mettaient quant a eux 20 jours pour faire le méme trajet en 1715 et
seulement en 13 ou 16 jours en 1787.

Mais les améliorations étaient beaucoup moins impressionnantes sur les axes transversaux. Elles étaient
parfois inexistantes. Le transport de marchandises entre Lyon et Amiens, Lille, Orléans ou méme Nimes était
aussi lent a la fin du siécle qu’au début. De plus I'évolution générale des prix des transports — hors, encore une

fois, les grandes routes axiales — était au mieux inégale : les prix étaient souvent stables®8. || est possible que le

® |l n’y a pas de raison a priori pour que la rémunération des facteurs de production de I'échange ait changé durant la période : suivre le
mouvement des quantités échangées est donc similaire a suivre la production des secteurs liés au commerce. Nous reviendrons sur ces
problémes dans le troisieme, le quatrieme et le sixieme chapitre.

> Léon (1970 (1993)-a, p. 509) ; cf. de méme Léon (1953)

%2 Ces chiffres sont d’autant plus significatifs que la Sud de la France n’était pas la région francaise la plus dynamique.

% Léon (1970 (1993)-d, p. 181)

% ¢f. Riley & Cusker (1983)

% Arnould (1791)

% Arbellot (1973), Arbellot (1981)

¥ C’est-a-dire les routes reliant Paris et les différentes villes de province.

% of. Léon (1970 (1993)-d, pp. 166-186), Butel (1993, pp. 140-153). Pour des travaux plus précis, cf. Rémond (1956), Caron (1921), Goger
(1988), Cavailles (1946) ...
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réseau routier, développé a linitiative de I'état, ait plutét facilité le transport des hommes et des informations que
celui des marchandises. Les routes n’auraient donc pas eu un rdle trés important dans le développement du
commerce : elles avaient toutefois au moins un effet indirect dans la mesure ou les échanges des marchandises
commerciaux dépendaient aussi des échanges d’informations et de personnes.

La croissance de la production domestique est un autre facteur qui rend plausible la croissance du commerce
domestique. Comme nous le verrons dans le premier chapitre, les biens industriels étaient le plus souvent
produits au sein de systémes « décentralisés », comme le « putting-out system » : il n’y avait ni concentration des
travailleurs, ni concentration de la propriété des moyens de production. Ainsi, le XVllle siécle fut témoin du déclin
relatif de la production industrielle urbaine — les corporations étaient notamment en crise — en faveur de la
production industrielle rurale. En conséquence, nombre d’activités qui ont aujourd’hui lieu a I'intérieur des
entreprises — comme le transfert des biens entre les différentes étapes de production — prenaient alors la forme
d’activités commerciales.

De plus, si la croissance de la production se doublait d’'une spécialisation géographique, il fallait bien que les
transports de marchandises augmentent plus vite que la production de marchandise.

Les indications directes dont nous disposons, I'évolution du systéme de communication et le fonctionnement
du systeme industriel de la France d’Ancien Régime pointent donc tous dans la direction d’une croissance des
échanges domestiques plus rapide que la croissance industrielle.

2.3.2 Commerce extérieur

Nous disposons de plus d’informations sur le commerce extérieur : nous les discuterons plus en détail dans le
quatriéme chapitre. A partir de 1713, une administration unique était chargée de le surveiller. Une partie de ses
travaux nous est parvenue : Voici I'évolution annuelle du commerce qu’ils nous indiquent®® :

Figure 3 : Commerce extérieur frangais, 1716-1780

En millions de livres tournois
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Cette évolution implique un taux de croissance de 2,25 % entre la moyenne du lustre 1716-1720 et celle du
lustre 1776-1780.

Ces informations sont complétées par celles données par Arnould — qui faisait partie de I'administration
chargée de surveiller le commerce extérieur. Il indique une croissance de 2,34 % par an entre 1716-1720 et
1784-1788.

Ces deux estimations sont donc compatibles®, surtout si I'on se souvient que la France était en guerre avec
I'Angleterre, durant la période 1778-1783, ce qui déprimait son commerce extérieur.

Ces résultats sont d’ailleurs confirmés par les indicateurs dont on dispose sur les mouvements de navires®.
La croissance rapide du commerce extérieur est donc bien établie.

% D’aprés Romano (1957)
% Nous reviendrons cependant sur ces chiffres au chapitre IV.
®' Le Goff & Meyer (1971)
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Conclusion

Nous avons montré dans cette introduction que la France du XVllle siécle était en croissance. Le taux de
croissance réelle par téte que nous avons proposé — 0,6 % — est respectable méme si la marge d’erreur est
importante. La croissance frangaise était ainsi au moins aussi rapide que celle de la Grande-Bretagne, méme si la
situation au début du XVllle siécle était meilleure au nord de la Manche®2.

Les différents secteurs de la France du XVllle siecle avaient chacun des rythmes de croissance spécifiques.
Le secteur du commerce — intérieur et extérieur — était celui qui était en croissance la plus rapide.

L’exemple de la France est donc un bon point de départ pour étudier le réle du commerce dans la croissance.
Nous allons plus spécifiquement étudier deux mécanismes.

Dans la premiere partie de cette thése, nous étudions un modéle de croissance graduelle liée au
développement du commerce domestique. Pour cela, nous allons tout d’abord examiner la structure industrielle
francaise dans le chapitre I, avant de souligner, dans le chapitre Il, le caractére crucial de la mobilisation des
réserves de travail rural pour la croissance industrielle. Cela nous permettra finalement d’étudier le réle des
intermédiaires domestiques et de proposer un modele de croissance s’appuyant sur I'extension de leurs activités
dans le chapitre Ill.

Dans la deuxiéme partie, nous allons étudier la maniére dont ce modele de croissance est transformé par
l'introduction du commerce extérieur dans le réle d’'un « cceur de croissance ». Pour cela, nous allons tout d’abord
faire I'inventaire de ce que nous savons du commerce extérieur francais dans le chapitre IV, puis celui de ce que
nous savons sur ses profits dans le chapitre V. Nous montrerons ensuite dans quelle mesure l'activité
commerciale a pu encourager I'accumulation du capital dans I'économie domestique dans le chapitre Vil

%2 Crouzet (1966), Crafts (1985a)
® Nos chapitres sont chacun divisés en deux ou trois sections.
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PREMIERE PARTIE

Cette partie étudie un mécanisme de croissance reposant sur I'extension de I'activité des intermédiaires. Pour
cela, elle s’ancre dans I'étude de la France au XVllle siécle.

Le chapitre | est donc consacré a la présentation de I'industrie frangaise. Le chapitre Il examine I'importance
de la mobilisation du travail rural pour la croissance industrielle. Le chapitre Il étudie enfin I'activité des
intermédiaires et construit un modéle économique formel s’appuyant sur les faits stylisés que nous avons

dégagés.
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Introduction

Ce chapitre examine l'industrie frangaise. Il est divisé en trois sections : nous étudions tout d’abord la structure
industrielle de la France, et son évolution. Puis nous envisageons sur le rGle de I'état. Finalement, nous
examinerons 'organisation micro-économique du secteur.

Ce chapitre nous permettra de montrer que les ruraux et les intermédiaires étaient les acteurs clefs de la
croissance industrielle frangaise.

1 La structure industrielle

Introduction

Les formes de l'organisation industrielle sont au centre de notre recherche. |l n’est cependant pas possible
d’en faire une étude micro-économique compléte : nous devons travailler a partir d’'exemples spécifiques. Pour
mettre ceux-ci en perspective, nous devons éclairer autant que possible I'organisation macro-économique de
l'industrie francaise : qu’est-ce qui était produit ? ou ? était-ce en croissance ?

Les travaux de I'ISEA (Institut de Sciences Economiques Appliquées) et de ses avatars sont la seule source
disponible sur la structure industrielle frangaise. Ces chiffres doivent étre considérés avec prudence. lls ne sont
pas acceptés par tous les spécialistes : leur semblante précision renforce la méfiance. Ce sont des
« extrapolations en arriere » a partir de chiffres portant sur le XlXe siécle. Nous ne voulons pas rentrer dans le
débat. Méme s’ils sont imparfaits, les indications qu’ils donnent sont compatibles avec ce que nous savons par
ailleurs de I'économie frangaise. Nous allons les utiliser tout au long de cette section.

Commencons par une vision globable de l'industrie francaise :

Tableau 1 : Structure industrielle en 1781 - 1790, en pourcentage de la valeur ajoutée1

Markovitch (1966) Toutain (1987)

Extraction 1.00 % Energie 0.20 %
Métallurgie 5.10 % Métallurgie 6.00 %
Industrie chimique, 1.58 % Industrie chimique 1.70 %
Textiles 33.77 % Textiles 42.00 %
Agroalimentaire 20.23 % Alimentation 22.30 %
Bois 11.00 % Bois 12.70 %

Papier 1.00 % Papier 1.10 %
Batiment 25.60 % Batiment 14.00 %
Total 99.28 % Total 100.00 %

Les chiffres de Toutain sont des corrections des chiffres de Markovitch. D’aprés Toutain, Markovitch avait
surestimé le réle du batiment durant 'ensemble du XlXe siécle : Toutain affirme donc que sa correction n’a
consisté qu’en une réduction de la taille du secteur du batiment. Toutefois, il est facile de constater que cette
réduction ne s’est pas faite au profit uniforme de tous les autres secteurs. Le textile a « hérité » d’'une part de la
valeur ajoutée industrielle plus importante que les autres. Le fait que les secteurs ne soient en fait pas tout a fait
les mémes dans les deux études rend plus difficile leur comparaison, et donc la compréhension des modifications
qu’a opérées Toutain. Il serait intéressant de disposer des documents de travail de Markovitch — probablement ré-
utilisés par Toutain — : ils permettraient de mieux comprendre comment ces chiffres ont été produits.

Il est au moins clair d’aprés ces statistiques que le principal secteur industriel était le textile. Dans quelle
mesure ? Il est difficile de le déterminer : tous les chiffres doivent étre traités avec précaution. Leurs auteurs eux-
mémes n’ont pas toujours été constants. Markovitch avait écrit dans I'un de ses ouvrages antérieur qu’au début
du XIXe siécle, 'ensemble des industries textiles représentait 55 % du produit industriel hors batiment®. Mais en
utilisant les estimations que nous avons juste présentées, on trouve 44 % pour la méme proportion en 1781 -
1790°. Si nous utilisons les chiffres de Toutain, la proportion aurait été de 49 %. C’est assez pour nous
convaincre de I'importance écrasante du secteur, méme au-dela de I'imprécision des chiffres.

Il est possible de comparer cette proportion avec ce que nous savons pour au moins un autre pays. Au
Royaume-Uni en 1805, Deane et Cole ont estimé que le textile représentait 10 % du revenu national.* Comme le

' Markovitch (1966a pp. 226-233 ), Toutain (1987, p. 60). Rappelons que la valeur ajoutée est égale a la valeur de la prodution a laquelle a été
retranchée la valeur des consommations intermédiaires.

*Markovitch (1976a p. 3)

*Markovitch (1965 pp. 222-223),Markovitch (1966a pp. 226-233 )

“Deane & Cole (1962 (1969) p. 212)
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revenu industriel formait alors 23,4 % du revenu du Royaume—Uni5 (quoique ce chiffre soit en fait donné pour la
Grande-Bretagne), les textiles auraient représenté 42 % du secteur industriel. Ce chiffre est suffisamment proche
du nétre pour nous rassurer. Il est possible toutefois que la comparaison soit trompeuse, car la définition de
I'industrie utilisée par Deane et Cole ne comprend que les manufactures, le batiment et les industries
d’extraction : manquent peut-étre I'agroalimentaire et les industries domestiques. Les produits de ces secteurs
n’étaient pas toujours commercialisés — mais Markovitch comme Toutain les ont inclus dans leurs calculs.

Revenons a notre structure industrielle. Le deuxiéme secteur le plus important regroupait les industries
agroalimentaires, le troisieme le batiment et I'industrie du bois : dans la mesure ou les charpentes représentaient
presque la moitié du secteur du bois, nous pouvons agglomérer ces deux secteurs. Les industries « modernes » :
la métallurgie, les industries d’extraction, le verre et les industries chimiques n’avaient clairement qu'un role
secondaire.

Il est vrai que dans la mesure ou ces industries « modernes » étaient plus intégrées dans le marché que les
autres, les chiffres que nous donnons sous-estiment peut-étre leur véritable importance pour I'économie.
Cependant, méme la modernité de ces industries nouvelles était limitée. De plus, nous étudions ici des chiffres
pour la fin de la période : il est probable que les industries « modernes » aient été encore plus marginales au
début et tout au long du siecle. Il nous semble donc que la surévaluation de leur réle au XVllle siecle est un
danger plus présent pour le chercheur que la sous-estimation de leur rble.

Aprés ce survol de l'industrie dans son ensemble, nous allons examiner chaque secteur. Puis nous en
présenterons quelques conclusions liées a la géographie et a la croissance de l'industrie frangaise.

1.1 Etude par secteur
Nous allons maintenant étudier de plus pres la géographie, la structure et I'évolution de chaque secteur.

1.1.1 Les secteurs textiles

1.1.1.1 Le secteur de la laine

1.1.1.11 Présentation

Tableau 2 : Le secteur de la laine®

Markovitch 1966 Toutain 1987 Markovitch 1966 : million de Livres

Peignage 0.35 % 0.47 % 9

Filage 0.90 % 1.20 % 24

Tissage 1.30 % 1.73 % 35
Bonneterie (si 50 % laine) 0.65 % 0.86 % 17
Teinture et finition 1.53 % 2.03 % 40
Habillement 5.73 % 7.62 % 124
Total 10.46 % 13.91 % 249

D’aprés ce tableau, 'industrie de la laine représentait 30 % du secteur textile”. Une estimation plus tardive de
Markovitch, conduit & une proportion de 50 %°®. Toutes les estimations confirment que c'était un des secteurs les
plus importants de I'industrie frangaise.

C’est aussi le secteur sur lequel la plus grande quantité de documentation quantitative est disponible. Les
enquétes de 1669, 1692, 1703, 1708 et de I'an Il (1794-95) nous renseignent sur la fin et le début de la période
que nous étudions. Elles sont heureusement complétées par les rapports semestriels des inspecteurs des
manufactures’. Méme si la valeur de ces chiffres a souvent été critiquée, surtout pour ce qui concerne les risques
de fraude et de sous-évaluation de la production rurale'®, ce sont les meilleurs que nous ayions traitant d’un
grand secteur industriel d’'une économie d’Ancien Régime. Markovitch, prenant en compte ces critiques, a étudié
ces chiffres de maniére compléte dans son dernier livre'". Ce livre peut étre considéré comme une source plus
slre que ses travaux antérieurs, ou méme que les autres estimations antérieures existantes. Celles de Léon, par

°Deane & Cole (1962 (1969) p. 166)

® Markovitch (1966a pp. 226-233 ), Toutain (1987, p. 60)

"Markovitch (1966a pp. 226-233)

®Markovitch (1976a p. 3)

® Sur la statistique industrielle comme elle avait été organisée par Colbert, cf. Markovitch (1971). Pour une vue générale sur les documents
statistiques qui ont survécu, cf. Gille (1964, pp. 23-99). L'exploration des archives locales a fait des progreés depuis cet ouvrage, mais il reste
un bon point de départ. Sur les enquétes générales, cf. pp. 23-46 ; sur les enquétes industrielles, cf. pp. 62-71 ; sur les enquétes
commerciales, cf. pp. 75-78 ; sur les statistiques périodiques portant sur I'industrie et le commerce, cf. pp. 92-97. Il s’y trouve aussi une carte
intéressante des niveaux de vie p. 60. Un ouvrage plus récent sur les statistiques publiées sur la France moderne est Grenier (1985).

'°For example, Deyon (1962 p. 203)

""Markovitch (1976a)
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exemple, s’appuient sur un nombre de données bien plus réduit et ne prennent en compte I'évolution ni de la
taille ni de la qualité des pieces de draps : une grande partie de la croissance lui reste donc invisible'?.

Les statistiques disponibles traitent essentiellement du tissage. Elles excluent donc les activités en amont :
cardage, filage, etc...., méme si leur valeur ajoutée est incluse dans les chiffres de production des tisserands.
Elles excluent aussi les activités en aval. Celles-ci sont de deux types : d’'une part la finition, la teinture, etc. qui
suivaient assez immédiatement le tissage et étaient le plus souvent donc inclues dans le prix de vente d’un drap.
Mais un drap n’est le plus souvent pas tout a fait un produit fini. L’autre partie des activités existantes en aval
comprenait donc la transformation des draps en vétements par des tailleurs ou bien par les producteurs
domestiques. Cette partie de la production était clairement séparée de la production de drap elle-méme, et un
drap changeait souvent de main plusieurs fois avant de passer par cette phase de transformation finale.

Certains produits de la laine étaient pourtant directement consommés — les plus petits : une taille habituelle
pour un drap était de 40 x 2 metres. Les couvertures représentaient moins de 2 % de I'industrie de la laine. Les
chapeaux, par contre, pouvaient avoir représenté jusqu’a 10 % de l'industrie. La bonneterie de laine est bien plus
difficile a estimer, car elle était conduite en grande partie dans les foyers. D’aprés Tolosan, la valeur de la
production de bonneterie en 1781 était de 55 - 60 millions de livres tournois , la moitié étant faite a partir de la
soie et 'autre moitié a partir de la laine. Markovitch suggére 10 millions de livres comme une évaluation de la part
de cette production qui était mise sur le marché™.

Prenant cela et I'importance de I'autoconsommation en compte, Markovitch estime la production totale de
produits de laine (sans prendre en compte la transformation en habits) a 90 millions de livres tournois au début du
siecle et a 225 millions de livres tournois a la fin de I’Ancien Régime. Cette production se décomposait alors en
163 millions de production attestée, 17 millions d’autoconsommation, 3 millions de couvertures, 27 millions de
bonneterie et une fraude de 15 millions'. La croissance aurait donc été de 1,15 % par an le long de ces quatre-
vingts années. Une grande partie de cette croissance était due a 'amélioration de la qualité des produits, illustrée
par 'augmentation de leur valeur moyenne — celle-ci n’était en effet pas uniquement causée par linflation®.

Ces chiffres permettent en retour de juger de la qualité de la décomposition de la valeur ajoutée proposée par
Markovitch et Toutain — si 'on suppose que la décomposition de la valeur ajoutée par grand secteur est proche
de celle de la production. D’apres leurs chiffres cette production de 225 millions (excluant le travail domestique ou
marchand des tailleurs) représentait au maximum 6,3 % de la production industrielle globale. Ceci implique que la
production industrielle globale était égale a 3500 millions de livres tournois. Méme si I'on exclut la fraude et la
production domestique, la production industrielle totale issue du calcul serait de 3 150 millions de livres tournois.
Ces chiffres, quand ils sont comparés a ceux que nous avons présentés dans l'introduction, semblent trop élevés.

Nous voyons trois explications différentes a ceci.

Soit les deux termes de la comparaison — la décomposition de la valeur ajoutée et le chiffre de la production —
sont peu fiables ; mais, considérant I'expertise de Markovitch, il nous semble que I'on peut au moins se fier a ses
travaux les plus tardifs : le chiffre de la production qu’il a donné en 1976 est probablement juste ; sa
décomposition de la valeur ajoutée industrielle de 1966 et la reprise de celle-ci par Toutain sont plus suspectes.

Soit la décomposition de la valeur ajoutée surestime le rOle de I'habillement dans le secteur (et donc sous-
estime le réle des autres étapes de la production).

Soit la décomposition de la valeur ajoutée sous-estime tout simplement I'importance relative du secteur de la
laine dans son ensembile.

Cette derniére explication nous semble la plus plausible, surtout si 'on considére I'opinion tardive de
Markovitch sur I'importance du secteur de la laine. Faisons en effet un dernier calcul : si la valeur ajoutée du
secteur de la laine (excluant I'habillement) avait été de 225 millions, nous pouvons considérer, en utilisant les
proportions données par Markovitch, que le secteur, en comprenant cette fois-ci I'habillement, avait une
production totale de 400 millions. Si ces 400 millions représentaient 45 % de I'ensemble (toutes fibres
confondues) du secteur du textile et de I'habillement, et si ce secteur (d’aprés Toutain) représentait 42 % de
I’industri%globale frangaise, on peut estimer la production industrielle a 2100 millions de livres. Ce chiffre est
plausible .

Donc, méme s’il est nécessaire d’étre prudent et critique dans I'utilisation de ces chiffres de décomposition de
la valeur ajoutée, ils ne sont pas irréconciliables avec ce que nous savons.

1.1.1.1.2 Géographie

Nous appuyons les renseignements sur la localisation de la production lainiére exclusivement sur ce que nous
savons du tissage. Comme — mise a part la production de la matiére premiere et la transformation en habit —
'ensemble du processus de transformation était le plus souvent mené dans la méme région, cette limitation ne
déforme pas trop la réalité du secteur dans son ensemble.

2 Léon (1970 (1993)-a p. 517)

'3 Ces deux estimations se retrouvent dans Markovitch (1976a p. 482)

™ Pour cette discussion, cf. Markovitch (1976a pp. 478-484)

'® Markovitch (1976a p. 462)

'® Ce chiffre n’est cependant pas comparable directement au PPB (produit physique brut) : il s’agit d’un chiffre de production, et non pas de
valeur ajoutée.
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De méme, nous n’avons pas de raison de croire que ni la fraude ni la production domestique aient été
particulierement localisées : ni 'une ni 'autre ne devraient donc troubler la distribution géographique que nous
présentons.

Les cartes dressées par Markovitch sont trés utiles :

Carte 1 : Localisation des industries lainiéres au début du XVllle siécle (Markovitch)
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' Markovitch (1976a, p. 477)
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Carte 2 : La géographie des industries lainiéres a la fin XVlile siécle’®

-
] ] ‘_’-*.\_
v o milEa
! LE L
+
B oy
k- . -
T
. . -. - . "
LI - 1
T
¢ L L -
i L - ™ e wl
-
- b I. =& .
- . i
i L]
] L . - 4 = - L] ]
R ] = L] . .
- + .
=t
ok : . - -
L] Ll
& . . = R, L mT L[] .
- ~ [ [ ++. [ - '
I & = o -
* .hl-‘-j: .'l ; " * I- -.. = L] ' .
_'. 1 - . - . . | '
—- = = -+ [} " ] " ;.' LI - []
1 "" . - - = 4 [ ]
o " L I L . . 4 I '
L} [ i
v a W . " ) a
b L 1
o4 5 - ap L] [] r .
.
= -
P . T T s =
5 d " ]
44w * -
- K
- \ .
P L] -
B v 1
= "= s =
|'\-. 4 [ ] . -
C a a r
i B
r| |.- "_l_l '
P ' = r '
- rre [] » P
5 "= L 3
r . Eh 4 W
" " L] . =
[ L]
] L]
b M = - * . .-
+ - I.
- » . L ] TP
# ™ - - L i .
= - .II-'. . - n bea_, s
o LY - L -
-
d . .
= " [

La carte dressée par Léon peut aussi étre utilisée :

'® Markovitch (1976a, p. 488)
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Carte 3 : Répartition des métiers de la draperie par généralité (1703-1 708)19
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Ces trois cartes ne sont pas directement comparables : les enquétes n'ont pas été menées de la méme
maniére au début et a la fin du siécle. Elles nous éclairent tout de méme sur l'industrie de la laine. Aucune grande
région n’était exclue de la production. Cependant la domination du nord de la France était forte au début comme
a la fin de la période : la Normandie, la Picardie, le Nord et la Champagne représentaient a elles seules plus de la
moitié de la production ; le Languedoc — des Cévennes a Toulouse — suivait en importance.

S’il faut chercher une dynamique géographique, il est possible de mettre en évidence un mouvement de
légére concentration dans ces deux régions. A une plus grande échelle, les généralités de Montauban et de Pau
ont été les plus dynamiques au sud de la France. Dans le centre — en son ensemble assez peu dynamique — la
Touraine, le Poitou et le Limousin ont connu une croissance plus grande que I'Orléanais.

Toutefois ces évolutions sont bien limitées quand on les compare a la durée de la période : les modifications
géographiques ont été globalement faibles.

1.1.1.2 Le secteur du chanvre et du lin

11 existe deux décompositions de ce secteur :

¥ Léon (1970 (1993)-b, p. 236)
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Tableau 3 : Le secteur chanvre et lin®®

Markovitch 1966 : millions de

Markovitch 1966 Toutain 1987 Livres
Peignage 0.35 % 0.47 % 9
Filage 1.23 % 1.64 % 32
Tissage 2.70 % 3.59 % 70
Corderie 0.30 % 0.40 % 8
Habillement 7.20 % 9.58 % 187
Total 11.78 % 15.67 % 306

Le lin était utilisé pour les habits, le linge de maison et les voiles. Le chanvre, lui, était utilisé pour des produits
qui avaient besoin de plus de solidité : les cordes et les ficelles, par exemple. Tous les deux étaient utilisés pour
faire des sacs, qui étaient, avec les tonneaux et le carton, les principaux emballages de I'époque.

1.1.1.21 Présentation

Ces chiffres sont probablement moins fiables que ceux dont nous disposons pour le secteur de la laine. En
effet, le lin et le chanvre attiraient bien moins l'intérét des pouvoirs publics que la laine : les enquétes les
concernant étaient a la fois moins complétes et moins nombreuses.

Nous avons vu que les chiffres du secteur de la laine ont été surévalués : on est tenté de croire que ceux-ci,
par défaut, ont été sous-évalués. Cependant, nous avons aussi des raisons de croire que le secteur du lin et du
chanvre était plus important que celui de la laine. Bien s(r, les textiles qui en étaient issus avaient moins
d’importance pour I'économie d’échange : mais ils étaient moins souvent commercialisés. Levasseur rappelle
ainsi que : « Le chanvre et le lin étaient, en général, des produits de la petite culture dont une %rande partie était
récoltée, tissée et consommée en famille sans tomber dans I'enregistrement de la statistique. »*'. Les chiffres de
Markovitch cherchent d’ailleurs a prendre la production domestique en compte, en utilisant les proportions
suggérées par Chaptal : la production domestique aurait représenté I'équivalent de 25 % de la production
commercialisée au début du XIXe siécle. A coté d’une production de peu de prix, le chanvre comme le lin étaient
aussi utilisés pour des vétements précieux. La comparaison avec la laine est rendue plus difficile par le fait que le
rapport entre la valeur ajoutée et la production n’est probablement pas le méme dans les deux secteurs : les
matériaux bruts chanvres et lins étaient moins onéreux que la laine. Donc, pour une méme production, la valeur
ajoutée du secteur proprement industriel de la laine était moins importante. Il faudrait pour explorer complétement
ce point disposer de statistiques sur la production, I'exportation et I'importation des matieres premieres des
secteurs textiles. Il n’est donc pas facile de juger exactement de la qualité de ces chiffres.

Il y eut deux enquétes importantes sur la production de toiles de lin, une en 1750 dans 12 généralités et une
en 1785 - 1786 dans 13 généralités. Les rapports semestriels des inspecteurs la mentionnent aussi. A partir de
tout cela, Pierre Léon a cherché a estimer I’évolution globale de la productionzz. Pour cela, il a utilisé 12 séries
chronologiques différentes : Rouen (3 séries), Valenciennes et Cambrais, Saint-Quentin, Mayenne, Bretagne (3
séries), Laval, Cholet et Voiron. Il n’a pris en compte ni le prix ni la taille des toiles produites. Alors qu’il évaluait le
taux de croissance de la production de drap a 1 % par an, son estimation de la croissance de l'industrie des toiles
se place entre 1,5 % et 2 %. La production a cr( de 3,1 % par an en Mayenne, et de 1,6 % par an a Rouen. De
méme que pour la laine, la croissance aurait été plus importante au début du siecle qu’a la fin”.

Les données disponibles sur le chanvre sont encore plus fautives. Le plus souvent, il était placé dans les
statistiques dans la méme rubrique. Sa production dépendait toutefois de demandes différentes : I'importance de
la fabrication des cordes la liait plus a I'activité maritime que le lin.

1.1.1.2.2 Géographie

L’information la encore manque plus que sur la laine. On peut supposer que la production domestique était
dispersée au travers de la France de maniere a peu prées uniforme dans les régions ou I'on pouvait faire pousser
du lin ou du chanvre. Pour la production commerciale, nous pouvons utiliser en premiére apgroximation les lieux
sur lesquels portent les séries utilisées par Pierre Léon : le Nord®*, la Normandie, la Bretagne ° le Maine®, le sud
de I’Anjou27 etle Dauphinézs. D’aprés Pierre Léon, les provinces de I'Ouest comptaient pour prés des trois quarts
de la productionzg. Méme si ce chiffre est un peu élevé, il est plausible que la majeure partie de cette industrie
était disposée sur la fagade atlantique, de Rouen au Bas-Poitou. La différence avec la géographie de la laine est
dans I'absence du sud et I'importance du Maine, de la Bretagne et de I'’Anjou.

% Markovitch (1966a ), Toutain 1987) Une erreur de calcul a été corrigée dans les chiffres de Markovitch.
" Levasseur (1900 p. 438)
|| a d’ailleurs aussi cherché a le faire pour la laine. Mais nous disposons pour celle-ci des chiffres de Markovitch, qui sont le fruit de
recherches plus complétes.
% Léon (1970 (1993)-a p. 519)
% Pour le Cambrésis, cf. Vardi (1993)
% Bourdais & Durant (1922)
% Dornic (1955)
7 Tilly (1964)
% éon (1954)
» Léon (1970 (1993)-a p. 526)
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La géographie de la production que Léon a tiré de I'enquéte de 1785 — 1786 confirme cette répartition.
Malheureusement, elle ne porte que sur 13 généralités.

Carte 4 : La production de toiles™
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% Léon (1970 (1993)-b p. 238)
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1.1.1.3 Le secteur de la soie

1.1.1.31 Présentation

Tableau 4 : L’industrie de la soie®’

Markovitch 1966 Toutain 1987 Markovitch 1966 : millions de Livres
Filage 0.15 % 0.20 % 4
Tissage 1.42 % 1.89 % 37
Bonneterie 0.65 % 0.86 % 17
Habillement 2.50 % 3.33% 65
Total 4.72 % 6.28 % 123

La production non commercialisée était moins importante pour le secteur de la soie que pour les autres
secteurs textiles : les chiffres dont nous disposons méritent donc plus de confiance. Ces estimations peuvent de
plus étre complétées par des estimations indépendantes pour la fin du XVllle siécle — et notamment celles de
Tolosan.

Nous savons que le travail de la soie était important : il fournissait des produits de luxe a la fois pour le marché
domestique et pour I'exportation. Pour évaluer son évolution, Pierre Léon a rassemblé cinqg séries différentes : le
nombre de métiers a Lyon, Tours et Nimes ; la production a Tours ; et le nombre de compagnons a Tours.
L’industrie était en déclin a Tours (qui était son centre traditionnel), mais la croissance du nombre de métiers a
Nimes atteignit 3,7 % par an entre 1730 et la Révolution. La croissance du nombre de métiers a Lyon était de
1,6 %. Il est probable que la qualité mozlenne de la production augmentait. Léon estime que la croissance globale

durant le siécle avait été de 2 % par an®.

1.1.1.3.2 Géographie

Le dévidage de la soie brute et son filage étaient moins dispersés que pour les autres textiles : elles ne se
faisaient que dans le Vivarais, la Savoie, le Dauphiné, la région de Nice et la région d’Avignon33.

Le tissage était encore plus concentré. D’aprés Roland de la Platiere, ils y avaient 18 000 métiers a Lyon,
3 000 a Nimes, 2 000 a Paris, 1 800 a Avignon et 1 500 a Tours en 1781. La domination de Lyon est donc claire,
et celle de la vallée du Rhéne — jusqu’a Nimes — est écrasante. Les autres centres de production étaient d’ailleurs
en déclin absolu.

1114 Le secteur du coton

Tableau 5 : Le secteur du coton, 1781 - 1790%*

Markovitch 1966 Toutain 1987 Markovitch 1966 : millions de Livres
Filage 0.80 % 1.06 % 20
Tissage 0.40 % 0.53 % 10
Habillement 242 % 3.22% 63
Total 3.62 % 4.81 % 93

Le secteur du coton était dominé par I'industrie des indiennes™. Celle-ci avait d’abord été développée par les
protestants, qui étaient exclus de nombreux secteurs plus anciens. La concurrence que les indiennes faisaient a
lindustrie de la soie était importante. En conséquence, la production comme I'importation d’indiennes furent
interdites en 1686. Toutes les deux reprirent durant le début du XVllle siécle, malgré les prohibitions. L’évolution
du golt des consommateurs avantagea le coton tout au long du siécle : la levée des prohibitions en 1759 permit
au secteur de se développer pleinement.

D’une maniére générale, la surveillance de la production était moindre que pour la laine : par exemple, il y
avait rarement de marques de fabriques pour les indiennes. Cela augmente la difficulté de I'étude du secteur.
Cependant, nous savons que le nombre d’établissements produisant des indiennes a été multiplié par dix-neuf a
Rouen entre 1763 et 1785 et par neuf & Bolbec. A Mulhouse, la production d’indiennes fut multipliée par quatre
entre 1746 - 1756 et 1786 - 1796. Mais bien sar les chiffres de départ étaient si faibles que ces croissances
spectaculaires menérent a des niveaux qui n'avaient rien d’extraordinaires’®.

Les indiennes n’étaient pas la seule production du secteur du coton. L’industrie des toiles — non-imprimées —
commencga a se répandre dans le royaume apres 1730. Le golt des consommateurs avait évolué et en
conséquence deux produits étaient en forte demande : les mouchoirs et les rideaux’’. Le travail du coton a cette

*" Markovitch (1966a ), Toutain (1987)
% Léon (1970 (1993)-a p. 519)
*® Delsalle (1993a pp. 55-56)
* Markovitch (1966a ), Toutain (1987)
* Toiles peintes ou imprimées & la planche
% | éon (1970 (1993)-a p. 521)
¥ Chassagne (1991, p. 22)
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fin était apparu par hasard a Rouen en 1694 ou il a lentement remplacé l'industrie du lin — et dans une moindre
mesure celle de la laine. Le nombre de toiles de coton marquées dans cette ville crit de 3,5 % par an entre 1717
et 1781, et de 7,9 % par an entre 1717 et 1743%. La nouvelle fibre était le plus souvent filée dans les localités qui
avaient I'habitude de traiter le lin et le chanvre. N'oublions pas non plus que, comme la soie, le coton avait une
place dans des produits de textiles mélangés : cela facilita son implantation dans I'’économie.

Chercher a déterminer un taux de croissance du secteur du coton durant le siécle est vain : sa taille était si
faible au début du siécle que tout chiffre de croissance serait énorme. A la fin de la période c’était toujours le plus
petit secteur textile de I'économie.

Les principales manufactures étaient a Nantes, Rouen, Marseille — ou la production était autorisée dés avant
1759, mais uniquement pour I'exportation —, Colmar et Mulhouse — qui ne faisaient pas partie du royaume et
n’étaient pas affectées par la prohibition —, Paris et Bordeaux. L'importance des ports s’explique parce que les
indiennes étaient utilisées comme des marchandises de traite”. Ceci peut étre vérifié dans les tableaux de
'enquéte de 1785 - 1786, construits a partir de treize généralités qui couvraient 90 % de la production41 :

Carte 5 : Production d’indiennes, 1786-1789%
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% ’anecdote est rapportée dans Dardel (1966 p. 118)

¥ Dardel (1966 p. 119)

4 C'est-a-dire pour le commerce avec I'Afrique Boulle (1975)
“"'Léon (1970 (1993)-a, p. 515)

2 Léon (1970 (1993)-b, p. 244)
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Carte 6 : Toiles peintes, Groupement des entreprises (1770-1789)*
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Le secteur de la soie était plus important que celui du coton — et leur combinaison était plus réduite que les
secteurs de la laine ou du lin et du chanvre . Malgré leur croissance plus rapide et les progrés techniques dont ils
ont bénéficiés — surtout la soie dans le cas de la France — leur consommation restait moins importante que celle
des draps de laine ou des toiles de lin.

“* Léon (1970 (1993)-b, p. 242)
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1.1.1.5 Le secteur du papier et du cuir
Tableau 6 : L’industrie du papier et du cuir, 1781 - 1790*

Markovitch 1966 Markovitch 1966, millions de livres
Papier et carton 0.70 % 18
Apprét des peaux 0.46 % 12
Biens de cuir 1.73 % 45
Imprimerie et édition 0.27 % 7
Total 3.16 % 82

Ces deux industries avaient connu une forte croissance durant le XVle siecle.

Le travail du cuir était dispersé sur 'ensemble du territoire. A plus grande échelle, il était resté une activité
urbaine, concentrée dans des quartiers réservés jusqu’a la fin du XVlle siécle a cause de la pollution qu’il
entraine. Comme beaucoup de secteurs, il devint de plus en plus rural durant le XVllle siécle. Le plus important
lieu de production de gants resta cependant une ville, Grenoble. Celle-ci produisait 17 860 douzaines de gants en
1730 et 160 000 en 1787,

Nous classons le papier dans les industries textiles, car sa principale matiére premiere n’était pas tant le bois
que les chiffons de lin ou de chanvre. Les enquétes sur ce secteur parsément 'ensemble du siecle : 1717, 1739 -
1741, 1764 - 1765 et 1771 -1772. A la veille de la Révolution, il y avait 70 moulins & papier en Auvergne, 62 en
Limousin, 60 en Bretaé;ne, 95 en Normandie et 42 a Bordeaux. Les Vosges et la Provence étaient aussi des
centres de production *° :

** Markovitch (1966a)
“*Léon (1954, vol. 1, p. 195)
“* Delsalle (1993a p. 39)
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Carte 7 : Papeteries : répartition des entreprises, par généralités (1789)"
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1.1.2 Les secteurs « modernes »
1.1.2.1 Le secteur du verre et des autres industries chimiques

Tableau 7 : Le verre et les autres industries chimiques, 1781 - 1790*

Markovitch 1966 Markovitch 1966, millions de
livres
Verre 0.08 % 2
Porcelaine et poterie 0.24 % 6
Industrie chimique 0.40 % 10
Savon et stéarine 0.30 % 8
Extractions diverses (sel, 0.30 % 8
tourbe...)
Total 1.32 % 34

La consommation du verre n’était pas trés importante. Les miroirs, comme les vitres, étaient encore des
produits de luxe. Aprés 1750, les régions ou cette industrie était la plus dynamique étaient le Lyonnais et le
Forez : ils étaient avantagés par leur production de charbon qui était un facteur important pour les nouvelles
techniques de fabrication du verre. Mais les régions les plus importantes en volume restaient la Lorraine et la
Franche-Comté qui privilégiaient le bois. Le territoire avait d’autres centres moins importants de production :
Paris, la Normandie, Orléans et Nantes, par exemple®.

Marseille était de loin le plus grand centre de production du savon : cette industrie représentait la moitié des
activités industrielles de la ville.

Les autres productions chimiques (colorants, acides et médicaments) étaient soit le fait d’artisans isolés, soit
intégrées a d’autres secteurs industriels (comme la teinture des textiles), soit tout simplement marginales — méme
si leur importance allait croissant.

1.1.2.2 Le secteur de I'extraction

Tableau 8 : Le secteur de I’extraction et le secteur métallurgique, 1781 - 1790

Markovitch 1966 Markovitch 1966, million Livres
Extraction de charbon 0.30 % 7
Extraction de métaux 0.10 % 2
Production des 1.30 % 34
métaux
Objets en métal 3.80 % 100
Total 5.50 % 143

Il N’y avait pas de région dominant I’extraction : suivant une géographie que nous avons déja rencontrée, les
activités d’extractions étaient dispersées au travers du pays, et méme dans des lieux surprenants comme la
Normandie et la Champagne. Seules les Vosges se détachaient un peu du lot.

Le fer et la houille étaient, comme au siécle suivant, des produits importants du secteur. De maniére moins
habituelle, c’était aussi le cas de I'ardoise — liée au secteur du batiment. Le cuivre, 'or et le plomb étaient extraits
en plus petites quantités.

Le charbon de terre était cependant bien moins utilisé que le bois comme combustible, malgré les efforts du
gouvernement. En 1744, un régime de concession fut imposé aux propriétaires terriens pour avantager les mines.
Cependant, en 1780, la production n’était encore que de 600 000 tonnes, soit 1/25 de la production anglaise >y
Comme elle avait été encore plus faible au début du siécle — de 50 000 a 75 000 tonnes, le taux de croissance
reste impressionnant : 2,9 % par an®’. Comme pour le coton, et pour les mémes raisons, ces chiffres ne sont
cependant guére significatifs.

Un des objectifs du gouvernement était de décourager la production a petite échelle, accusée d’étre
retardataire et source de gaspillages. Il n'eut qu'un succés mitigé : dans ce secteur comme dans I'ensemble de
I'’économie, la production des petites unités restait importante, méme si elle était en déclin. Dans les Cévennes,
'intendant disait en 1756 : « On exploite dans le diocése d'Alais beaucoup de mines de charbon. Je sais a la
vérité qu'on exploite ces mines sans autorisation mais il m'a paru que le bien de la chose demanderait qu'on
fermat les yeux »>. Ceci n’empéchait pas la croissance annuelle de certaines grandes mines modernes d’étre

8 Markovitch (1966a)

* Delsalle (1993a p. 40)

% Markovitch (1966a )

*" Woronoff (1994, pp. 120-124)
%2 Woronoff (1994, p. 178)

% Delsalle (1993a p. 41)
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impressionnante : 4,1 % pour les mines d’Anzin de 1744 a 1789, 4,1 % a Littry entre 1748 et 1792, 4,8 % a Rive-
de-Giers entre 1670 et 1787 - 1789°*. En 1780, 40 % de la production nationale venait des mines d’Anzin®.

1.1.2.3 Le secteur de la métallurgie

Le bois était encore de loin le combustible le plus utilisé par la métallurgie. Comme les codts de transport du
bois étaient élevés, les fourneaux ne pouvaient étre que dispersés : il fallait les placer a proximité d’'une source de
combustible. La premiére phase de croissance de l'industrie du fer — sa dispersion géographique — était terminée
au début du XVllle siécle. Tous les lieux qui lui étaient favorables étaient occupés.

La production du secteur est éclairée par les enquétes de 1771 et de 1789. La croissance de la production de
fonte était de 2,1 % par an, celle de fer de 1,9 % par an>®. En 1788, entre 130 000 et 140 000 tonnes de fonte (63
000 en Grande-Bretagne) et entre 90 000 et 100 000 tonnes de fer avaient été produites®. Ce n’était peut-étre
pas suffisant pour couvrir les besoins domestiques : vers 1770, 65 000 tonnes de fer étaient produites, mais 20
000 étaient importées®®.

Les enquétes permettent aussi de cerner la géographie de la production de fer. Les régions principales étaient
I'Est, le Jura, les Vosges, la Champagne. Mais la Normandie et le nord comme I'ouest du Massif Central étaient
aussi importants

% Léon (1970 (1993)-a p. 517)

% Woronoff (1994, p. 178)

% |éon (1970 (1993)-a p. 521) Cf. aussi Gille (1960) et Gille (1947)
% Crouzet (1966 (1992), p.334)

% Woronoff (1994, pp. 134-136)
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Carte 8 : Métallurgie : production de fonte et de fer par généralités, 1789
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Cette carte peut étre complétée par une carte des implantations industrielles. Celle-ci montre une sorte
d’écharpe d’entreprises traversant la France de I'Est au Sud-Ouest, jusqu’au Pyrénées.

% Léon (1970 (1993)-b, p.234)
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Carte 9 : Forges et hauts fourneaux : répartition géographique des usines, 1789°%°
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1.1.3 Les secteurs méconnus

Certains secteurs souffrent d'un manque de documentation encore plus important. La plupart d’entre eux
étaien:tﬂformés de petites unités de production. Ces petites unités travaillaient chacune pour des marchés tres
limités” .

Ces secteurs sont : 'agroalimentaire, I'industrie du bois et la construction.

% éon (1970 (1993)-b)

' Nous avons plus de renseignements sur les productions de grande qualité, mais elles formaient une partie trop faible de la production
globale pour étre vraiment intéressant ici.
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1.1.3.1 Le secteur agroalimentaire

Table 1 : L’industrie agroalimentaire, 1781 - 1790%

Markovitch 1966 Markovitch 1966, million Livres
Farine 4.80 % 124
Son 0.53 % 14
Pain 12.34 % 321
Pates tj;;rlslg1u¢?tr;ta|res, 0.08 % 9
Biere 0.23 % 6
Alcool 0.15 %
Tabac 0.30 % 8
Sucre 0.80 % 21
Huile 0.27 % 7
Autre 1.00 % 26
Total 20.50 % 533

L’industrie agroalimentaire telle qu’elle est présentée par Markovitch inclut le pain, le sucre, la biére et I'alcool
— comme le faisait la nomenclature des industries en France dans les années soixante. Cependant, si ces
produits sont inclus, pourquoi est-ce que le vin est exclu ?

Le pain semble au moins un candidat assez douteux. Rappelons-nous que I'une des principales sources
d’énergies pour l'industrie était I'eau. Et, d’aprés Vauban, parmi les 96 000 moulins a eau existants en 1698, 80
000 étaient utilisés pour la production de farine — et seulement 1000 pour la métallurgieGS. L’activité des meuniers
avait au moins quelques droits a étre classée parmi les industries — méme si ce n’était souvent qu'un
prolongement artisanal de I'agriculture.

Nous ne savons pas grand-chose sur la géographie de ces industries, sinon qu’une partie avait des liens
privilégiés avec le commerce international, comme la production de farine autour de la Garonne qui était destinée
aux Antilles, les raffineries de sucre a Bordeaux et a Nantes, les productions d’alcools en Aunis et Saintonge, etc.

1.1.3.2 Le secteur du batiment
Tableau 9 : L’industrie du batiment, 1781 - 1790%

Markovitch 1966 Markovitch 1966, million Livres
Batiment 14.00 % 365
Charpenterie 5.80 % 151
Briques et tuiles 0.27 % 7
Extraction de pr.oduns de 0.30 % 8
construction
Total 20.37 % 531

Voici une autre industrie sur laquelle nous ne savons pas grand-chose. Son organisation était bien sar
dispersée et artisanale — mais cela ne nous semble pas étre une raison suffisante pour I'exclure de I'industrie
comme le fait Delsalle®®. Etant donné son marché, son importance n’est pas en doute.

Nous ne savons pas non plus quelle était sa croissance. Elle devait étre liée a la croissance de la population —
mais aussi aux progrés de l'urbanisation et de la qualité générale des batiments.

%2 Markovitch (1966a)

% \Jauban & Coornaert (1707 (1933))
® Markovitch (1966a)

® Delsalle (1993a p. 60)
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1.1.3.3 Le secteur du bois

Tableau 10 : Le secteur du bois, 1781 - 1790

Markovitch 1966 Markovitch 1966, million Livres
Sciage et débitage 0.70 % 18
Charpenterie 0.70 % 18
Tonnellerie 3.26 % 85
Carrosserie 0.53 % 14
Total 5.19 % 135

Le bois était le principal combustible de I'industrie francaise. Le maintien de la production dépendait de
maniére cruciale de la protection des foréts : celle-ci était donc une préoccupation constante du gouvernement
francais. Malgré cela la surface boisée passa de 13 millions d’hectares a la fin du XVle siecle a 6,3 millions
d’hectares au début de la Révolution.

Deux utilisations du bois étaient en concurrence. La premiére était I'utilisation purement industrielle : la
métallurgie, et notamment les grandes forges et les hauts fourneaux, mais aussi toutes les autres « industries a
feux », comme la verrerie. La seconde était le chauffage domestique. Pierre-Clément Grignon estima en 1775
que les forges utilisaient la production de 1,5 million d’hectares de forét. La consommation de Paris était de 300
000 stéres au milieu du XVle siécle et de 1 500 000 au début du XVllle siécle®’. Or 300 000 stéres représentaient
a peu prés la production de 2 000 / 3 000 hectares de bois durant une coupe furetée® : celle-ci se faisait tous les
vingt ans®. Donc Paris utilisait & peu prés la production de 40 000 / 60 000 hectares de bois au milieu du XVle
siécle et 200 000 / 300 000 hectares au début du XVllle siecle. Comme ce n’était pas la seule ville du Royaume,
on voit bien que les zones urbaines étaient un concurrent sérieux pour les industries a feu.

Le bois était de plus un important matériau de construction pour des activités a plus forte valeur ajoutée que
I'énergie comme le batiment et les transports.

Conclusion

Les chiffres que nous venons de présenter confirment donc que le secteur industriel connut une forte
croissance durant le XVllle siécle. lls montrent aussi que les chiffres de la croissance industrielle que nous avons
proposés dans l'introduction — entre 1,2 et 1,9 % par an — sont plausibles. Cette croissance a d’ailleurs été plus
forte dans les secteurs « modernes ».

Cependant la structure industrielle, comparée a celle de la Grande-Bretagne a la méme période ou a celle de
la France au XlXe siecle, reste traditionnelle a la veille de la révolution frangaise. Les grands secteurs de la
révolution industrielle — charbon, fer et coton — restent marginaux. Les secteurs du lin et du bois sont par contre
relativement plus importants que leurs équivalents en Grande-Bretagne : c’est peut-étre aussi le cas de la laine.

Mais les secteurs traditionnels n’étaient pas qualitativement immobiles. Les produits se modifiaient : nous
avons vu que la qualité des draps était a la hausse, et ce surtout dans les régions les plus dynamiques. Une
étude plus approfondie confirmerait que c’était aussi le cas des autres produits textiles. L’'innovation en produit
était importante et permettait aux producteurs de suivre les golts des consommateurs. L'impression, par
exemple, s’était répandue au-dela du coton aux produits du lin et de la laine — notamment la serge.

1.2 Deux explications habituelles de croissance

L’étude de la structure industrielle frangaise nous perment de faire quelques réflexions sur deux mécanismes
souvent utilisés pour étudier la croissance. Ces réflexions nous montrent que la France du XVllle siécle n’est
probablement pas le meilleur point de départ pour leur étude.

1.21 Progrés technique ?

1.2.1.1 Progrés technique industriel

L’augmentation de la productivité des facteurs est souvent liée au progrés technique. L’histoire de ce dernier
au XVllle siecle est bien connue. Méme si la France était plus une nation scientifique qu’une nation technique —
surtout par oposition a I’Angleterre —, il est possible de montrer que de nouveaux procédés et de nouvelles
machines furent utilisés le long du XVllle siécle. Les transferts techniques depuis I'’Angleterre furent importants,
les procédés optimaux se répandirent, etc...

Cependant il n’est pas sur que le progres technique fut un facteur majeur de croissance industrielle. En effet :

- Seules quelques industries — dont notamment le coton, mais aussi le travail de la soie et la métallurgie —
furent véritablement transformées par le progres technique au XVllle siécle. De nombreuses industries

% Markovitch (1966a)

7 Woronoff (1994, pp. 112-115)

% C’est-a-dire non pas une coupe franche, mais une coupe ol se fait un choix des bois.
% Merci a Stéphane Surchamp, forestier, pour ces renseignements.
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dynamiques, comme le travail du lin, crirent sans connaitre de diffusion importante de nouvelles techniques. La
plupart des industries les plus importantes — comme le travail de la laine, ou la construction — ne furent pas non
plus touchées par les progres techniques.

- Méme dans les industries les plus touchées par le progrés technique, comme le coton et la métallurgie,
l'utilisation des nouvelles techniques n’était pas majoritaire méme a la fin de I’Ancien Régime.

- Méme s'il y avait eu progés technique, il fallait que I'aire de travail soit réorganisée pour que ce progrés se
traduise en une économie importante de facteurs de production. Or, méme a la fin du siécle, les « usines » qui
existaient — elles étaient d’ailleurs rares — n’étaient que rarement adaptées aux nouvelles sources d’énergies, aux
nouvelles machines et a I'organisation du travail qu'aurait exigé I'exploitation des nouvelles techniques. La plupart
du temps, grace a la dispersion des biens nationaux, les « usines » étaient souvent monastéres et des chateaux
reconvertis?0.

Il est frappant d’ailleurs de constater que méme dans les pays plus en avance techniquement que la France —
comme la Grande-Bretagne — il n’y avait pas de croissance de la productivité des facteurs importante avant au
moins le début du XIXe siécle’".

1.2.1.2 Extension de la réflexion a deux autres secteurs

L’importance du progrés technique semble encore plus faible dans I'agriculture et le commerce.

La chute des prix du transport domestique et 'augmentation de sa vitesse sont plus directement explicables
par les investissements considérables qui ont été faits dans le systéme de transport que dans I'introduction de
pratiques et de techniques nouvelles. La principale cause de la hausse de la productivité du commerce maritime
— s'il y en avait une — était politique : il s’agit de la régression de la piraterie au long du siécle’?.

Dans l'agriculture, peu de techniques réellement nouvelles furent introduites : malgré cela, il est possible que
les pratiques optimales se diffusérent durant le siécle. Cependant, méme si la France fut touchée par une
« agromanie » au milieu du siécle, les progrés généraux furent limités.

De nombreux changements techniques représentaient d’ailleurs plus des combinaisons différentes de facteurs
de production que des modification de la productivité totale des facteurs. La transformation des systémes
d’assolement, et notamment I'absence de retrait significatif de la jachére pendant le XVllle siécle est un sujet

d'étude courant’3. Le passage d’'un assolement biennal a un assolement triennal, méme s'il faisait reculer la
jachére, n’était pas un « free lunch » : un « bonus » sans codt. Il s’agissait plutét d’'un moyen d’économiser sur la
terre en tant que facteur de production au prix d’une utilisation plus intensive du facteur de production humain?.
Le remplacement de la faucille par la faux est souvent cité comme exemple de progrés technique dans la France
du XVllle siécle. La faux avait en effet des avantages : elle permettait de moissonner la méme surface avec
moins de travail ; mais elle avait aussi ses désavantages : elle était plus chére, et entrainait un plus grand
gaspillage de grains et de pailles. Elle demandait d’ailleurs aux tavailleurs de « ré-accumuler » les techniques du
corps nécessaires a son utilisation, et dépréciait la valeur de leurs expérience dans le maniement de la faucille.
Les deux outils étaient d’ailleurs connus depuis longtemps. La faucille était pré-éminente peut-étre tout
simplement parce que les caractéristiques — et notamment les prix — des facteurs de production disponibles la
rendait plus attractive que la faux. Le passage de la faucille a la faux se serait donc faite plutét a cause d’'une
modification de la disponibilité relative des facteurs que grace aux progrés des « lumiéres » dans un monde
agricole arriéré.

1.2.2 Géographie industrielle

1.2.21 Les mécanismes habituels de spécialisation ?

Une inspection superficielle de I'évolution de la géographie de I'industrie frangaise montre qu’elle connaissait
en une certaine spécialisation régionale75. L’industrie de la laine, par exemple, était en croissance plus rapide
dans la France du Nord que dans la France de I'Est ou de I'Ouest’®. Celle-ci était rendue plausible par I'extension
du commerce domestique, mais uniquement dans une certaine mesure : malgré les progrés du réseau routier, il
n’y eu rien de comparable aux mutations engendrées par I'apparition du chemin de fer’’. Le transport, surtout par
voie de terre, restait difficile et onéreux.

De plus, les avantages comparatifs auxquels correspondaient ces spécialisations ne sont pas clairs. Dans le
cas de l'industrie de la laine, il s’agissait en partie d’'un processus d’agglomération, dans la mesure ou la

70 paven (1978)
™ Crafts (1985a)

72 Ay moins pour I'’Angleterre : North (1968)
73 Sur les différents types d’assolement, cf. Bloch (1952 (1956))

74 Butel (1993, pp. 176-184 — notamment p. 180). Sa source principale est Sigaut (1976)
® Comme nous le verrons au chapitre trois, il s’agissait d’'une spécialisation interne au secteur.

76 Markovitch (1976a)
77 Szo0stak (1991)
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production de la France du Nord était déja plus importante au début du siécle : son avantage comparatif aurait
donc été « endogéne », construit grace aux externalités de I'activité, comme dans les modeles de nouvelle
géographie économique’®.

Les phénoménes de spécialisation nationale ou régionale sont de toutes les maniéres assez bien connus, et
nous en avons d’autres exemples. La France n’est donc donc pas un point de départ de leur étude
particulierment pertinent.

1.2.2.2 L’absence de spécialisation régionale ?

L’industrialisation n’était pas un phénomene aussi géographiquement contrasté qu’au XlXe siécle. Certaines
régions qui devaient devenir essentiellement agricoles étaient fortement industrialisées : comme la Bretagne, le
Languedoc et le Bas Poitou. Il est méme possible qu’elle ait été moins géographiquement contrastée qu’au XVlle
siécle. A cette époque en effet, la France « utile » formait, d’aprés Pierre Léon, un croissant allant des Flandres
au Maine™ ; cette facade maritime était plus riche et plus productive que l'intérieur. Cependant, au moins a partir
de la Régence, cela n’était plus le cas : le Languedoc et le Lyonnais étaient alors des régions textiles importantes.
Et, bien entendu, I'ensemble de la fagade maritime n’était pas industrialisé : au sud de Nantes, méme Bordeaux
n’était pas un centre industriel trés important.

Il nous semble qu’au long des régnes de Louis XIV et de ses successeurs, les contrastes industriels sont
devenus encore moins marqués qu’ils ne I'étaient auparavant. Ceci était tout d’abord la conséquence quasi
mécanique des annexions et de I'agrandissement du territoire frangais : des régions industrielles comme le Nord
et les Flandres et des régions en cours d’industrialisation, comme la Lorraine, les Vosges et I'Alsace ont été
intégrées dans la géographie industrielle nationale. C’était aussi la conséquence du développement de la
métallurgie, qui se développa dans des régions qui ne produisaient guére de textiles, comme les Pyrénées et la
Franche-Comté. Les besoins en combustible de la métallurgie rendaient d’ailleurs difficile toute concentration
régionale — ou méme tout développement aux alentours d’une grande agglomération : celle du Bassin Parisien
était en déclin. Cette explication ne touche cependant qu'un secteur assez marginal. Plus généralement, I'activité
textile commerciale se développa dans des régions qui avaient été peu industrialisées : la laine en Poitou,
Limousin et Champagne ; la soie a Nimes ; et le coton en Alsace et & Mulhouse. Tout cela rendait la recherche
d’'un cceur géographique de croissance de plus en plus difficile. Certaines régions dominaient bien certains
marchés : ainsi la Normandie et le Nord vendaient leurs produits dans toute la France a la fin du XVllle siecle®.
Mais en aucun cas cela ne supprimait les productions locales. Quelques régions avaient plus de succés industriel
que la moyenne. Mais trés peu étaient complétement exclues : peut-étre le centre et le sud du massif Alpin, le
Sud-Ouest, I'Auvergne ? Mais méme la I'industrie était présente — méme si elle n’était guére importante.

Parmi celles qui étaient moins avantagées par l'industrialisation, certaines voyaient leur agriculture a
destination du marché avantagée décisivement par la proximité de Paris, comme la Beauce et le Berry, ou la
spécialisation en vin et en alcool, comme I'Aunis, la Saintonge, la Gascogne, la Guyenne et la Bourgogne. Cette
attraction de l'agriculture était telle que l'industrie était parfois sur le recul, ainsi la dentelle dans le Bassin
Parisien.

Cette étude régionale — a petite échelle, donc — ne doit cependant pas présumer de ce qu’on observerait a
plus grande échelle. Au sein de chaque région, il est possible que les externalités positives et les avantages liés a
certaines positions entrainaient des concentrations. Cette intégration au marché au niveau sub-régional sera
étudiée dans le reste de cette partie.

Conclusion

Il ne s’agit pas de juger ici de I'importance absolue du progrés technique et de la spécialisation régionale dans
la France du XVllle siécle. Il s’agit de savoir si elle forme un bon observatoire des mécanismes qui les lient a la
croissance. Il ne semble pas que cela soit le cas.

Un deuxiéme est le fait que le progrés technique comme la spécialisation régionale peuvent étre étudié a partir
d’autres situations que nous connaissons mieux. Le progres technique notamment a joué un rdle important dans
la croissance de I'ensemble des économies développées pendant et aprés la Révolution industrielles.

Pour ces deux raisons, la France est au contraire mieux placées pour étre utilisée comme support a une
réflexion sur d’autres méchanismes de croissance

Conclusion

En étudiant le secteur industriel dans son ensemble en passant en revue ce que nous pouvons dire de la
croissance et de la géographie de chacun de ses composants, nous espérons avoir rendu l'industrie de la France
au XVllle siécle plus familiere au lecteur. Nous pouvons maintenant passer a des réflexions plus intéressantes en
gardant cette description en arriére-plan.

Certes, on peut s’interroger — de maniére rhétorique — sur l'intérét pour nos enjeux dynamiques de la
description trés statique que nous avons faite. Cette description nous éclaire au moins sur I'importance relative

"8 Cf. par exemple Krugman (1981),Krugman (1991)
™ Léon (1970 (1993)-a p. 525)
® e Roux (1996 pp. 162-167)
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des secteurs que nous pourrions étudier quand il n’est pas possible de se pencher sur I'ensemble de I'industrie.
Quelle qu’ait été la croissance de la métallurgie, I'importance macro-économique du secteur était faible. Quelle
que soit 'obscurité de la plupart des activités textiles, c’est bien chez elles qu’il faut rechercher les évolutions
quantitatives de l'industrie frangaise. De plus, notre survol nous a permis de souligner certains points qui
confirment ce que nous avons avancé dans l'introduction — comme I'importance de la croissance de 'ensemble
de la structure traditionnelle. Notre survol nous permet aussi d’anticiper sur certains points qui seront
développés plus tard, comme la ruralisation de la production impliquée par son extension a la plus grande partie
de la France. Celle-ci était en effet un espace trés rural.
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2 L’état et la léqgislation

Introduction

Une réorganisation des regles de I'activité économique avait pris place a la fin du XVlle siecle, a l'initiative de
Colbert et d’autres. Parallélement, I'état est de plus en plus intervenu dans I'’économie : cela devait étre le cas au
moins jusqu’a la deuxiéme moitié du XVllle siécle. A ce moment-la, en partie sous l'influence des économistes
anglais et écossais, mais essentiellement a cause de I'évolution des idées politiques et économiques durant les
Lumiéres, l'intervention de I'état dans I'’économie a été de plus en plus contestée — au moins par les théoriciens.

La forme la plus évidente d’intervention étatique était, alors comme maintenant, les prélévements et les
dépenses de I'état. Le budget du gouvernement royal progressa de 2 % par an durant notre période, passant de
147 millions de livres en 1715 a 663 millions en 1788°%". A la fin de la période, il représentait donc entre 11 et
13 % du produit national brut, et plus de 15 % du prodwt physique brut. Les taxes indirectes avaient moins
d’importance qu’en Angleterre, notamment les taxes sur le commerce extérieur. Les taxes intérieures
n’'apportaient qu’un revenu trés limité. La majeure partie de la ponction fiscale était donc directe. Elle portait
essentiellement sur les classes non-privilégiées. Méme parmi celles- CI elles n’étaient guére progressive : la
maniére dont les taxes étaient réparties a Marseille en est un bon exemple

Les dépenses de I'état étaient chroniquement plus importantes que ses recettes. Le déficit de I'état absorbait
une partie des capacités de financement de I'économie, et pouvait donc avoir un effet d’éviction sur les
investissements privés. Cependant, il est aussi possible que les marchés financiers n’aient pas été assez intégrés
pour que la majeure partie de '’économie soit touchée : il n’est pas sdr que cela ait été plus qu'une autre occasion
de satisfaire les éventuelles tendances rentieres des capitalistes frangais — comme les offices, par ailleurs. De
plus, il n’est pas clair que cela ait eu un effet différencié sur la structure industrielle : cela ne désavantageait pas
un secteur plus qu’un autre, ni méme certains types de relations industrielles plus que d’autres. Finalement,
comparé aux ordres de grandeur qui nous sont contemporains, I'importance du budget de I'état était relativement
faible. Nous n’allons donc pas traiter ici de I'importance pour la structure industrielle des caractéres quantitatifs du
budget et de son déséquilibre.

L’état avait aussi des effets qualitatifs sur la structure industrielle : les biens que I'état consommait n’étaient
pas — comme les agents sur lesquels il opérait des prélevements — choisis dans toute I'économie. Les industries
de luxe et celle liées a la guerre — celle-ci étant aprés tout la principale activité du gouvernement — étaient bien
sOr avantagées par I'existence d’un tel consommateur. Ce marché de consommation, ajouté a l'octroi de
privilege, a favorisé le developgement de proto-usines impressionnantes, comme la manufacture de Sévres, Ia
manufacture d’armes de Ruelle™ (prés d’Angouléme), ou les arsenaux militaires de Rochefort, Brest et Toulon®
Ces industries modernes étaient cependant marginales dans I'ensemble de la production industrielle : plus que
cela, on peut méme dire qu’elles étaient particulierement originales et non-représentatives.

Reste un autre aspect de l'action de I'état, moins liée a ses dépenses et a ses recettes : les régulations, la
législation, les contrdles et les encouragements qu’il imposait ou qu’il offrait aux industriels. Quel a été I'effet de
cette action sur la structure industrielle frangaise ? Pour le savoir, nous allons tout d’abord examiner les contrdles
de qualité qu’il imposait — et ce qu’ils nous apprennent sur I'économie. Puis nous allons montrer comment
intervention de I'état était contrariée, somme toute peu pesante, et, sans doute, allant en s’affaiblissant.
Finalement, nous allons souligner deux effets pervers potentiels des encouragements et de I'extension des
modes de contrdle : ils encourageaient les agents a se livrer a la capture de rente plutdt qu’a l'activité
économique, et favorisaient peut-étre les secteurs et les territoires qui ne subissaient pas I'intervention parfois
pesante de I'état.

2.1 Des contréles de qualité pour une économie de I’échange

211 Le systéme de contrdle

Les doctrines économiques justifiant les régulations imposées par les mercantilistes se sont développées
durant le XVlle siécle, alors que I'économie frangaise connaissait une période difficile : les exportations étaient
limitées, de nombreux marchés étrangers avaient été perdus — notamment le Levant — et le marché domestique
était en partie dominé par des produits étrangers. L’opinion alors la plus courante était que le principal handicap
de I'économie frangaise était la faible qualité de ses produits. De plus, le gouvernement ne pensait pas que les
entrepreneurs étaient capables, par eux mémes, d’assurer la bonne qualité de leur production. Tolosan — un peu
plus tard, il est vrai — voulait par exemple que les régles soient conservées parce qu’elles étaient « un contrepoids

® Morineau (1980)

® Carriére (1973, p. 216)

® Delsalle (1993a p. 53)

# Acerra & Meyer (1987 pp. 50-66) cf. de méme Meyer (1992) Acerra (1992)
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aux efforts de la cupidité »%° En conséquence, le principal but des régulations était, comme le dit un intendant du
Languedoc, de « ne laisser aucun procédé a la disposition des fabricants ».

Un systeme de contrble de qualité avait été introduit en 1669. Les draps étaient inspectés dans des « bureaux
de marque », ou un signe leur était imposé s’ils étaient jugés de qualité suffisante : la « marque ». Ce systéme de
contrble n’était certes pas une innovation dans le principe : mais il échappait ainsi aux mains des maitres jurés
des corporations locales qui 'avaient dirigé depuis le Moyen Age ; et revenait & une administration contrélée par
I'état, celle des inspecteurs des manufactures.

Le systéme ne s’est bien sdr pas mis en place d’'un seul tenant. |l y eut deux vagues de production de regles
et de régulations : entre 1660 et 1690, sous I'impulsion de Colbert et entre 1730 et 1740, sous I'impulsion d’Orry.
Les textiles étaient le principal objet de la législation, mais les autres industries n’étaient pas toutes négligées :
une marque avait aussi été imposée sur le fer ; en 1735, le contréle de la verrerie s’est installé ; en 1739 celui du
papier86 et en 1744 celui des industries d’extraction®’.

Les régles imposaient de maniéere précise la maniere dont chaque bien devait étre réalisé : a partir de quelles
matieres premiéres ; le nombre de fils dans la trame et ce que devait étre son apparence extérieure : son poids,
sa taille, sa couleur principale, la couleur des bords, etc. Toute cette littérature administrative peut méme nous
sembler maintenant Iégérement surréaliste : les instructions concernant la toile de lin dans la généralité de Caen
faisaient ainsi 128 pages I

21.2 Qu’en penser ?

Que penser, avec le bénéfice du recul, d’'un tel systeme ? Du point de vue de la production, il ne pouvait que
conduire au désastre : personne n’était libre de produire ce qu’il désirait de la maniere dont il le désirait. Il était
donc impossible d’'innover — que cela soit en modifiant les procédures de production ou en introduisant de
nouveaux produits. Il était trés difficile de suivre I'évolution du goit des consommateurs.

Faisons-nous toutefois les avocats du diable. Aprés tout, I'information était une denrée précieuse dans les
économies d’Ancien Régime, une denrée qu'il était parfois trés difficile d’obtenir. Rien ne ressemble plus a un
drap qu’un drap — du moins pour les yeux d'un profane. Méme les marchands n’avaient jamais assez
d’information sur les produits qu’ils achetaient ou qu’ils vendaient. Comme la plupart d’entre eux n’étaient pas
spécialisés, et traitaient tout ce qui pouvait passer a portée de leur main, il ne leur était pas possible d’avoir les
connaissances nécessaires pour identifier la qualité de chaque produit rapidement. Les consommateurs étaient
encore plus susceptibles d’étre trompés sur la véritable nature de ce qu'ils achetaient®. Les « marques » privées
que nous connaissons n’existaient pas, et en conséquence personne ne pouvait s’engager sur la qualité de tel ou
tel produit — méme si, au travers de privileges, il était parfois possible d’apposer une identification personnelle
protégée sur les biens®. Les produits devenaient donc anonymes trés rapidement, car ils passaient entre les
mains de nombreux intermédiaires. Cela était rendu d’autant plus complexe que la notion de qualité ne se bornait
pas a désigner la valeur d’'usage de chaque bien, mais faisait aussi référence a son intégration a un ensemble de
hiérarchies sociales données a prior/‘c”. En conséquence, les colts de transactions® étaient trés élevés : il fallait
soit faire confiance au partenaire de I'échange, soit inspecter de maniére compléte tous les biens que I'on
échangeait. Dans cette optique, on voit I'utilité des marques. Elles établissaient un contréle qui épargnait une
partie de la vérification. Dans la mesure ou elles étaient liées a une ville ou un centre de production plutét qu’a
des producteurs individuels, la fraude mettait en jeu la réputation d’'une communauté entiére de producteurs : les
marques encourageaient donc l'autorégulation des producteurs par eux-mémes®, ce qui ne pouvait qu’épargner
les efforts d’'une administration somme toute réduite.

213 Une illustration : la manufacture de Clermont-de-Lodéve

Pour illustrer les arguments que nous venons de donner, nous allons nous pencher sur la crise que connut au
milieu du siécle le centre drapier de Clermont-de-Lodéve. Notre discussion est ici tirée essentiellement du livre de
Thomson traitant de ce sujet™.

® Woronoff (1994 p. 45)

® Delsalle (1993a, p. 137)

* Heckscher (1935 (1994))

® Woronoff (1994 p. 50)

# C'est d'ailleurs I'un des ressorts de La farce de maitre Pathelin, justement & propos des draps, longtemps avant notre période. Cf. Pickford
1981)

go For an example, cf. Gayot (1979, pp. 136-137)

%" Grenier (1996 pp. 63-70 ),Reddy (1984)

% Nous reviendrons en détail sur ce que nous désignons par le terme « colits de transaction » au troisiéme chapitre de cette partie. lis
recouvraient ce qui était nécessaire pour : obtenir des informations, surveiller le comportement des intermédiaires, assurer le respect des

contrats et transporter les biens. Pour une plus longue discussion, cf. Cf. Groenewegen (1996) et Wallis & North (1988a), notamment les

commentaires de Lance Davis.

% Elles peuvent étre comparées dans une certaine mesure aux appellations d’origine contemporaines.

* Thomson (1982, pp.318-325 et 357-373)

- 40 -



CHAPITRE | : ASPECTS DE L'INDUSTRIE FRANGAISE AU XVIIIE SIECLE

2.1.3.1 Le systeme mis en place

Clermont-de-Lodéve produisait essentiellement pour le Levant. Les draps étaient achetés par les négociants
de Marseille, qui avaient le monopole du commerce avec le Levant. Les draps de qualité « londrins-seconds »
avaient le plus de succeés sur ce marché lointain. Pour préserver ce succes, des régles imposaient que seuls les
« londrins-seconds » pussent y étre envoyés par Clermont-de-Lodéve : ainsi la qualité de I'exportation était
constante. Durant toute la premiére moitié du XVllle siécle, les régulations et les contrdles avaient été renforcés
de maniéere constante. En 1708, une nouvelle corporation avait été formée, et elle avait imposé des frais d’entrée
en maitrise trés élevés. Le commerce était tellement prospére qu’en 1725 une nouvelle phase de régulation —
imposée par la profession elle-méme — limita de maniére drastique le nombre de nouveaux maitres et d’apprentis.
Le gouvernement lui-méme, de son cbté, augmenta son propre contrdle sur la qualité des draps : un inspecteur
fut nommeé a Montpellier en 1714, et un autre exclusivement pour Clermont en 1727 et finalement un troisiéme
pour Lodéve elle-méme en 1740. A cette date, il y avait treize inspecteurs dans le Languedoc. A Clermont-de-
Lodeéve, ils prenaient garde a ce que la ville ne produise que des londrins-seconds, n’acceptant pas la production
des londrins-larges de qualité inférieure, de peur que cela n’encourage un relachement de la compétence des
fileurs et des tisserands. L’intervention de I'état atteint un sommet en 1741 lorsqu’'une série de mesures
imposérent une « fixation », c’est-a-dire une limite au nombre de draps qui pouvaient étre produits : chaque
drapier avait un quota, modifié chaque année selon un systéme de récompense et de punition d’aprés la qualité
des draps qui avaient été produits durant I'année écoulée. Le quota global était fixé par I'inspecteur, I'intendant et
le contréleur général d’aprés ce qu’ils savaient de I'état du marché. On a du mal a imaginer une industrie plus
corsetée que celle-ci...

21.3.2 La crise de la manufacture

Tout ceci changea aprés que Moreau des Séchelles fut nommé contréleur général en 1754. Dés 1760, le
commerce avec le Levant et la production de biens pour celui-ci étaient & peu prés libres. A partir de 1754, les
drapiers avaient recu 'autorisation d’envoyer les produits de leur choix vers le Levant — mais cela devait toujours
se faire par Marseille. Cependant, les bureaux de marque n’étaient pas abolis : les inspecteurs étaient toujours
chargés de poser 'ancien sceau garantissant la qualité des draps sur des produits qui n’étaient pas contrdlés.
Les drapiers avaient aussi gagné le droit de teindre leurs draps dans n’'importe quelle couleur. De maniére assez
prévisible, des draps faits a partir de laine de basse qualité furent teints de la méme couleur que les londrins-
seconds et furent vendus comme s'ils en étaient. En 1756, les « fixations » avaient été supprimées : le nombre de
drapiers augmenta rapidement. Mais la situation était déja devenue plus difficile. Entre 1755 et 1756, la
production avait augmenté de 35 %, mais la qualité avait fortement décliné. Les effets de cette mutation sur le
commerce de draps furent catastrophiques ; les marchés s’étaient engorgés ; il n’était tout simplement plus
possible de vendre les draps produits. La crise fut telle qu’il n’y eut jamais de récupération compléte : la
production ne devait jamais retrouver son importance, ni la ville sa prospérité.

Les causes a long terme de la crise ont été souvent discutées par les historiens. D’aprés Carriére et Morineau,
la principale cause en était la situation au Levant®. D’aprés Thomson, la principale cause était la faiblesse de
I'esprit d’entreprise. Soulignons ici que la cause a court terme était tout simplement 'augmentation massive des
colts de transaction. Les problémes d’asymétrie d’information nous semblent avoir été¢ au cceur de la crise. A
Marseille et au Levant, les marchands et les consommateurs « had grown accustomed to accepting the royal
mark on cloth as a guarantee of its quality and thus had not developed skills in judging cloth qualities »%. Faut-il
donc accuser les marchands ? Mais ceux-ci n’étaient pas spécialisés dans le commerce de draps : il n’était pas
possible d’attendre d’eux qu’ils acquiérent les connaissances nécessaires. Comme les consommateurs non plus
ne pouvaient pas juger de la qualité d’un drap aisément, ils achetaient de maniére indifférenciée les qualités
différentes, pour un prix unique. Apres une certaine période, a l'usage, la faible qualité des biens devait devenir
claire et les acheteurs se faisaient alors plus précautionneux. Le prix des précautions a prendre, entrainées par le
manque de confiance des consommateurs, venait précisément se rajouter aux co(ts de transaction qui pesaient
sur les biens de I'ensemble de la région. Ces colits augmentérent le prix implicite des biens du Languedoc, ce qui
contracta les débouchés.

2133 Des contréles au service de I'échange

La crise nous semble donc justifier aprés coup les contréles de qualité. Les fixations sont plus difficiles a
justifier, sauf si on se rappelle que la faiblesse de I'administration ne lui permettait pas d’assurer les contrbles de
qualité nécessaires. Par contre, un petit groupe de drapiers, sachant que la mauvaise conduite de I'un des leurs
pouvait avoir un effet négatif pour 'ensemble de la profession, pouvait probablement s’auto-réguler. Il ne faut pas
oublier que non seulement la société, mais aussi 'économie, reposait sur la confiance et la réputation. Plus le
nombre de drapiers augmentait, plus il était difficile de détecter et de punir les contrevenants : c’est bien ce qui
explique que les producteurs eux-mémes aient été I'objet du contrdle de la politique colbertiste de I'état.

Remarquons de plus que ces régles s'imposaient sur les producteurs, et non sur les marchands. Le marchand
n’avait pas I'obligation de donner des renseignements véridiques sur le produit qu’il commercialisait — il pouvait le
faire d’ailleurs, mais il n'y avait pas d’administration suffisamment importante et efficace pour le contrdler. La

% Carriére & Morineau (1968)
% Thomson (1982, p. 369)
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principale contrainte pesait au contraire sur les producteurs, qui ne pouvaient produire que certaines qualités :
cela ne faisait que rendre la tache des marchands plus simple. Voici un point important sur lequel nous nous
permettons d’insister de nouveau : les contrles de qualité génaient bien la production — mais dans I'économie
d’Ancien régime il est possible que I'échange ait été une activité économique plus cruciale que la production®’.

2.2 Une intervention somme toute faible et s’affaiblissant

221 Manufactures : subventions et privileges

Un des aspects les plus marquants du Colbertisme a été la création de manufactures ; mais ce phénoméne a
été en fait assez limité. Les manufactures étaient des firmes privilégiées. Il y en existait de trois sortes®™. Les
manufactures d’état étaient la propriété du gouvernement : I'état mercantiliste n’était pas seulement un
consommateur, mais aussi un producteur. Cependant il était le plus souvent son propre client. Ces manufactures
n’étaient pas trés nombreuses : la manufacture des Gobelins pour les tapisseries, la Savonnerie de Chaillot, la
manufacture de porcelaine de Sévres et quelques lieux de production militaire — comme les arsenaux. La plupart
d’entre elles étaient confiées a un entrepreneur privé.

Les manufactures royales étaient encouragées, touchaient des subventions et avaient le droit d’apposer une
marque portant les armes du roi sur leurs produits : la manufacture de verre de Saint-Gobain, les manufactures
de tapisserie d’Aubusson et de Beauvais, la bonneterie de Troyes, la manufacture de Van Robais a Abbeville —
dont il était dit que c’était la plus importante du royaume — et la manufacture de Villenouvette a Clermont-de-
Lodéve en sont des exemples.

Les manufactures privilégiées ne touchaient que des subventions, ou bien voyaient leur mode de production
défendu comme I'aurait fait un brevet.

Ces organisations étaient motivées par le peu de confiance que I'état avait pour I'esprit d’entreprise de ses
sujets. L'industrie n’était pas une méthode populaire d’ascension sociale dans la France d’Ancien Régime et
d’autres usages pouvaient étre trouvés pour le capital : le commerce, la terre et les diverses offices. L’état
espérait qu’il pouvait compenser ces handicaps pour les entrepreneurs Ear des subventions : comme le dit
Woronoff, « L'Etat des manufactures est la contrepartie de I'Etat des offices »°°.

Le nombre de subventions ne pouvait cependant qu’étre limité dans un état toujours a court de fonds. Par
contre, 'administration avait plus de liberté pour l'octroi de priviléges. Les entrepreneurs eux-mémes étaient
quelques fois anoblis. Plus souvent, les ouvriers des entrepreneurs privilégiés avaient des avantages, comme la
suppression de la taille, la dispense des frais de maitrise et de la nécessité d’héberger les soldats, qui étaient en
partie compensés par I'impossibilité qui leur était faite de quitter la manufacture sans I'accord de leur employeur —
ce qui permettait a celui-ci de préserver sa force de travail. Un des privileges les plus usuels était le monopole
d’un mode de fabrication, ou de la fabrication d’'un type de produit donné, dans une zone géographique
appropriée. Ainsi, a la fin du XVlle siécle, le monopole de la production de draps fins du Languedoc était donné
aux manufactures de Clermont-de-Lodéve, de Saptes et de Conques. Donner un monopole de ce type servait —
au-dela de la suppression de la concurrence — a intégrer une manufacture et son produit au systéme social
d'identification des biens'®. Certains autres priviléges revenaient simplement & dispenser de se plier aux régles
imposées par les corporations pour défendre leurs propres privileges. Méme s'’ils coltaient moins a I'état, ces
privileges n’étaient distribués qu’avec parcimonie. Méme Colbert était bien conscient de leurs désavantages :
« Vous devez étre assuré que toutes les fois que je trouve un plus grand avantage ou un avantage égal, je
n'hésite pas a supprimer les privileges » écrit-il & Dalliez de La Tour. Il semble de méme qu’il préférait les
corporations — et donc les oligopoles — aux monopoles : les corporations laissaient une place a la concurrence —
méme si elle n’était qu’interne a un groupe donné.

222 Les limites de ces interventions

De toutes les maniéres, le pouvoir de I'état et I'efficacité de ses mesures ne doivent pas étre surestimés : de
nombreuses manufactures crées durant I'époque de Colbert n’'ont pas survécu durant le XVllle siécle — comme
celles qui avaient été crées au début du XVlle siecle n’ont pas souvent survécu jusqu’a Colbert. Il a été calculé
que le montant des interventions directes de I'état durant le XVllle siécle était de deux millions de livres par an'':
ce chiffre est dérisoire.

De méme, I'administration qui devait surveiller I'industrie était finalement assez réduite. Ses membres les plus
importants étaient les inspecteurs de manufactures — qui n’ont jamais été plus de cinquante. lls étaient soutenus
dans leur travail par des sous-inspecteurs, et dirigés par des inspecteurs généraux pour le textile. En 1781,

% On retrouve une conclusion paralléle a celle-ci dans Bossenga (1988, pp. 694-695). Etudiant les exemples de Lille, Lyon, Paris et Orléans, il
montre la maniere « by which merchants manipulated the corporate regulations in order to secure a monopoly over the sale of reputable
goods produced by both urban artisans and rural weavers. »
® Delsalle (1993a, p. 113),Sée (1925a p. 130 )
% Woronoff (1994, p. 45)
'% Grenier (1996)
%" Léon (1970 (1993)-b, p. 225)
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quatre inspecteurs généraux furent créés pour surveiller les mines — ils devaient étre plus tard jusqu’a six, aidés
par une quinzaine de techniciens. Bien s(r, les intendants intervenaient aussi dans la surveillance économique
locale, et leur efficacité dépendait en grande partie du zele de leurs subdélégués : mais eux-méme n’étaient pas
trés nombreux.

L’économie régulée était extrémement poreuse, i.e. la plupart des régles n’étaient appliquées que rarement.
Les producteurs ruraux échappaient a la plupart d’entre elles, sauf indirectement, si leurs productions devaient
étre « finies » en ville. Méme ainsi, la simple existence d’'une main-d’ceuvre rurale qui n’avait pas a se plier aux
régles des corportations affaiblissait ces régles. Il arrivait assez souvent d’ailleurs que les regles soient
ouvertement inappliquées’'®, méme dans les villes, comme a Sedan'®. Vers la fin de la période, les privileges
individuels étaient plus des arguments de vente que de réelles garanties de qualité. A Sedan, Lebauche
(privilégié en 1741) et Poupart (idem en 1755) utilisaient le couvert de leurs priviléges pour produire toutes sortes
de qualités différentes et échapper aux Réglements de 1743 et 1779. Cela n’avait pas été le cas des premiers a
en avoir recus’™.

Le doute sur I'efficacité des réglements s’était aussi installé dans I'administration de I'état : cela rendait leur
application assez laxiste, notamment dans les régions rurales'®. « L'Ancien Régime est Ia tout entier : une régle
rigide, une pratique molle ; tel est son caractére »'*°. Le mouvement libéral de la fin du siécle ne s’opposait
finalement qu’a une fagade de rigidité. Les réorganisations partielles du systéme n’ont d’ailleurs rien rendu plus
clair. Quoique, contre vents et marées, la hiérarchie des biens officialisée par les réglements restat une
référence : « Ceux qui demandent la suppression des réglements veulent que le commerce n'ait ni langue ni
dictionnaire »'*’

Revenons sur ce mouvement de libéralisation de la fin du XVllle siécle. La liste des arguments utilisés alors
est familiére aux économistes : encouragement des monopoles, réglementation excessive, oppression des
entrepreneurs, etc. En 1762, la liberté de produire des biens textiles a la campagne, et plus généralement dans
les lieux ou il n’y avait pas de corporation fut reconnue de juro. En 1776, Tugot, qui était contrdleur général
chercha a supprimer I'ensemble des corporations — mais échoua. En 1779, la liberté de produire des draps en
dehors de tout réglement fut a son tour reconnue. Cependant, pour les raisons que nous avons déja soulignées,
ces modifications de la Iégislation n’ont guére eu d’effets pratiques.

Ce mouvement devait cependant trouver une apogée a la révolution avec la suppression des inspecteurs des
manufactures le 27 septembre 1791 et la loi Le Chapelier sur l'interdiction des corporations.

Ainsi, le poids de lintervention — méme législative — du gouvernement dans I’économie n’était pas trés
important. Pourtant, cette intervention pouvait avoir des effets pervers.

2.3 Une source de distorsion ?

Pour mettre en place sa politique — aussi inefficace qu’elle ait été — I'état a da intervenir dans le
fonctionnement normal des marchés. Il I'a donc troublé. Ceci était d’ailleurs encouragé par les agents eux-
mémes : ce n’étaient pas uniquement les agents économiques les moins dynamiques, ou ceux que la compétition
aurait éliminés, qui rejetaient le libéralisme économique : chacun cherchait a acquérir plus de pouvoir de marché
grace a la législation. Tout cela respectant les deux réves du commerce : étre libre et protégé tout a la fois'%.
Nous allons le voir en nous penchant sur le problémes des institutions économiques locales.

2.31 L’encouragement de talents non-économiques : les rapports entre les entrepreneurs et I’état

Le mercantiliste se trouvait devant un dilemme habituel des politiques industrielles : 'encouragement et le
développement d’'une économie passaient par des encouragements et des contréles : il est bien difficile de mettre
ceux-ci en place sans donner a des agents individuels ou a des groupes de particuliers du pouvoir sur le
fonctionnement du marché, et donc de troubler de maniére quasi-automatique son fonctionnement, et notamment
le comportement des entrepreneurs.

La modification de celui-ci est en effet un parfait exemple de I'effet négatif que pouvait avoir l'intervention de
I'administration : celle-ci encourageait le développement des compétences portant sur la capture de rente plutét
que portant sur la compétition économique. Quand les restrictions imposées étaient trop pesantes, il devenait vital
pour la survie économique d’une entreprise de négocier avec les différentes agences de I'état ou des pouvoirs
locaux : pour cela, il fallait avoir des talents diplomatiques et sociaux plutdét que des talents économiques. Ceci ne
pouvait pas encourager la formation d’une classe d’entrepreneurs dynamiques.

Cela était da en partie a la faiblesse et a la division de I'état. Ce que nous avons désigné sous ce nom n’était
pas en effet une espéce de Léviathan formé d’une piéce. L'ensemble des organisations publiques et
parapubliques, en incluant donc les pouvoirs locaux, n’était que I'un des acteurs d’'un processus de négociation

102

Pour 'exemple précis de l'industrie de la laine et du lin dans le Perche, cf. Cailly (1993a, pp. 212-222)
"% Tarlé (1910, p. 73). Sur le sujet, cf. tout le chapitre : Tarlé (1910, pp. 52-78)

' Gayot (1979, p. 141)

"% Tarlé (1910, p. 74)

"% Tocqueville (1856 (1985), p. 140)

' Mémoire dressé par l'inspecteur Desmarest, cité Grenier (1996, p. 68)

"% Hirsch (1991)
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collective constant et diffus qui mettait en place I'organisation effective de I'’économie. L’exercice du pouvoir
économique et politique par la Iégislation était elle-méme I'objet d’'une compétition entre les différents acteurs
individuels ou collectifs. Cette faiblesse et cette division ne pouvaient qu’encourager la mise en place de
structures sous-optimales de gouvernance — pour reprendre le langage de la nouvelle économie
institutionnelle®.

La législation portant sur les corporations — qui peuvent étre considérées comme faisant partie du secteur
parapublic — illustre bien ces problémes.

L’édit de 1673, qui généralisait les corporations et les jurandes, n’était certes pas fait pour encourager les
entrepreneurs. Ses objectifs étaient complexes : assurer un contréle local de la qualité des produits ; améliorer le
contréle social des travailleurs et bien sir créer le plus possible de groupes qui pouvaient servir d’intermédiaires
pour la levée d’'impdts ad hoc — avec un succes mitigé pour ce dernier point, surtout dans le sud du Royaume.

Il y avait au moins deux maniéres d’instrumentaliser les corporations. Les acteurs locaux, d’'une part,
pouvaient s’en servir pour assurer leur oligopole économique et leur pouvoir politique. Le pouvoir central, d’autre
part, pouvait s’en servir pour assurer la pérennité de I'ordre social — en surveillant et en faisant mutuellement
surveiller maitres et ouvriers de différents métiers — et le contréle économique des biens produits et du revenu
que pouvaient capturer les impdts. Ces deux efforts d’instrumentalisation étaient dans une certaine mesure
contradictoires. Les agents locaux perdaient une partie de leur autonomie par rapport a I'état en acceptant de
jouer son jeu. L’état renforgait le pouvoir de certains agents locaux en officialisant leur position : 'immobilisme et
les tentatives de capture de rente de ces mémes agents pouvaient plus tard se retourner contre I'efficacité des
tentatives de contréle et de réforme de I'état’"°.

Donc une fois que ces organisations furent crées ou renforcées, elles eurent un impact négatif sur certains
points de la politique publique, qui devint le fruit de compromis avec les pouvoirs sociaux locaux, nouveaux ou
rénovés. Un effet fréquent était la restriction de ce qui était produit. On cite souvent le probléme du plomb : entre
1719 et 1731, la production de plomb laminé était découragée, alors qu’au moins pour certaines utilisations, il
était un produit plus commode que le plomb moulé : ceci était le fruit essentiellement du groupe de pression des
plombiersm.

En conclusion, les efforts de I'état pour encourager et contréler I'industrie ont eu un certain nombre d’effets
pervers — et il n'est pas sdr qu’il fut capable de créer un contexte aussi favorable que possible pour le
développement industriel de la France.

2.3.2 Effets de niveau ou des effets de structure

Et pourtant il n’est pas sdr que l'intervention de I'état a eu un effet significativement négatif sur le taux de
croissance industrielle. Le fait que le contexte dans lequel agissait I'industrie n’était pas aussi favorable qu’une
situation ou des institutions idéales assuraient une compétition parfaite a peut-étre eu un effet plus important sur
le niveau de la production que sur sa croissance. D’'une part parce que justement si la situation était désastreuse
au début de la période, 'amélioration de ces institutions a pu au contraire encourager la croissance — mais cet
argument mériterait plus de travail pour étre justifié. D’autre part parce que les liens entre la croissance
économique et la qualité des institutions ne sont pas toujours a sens unique. Il est possible que ceux qui étaient
avantagés par les institutions avaient plus d’intérét dans une certaine forme de croissance que les autres — un
peu comme la situation soviétique avant que le régime n’arrive au bout de ses contradictions. On s’attend bien a
ce que des institutions idéales aménent a I'optimum social ; mais il n’est pas sdr que la croissance économique la
plus rapide soit un optimum social — méme au sens de Pareto'™”. A court terme, au moins, les perdants ne
manquent pas...

La plupart des historiens soutiennent ainsi que les institutions anglaises étaient plus « optimales » que les
institutions frangaisesm’. La Révolution Frangaise est peut-étre le résultat de cette différence. Par contre le taux
de croissance francgais est resté au moins égal au taux de croissance anglais durant le siécle.

De plus, comme il est toujours plus « facile » de créer des effets de redistribution que des effets globaux,
intervention d’'un état faible a sans doute eu plus d’influence sur les aspects qualitatifs de la croissance
industrielle francaise que sur ses aspects quantitatifs : il avantagea les secteurs de I'économie qui n’étaient pas
excessivement surveillés — comme les industries rurales — et poussa les zones urbaines — ou les reglements
étaient plus pesants — a assumer un role de surveillance et d’échange plutét qu’un réle de production.

Conclusion

Nous avons donc vu que méme si l'intervention de I'état cherchait a résoudre des problémes importants dans
I'économie la faiblesse des moyens qu'il pouvait mettre en ceuvre et les distorsions introduites par ses actions ne
doivent pas étre négligées.

"% Williamson (1985)

"% Sur le probléme des corporations, on peut aussi voir Root (1994, pp. 113-139)

™ Sée (1925a, p. 262)

"2 Un optimum de Pareto est une situation ot I'on ne peut améliorer la situation d’aucun des agents sans empirer la situation d’un autre
"3 Pour un des nombreux jugements positifs sur les institutions de la Grande-Bretagne, cf. Weingast (1995)
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Retenons au moins deux choses de cette discussion : d’'une part, les formes de l'intervention de I'état nous
renseignent sur ce qui était important dans I'’économie d’Ancien Régime. L’état avantage de maniére constante
I'échange au détriment de la production : le commerce et les transactions — et non pas la production — devaient
donc étre au centre des problemes les plus graves qu’avaient a résoudre les agents économiques. D’autre part,
I'on s’attend a ce que l'intervention de I'état ait avantagé, par défaut, la production dans les zones ou elle était la
plus faible : c’est une nouvelle raison de penser que la proto-industrialisation rurale a été essentielle a la
croissance industrielle du XVllle siécle.
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3 Les formes de la production industrielle

Introduction

L’historiographie de I'industrie francaise a son histoire. Avant la deuxiéme moitié de ce siécle'", les
chercheurs s’intéressaient essentiellement a I'aspect social, 1égal et politique de I'organisation industrielle plutét
qu’a son réel fonctionnement économique. L’information récoltée est bien sdr toujours trés importante pour la
compréhension des relations économiques : celles-ci n’existent pas de par elles-mémes, mais sont des relations
parmi d’autres dans la société d’Ancien régime. Mais il est vrai aussi que I'organisation Iégale, sociale et politique
peut tromper sur la nature de I'organisation économique. Ainsi, si la notion de « maitre » a somalement un sens
clair au sein de I'organisation des métiers, ce n’est pas le cas économiquement. A Abbeville", par exemple, tous
les maitres de la corporation des sergers-baracaniers n’avaient pas le méme réle économique : en 1725, 25
maitres travaillaient pour eux-mémes et 85 travaillaient sur ordre, « a la fagon ». En 1775, la corporation était
décrite ainsi : « Deux ou trois commergants [qui étaient eux aussi des maitres], par exemple Morris de Cormont,
achétent les matiéres premiéres ; puis un contremaftre s'occupe d'organiser toute la fabrication : il ré 1part|t les
matiéres entre les maitres, puis il rend les étoffes au marchand. Celui-ci les fait appréter, puis les revend »

En conséquence, nous devons aller au-dela des différenciations les plus visibles pour comprendre quelles
étaient les formes de la production industrielle. Pour ce faire, nous mettons d’abord de c6té ce que nous pensons
pouvoir négliger pour comprendre la croissance : paradoxalement, comme on le verra, cela comprend a la fois
I'artisanat ancien destiné a une clientéle réduite et les grandes proto-usines qui annoncent I'industrialisation. Ceci
étant fait, nous nous pencherons sur les modes de production qui nous semblent les plus intéressants et leurs
caractéristiques.

3.1 Le passé et le futur
Nous étudions ici deux formes de production économique que, pour des raisons différentes, nous exclurons de
la suite de notre analyse.

311 Artisanat local

Nous allons chercher a déterminer le nombre de petits artisans existant dans la France du XVllle siéecle.
Comme leur importance était probablement différente dans les villes et dans les zones rurales, nous allons
commencer par chercher a déterminer le taux d’urbanisation.

3.1.1.1 Population urbaine et population rurale’"’

La question du nombre d’artisans est liée, en creux, a celle du nombre d’agriculteurs en France au XVllle
siécle. Nous commengons donc ici par donner une évaluation de la population rurale : nous verrons toutefois que
cette évaluation ne peut servir qu’a former un début de réponse a la question de la taille de la population agricole.

Choisir une définition pour la notion de ville — et donc de population urbaine — est notre premiére difficulté.
Durant I'’Ancien régime, trois facteurs principaux intervenaient pour définir une ville : son architecture — et
notamment la présence de murs ou de fossés, son statut Iégal — beaucoup de villes se définissaient par leurs
privileges, et — comme nous le faisons maintenant — son nombre d’habitants. L’utilisation du mot « ville » variait
de province en province. Dans les régions a habitat dispersé, comme en Bretagne, le mot était employé pour
désigner tous les lieux ou se tenait une foire ou un marché. De plus, la situation objective de ce que nous
appellerons « villes », quelle que soit la définition retenue, variait : chacune n’avait pas le méme dynamisme.

Supposons toutefois le probléme résolu. Sommes-nous bien sir que le taux d’urbanisation nous renseigne sur
la taille de la population non-agricole ? De nombreuses villes comprenaient des paysans qui travaillaient les
terres les plus proches. En Dauphiné, neuf villes sur dix produisaient plus de la moitié de leur consommation en
céréale sur leur propre sol. Si c’est le cas pour les céréales, que penser de la production des potagers et des
vergers — dont on s’attend a ce qu’ils soient plus importants que les champs de céréales a proximité des lieux de
production ? A Caen, cependant, seuls 2 5 % de la population pratiquaient essentiellement une activité agricole
en 1750 — 1760 et 2,9 % en 1792 - 1793" Malgre cela, la productlon agricole — essentiellement en effet les
potagers et les vergers — était présente dans I'ensemble de la ville'". A Beauvais, les paysans formaient I'une
des trente et une corporations — sous le nom de « Laboureurs, vignerons et airiers »120 A Amiens, les jardiniers
étaient 'une des seize « enseignes » et les « laboureurs, les charrons, les selliers, les éperonniers, les joueurs de

"'* Levasseur (1900), Tarlé (1910), Sée (1925a)

"5 Ruhlmann (1948 p. 68-70)

"% Ruhlmann (1948 p. 70)

"' Cette discussion est tirée essentiellement de Dupaquier & Lepetit (1988 (1995), pp. 81-94)
"8 Perrot (1975, p. 265)

"9 Perrot (1975, p. 97)

2% Goubert (1977, p. 268)
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violon et les maréchaux » en formaient une autre’'. Les membres de ces corporations devaient se consacrer
essentiellement a une activité agricole, mais les activités agricoles ne leur étaient pas réservées. La plupart des
habitants d’une ville étaient impliqués, d’'une maniere ou d’une autre, dans I'agriculture : a Clermont-de-Lodéve, la
quhasi—’%alité des familles avait des titres de propriété portant sur des terres agricoles faisant partie de la ville elle-
méme “*.

Laissons tout de méme ces problémes de cbté : il faut bien que nous donnions quelques chiffres... En utilisant
I'enquéte de I'INED'®, portant sur la situation de 1750, nous — ou plutét Dupaquier dont nous utilisons les chiffres
— pouvons former une évaluation de la population urbaine. Cette enquéte définit en effet une ville comme une
commune ayant été chef-lieu d’arrondissement en 1836'** : définition discutable, mais comme toutes celles que
nous avons passées en revue. Pour obtenir des taux des chiffres comparables pour 1700, nous « extrapolons en
arriére » les taux d’urbanisation en utilisant 'importance relative des villes de plus de 5 000 habitants, estimation
de J. de Vries'® ou des villes de plus de 10 000 habitants, estimation de P. Bairoch et J. Batou'®. Calculé de
cette fagon, le pourcentage de population urbaine était de 17,3 ou 17,4 % en 1700 ; 18,2 % en 1750 ; 20,5 % en
1775 et 20,5 % en 1790 et 18,8 % en 1806. On le voit, a part entre 1750 et 1775, le taux d’urbanisation a été
plutét stable tout au long du siécle. Ces chiffres sont toutefois trés incertains.

3.1.1.2 Paysans, artisans et les autres

Comme nous l'avons vu, les paysans se trouvaient dans les villes. Peut-on au moins considérer que les
villages qui ne faisaient pas partie d’'une région industrielle, ou n’était pas impliqués dans l'industrie rurale, étaient
formés essentiellement de travailleurs ruraux ? Ce n’est pas sdr. L’artisanat, aprés avoir été confiné aux
domaines des seigneurs, s’est répandu dans les villages durant le Moyen Age. D’une quasi-absence vers le Xle
siécle, les artisans représentaient a peu pres 10 % des chefs de foyers dans le Dauphiné au XIVe siecle’™. Aprés
un certain nombre de vicissitudes, ils représentent 12,4 % de la population rurale au début du XVllle siecle, alors
que les urbains ne représentaient eux-mémes que 11,8 % de la population de la province. Les chiffres pour les
autres régions de France varient entre 9 % (en Anjou — mais les données ne sont pas trés bonnes) a 21 % dans
le pays de Caux, en Normandie'?®.

Donnons un exemple concret. A Gondrecourt, en Moselle, d’aprés Braudel, le secteur agricole n’employait
qu’un tiers de la population active a la fin du XVllle siécle. Gondrecourt était le village principal d’'un canton
agricole au sein duquel seulement 62 % de la population active était employée dans I'agriculture : « dans
'ensemble, ce qui me frappe aussi, c'est la force de l'artisanat (...). Dans les villages, surprise plus grande
encore, un villageois sur quatre est artisan (...). Je suis frappé par les catégories, amplement fournies, de
cordonniers, de charrons, de macgons, de tailleurs de pierre, de tissiers de toile ou de laine, de voituriers, de
coupeurs de bois, d'affineurs, de cloutiers, de varcoliers, de voituriers, (...) »'%°. Il est vrai qu’une partie importante
de ces artisans étaient aussi des cultivateurs, ou au moins possédaient un peu de terre. Goubert a dressé une
liste d’exemple d’activités individuelles pour la fin du XVlle siécle qui donne une bonne illustration de la variété
des activités — méme au niveau des individus'*’. La population non-agricole, ou partiellement agricole, formait
donc une partie significative des populations rurales. Certains de ces ruraux étaient liés au secteur tertiaire,
comme les charretiers et les voituriers, mais la majorité faisait tout de méme partie du secteur secondaire. Etant
donné la taille de la population rurale, une partie de cette activité industrielle était tout simplement destinée a la
population des villages : les intermédiaires n’avaient rien a y faire. Donc une partie importante de la production
industrielle n’était pas destinée aux marchés lointains : elle correspondait a un phénoméne différent de la celui de
la proto-industrialisation.

C’était d’ailleurs aussi le cas dans les villes. Il suffit de consulter les listes de corporations pour réaliser qu’une
grande partie des activités de chaque ville n’avait comme marché que la ville elle-méme. Ou bien les produits
n’étaient tout simplement pas échangeables ; ou bien les renseignements indiquent qu’ils n’étaient pas échangés.
Il est ainsi parfois possible de comptabiliser le nombre de maitres : s'il est faible, il est probable que la ville leur
fournissait un horizon suffisant ; d’autres indices peuvent parfois étre utilisés.

Parmi les biens non-échangeables, nous trouvons en premier lieu les services : administratifs, Iégaux,
religieux, médicaux et commerciaux. Nous ne nous y intéresserons pas. Parmi les industries, les deux principaux
secteurs que nous avons classés sous I'étiquette « méconnus » ne pouvaient pas souvent commercialiser leurs
biens au loin : I'agroalimentaire et le batiment. lls ne forment toutefois pas la majorité des corporations : au plus
cing des vingt et une corporations industrielles de Beauvais'' durant le XVlle siécle, et un quart de la population
hors service & Caen entre 1750 et 1760'*. D’autres activités d’entretien et de transformation ne pouvaient pas

2! Ruhlmann (1948, p. 21)

2 Thomson (1982, p.73)

'3 INED (1975)

**Dupaquier & Lepetit (1988 (1995), p. 86)
2 de Vries (1984)

"2 Bairoch, Batou & Chévre (1988)

2" Bélmont (1998, pp. 20-35)

28 Bélmont (1998, pp. 80-81)

"2 Braudel (1986, vol. 1, p. 156)

'3 Goubert (1977, pp. 166-167, p.193)
3! Goubert (1977, pp. 267-268)

'3 Perrot (1975 p. 265)
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vraiment étre effectuées loin des clients potentiels : celles du maréchal-ferrant, du tailleur, de I'apothicaire, du
cordonnier... Enfin méme des produits qui auraient pu étre échangés n’étaient bien sdr pas toujours produits en
nombre ou en qualité suffisante pour justifier cet échange : les textiles, la joaillerie, les meubles, la ferronnerie...

Toute cette production prenait place dans des ateliers qui servaient le plus souvent aussi de boutiques. Il
n’arrivait d’ailleurs pas toujours que les espaces de travail soient distincts des espaces de vie privée.

Ces activités mériteraient qu’on s’arréte plus longtemps pour faire leur étude. Cependant, nous allons les
laisser de coté. La croissance forme le coeur de notre étude et ces métiers, dont nous avons toutefois rappelé la
croissance du Moyen Age a I'ére moderne, n’étaient plus au XVllle siécle une source de dynamisme importante.
Drailleurs, en Dauphiné rural, on constate méme un déclin d’un tiers de la proportion d’artisans de 1760 a 1790'®.
Il faudrait les étudier plus longuement pour déterminer les causes de ces modifications — taille du marché,
évolution de la disponibilité de la terre, contexte institutionnel, plus ou moins grande pluri-activité, richesse
moyenne de leurs clients, et donc du Royaume... Nous allons cependant supposer que fondamentalement ce
secteur était « réactif » : qu’il suivait I'évolution globale de la richesse francaise, mais ne la déterminait pas
directement.

Il faut toutefois se souvenir que la plupart des activités industrielles — a part celles qui sont restées toujours
« seigneuriales », comme certaines industries de luxe — ont commencé comme cela : d’abord la maitrise du
marché local, puis la conquéte des marchés lointains... mais cela implique justement le dépassement de
I'artisanat local. Ce qui nous conduit soit a la proto-industrialisation, soit aux manufactures.

3.1.2 Les manufactures

Au XVllle siécle, le mot « manufacture » était utilisé pour tout un ensemble de modes de production — y
compris le systeme de « putting-out ». Le mot correspond maintenant plutét aux proto-usines : des lieux de
rassemblement de travailleurs qui ne possédent pas leurs moyens de production. Nous allons nous-méme utiliser
cette définition ad minima, sans prendre en compte I'ampleur de la division du travail, I'éventuelle présence de
machines ni I'utilisation d’'une source centrale d’énergie. Cette forme de production est bien celle a laquelle nous
sommes habitués : tout le capital appartenait a un agent unique, distinct des fournisseurs de travail.

Nous allons chercher a montrer ici que ce mode de production était marginal dans la plupart des secteurs. De
plus, quand il existait, la logique de son développement et de son fonctionnement n’était pas trés différente de
celle du secteur proto-industriel.

3.1.2.1 Méme dans les secteurs « modernes », l'usine était I'exception

C’est parmi les manufactures d’état que nous allons tout d’abord rechercher les proto-usines.

Les arsenaux militaires étaient certainement les plus importantes concentrations de travailleurs du XVllle
siécle. lls avaient deux caractéristiques proches de celles des usines postérieures. D’une part, les arsenaux
étaient des espaces fermés et surveillés pour protéger le secret de leurs opérations, éviter le détournement des
matériaux par les ouvriers, et d’'une maniére générale assurer la discipline. Cette organisation sociale se doublait
d’'une organisation technique complexe, recherchant explicitement a améliorer I'efficacité des opérations de
production. Les corderies — celle de Rochefort faisait 370 métres sur 15 — étaient ainsi parmi les rares batiments
industriels de I'’Ancien Régime a étre parfaitement adaptés a leurs usages : elles étaient un exemple presque
idéal d’une volonté de rationalisation'”. Remarquons toutefois que les arsenaux civils ne participaient pas a ce
gigantisme ni a cette rationalisation de I'espace de production, méme s'’ils formaient de vrai « quartiers
industriels » a Bordeaux ou a Nantes. L’arsenal de Lorient faisait exception, mais la Compagnie des Indes —
organisation para-publique — y avait créé un arsenal quasi-militaire.

Dans les autres secteurs, peu de firmes étaient aussi bien organisées. Méme quand il y avait concentration
d’ouvriers — six cent a la manufacture royale du faubourg Saint-Antoine ou étaient polies les glaces qui sortaient
de la manufacture de Saint-Gobain — les proto-usines de l'industrie de luxe de I'état n’étaient guére plus que des
conglomérats d’ateliers. Ainsi dans la manufacture des Gobelins, de nombreuses professions étaient sous le
méme toit : tapissiers, sculpteurs, peintres, ébénistes, bronziers, orfévres... Mais les ouvriers travaillaient les uns
a coté des autres plutdt qu’ensemble™.

D’autres industries nécessitaient une organisation rationnelle de la production, accompagnée souvent de
l'utilisation de machines et d’'une source centralisée d’énergie : I'extraction, les fourneaux, la production de papier,
de sel, 'ensemble des industries du verre. Mais méme alors, il était rare d’observer de grande concentration de
travailleurs, méme si certaines firmes exceptionnelles peuvent induire en erreur. Ainsi, certaines mines étaient
impressionnantes : quatre mille ouvriers travaillaient aux mines d’Anzin et trois mille a Littry en 1772 — mais
pourtant la production a petite échelle était encore trés importante. Dans le secteur métallurgique, mille cinq cents
ouvriers travaillaient pour Dietrich en 1780. Wendel produisait trois mille tonnes de fer par an dans six hauts
fourneaux. Indre, Ruelle, le Creusot était des lieux de concentration industrielle. Dans les secteurs du papier et du

'3 Bélmont (1998, p. 153)
'3 Acerra & Meyer (1987, pp. 55-61)
'3 Butel (1993, p. 218)
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verre, la taille méme des plus grands établissements était moins impressionnante : quatre cents travailleurs a
Langlée, pres de Paris ; trois cent cinquante-neuf travailleurs a la manufacture de verre de Saint-Louis'°.

Cependant il s’agissait d’exceptions. De méme que la production de ces secteurs « modernes » était
géographiquement dispersée — notablement a cause des contraintes liées aux ressources en bois — elle était
aussi dispersée entre de nombreuses firmes. Le mode statistique137 de la production par groupe de fourneaux
était de 50 tonnes de fer en Poitou ou dans le Dauphiné ; entre 50 et 100 tonnes dans les généralités de
Perpignan et Moulin ; et entre 100 et 250 tonnes dans les généralités de Chalons, Besancon, Dijon, Tours, Auch
et Pau. Dans la généralité de Bordeaux, deux moulins a papier sur 42 avaient deux cuves (les autres n’en avaient
qu’une) : c’était le cas d'un sur 54 autour de Caen et d’'un sur soixante autour de Rennes. La concentration était
plus forte dans la généralité de Thiers, en Auvergne : cependant seuls sept moulins sur vingt y avaient plus de
trois cuves'®. La plupart des firmes produisant du fer n’avaient que huit ou dix travailleurs : c’est une
concentration bien faible.

Plus bas dans le processus de production, la clouterie, la coutellerie, I'horlogerie (dans le Jura et les Vosges),
la quincaillerie et méme I'armurerie n’étaient a fortiori pas dominées non plus par la proto-usine. La manufacture
d’armes de Charleville faisait travailler douze cents ouvriers : mais chacun forgeait ses piéces chez ui'®®.

Et méme si la moitié de la production de savon était concentrée a Marseille, la production (pour une valeur
ajoutée de quatre millions) était dispersée entre trente-trois firmes : seules cing d’entre elles avaient plus de
douze cuves et la plupart en avaient moins de quatre’.

3.1.2.2 La situation des industries textiles

Le coton était I'une des industries qui ont été le plus t6t transformées par la révolution industrielle en
Angleterre. Etait-ce aussi le cas en France ? Méme si le secteur comprenait quelques firmes importantes, elles
I'étaient moins que celles qui existaient en Angleterre. La plupart d’entre elles imprimaient les toiles de coton. La
mécanisation du tissage et de la filature et la concentration des ouvriers ne devait prendre son essor qu’aprées
notre période. Le tissage et la filature restaient toutefois les principales activités de I'industrie du coton, malgré le
développement de lI'imprimerie des indiennes durant la seconde moitié du siécle. Les ateliers formaient donc
toujours la majorité des unités de production ; et leur taille restait le plus souvent limitée'’.

C’est plutét dans l'industrie de la soie que I'on peut trouver des firmes importantes et des processus
mécanisés en France, grace aux efforts de Trudaine qui encouragea la diffusion des inventions de Vaucanson.
C’est la, et non pas dans le secteur du coton, qu’il faut chercher les premiéres usines modernes francaises.
Contrairement au coton, c’est le bobinage qui fut le premier transformé, et non pas le tissage'.

Il y avait de nombreuses manufactures privilégiées pour le travail de la laine. Mais elles étaient loin d’étre
toutes des proto-usines, et méme les plus grandes utilisaient des ouvriers ruraux dispersés, essentiellement pour
le filage, mais aussi parfois pour le tissage : chaque métier battant avait en effet besoin d’au moins une demi-
douzaine de fileurs — souvent des fileuses, d’ailleurs. A Abbeville, la manufacture de Van Robais employait 1 800
ouvriers rassemblés dans ses locaux... mais donnait aussi de I'ouvrage a 10 000 ouvriers domestiques dans les
campagnes environnantes'®. Ces manufactures formaient de toutes les maniéres une faible part de la
production, sinon dans certaines villes comme Sedan ou Reims, ou elles étaient un peu plus importantes.

La production était encore moins concentrée dans le secteur du lin. Angers et Beaufort semblent étre des
contre-exemples : il y avait eu une certaine concentration de la production, surtout jusqu’'en 1748 : encore en
1790, un des ateliers avait 43 métiers. Mais ils produisaient des voiles, ce qui les place dans une catégorie a
part'**. Comme le dit Sée : « D'ailleurs, il faut bien s'en convaincre, trouvat-on un assez grand nombre
d'exemples analogues, les établissements textiles ou se manifeste la concentration industrielle ne constitueraient
cependant que des exceptions ; ce sont comme des ilots épars qui émergent au-dessus des flots pressés de la
petite industrie »'*°

Pour résumer cette discussion, nous avons deux raisons de ne pas nous préoccuper des problémes propres
aux proto-usines dans 'analyse qui va suivre. D’'une part, leur importance était faible : elles ne dominaient méme
pas les secteurs modernes, ou elles étaient toutefois relativement les plus importantes — et nous savons que
méme dans leur ensemble ces secteurs modernes étaient marginaux dans la production totale. D’autre part, les
différences existantes entre les proto-usines et les modes plus habituels de proto-industrialisation n’étaient
finalement pas trés importantes. La mécanisation restait anecdotique et I'organisation du travail n’était pas trés
différente de celle de la proto-industrie. Méme si son capital fixe appartenait aux entrepreneurs plutdét qu’aux
ouvriers, il restait faible. La division cruciale entre les entrepreneurs et les travailleurs se fixait plutot sur le capital
circulant que sur le capital fixe.

'3 | éon (1970 (1993)-b, pp. 260-261)

37 C'est-a-dire la catégorie & la population la plus élevée
'3 | éon (1970 (1993)-b, p. 259)

% Delsalle (1993a p. 53)

0 Sée (1925a, p. 297)

! Caspard (1979, pp. 119)

2 Ballot (1923)

3 Butel (1993, p. 224)

** Sée (1925a)

5 Sée (1925a, p. 288-289)
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Si I'on accepte ces deux arguments, soit les proto-usines connaissaient les mémes phénoménes que la proto-
industrie, soit les proto-usines étaient trop marginales pour justifier une étude particuliére : 'étude en en priorité
les modes de croissance de la proto-industrie est donc justifiée.

3.2 La proto-industrie

3.21 La pertinence des débats habituels sur la proto-industrie pour notre étude

Depuis l'article de 1972 de Mendels, le concept de proto-industrialisation a été au centre des débats sur
l'industrialisation. Il y eu bien sar des études sur I'industrie rurale avant cet article, mais Mendels a modifié leurs
problématiques. Les industries rurales étaient vues comme la derniere métamorphose de mode de production
artisanal en voie d’extinction : en utilisant les résultats de ses recherches sur les Flandres, Mendels suggéra qu’il
pouvait s’agir en fait d’'une phase de transition vers I'industrie moderne'*®. En améliorant les revenus des
paysans, la proto-industrie aurait modifié leur comportement démographique, notamment en avangant I'adge
moyen au mariage, entrainant 'augmentation de la population et donc sa paupérisation accrue. Elle aurait aussi
permis d’accumuler les talents industriels dans les campagnes, et les compétences commerciales et le capital
chez les marchands. Les difficultés de surveillance des travailleurs ruraux auraient finalement conduit au
rassemblement des travailleurs dans les villes. La spécialisation industrielle aurait de plus permis par
complémentarité le développement de I'agriculture industrielle™’.

Le concept de proto-industrialisation s’est donc développé pour expliquer la révolution industrielle. Cette
notion est encore trés discutée et il est clair que beaucoup de régions ont connu successivement une proto-
industrialisation et une désindustrialisation durant le XIXe siécle pour devenir des régions desindustrialisées au
XXe siecle : en France, le Languedoc, la Bretagne et la Champagne en sont des exemples. Cependant, I'histoire
du XIXe siécle ne nous concerne pas ici. Le pan démographique de la théorie de Mendels a elle aussi fait 'objet
de débat, mais nous n’interviendrons pas dans celui-ci.

Un autre aspect du débat sur la proto-industrialisation est la recherche de ses causes et de son
développement au XVllle siécle. Cela implique une définition de la proto-industrialisation qui se détache a la fois
du passé — les activités artisanales — et du futur — I'industrie venant aprés la « Révolution industrielle »'* ; une
définition per se qui reprenne les spécificités de la proto-industrie. D’aprés P. Deyon et F. Mendels, celle-ci doit
comprendre trois éléments'*®. Tout d’abord, les marchés de I'activité devaient se placer hors de la région de
production. Deuxiemement, les paysans devaient participer a la production, méme si le processus complet de la
production pouvait étre complexe, et bien sir in fine maitrisé par les élites urbaines. Finalement, il faut que I'on
constate une forme complémentaire de développement de I'agriculture commercialisée qui permet de compenser
le transfert d’une partie de la force de travail rural dans l'industrie.

Nous n’allons par discuter ces trois aspects. Nous sommes principalement intéressés par la maniére dont le
systéeme industriel francais réagit a 'accumulation de capital circulant : les liens entre I'agriculture et I'industrie ne
sont donc pas centraux pour notre argument. Nous allons donc nous concentrer sur I'importance des deux
premiéres caractéristiques : I'implication du travail paysan et I'intégration dans un marché supra-régional.

3.2.2 L’importance du travail des paysans

Tarle™ insiste sur les difficultés qu’éprouvait I'administration du Royaume pour estimer le nombre de
travailleurs industriels ruraux : « demander le nom d'un fabricant, c'est quelquefois l'inquiéter, surtout dans les
campagnes. Il est trés bon qu'un inspecteur le connaisse, mais il faut avoir l'air d'éviter de faire un
dénombrement, on prend plus difficilement confiance dans l'inspecteur »°" Il est toutefois possible de rassembler
quelques éléments de mesure.

3.2.21 Le secteur de la laine

Il est souvent difficile de distinguer entre la production urbaine — le plus souvent incorporée dans les structures
des corporations — et la production rurale en utilisant les rapports des intendants. La production du plat pays était
le plus souvent agglomérée avec celle de chaque ville. Cependant, il est possible de donner quelques
indications : a Bernay, dans la généralité d’Alengon, 81 « manufacturiers » avaient produit 6 600 draps en 1780.
Parmi eux, 40, utilisant 61 métiers, se trouvaient en ville. Par contre 40, utilisant 43 métiers travaillaient hors de
celle-ci. Il est méme possible de distinguer production rurale et production urbaine dans I'ensemble de la région :
la campagne produisait 1,5 fois la production urbaine, mais avec une productivité plus faible : 80 draps par an par
métiers en ville, 50 dans les campagnes'*>. D’autres zones étaient probablement complétement dominées par la

% Mendels (1969)

7 Cf., par exemple, Deyon (1979a).
8 Mendels (1984)

9 Deyon & Mendels (1981)

0 Tarlé (1910, pp. 25-31)

! Arch. nat. F12 551-552. Observation des inspecteurs ambulants des manufactures, etc... (le 14 mai 1789). Cité dans Tarlé (1910, pp. 27)
%2 Markovitch (1976a p. 68)
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production rurale, comme le Sud du Massif Central : Cévennes et le Guévaudant'>. C’était peut-étre aussi le cas
des régions de France les plus rurales : le Dauphiné, le Poitou, le Limousin... Il semblait clair en tous les cas a la
plupart des témoins qu’il y avait un transfert de la production des villes vers la campagne durant le siécle.

Cependant, la distinction entre production urbaine et production rurale est rendue plus complexe par la
division du travail qui existait. En général, les phases préliminaires (blanchissage, peignage, dégraissage) étaient
urbaines — comme & Turcoing'>*. Cependant, la distinction entre la ville et la campagne est dans ce cas aussi
floue que d’habitude : le processus de séchage nécessitait des grandes étendues, probablement des jardins, et
ceux-ci envahissaient l'intérieur des villes. Il existe de plus de nombreux exemples de cardages faits par des
travailleurs ruraux, comme les houpiers en Picardie'®. La phase suivante, c’est-a-dire le filage, était surtout le fait
des femmes des campagnes. Le tissage s’opérait soit en ville, soit a la campagne : les produits de la ville étaient
le plus souvent de meilleure qualité. Enfin, la teinture et le finissage étaient faits par des ouvriers qualifiés en ville.
Cette description un peu schématique des opérations permet au moins de souligner la complémentarité du travail
urbain et rural.

A Sedan, la division du travail de la manufacture de Neuflize était organisée en cercles concentriques. En ville
s’opéraient le dégraissage des laines, I'ourdissage des chaines et la finition. Dans les faubourgs (soit a moins
d’un kilometre du centre ville) le foulage et une partie du tissage. Dans la campagne proche (a moins de 6 km du
centre ville), la majeure gartie du tissage. Le filage, enfin, se faisait dans une zone beaucoup plus étendue :
jusqu’a 40 km de Sedan'.

3.222 Le secteur du coton

Le secteur du coton fut I'un des premiers ou la proto-usine, différant donc des systemes de production
habituels, se développa. Cependant, ce développement fut graduel. Les premiéres toiles de coton, tissées aux
alentours de Rouen au début du XVillle siécle étaient intégrées a l'industrie rurale. Elles y remplagaient méme le
filage et le tissage du lin au travers d’un processus continu.” En 1732, il y avait déja 4 834 métiers dans la
généralité de Rouen, et seuls 1 206 d’entre eux étaient hors de Rouen et de ses faubourgs — mais le filage était
rural. En 1775, au contraire, 69 % des toiles de coton étaient tissées en dehors de Rouen'®. Il est vrai que
impression des toiles posait des problemes de technique et de surveillance qui faisait de la proto-usine la
meilleure solution™® ; mais ce n'était qu’'une des phases de la production. D’ailleurs les grandes entreprises
d’'impression d’indiennes employaient beaucoup de travailleurs ruraux. Pourtales et Cie, a Saint-Vérand (prés de
Briangon) employait 170 dans ses batiments propres pour I'impression, 155 dans quatre villages voisins pour le
tissage et... 1 729 personnes dans dix villages de la zone de la Tartare, bien entendu pour le filage.

Pour résumer, I'organisation de la production, du filage a la finition (souvent le blanchissage) en passant par le
tissage semble avoir été la méme dans l'industrie du coton que dans l'industrie de la laine. Le filage était effectué
par des femmes rurales ; le tissage par des hommes ruraux (a part la veuve ayant hérité du métier de son mari
que l'on trouve occasionnellement) et la finition par des travailleurs urbains'®.

3.223 Que conclure ?

Au sein de l'industrie textile, tout développement sur la soierie ou I'industrie du lin serait approximativement le
méme que celui que nous venons de mener pour le coton et la laine : il y avait une division verticale du travail
entre les travailleurs urbains et les travailleurs ruraux. L’évolution de cette division allait vers I'affaiblissement de
cette division. Le processus sur lequel se faisait cette mutation était le tissage.

En effet, la désindustrialisation urbaine était un phénoméne de plus en plus important. Juste avant notre
période, I'évolution de la manufacture d’Hondschoote en est un exemple qui a été trés bien étudié’’. A
Valenciennes, ce déclin fut trés rapide aprés 1735 : en 1789, 85 % du tissage du Valencinnois-Cambraisis se
faisait en dehors de Valenciennes, ses faubourgs ou méme a Cambrais. La production textile de Caen déclina
durant tout le siécle’®. En Picardie, alors que le tissage urbain fut aussi dynamique que le tissage rural, la plupart
du filage — bien sdr — et de la production de bonneterie se faisaient en zones rurales. Voici la carte de I'industrie
textile picarde163 :

"% Markovitch (1976a p. 215 et sqq.)
™ Delsalle (1989)

"% Engrand (1979, p. 68)

% Gayot (1979, p. 143)

*7 Chassagne (1979, p. 98)

"% Chassagne (1979, pp. 99-101)
"% Chassagne (1991)

' Vardi (1993 pp. 130-145)

'®! Coornaert (1930)

'®2 Perrot (1975, pp. 381-439)

'%3 Engrand (1979)
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Carte 10 : Les « nébuleuses industrielles » en Picardie a la fin de I’Ancien Régime'®*
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Notre étude ne s’est pour l'instant porté que sur les textiles : mais bien d’autres activités industrielles étaient
rurales. Delsalle a suggéré une typologie des villages industriels que nous reprenons ici'®. Certains vivaient
autour d’une proto-usine, comme une saliére ou un haut-fourneau. D’autres exploitaient des ressources locales
comme le bois, les ardoises ou le fer. D’autres encore bénéficiaient d’'une source d’énergie bon marché, ce qui
favorisait les nombreuses industries liées aux cours d’eau. Comme nous l'avons vu, certains capturaient des
activités qui avaient été urbaines, notamment dans le secteur textile. D’autres enfin bénéficiaient d’'un talent
particulier qui s’était diffusé parmi les habitants et produisaient des biens spécialisés comme les horloges, les
couteaux ou les clous.

D’ailleurs certaines catégories d’urbains, notamment les intellectuels, ne voulaient garder que les activités de
coordination et de commerce et envoyer le reste de la production dans les campagnes. Quand Mercier décrit
Paris tel qu’il 'imaginait en 2440, il n’y avait que trés peu de place pour les ouvriers dans cette ville'®

En outre, dans la mesure ou la production industrielle était en croissance plus rapide que la population et que
la croissance de l'urbanisation était au contraire plutot faible, il fallait probablement que l'industrie trouve des
travailleurs ou ils étaient : dans les campagnes. Ceci est d’autant plus vrai qu’il est possible que les activités de
service elles-mémes étaient en croissance, exigeant donc plus de travailleurs urbains. En conséquence, les
travailleurs exclusivement agricoles se falsalent de plus en rare, ce qui est confirmé par les recherches des
démographes sur 'ensemble de I'ére moderne'®

Retenons donc — au risque de nous repeter — que les ruraux étaient des acteurs importants de la production
industrielle. lls fournissaient la majeure partie du travail supplémentaire rendu nécessaire par la croissance de la
production industrielle. L’industrie devenait donc de plus un plus une activité rurale.

3.23 L’importance croissante des intermédiaires dans des réseaux complexes de production
Nous allons donc maintenant étudier quelle importance avait cette ruralisation dans I'évolution du réle des
intermédiaires, avant de suivre plus précisément leur role dans le processus de la production.

3.2.3.1 Les effets de I'extension du marché

Une des différences entre les zones urbaines et rurales était que les différents producteurs qui participaient a
la confection d’un bien, ainsi que leurs consommateurs se trouvaient — ou non — dans un espace réduit. Il était
assez facile pour un artisan urbain d’avoir des relations réguliéres avec ses fournisseurs, ses pairs et ses clients :

'** Engrand (1979, pp. 64-65), reprise dans Delsalle (1993a, p. 214)
"% Delsalle (1993b)
"% Mercier (1771 (1786)), remarqué par Perrot (1975, p. 438)
%7 Wrigley (1985)
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cela était bien plus difficile pour un artisan rural. L’artisan rural avait donc un contact plus fragile avec ses clients,
ses pairs et ses clients : il lui était plus difficile de s’informer sur le marché, de s’adapter a ses évolutions, ou
méme de mettre en place des innovations. Plus le producteur était rural, plus le colt de ses interactions avec le
marché était important.

De plus les zones de distribution des différents produits devenaient de plus en plus étendues. Comme nous
'avons déja vu, et comme nous y reviendrons, les exportations étaient en croissance plus rapide que I'’économie
dans son ensemble. Mais méme la diffusion domestique de la plupart des biens s’étendait, et posait des
problémes de distribution que les producteurs ne pouvaient pas résoudre : il fallait donc modifier la maniére dont
les biens arrivaient aux consommateurs.

L’extension des réseaux de mise sur le marché est présentée au chapitre lll. Méme si le marché national
n’était pas complétement intégré, les marchés inter-régionaux étaient assez étendus pour poser des problémes. I
est possible que, mesuré a partir des colts de transports, ils aient été plus étendus que nos marchés nationaux
contemporains. Anticipons encore une fois sur les résultats du chapitre Ill : la carte que nous présentons ici
montre a la fois les quatre principaux marchés inter-régionaux frangais et axes terrestres du commerce a la fin du
XVllle siécle.

168

Carte 11 : L’espace économique frangais a la fin du XVllle siécle
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De plus, méme les marchés régionaux étaient trop étendus pour les producteurs : il semble difficile de croire
que la plupart d’entre eux eussent pu fournir des biens a un consommateur se plagant en dehors de leurs propres
cellules économiques sans que quelque type d’intermédiaire ne soit impliqué.

"% e Roux (1996, p. 292)
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Le fait que le marché lui-méme devenait de plus en plus étendu, que les godts se différenciaient et que le
systéme symbolique que formaient les produits devenait plus complexe rendait ces interactions encore plus
difficiles. Leur colt devenait donc de plus en plus important : il n’était pas possible que les producteurs ruraux les
assument.

En résumé, la ruralisation de la production et I'extension des marchés rendaient la production de plus en plus
dépendante des activités d’intermédiation entre elle-méme et ses consommateurs : cela donnait aux marchands
et aux intermédiaires de plus en plus d’occasions de jouer un rble important dans les processus macro-
économiques. On constate bien qu'ils prirent et étendirent leur place. Nous allons maintenant mieux étudier ce
qu’était celle-ci.

3.23.2 Des processus de production complexes

Nous allons ici essayer de préciser les relations existantes entre les producteurs et les marchands dans la
relation de la production. Qui possédait le capital ? qui possédait le produit final ? Y avait-il une subordination des
producteurs aux marchands ?

Pour ce type de questions, il est utile de distinguer le kaufsystem, le verlagssystem, et le systéme
capitaliste’®.

Dans le kaufsystem — ou « petty commodity-production system » — l'ouvrier posséde a la fois le capital et le
produit final. Dans le verlagssystem — ou ce que I'on appelle le « putting-out system » — le travailleur ne possédait
que le capital fixe — les outils, les batiments, les métiers... — : le capital circulant — la matiére premiére — était
fourni par I'entrepreneur, qui possédait aussi le produit final, et rémunérait le travailleur par un salaire, le plus
souvent fixé a la tache. Le systéme capitaliste est celui auquel nous sommes habitués, dans lequel le travailleur
ne posséde que sa force de travail : le capital circulant et le capital fixe appartiennent a I'entrepreneur qui verse
un salaire au travailleur.

Ce terme de « travailleur » peut d’ailleurs s’appliquer a plus d’'une personne : cela pouvait étre les membres
d’'un ménage rural (souvent un pére et ses fils, ou les membres d’une fratrie), ou bien un maitre travaillant avec
un ou plusieurs apprentis ou compagnonswo. Les relations entre ces aides et leurs maitres pouvaient étre
salariales, ou résulter en un partage informel des fruits du travail ou encore consister a un échange d’une
formation contre du travail et parfois une rémunération. En conséquence, plusieurs types de systémes de
production pouvaient coexister, selon le niveau de I'observation.

Ce n’est qu’une des raisons pour laquelle la typologie sommaire que nous avons présentée peut cacher des
ensembles de relations plus complexes et mélangées. Ainsi, pour reprendre I'un des exemples les plus courants,
les trois « systémes » étaient impliqués dans la production d’une piéce de drap au XVllle siécle. La préparation,
le filage, le tissage, la finition n’étaient pas intégrés. En Picardie, la préparation de la laine était faite par des
« houpiers ». lls étaient ruraux et achetaient directement la laine brute aux marchands ou méme aux producteurs.
Le filage, lui, était fait par des « filatiers », qui étaient soit intégrés a une relation de « putting-out », soit
indépendants. Le fil était alors vendu soit sur des marchés, soit a des marchands ambulants. Dans le cas du lin, il
arrivait méme que certains tisserands soient eux-mémes des verlegers : ils achetaient le lin préparé et le faisaient
filer. Dans le tissage, trois systémes existaient simultanément. A Amiens, il y avait a la fois des tisserands
indépendants, et des « fabricants » qui contrélaient a la fois des tisserands ruraux, des maitres indigents et des
compagnons — le plus souvent dans une relation salariale. Ceux de ces fabricants qui le pouvaient cherchaient de
plus a assurer la mise sur leur marché de leur production et de celle des autres : ils assumaient donc un rble de
marchands. A Crévecour, un kaufsystem était en place, au sein duquel les tisserands vendaient leurs biens & des
« commissionnaires » qui représentaient les marchands urbains. Autour de Grandvilliers, les fabricants
contrélaient 'ensemble du processus de production en donnant la matiére premiére a filer, en ourdissant le fil et
en donnant le fil a tisser selon un systéme de putting out. lls apportaient alors les draps au fouloir et I'envoyaient
ensuite eux-mémes en ville. Dans le secteur linier, soit les tisserands étaient des indépendants qui achetaient les
fils et vendaient les toiles a des courtiers, soit ils étaient des salariés des fabricants. Dans la bonneterie, les
fabricants achetaient les fils, étaient eux-mémes des « putting-outers » et vendaient le produit semi-fini a des
marchands : ceux-ci organisaient le foulage, la teinture et la finiton'"". Tout ceci se passait dans une région qu’il
était possible de traverser en moins de 50 kilometres.

Le systéme de production était rendu encore plus complexe par le fait que, dans de nombreuses villes,
I'organisation du marché interdisait aux producteurs et aux marchands d’échanger des biens directement : ils
devaient utiliser les services d’'un courtier, dont les activités « indépendantes » étaient clairement
réglementées'’%.

Tarlé cherche bien dans son ouvrage & décrire la totalité des différentes relations'’®, mais il se trouvait en face
du méme probléeme que nous : la réalité est bien trop complexe pour étre facilement décrite. Contentons-nous
donc de reconnaitre la complexité du processus de production et I'existence de différents rbles a la fois pour les
marchands, les entrepreneurs et les travailleurs — catégories souvent mélangées.

169

Pour une discussion de cette typologie, cf. Schlumbohm (1977 (1981))
70 Cf. Bélmont (1998, pp. 91-98)

" Engrand (1979, pp. 68-70)

"2 Guignet (1979, p. 29)

' Tarlé (1910, pp. 38-51)
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3.23.3 Le probléme du capital

Dans ce contexte dominé par le poids des colts de transaction et I'importance des intermédiaires, le capital
fixe n’était pas trés important.

Il n’existait d’ailleurs qu’en petites quantités, surtout si on le compare au capital circulant. Ce probleme a été
étudié pour certaines parties de I'industrie textile britannique — pour laquelle I'étude des patrimoines est plus
avancée qu’'en France. Dans l'industrie lainiere du West Riding, il a ainsi été montré que le capital fixe
représentait des sommes plus réduites que le capital circulant'’. De plus, I'élément dominant le capital fixe était
le batiment, comme I'a montré I'étude de Chapman sur les assurances incendie privées entre 1710 et 1750'"°. Or
les batiments n’étaient pas encore spécifiquement voués a l'industrie lainiére, ni méme a un usage industriel. Les
métiers et les autres machines et outils — qui, eux, étaient spécifiques — étaient moins importants.

Dans le Perche, durant la seconde moitié du XVllle siécle, on connait les patrimoines des fabricants de
lindustrie liniére aux moment de leur décés. Ceux-ci jouaient un réle de verlegers''°. La valeur moyenne de leur
capital fixe (hors batiment) n’était que de 30 livres. Ceci est I'équivalent approximatif d'un mois de salaire d’'un
tisserand, ou le prix de deux pieces de toiles de 50 aunes chacunes. La valeur de leur capital circulant, méme en
excluant les stocks et les lettres de change, était six fois supérieure’”” I Si I'on inclut les stocks et les lettres de
change, le capital fixe ne représentait que 2,5 % du capital industriel moyen : 1310 L. De plus, I'élasticité de la
valeur du capital fixe par rapport a la richesse des fabricants était trés faible, et celle de la valeur du capital
circulant trés importante : la catéqorie la plus riche possédait 1,5 fois plus de capital fixe que la moyenne... et
trente fois plus de capital circulant'’®. Pourtant aucun d’entre eux n’était qualifié de marchand : tous restaient des
fabricants. Cela montre bien que le capital fixe ne devait pas jouer un réle crucial dans le développement de
l'activité industrielle. Il faut toutefois remarquer que le capital industriel dans son ensemble n’était pas trés
important : la valeur des batiments (2 231 livres en moyenne) était 1,8 fois plus importante que celle du capital
industriel moyen total.

A notre connaissance, I'étude systématique qu’a menée Cailly ne se retrouve pas ailleurs ; mais il est possible
de trouver des indications concordantes dans d’autres régions. Dans le Maine, les stocks de laine formaient une
partie importante des actifs des maitres fabricants : ce n’était pas le cas des métiers'”®. Dans le Cambrésis en
1770, le prix d’'un métier usagé était moins important que le fruit d’'un mois de tissage — moins de 15 livres'®.

Cette faible importance du capital fixe ne s’observe pas que dans le secteur textile : il est aussi possible de la
trouver dans les industries « modernes ». Dans la métallurgie, 'équipement était souvent de mauvaise qualité ; le
capital fixe, certes plus important, restait faible par rapport au capital circulant. C’était aussi le cas dans les
imprimeries d’indiennes. A celle de Tournemine en 1769, 18 % des actifs étaient « fixes », 56 % étaient des
« valeurs d’exploitation » et 26 % étaient des créances ; ceci pour une valeur totale — impressionnante — de 642
000 livres tournois. A Jouy en 1806, les 10 800 000 francs d’actifs se répartissaient en 12 % de capital fixe, 50 %
de « valeurs d’exploitation » et 37 % de créances'®’. Méme dans ces exemples, ol il y avait une concentration de
la production, il n'y avait pas de mécanisation a grande échelle. Comme le dit Sée, il s’agissait d’une
« concentration commerciale » ; cette absence de mécanisation jouait bien sir un réle important dans la faible
importance du capital fixe.

Le fait que le capital fixe pouvait étre laissé aux travailleurs dans le cas du verlagssystem ou du kaufsystem,
alors que les marchands et les entrepreneurs cherchaient a conserver la possession du capital circulant, est un
autre signe de la faible importance du capital fixe.

Il est possible d’ailleurs que la distinction entre le capital circulant et le capital fixe n’est pas celle qui est la plus
pertinente, tellement le capital fixe est marginal. Il nous semble encore plus utile de distinguer le capital utilisé
dans la production — et qui était de faible importance — et celui qui pouvait étre utilisé dans les interactions avec le
marché. Peu importe au travailleur de posséder ses matiéres premiéres s’il ne peut se fournir qu’auprés d’un seul
marchand. Peu lui importe aussi de posséder le fruit de son travail s'il n'est pas capable de le vendre sur un
marché libre. Les marchands ont alors un tel pouvoir de marché que la possession exacte des biens physiques
devient un détail : 'absence de lien avec les réseaux de commercialisation empéche le travailleur de transformer
son indépendance Iégale en symbolique et réelle indépendance économique. Si I'on accepte donc cette nouvelle
distinction, il est important de remarquer que le capital utilisé pour maitriser le marché n’était pas simplement
économique : il pouvait aussi étre social et culturel. La distribution I1égale des titres de propriété ne dépendait
alors fondamentalement que de la volonté du marchand ou de I'entrepreneur de s'impliquer plus ou moins dans le
processus de production. Si le marché était en mutation rapide, ce qui demandait au produit de s’adapter aux
modifications extérieures, il était probablement nécessaire que le marchand s’implique lui aussi dans la
production. C’est aussi le cas si la valeur des machineries ou des matiéres premiéres rendait nécessaire la

" Hudson (1986, pp. 48-52)

'7® Chapman (1973)

'8 Cailly (1993a, vol 1, p. 206)

""" Cailly (1993a, p. 203) Ces chiffres s’appuient sur des inventaires aprés déces.
""8Cailly (1993a, vol 2, p. 53)

' Dornic (1955, pp. 206-208)

'8 Vardi (1993, p. 131)

'8! Caspard (1979, p. 117)
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surveillance du travailleur, ou lui rendait impossible d’acquérir les biens de production. Mais il possédait une large
partie du pouvoir de décision avant méme de s’impliquer directement dans la production.

Conclusion : les différentes formes de production

La proto-industrie, par défaut, se doit d’étre centrale dans notre analyse de la dynamique de I'économie
francaise. Le secteur artisanal, méme s’il était trés important n’avait probablement pas une dynamique propre.
Les proto-usines, par contre, avaient une dynamique propre, mais elles restaient marginales et avaient beaucoup
en commun avec la proto-industrie.

Tournons-nous donc vers la dynamique de la croissance des proto-industries. Elle se caractérisait par
I'extension des réseaux de distribution et I'intégration des réserves de travail issues du monde rural. Certes, les
ruraux n’étaient pas — et de loin — les seuls fournisseurs de travail de I'économie proto-industrielle. Mais leur
intégration a la production industrielle fournissait a celle-ci les réserves de travail dont elle avait besoin.

Cette intégration dépendait du travail des marchands et des intermédiaires, qui possédaient le capital
circulant. Ceux-ci pouvaient d’ailleurs venir du monde paysan.
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Conclusion

Nous avons étudié la structure industrielle, le role de I'état et les aspects les plus cruciaux des relations
industrielles. Nous espérons avoir montré pourquoi les deux acteurs principaux de la croissance industrielle

frangaise étaient les marchands et les ruraux.
Nous allons donc maintenant étudier ces deux familles d’agents économiques : le deuxieéme chapitre

s’intéressera aux ruraux et le troisieme aux marchands.
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Introduction

Ce chapitre traite du réle du monde rural dans la croissance frangaise. Dans la premiére section, nous
montrons qu’il existait tout au long du XVllle siécle des réserves de travail rurales qui n’étaient pas techniquement
nécessaires a la production de subsistances. Dans la deuxiéme section, nous étudions la maniére dont pouvait se
faire la mobilisation du travail rural au travers de I'extension de I'activité des intermédiaires.

Ce chapitre éclairera donc une des raisons pour laquelle I'extension de I'activité commerciale pouvait avoir un
effet direct sur la production dans I'’économie.

1 Les réserves rurales de travail

« La France sort, au XVllle siecle, d’'une longue phase de surpeuplement, chronique depuis le Xllle, ou
mieux le Xlle siécle. Quatre ou cing cents ans durant (si I'on excepte la régression de 1350-1450), elle a vécu
dans une situation analogue a celle de I'Inde actuelle, « s’étouffant » sous sa propre natalité, au voisinage de
ce pble de “puissance” qui s’"accompagne souvent de sous-alimentation, d’émigration en chaine. »

Fernand Braudel, Annales ESC, mai-juin 1960

Braudel, comme le montre indirectement cette citation, faisait partie d’'une famille d’historiens qui pensaient
que la France du XVllle siecle avait da traverser une révolution agricole pour que le travail ainsi libéré puisse
s’intégrer aux groupes de travailleurs urbains nécessaires a la révolution industrielle. Il pensait donc qu’au sein du
status quo ante, comme cette citation le montre cette fois directement, tous les bras agricoles étaient nécessaires
pour la production de la simple subsistance de la population — et ceci d’autant plus qu’elle était en croissance.
Pourtant, I'idée qu'il y eut une révolution agricole durant notre période n’est pas admise par tous les chercheurs :
que faire alors de I'opinion qu’exprime ici Braudel ?

A techniques et moyens de production donnés, surtout si une économie agricole connait des rendements de la
terre et du travail décroissants, il y a un point ou la quantité et la qualité de la force de travail sont juste suffisantes
pour assurer sa propre reproduction : c’est d’ailleurs ce qui définit intuitivement la notion d’équilibre Malthusien.
Cette relation n’est bien sdr jamais purement technique, dans la mesure ou 'organisation sociale, au moins par
I'extraction de rentes par certaines parties de la société, implique la production de biens ostentatoires. Il s’agit
donc d’'un niveau démographique d’équilibre Malthusien « bio-social’ » dans lequel la classe laborieuse produit
juste assez pour sa survie et son exploitation. Il est clair que si 'économie est proche de ce point, il N’y a pas de
croissance possible. Ce n’est cependant jamais le cas : des mécanismes régulateurs préventifs — comme les
restrictions de fertilité — ou positifs — comme I'augmentation de la mortalité — empéchaient I'’économie de ne
jamais atteindre ce stade homéostatique. Plus les mécanismes régulateurs étaient efficaces, plus la société se
trouvait loin de ce niveau et plus ses salaires réels étaient élevés. Ce modéle a été appliqué a la France comme a
I’Angleterre. Cependant, alors que I'Angleterre serait un exemple de l'efficacité des mécanismes régulateurs
préventifs a assurer un équilibre de « basse pression » (low-pressure equilibrium) ; la France au contraire n’aurait
vu sa population régulée que par les mécanismes positifs des crises de mortalité périodiquesz. L’économie
frangaise aurait été en conséquence bien plus prés du niveau homéostatique que I'économie anglaise3 . CecCi
expliquerait pourquoi I'élasticité des prix des biens de subsistance par rapport a leur offre ait été si importante,
comme le montrait chaque crise successive. La malnutrition chronique de la population faisait donc parties des
mécanismes régulateurs de I'’économie et provoquait « the exceeding low level of work capacity permitted by the
food supply [...] [: ijn France the bottom 10 per cent of the labor force lacked the energy for regular work and the
next 10 per cent had enough energy for less than three hours of light work daily4 ».

Les études démographiques infirment pourtant cette hypothése. Au moins aprés 1740, les comportements
démographiques en France ne correspondaient pas a un équilibre néo-malthusien de « forte pression »
L’hypothése selon laquelle la France aurait été surpeuplée n’est tout simplement plus acceptée par les
démographes, méme pour les siécles précédant le XVllle. Dupaquier donne par exemple trois arguments
démographiques qui contredisent cette hypothése : la répartition géographique de la population frangaise ne
correspondait pas a la géographie de la fertilité de la terre ; la population augmenta sans qu’il y ait eu de

'Morineau (1972, p. 210)
Wrigley & Schofield (1981, pp. 450-451, 459-460, 478-479). Pour un exemple francais : Goubert (1977, pp. 75-77, 81-82). Cette idée n'était
pourtant pas celle des contemporains : pour Fénelon, les mécanismes régulateurs préventifs jouaient déja au temps de Louis XIV : les jeunes
gens ne se mariaient pas « de peur d’augmenter leurs maux » : cité par Dupaquier (1974a, pp. 36-37). Les idées démographiques du XVllle
siécle sont cependant un peu étranges : elles étaient dominées par I'idée de dépopulation.
® Sauvy a ainsi suggéré que la population qui aurait maximisé le revenu par téte de la population francaise en 1790 aurait été de 10 ou 12
millions Sauvy (1952, pp. 186-187).
* Fogel (1992, 9.6.1).
Weir (1984, p. 43-44)
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révolution agricole et il n’'y eu pas de mouvement important d’émigration. Sa conclusion est que la France se
trouvait plutét dans une situation « Boserupienne »°.

Il est aussi possible de rejeter cette hypothése pour des raisons économiques. Grantham affirme par exemple
qu’au plus 40 % de la population était nécessaire a la prodution de la subsistance de I'ensemble de la population
francaise en 1750" : nous allons ici présenter les arguments qu’il allegue pour calculer ce chiffre. Nous allons
présenter les hypothéses nécessaires et le calcul avant de nous interroger sur leur validité. Nous pourrons
ensuite étudier les conséquences de cette absence de trop-plein démographique pour notre étude.

1.1 Les hypothéses

1.1.1  Valeur de la consommation de subsistances

La consommation correspondant au niveau socio-biologique de subsistance peut étre approchée par la
consommation des classes les plus pauvres. Celle-ci était composée essentiellement de céréales, le plus souvent
sous forme de pain. Grantham propose le chiffre de 3,5 hectolitres de blé ou de seigle par an, soit 262,5 kg par
an ou encore une consommation de pain quotidienne d’une livre et demi par téte (les hommes adultes
consommant plus, les femmes et les enfants consommant moins). Nous n’allons donc nous occuper que de ce
qui était nécessaire pour assurer la production des céréales pour assurer cette consommation pour toute la
population.

1.1.2 Le taux de dépendance

Le taux de dépendance — ou son pendant, le taux de participation — est tiré de la pyramide des ages issue du
recensement de 1806. Sont considérés comme étant « dépendants » les enfants de moins de quinze ans, les
adultes de plus de 65 ans et les femmes trois mois avant et trois mois aprés la naissance de leurs enfants. Le
calcul donne un taux de participation minimum de 60 % : chaque travailleur devait donc nourrir 1,66 personne —y
compris lui-méme®. Il est possible que ce taux de participation ait été plus élevé : la démonstration de Grantham
en serait renforcée, car encore moins de travailleurs auraient été nécessaires pour nourrir toute la population.

1.1.3 Productivité du travail et de la terre

Ces deux productivités sont tirées de I'étude de Grantham sur la production de blé dans les Cing Grosses
Fermes®. Ses sources sont les statistiques des préfets du Premier Empirem. Ceux-ci donnent des chiffres assez
sars pour 1800 ; par contre, pour 1750, il n’est possible de faire que des conjectures. Dans les deux cas, I'on se
concentre sur la situation de productivité des grandes et moyennes fermes : ce sont celles qui sont le mieux
connues.

La productivité du travail était de 6 a 4 journées de travail masculin par hectolitre de blé. La productivité de la
terre se placgait entre 9 a 18 hectolitres a I'hectare.

Cette mesure de la quantité de travail brute nécessaire n’est pas suffisante : il faut étudier d’autres
phénoménes pour mesurer les exigences de la production de subsistances’'".

1.1.4 Le travail en période agricole pleine et en période creuse

Les journées de travail nécessaires a la production de céréales ne pouvaient pas étre réparties librement dans
'année : le cycle des cultures imposait des périodes de travail accru et des périodes creuses'. Les deux
périodes « pleines » étaient la moisson et la fenaison. Pour un champ donné, les estimations des contemporains
— confirmées par les calculs de Grantham™ — affirment que de 3,5 a 5 travailleurs étaient nécessaires durant la
moisson pour récolter le travail d’un travailleur unique tout au long de I'année. Les chiffres exacts dépendaient de
la qualité du sol, de la durée de la moisson et des autres travaux agricoles : ils pouvaient varier entre 2 et 9.
Comme nous l'avons dit, ils s’appliquent a une parcelle : ils ne peuvent pas étre directement appliqués a une
ferme ou méme & une région. A ce niveau, la diversité des productions assure que la différence entre le travail
nécessaire durant les périodes de pointe et celui nécessaire durant les périodes « normale » est plus basse :
Grantham fixe le ratio le plus probable a 2.

®Dupaquier (1974a) ; Boserup (1965 (1970)))

"Grantham (1993, p. 487)

®Grantham (1993, p. 497)

® Grantham (1991)

"% Cf. Perrot (1977), Perrot & Woolf (1984)

" De Grantham (1991, pp. 362-363)

"2 La distinction entre les activités « linéaires » (comme I'agriculture) et les activités « poreuses » (comme I'industrie) est discutée dans
Georgescu-Roegen (1969)

> Qui s’appuient sur la productivité des différentes opérations agricoles : Grantham (1991, pp. 362-363)
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Comme il s’agit ici de donner la fourchette supérieure de I'estimation du travail nécessaire a la production de
subsistances, nous considérons ici que les travailleurs saisonniers f?jsaient partie du travail exigé par la
production des subsistances au méme titre que les travailleurs permanents .

1.1.5 Durée de I’année agricole

Grantham évalue la durée de I'année agricole a 250 jours15. Ce chiffre s’appuie sur les statistiques agricoles
les plus anciens dont on dispose, celles des enquétes de 1852 et de 1862. Celles-ci excluent de I'année pleine
les jours de fétes, les dimanches et les jours de mauvais temps : leurs différents calculs donnent plusieurs chiffres
variant de 220 & 290 jours'®.

Nous n’avons pas de détail sur la longueur des journées de travail : elle variait sans doute suivant les saisons.

1.1.6 Animaux de labours
Grantham considéere que les animaux de labour consommaient a peu pres un cinquiéme de la production
totale de céréales.

1.1.7 Semences

Grantham considére que le taux d’ensemengage était constant et égal a deux hectolitres par hectares. Celui-ci
joint a la productivité par hectare lui permet de calculer la production par semence. Les modifications qu’il put y
avoir sur les taux d’ensemencement et ses relations avec la fertilité ne sont pas prises en compte. Cependant,
comme nous le verrons, la table finale aborde en fait de nombreuses situations différentes concernant ce chiffre :
une légére modification ne devrait pas avoir beaucoup de conséquences.

1.2 Le calcul des contraintes techniques

1.2.1 Le calcul de leur valeur

1.2.1.1 Du nombre de jours nécessaires au nombre de travailleurs nécessaires
Il est possible de passer de la quantité de travail demandée par la production d’'un hectolitre de céréale au
nombre de travailleurs mobilisés durant I'année par la production de cet hectolitre de céréale en effectuant les
opérations suivantes :
- Le passage d’une expression en jour a une expression en année est opéré par une division par 250, qui
est la durée effective de 'année de travail.
- La prise en compte des exigences des périodes pleines et la mobilisation des travailleurs temporaire se
fait en multipliant par deux le nombre de travailleurs nécessaires.
En conséquence, s'il faut 5 jours de travail pour produire un hectolitre de blé, sa production mobilisera 0,04
travailleur sur I'année.

1.2.1.2 Du travail nécessaire a la production brute au travail nécessaire a la production nette
Pour passer du nombre de travailleurs nécessaires a la production brute d’un hectolitre de céréale au nombre
de travailleurs nécessaires a cette méme production nette, il faut effectuer les opérations suivantes :
- Prendre en compte la nourriture des bétes de labours en augmentant d’'un quart la quantité de travail
nécessaire.
- Prendre en compte la mise de c6té des semences de I'année suivante en augmentant, par exemple, la
quantité de travail nécessaire d’un quart pour un rendement de 5 pour 1.
Ainsi, s’il faut 1 travailleur sur I'année pour produire une quantité brute donnée de céréale, il faudra 1,56
travailleur pour produire la méme quantité nette.

1.2.1.3 Du travail nécessaire a la production nette a celui nécessaire a la consommation

Un travailleur peut toujours consommer sa propre production. Cependant, il faut prendre en compte la
nécessité de nourrir les “dépendants”, c’est-a-dire les membres de la population qui sont hors de la population
potentiellement active.

Si on suppose que 60 % de la population travaille, cela veut dire que chaque travailleur nourrit 1,66 personne.
En conséquence, pour obtenir la quantité de travail nécessaire pour assurer une consommation par téte donnée
d’un travailleur et de ses dépendants, il faut multiplier par 5/3 la quantité de travail nécessaire pour produire la
méme quantité nette.

Ainsi, s’il faut 1 travailleur pour produire un hectolitre de céréales, il faudra 1,66 travailleur pour assurer une
consommation égale a un hectolitre a eux-mémes et a leurs dépendants.

"“Grantham (1993, p. 485)
*Grantham (1993, p. 497)
"®Labrousse signale bien 290 jours ouvrables : Labrousse (1933 (1984), p. 592), ce qui ne prend pas en compte les jours d’intempéries
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1.2.2 Le résultat du calcul

Nous pouvons maintenant opérer le chemin inverse : nous avons fait des hypothéses sur la consommation de
céréale nécessaire a la subsistance dans I'ensemble de la France : 3,5 hectolitres par habitant. Nous pouvons
donc calculer le nombre de travailleurs nécessaires a la production de ces céréales, que nous exprimons en
pourcentage de la population potentiellement active.

Cette valeur varie selon les hypothéses retenues pour la productivité du travail et la productivité de la terre.
Cela donne le tableau suivant, que nous reprenons textuellement de Grantham'” :

Tableau 11 : Proportion nécessaire de producteurs de céréales dans la poPuIation potentiellement active
selon différentes hypothéses de productivité 8

Rendement par hectare (en hectolitres) / Nombre de journées de travail 8 6 5 4 3 2,5
nécessaires a la production d’un hectolitre
5 0,78 058 049 039 029 0,24
6 0,70 053 044 035 026 0,22
7 065 047 039 0,31 025 0,19
8 062 : 047 039 031 023 0,19
9 0,60 : 045 0,38 0,30 0,23 0,19
10 058 : 044 036 0,29 : 0,22 0,18
12 056 : 042 | 0,35 0,28 : 0,21 | 0,17
14 054 : 041 | 0,34 0,27 : 0,20 | 0,17
16 053 : 0,40 | 0,33 0,27 . 0,20 | 0,16
18 053 : 0,39 033 0,26 : 020 0,16
20 052 039 032 026 0,19 0,16
22 051 039 1032 026 0,19 0,16
24 051 038 032 025 0,9 0,16

Le carré pointillé représente la situation probable au XVllle sieécle : le carré plein représente celle des régions
agricoles les plus avancées, comme le Bassin Parisien.

Pour la France dans son ensemble, Grantham conclut que les contraintes techniques de production de
subsistance imposaient qu’au plus 40 % de la population se consacre a celle-ci.

Donc au moins 60 % de la force de travail disponible n’avait pas a produire des céréales : elle était disponible
pour I'agriculture de rente, les services, I'artisanat, la proto-industrialisation, etc... A peu prés 20 % de la
population était urbaine. En conséquence, 40 %" de la force de travail disponible était a la fois rurale et utilisable
pour autre chose que la production de grain. Les contraintes strictement « malthusiennes » ne pesaient donc que
de maniére lointaine. Loin d’étre une société ou la majeure partie de la force de travail disponible devait assurer la
production de subsistance, la France du XVllle siecle disposait d’'une « réserve » de travail, et notamment de
travail rural.

Ce chiffre peut étre comparé au nombre de travailleurs agricoles dans la population active : celle-ci se plagait,
d’aprés les calculs de Wrigley et de J. de Vries, a 63 % en 1700, 61 % en 1750 et 59 % en 1800%°. Un autre
calcul peut nous venir de Marchand et Thélot : ceux-ci donnent pour la fin du siécle 65,1 % de la population active
dans l'agriculture. Cependant, leur mesure de la population véritablement — pas simplement potentiellement —
active est de 43,5 %. Donc d’aprés eux 47 %" de la population active potentielle travaillait dans I’agriculturezz.
Les taux effectifs d’activité sont difficiles a calculer ou a vérifier : il est probable qu’au moins dans le monde rural,
la plupart de la population potentiellement active I'était en effet. Il est aussi probable que cette activité « cachée »
était au moins autant agricole que I'activité visible. Les chiffres de Marchand et Thélot seraient donc effectivement
trés proches de ceux que nous tirons de J. de Vries et Wrigley.

Il existe une différence de vingt points entre les 60 % de population agricole qu’ils calculent et les 40 % qui
nous semblent nécessaires théoriquement. Celle-ci est-elle due a la faiblesse de nos hypothéses ?

1.2.3 Quelle est la sareté de ce calcul ?
Ce calcul peut étre critiqué pour deux raisons principales : la premiére est qu’il suppose une consommation de
subsistance trop faible. La deuxiéme est qu’il surestime la productivité de I'agriculture au XVllle siecle.

' Grantham (1993, p. 487)
'® Par exemple, pour calculer la cellule qui correspond a cing journées de travail par hectolitre et 10 hectolitres de production par hectare (soit
un rendement de 5 pour 1) : 5/250*1,25*1,25*5/3*3,5 = 0,3646
"9 Soit les 60 % de force de travail disponible auquels on retire les 20 % de force de travail urbaine.
? Ce calcul se fait en prenant d’une part le ratio entre la population rurale et la population agricole que I'on trouve dans Wrigley (1985) — il
I'utilise pour calculer I'évolution de la productivité agricole — et d’autre part les taux d’'urbanisation de J. de Vries, que I'on trouve dans de Vries
(1984).
Rappelons que Wrigley s’intéresse a la mesure du travail agricole, et non pas a la mesure du travail nécessaire a la subsistance. Il utilise
I’évolution chiffre pour calculer I'évolution de la productivité effective dans I'ensemble de la production agricole : cela est assez différent de
notre intérét pour la productivité potentielle dans la production de subsistance.
! Soit 65,1 % * 43,5 % /60 %
*Marchand & Thélot (1991, p. 175, p. 180)
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1.2.3.1 La mesure de la production nécessaire a la subsistance

1.2.3.1.1 Pourquoi se borner aux céréales ?

Toute notre discussion n’a porté que sur la consommation de céréales : il est pourtant clair que le pain n’était
pas la seule consommation : le vin, les ceufs, les légumes, les autres denrées alimentaires et les autres alcools
jouaient aussi un rdle. La plupart des autres aliments avaient un rapport travail incorporé / richesse calorique
moins intéressant que le blé et le pain23. Il est donc possible que nous sous-estimions les besoins en travail de la
subsistance.

Deux réponses sont possibles a cette critique. Tout d’abord, il est possible de contester que tous ces aliments
« annexes » doivent étre intégrés dans le calcul des nécessitées de la subsistance : ils pouvaient bien étre
substitués aux céréales, mais il s’agissait plus d’'une question de choix de consommation que de nécessité
physique. Cependant, la notion de subsistance « physiologique » est assez difficile & manier. A peu prés tous les
régimes populaires entrainaient des déficiences alimentaires : est-ce donc a dire qu’ils ne répondaient pas aux
besoins de la subsistance ? A partir de quel niveau de déficience est-ce que cela serait alors le cas ? Voila des
problémes que nous ne voulons pas vraiment aborder. Acceptons donc que le niveau de subsistance ft fixé de
maniére contingente a la situation historique, et que, dans la France du XVllle siécle, on peut espérer le mesurer
par les régimes populaires : il faut donc bien prendre en compte ces autres aliments.

Cependant il n’est pas sdr que le fait de prendre en compte la diversité de I'alimentation doive augmenter les
besoins en travail. En effet, les rentabilités sur lesquelles le calcul a été fait correspondent a la production de blé
destiné a la commercialisation. Il s’agissait d’'un produit tout différent de celui qui était auto-consommé, ou méme
de celui qui était destiné aux échanges locaux. Il devait étre « net, loyal et marchand » : sa production demandait
donc plus de travail®. De plus, s'’il existait des aliments dont le rapport travail / subsistance était moins
avantageux que le blé, il en existait aussi qui étaient plus avantageux : le blé noir et le seigle bien sir, mais méme
les chataignes, I'avoine, les pommes de terre et le mais jouaient dans certaines régions un réle majeur dans
I'alimentation, méme si leurs qualités gustatives ne valaient pas celles du blé.

Acceptons donc le raccourci de trois hectolitres et demi de froment par téte qu’utilise Grantham pour
représenter I'ensemble de la consommation nécessaire aux besoins de subsistance.

1.2.3.1.2 La valeur calorique du régime choisi

Apres avoir mis en doute le régime choisi comme point de référence de maniere qualitative, nous pouvons
maintenant nous pencher sur les problémes quantitatifs qu’il pose. Sa valeur énergétique est un peu plus élevée
que celle calculée par Toutain et reprise par Fogel : 1869 calories contre 1753 — elle est méme légérement
supérieure a la valeur calculée par Fogel pour ’Angleterre. La différence s’explique par les différentes sources de
ces deux travaux : Toutain s’appuie sur une évaluation de la production globale utilisant les estimations des
divers administrateurs de la France d’Ancien Régime. Grantham, au contraire, part des renseignements dont
nous disposons sur les études de budgets populaireszs. I justifie la différence — toutefois somme toute assez
faible — en expliquant que : « Eighteenth-century working-class budgets as a rule yield higher rates of caloric
consumption than calculations of total available food supply (production plus net exports) derived from reports of
supply made by local officials who were trying to limit taxes assessed on their districts and to protect provincial
grain supplies from being requisitionned »*°

Nous n’avons par ailleurs pas d’indication que ce chiffre ait changé de maniére importante durant la période
qui nous intéresse?’.

Il peut cependant conduire a un autre type de doute : la faiblesse calorique de ce régime pouvait avoir un effet
sur la productivité du travail. C’est ce sur quoi nous allons nous pencher maintenant.

1.2.3.2 Les problémes liés a la productivité

1.2.3.21 Les effets du régime alimentaire

Il nNest pas possible de tirer de la valeur énergétique de ce niveau social de subsistance une conclusion
directe sur la qualité de la force de travail : il ne s’agit que d’'une moyenne, et ce dans quatre dimensions :
démographique, sociale, familiale et temporelle.

Comme I'étalon pour faire le lien entre les apports en énergie et la qualité de la force de travail est ’'homme
adulte, il convient tout d’abord de calculer ce que cet apport énergétique signifie pour celui-ci. Il est possible de le
faire en utilisant nos connaissances sur la pyramide des ages et la répartition par sexe de la population.
L’équivalent de ce régime par « unité de consommation », ou par homme adulte était de 2441 calories — contre
2290 calories pour le chiffre de Toutain?®. Ce chiffre signifie que, si la consommation avait été répartie de maniere

% Sj 'on considére que la quantité de travail incorporée peut étre mesurée par les prix : cf. Morineau (1972, p. 212)

#cf. Grantham (1989b, p. 188) Le maitre ouvrage de J. Meuvret sur le probléme « des » subsistances insiste sur la segmentation des
marchés : cf. Meuvret (1977).

% Une des sources importante sur le sujet est : Morineau (1972)

* Fogel signale d'ailleurs le méme probléme pour 'Angleterre, sans toutefois le prendre en compte pour son approche a partir des budgets.
Fogel (1992, 9.6.1). Il est vrai cependant que le personnel produisant les sources était probablement trés semblable : mais les chiffres
n’étaient pas non plus directement comparables.

% Cf. Morineau (1972) et Morineau (1974). Pour une vue européenne a long terme du probléme, cf. Neveux (1973)

®Fogel (1992, 9.6.1). Fogel a redéveloppé de maniére plus précise son argument en ce qui concerne la France dans Fogel (1993),
notamment en ce qui concerne les inégalités.
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parfaitement égalitaire, chaque personne, homme ou femme, enfant ou adulte, aurait été dans la position de
santé d’'un homme adulte consommant 2 441 calories par jour — en sachant que la ration d’entretien simple était
approximativement de 2 200 calories®.

Cependant, il est évident que la répartition sociale de la consommation alimentaire n’était pas égalitaire : les
riches mangeaient probablement plus a leur faim et certainement plus a leur goQt que les pauvres. Donc, si la
consommation médiane n’avait été que suffisante, la moitié de la population aurait été sous-alimentée.
Cependant, nous ne disposons que d’'une moyenne : il convient donc de faire une hypothése sur la loi de
répartition pour calculer la répartition. L’hypothése la plus courante est une loi log-normale d’'un coefficient de
variation égal a 0,3%*. Si on I'accepte, on peut conclure — ce qui correspond aux conclusions de Fogel sur
'Angleterre — que le régime de « subsistance » que propose Grantham laissait 20 % de la population francgaise
dans la possibilité de faire au plus 6 heures de travaux légers, ou bien un peu plus d'une heure de travaux
intenses par jour.

L’intuition qui semble s’'imposer en effet est que ces 20 % se trouvaient parmi la couche la plus pauvre de la
société : ils étaient incapables de fournir un travail normal. Cependant, le calcul du coefficient de variation de 0,3
que nous utilisons ne vient pas directement d’études nutritionnelles, mais d’études de mortalité : ces 20 % les
moins nourris ne viennent donc pas des ménages les plus pauvres, mais des individus dont la santé était la
moins bonne. Les individus dont la santé était la moins bonne viendraient tous des ménages les plus pauvres si
la répartition de la nourriture au sein des familles se faisait de maniére égalitaire : or ce n’était probablement pas
le cas.

Grantham donne ainsi 'exemple d'une répartition ou le pére recevait 1,2 kg de pain, la mére 0,6 kg et I'enfant
0,45 kg‘°’1. L’inégalité de la répartition n’est ici pas justifiée par I'inégalité des besoins physiologiques. Par contre,
elle maximise les revenus du ménage, ceci en s’assurant que méme dans une situation de carence alimentaire
générale, les hommes adultes — dont le « salaire par calorie absorbée » était le plus élevé — ne soient pas dans
un état de faiblesse chronique. Si cette stratégie était courante, la partie la moins nourrie de la population ne
faisait tout simplement pas partie de la population potentiellement active : elle était trop jeune.

Ce n’est qu’'une hypothese : elle est cefendant renforcée par certaines constatations, notamment I'importance
relative de la mortalité infantile et juvénile3 et la faible stature des adultes frangais. La taille finale dépend en effet
de la qualité de la nutrition durant I'enfance : si les travailleurs frangais étaient petits, ce n’est pas parce qu'’ils
étaient sous-nourris, mais parce qu’ils avaient été sous-nourris.

De plus il est possible que les ménages ruraux aient suivi une pratique courante dans les agricultures du
Tiers-monde qui consiste a moduler la consommation au long de 'année selon les besoins de travaux agricoles.
Les périodes creuses sont souvent des périodes de consommation réduites alors que les périodes pleines sont
des périodes de consommation abondante®.

Si cette inégalité familiale et temporelle dans la répartition de la consommation est prise en compte, il est
probable que le niveau de consommation supposé par Grantham n’avait pas d’effet négatif important sur la
productivité effective du travail.

Il ne s’agit pas bien sidr de dire qu'il était optimal dans I'absolu. Une partie importante des calories absorbées
était utilisée par le métabolisme de chaque individu : des changements limités dans I'apport en calorie peuvent
donc avoir des effets importants sur la productivité du travail. Mais en conséquence, I'élasticité de la qualité du
travail par rapport a la consommation en calorie est décroissante : il existe donc probablement un niveau ou le
prix d’'une consommation supplémentaire s’équilibre avec le gain en productivité ; il doit donc exister un niveau de
consommation qui soit une solution intérieure au probléme de la nutrition a environnement technique et
économique donné. Le chiffre de Grantham est donc plausible34 - méme si ce régime avait des effets sur la
qualité et la quantité de travail au travers des phénoménes démographiques a moyen et long terme.

Le niveau de consommation qu’il propose n’est donc pas trop faible pour calculer les besoins en travail liés a
la subsistance de la population francaise.

1.2.3.2.2 Les hypothéses portant sur productivité du travail

Est-ce que les hypothéses de productivité de Grantham sont fautives ?

La premiere difficulté est que toute la population au travail ne peut pas fournir les mémes quantités de travail :
si on accepte I'idée de la répartition inégalitaire de la nourriture, c’est surtout un probléme pour le travail féminin. Il
est cependant probable que Grantham a pris en compte la division sexuelle du travail pour faire ses calculs de

A partir des chiffres de Toutain, il affirme que 10 % de la population frangaise a la fin du siécle, n’étaient pas assez nourris pour assurer un
travail régulier et que 10 % supplémentaires n’étaient pas assez nourris pour assurer plus de trois heures de travail léger par jour. Ces
affirmations sont peu plausibles : nous n’avons pas de témoignage contemporain de cette situation, alors que les problémes de nutrition
étaient connus — par exemple pour les populations d’esclaves a Saint-Domingue.

» Les « normes » actuelles sont 2 500 c. pour un homme de 175 cm et 65 kg, 3 000 c. s'il fournit un travail physique et 3 500 s'il fournit un
travail physique intense. Les femmes consomment a peu prés 15 % de moins, sauf lorsqu’elles sont enceintes. Cf. Trémoliére (1968)

®Fogel (1992, 9.6.1)

*'Grantham (1993, p. 498)

\Weir (1993)

* payne (1989)

¥ Pour une revue de la littérature sur les études microéconomiques empiriques sur I'effet de la nutrition sur I'offre de travail, cf. Behrman &
Deolalikar (1988). Pour un exemple d’'une de ces études, cf. Strauss (1986).
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productivité. Si ce n’est pas le cas, celle-ci est surestimée et la quantité de travail nécessaire a la subsistance est
sous-estimée.

La deuxiéme difficulté vient du fait que la productivité du travail a été calculée a partir de la situation des
grandes et moyennes fermes. |l faudrait faire une étude compléte sur les différences de productivité selon les
tailles des établissements agricoles. Cependant, dans la mesure ou les grandes et moyennes fermes qui
destinaient leur production a la commercialisation utilisaient probablement les meilleures pratiques possibles,
« small farms can be ignored in an examination of the technological limits to non-agricultural specialization »>°

Le traitement du travail demandé par les périodes « de pointes » est une troisieme difficulté. Nous avons
doublé le travail nécessaire a la production pour le prendre en compte. Mais le travail utilisé en période de pointe
restait disponible pendant les périodes « creuses ». Peut-étre qu’il faudrait donc réduire le travail nécessaire ?
Mais d’un autre point de vue, peut-étre que le ratio de deux est-il trop faible ? Espérons donc que ces deux effets
se compensent : il est possible qu’il y eut en fait besoin de plus de travail que ce que nous avons pris en compte
durant les périodes de pointe, mais il faudrait aussi prendre en compte ces travailleurs en périodes « creuses »
pour calculer le travail disponible.

Les hypothéses de Grantham nous semblent donc suffisamment justifiées pour que nous puissions accepter
sa conclusion : le travail nécessaire a la production des aliments correspondant a la consommation de
subsistance peut bien étre estimé a 40 % de la population potentiellement active.

1.3 Pourquoi y avait-il une différence entre la population nécessaire et la

population effective ?

Reste a expliquer pourquoi un peu plus de 60 % de la population active faisait tout de méme partie de
I'agriculture. On constate d’ailleurs que, malgré les évolutions de la productivité — qui baissaient la proportion de
la population nécessaire a la production de subsistances — la proportion de la population active qui restait dans
I'agriculture n’évoluait que tres lentement. Quelle était I'origine de ce décalage ?

1.3.1  Les problémes de mesure du travail effectivement utilisé par I’agriculture

La premiére explication était que l'activité agricole n’était pas uniquement tournée vers la production de
subsistances. La population frangaise ne se nourrissait bien sir pas que de pain : I'agriculture ne produisait donc
pas que des céréales. L'agriculture de rente était une alternative tentante : la viticulture employait ainsi 2,3
millions de personnes en 1787, soit 8,2 % de la population®. L’agriculture fournissait aussi des matiéres
premiéres industrielles.

La deuxieéme explication peut venir de la pluriactivité des ruraux : il est possible qu’elle évolua alors méme que
le nombre de personnes recensées comme des agriculteurs était constant. Grantham utilise les différentes
mesures de la population agricole au début du XlIXe siécle pour montrer que, bien qu'’il y ait eu des différences
régionales, a peu pres 20-25 % de la population était — selon les modalités du classement — assimilée ou non a la
population agricole. Il est donc probable qu’elle joignait une activité agricole a une autre activite®”.

Il reste tout de méme qu'il était — a technique donnée — possible de faire sortir de 5 a 15 % de la population
active de l'agriculture sans danger pour I'approvisionnement en subsistances, contrairement a ce que pensait
Braudel.

1.3.2 Pourquoi une partie du travail se devait de rester rurale

Il reste que si le travail était disponible, il n’était pas mobile.

Plusieurs facteurs génaient I'urbanisation de la population rurale : d’'une part, les exigences exceptionnelles de
travail de I'agriculture sur de courtes périodes de temps imposaient qu’il y eut une réserve de travail disponible.
D’autre part, la plus grande partie de cette population avait des liens avec le monde agricole, méme si elle n’y
travaillait pas : la possession d’un lopin de terre, I'occupation du chef de la maisonnée, ou simplement leur réseau
social. L’approvisionnement des marchés locaux rendait nécessaire I'existence d’'un certain nombre d’artisans qui
n’avaient donc pas d’activité proto-industrielle, mais plutét une activité mixte, artisanale et agricole. Cette partie
de la population ne pouvait pas étre urbanisée du jour au lendemain.

Le colt d’opportunité de I'urbanisation d’'un travailleur rural était plus important que celui de la ruralisation
d’'une production urbaine. Cela permettait par exemple de ne mobiliser qu’'une partie du travail familial et non pas
d’'imposer un changement d’activité a 'ensemble de la famille. Cela permettait aussi de répartir dans le temps les
activités agricoles et non-agricoles, ce qui aurait été plus difficile dans un milieu urbain. Cette répartition était
acceptée et voulue par les populations rurales : méme a la fin du XIXe siécle, alors que I'éducation primaire était
obligatoire, les enfants ruraux étaient souvent retirés de I'école par leurs parents quand les travaux des champs le
demandaient : voila bien I'exemple d’'un partage du temps de travail choisi par les ménages.

®Grantham (1993, p. 482)
®Grantham (1993, p. 494)
¥Grantham (1993, p. 490)
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Les besoins de 'agriculture et les caractéristiques des ruraux faisaient que le travail devait se déplacer jusqu’a
eux, et non pas eux jusqu’au travail. Il nous semble que l'intégration dans I'’économie marchande —
essentiellement par la proto-industrie, mais aussi par I'agriculture commerciale — pouvait étre un facteur majeur
de I'explication de la croissance frangaise au XVllle siécle. Ce qui nous méne a la question : comment est-ce que
se faisait cette mise au travail ?

2 Comment se faisait la mobilisation du travail rural ?

Nous allons maintenant examiner la micro-économie des comportements ruraux : nous avons vu que les
ruraux disposaient de « réserves » de travail : comment était-il possible pour I'’économie marchande de les
mobiliser ? C’est le principal probléme que nous traitons ici.

Le mode de mobilisation le plus frappant, comme nous l'avons vu dans le premier chapitre, était le
développement de la proto-industrialisation rurale. Il serait vain de construire un modéle « général » regroupant
tous les problémes et toutes les décisions qui préoccupaient les acteurs de I’économie rurale frangaise au XVllle
siécle : nous allons simplement ici rassembler les éléments de réponse a la question : « qu’est-ce qui pouvait
faire de la proto-industrie une part si importante et si grandissante de I'activité rurale®® ? ».

Nous allons tout d’abord chercher a répondre a cette question de la fagon la plus simple possible, en traitant
les ménages ruraux comme des firmes qui réagissaient essentiellement aux différences de rémunération entre
les différentes activités. Cependant, nous verrons que ce n’est pas suffisant pour expliquer le phénomene dans
toute son ampleur : nous allons donc ensuite chercher a expliquer comment est-ce que la modification des modes
de consommation a pu encourager le mouvement du travail d’'un secteur a I'autre. Puis nous nous pencherons
sur certaines évolutions a long terme qui confirmeront nos réflexions dans le court terme.

2.1 Les modéles de comportement rural

211 Les modéles les plus simples des ménages ruraux

« What quantitatively determines the division of peasant labor between earnings from crafts and trade and
from agriculture ? [...] First, very many crafts and trades depend in their development on the fact that the
distribution of agricultural labor over time is very uneven [...]. Second, and this is the main thing, in numerous
situations it is not at all the lack of means of production which calls forth earnings from crafts and trade, but a
more favorable market situation for such work in the sense of its payment for peasant labor compared with that
of agriculture.

Chayanov (1925 (1966), pp. 106-107)

2111 Le cceur du modéle

Nous étudions tout d'abord les modéles de Ho® et de Pfilster’® — ce dernier étant une variante du premier. Le
ménage rural dispose d’'un nombre limité de facteurs de production : travail, capital et terre. Il peut produire soit
des biens proto—industriels“, soit des biens agricoles. Dans leur modéle, la production de biens agricoles ne
demande pas de capital et celle de biens industriels ne demande pas de terre. Le ménage paysan n’a aucun
pouvoir sur les marchés de ses productions : il ne peut pas y influencer les prix.

Il est facile de résoudre ce modéle en utilisant les outils de 'économie de la production. Le ménage cherche a
égaliser la valeur du produit marginal qu’il obtient dans I'agriculture et dans l'industrie. En conséquence une
modifications de prix relatifs entrainera une modification des choix de production. De méme, cela sera aussi le
cas d’une modification de la répartition des biens de productions. Par le méme raisonnement étendu a un niveau
plus agrégé, la quantité et la qualité des moyens de production disponibles dans chaque région détermine si elle
se spécialise dans les biens industriels ou les biens agricoles. Cela revient a faire une variation sur le modéle
Hecksher-Ohlin-Samuelson traitant des avantages comparatifs.

Ce type de modéle est souvent utilisé dans les argumentations des historiens. En voici un exemple : « In
areas not very favourable for the production of cereals, concentrations of household manufacturing thickened and
new ones aroses. [...] What happened in the seventeenth and eighteenth century was that the divergence was
accentuated by improvment on the side of the agricultural supply ».*2 Ceci est trés semblable a I'argumentation de
Ho, sinon que celui-ci insiste sur le role de la création de marchés interrégionaux dans la spécialisation®. Tout

% C'est ainsi que la question est posée dans la littérature. Il nous semble toutefois qu’elle peut s'étendre a I'agriculture destinée a un marché
étendu.

¥ Ho (1984)

“° pfister (1992)

! Contrairement a ce que Ho a l'air d’affirmer dans sa note 3, ces biens proto-industriels, produits pour un marché important, sont trés
différents des biens-Z introduits par Hymer & Resnick (1969). Cf. infra.

2 Jones (1968, p. 69)

“* Ho (1984, p. 885)
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ceci ne doit cependant pas étre confondu avec I'argument plus subtil de Mendels sur Ies complementarltes sub-
régionales : celui-ci s’intéresse en effet plus a la mobilité du travail entre différentes firmes*

2.1.1.2 Raffinements
Toutefois, présenter le modele dans sa simplicité est une peu injuste pour I'argument. Des raffinements sont
possibles, qui ne changent toutefois pas a notre avis le raisonnement.

21.1.21 Complémentarité des activités

La saisonnalité — ou, pour I’exprimer de maniére plus technique, le fait que chaque processus de production
partielle ne peut étre entamé qu’en paralléle - est une des caractéristiques qui distinguent Iagrlculture de
industrie — dans laquelle les processus de production partiels peuvent étre commencés « en Ilgne ». Cette
différence est une source de complémentarité entre les deux activités — qui s’ajoute a l'utilisation de moyens de
production différents. Ho I'intégre a son modéle en limitant la quantité de travail qui peut étre utilisée dans
I'agriculture. En conséquence, I'égalité entre la valeur marginale du produit dans I'agriculture et dans I'industrie ne
peut étre vérifiée que si l'industrie est assez intéressante pour entrer en compétition avec I'agriculture durant la
saison agricole « pleine ».

2.1.1.2.2 Intensité des facteurs

L’hypothése selon laquelle I'agriculture n’utilise pas de capital est bien sir difficile a justifier. Cependant, elle
n’a pas une importance cruciale : la seule chose nécessaire pour que le modéle fonctionne est que I'intensité des
facteurs soit différente dans chaque secteur — ce qui se retrouve d’ailleurs dans les modéles de commerce
international. Comme il semble évident que la terre jouait un réle moins important dans l'industrie que dans
I'agriculture, il n’est pas difficile de faire fonctionner le modeéle. |l serait d’ailleurs méme possible de considérer
que la proto-industrie n’utilisait que du travail, comme le fait par exemple Mokyr, et d’exclure ainsi le capltal4

21.1.2.3 Les conséquences pour le commerce ?

On peut objecter aux prédictions du modéle quant a I'organisation du commerce qu’il n’y avait que trés peu
d’échanges agricoles, et encore moins d’échanges céréaliers, entre les zones rurales™. En conséquence le
rapprochement avec I'échange international semble abusif. Cependant la plupart des zones rurales commergaient
avec les zones urbaines. Il y avait donc de facto échange au travers d’'un marché extérieur : c’est suffisant pour
que les conclusions des modéles de commerce international soient applicables.

Certes, la consommation des biens non-échangeables nécessaires a la subsistance — comme les céréales —
n'est pas substituable a la consommation des biens proto-industriels. Il fallait donc bien produire les biens
nécessaires a la subsistance sur place. C’était en effet le cas : aprés un siécle de proto-industrialisation, les
zones industrialisées restaient capables de produire leurs propres subsistances durant les années
« communes »*. La « version régionale » du modeéle ne peut donc pas s’appliquer a une alternative entre les
biens de subsistance et les biens industriels.

Par contre il peut s’appliquer a une alternative entre les biens agricoles échangeables et les biens industriels.
Il existait parm| les actlwtes agricoles de nombreuses qui pouvaient en effet étre substituées a la proto-industrie :
la viticulture® et Ielevage en étaient des exemples ; les biens ainsi produits pouvaient bien étre échangés sur
de longues distances.

21.1.2.4 VL’introduction du marché du travail : une taille endogéne des ménages

Les modeles de Ho et de Pfister — dans leur version principale — n’introduisent pas le marché du travail : ils
présument que le choix entre loisir et travail a été résolu par les ménages de maniere exogene au modele®.
Pfister propose toutefois une variante introduisant un marché du travail sur lequel le menage peut vendre sa
propre force de travail ou embaucher des travailleurs extérieurs pour un prix donné®®. En conséquence les
valeurs marginales des produits vont étre égalisées au prix de marché du travail. II est de plus possible
d’introduire de nouveaux travailleurs dans le ménage ou de se débarrasser de certains qui offrent leur travail a
I'extérieur de la ferme. Il est donc possible de trouver une taille optimale pour le ménage en tant qu’unité de
production. Quand le ménage est a cette taille optimale, la valeur marginale de ses produits est égale au salaire
de marché. Cette taille du ménage n’est cependant pas obligatoirement demographlque elle peut étre fixée
simplement par la maniére dont les relations familiales se mettent en place Pfister n’introduit toutefois pas

* Mendels (1981 (1992), pp. 256-257). En fait, cette complémentarité se retrouve a plusieurs niveaux, y compris celui des villages : Vardi
(1993)

** Georgescu-Roegen (1969, p. 516). Dans la mesure ou nous citons l'article de Georgescu-Roegen — comme toute la littérature — il nous
semble juste d’utiliser sa terminologie

“® « le. a différent process is started at each time of a chosen sequence ». Georgescu-Roegen (1969, p. 516)

" Mokyr (1976, pp. 137-144)

“® Sur le commerce des grains, nous renvoyons & nouveaux a Grantham (1997a) et & Meuvret (1977)

> Pour un exemple, cf. Vardi (1993)

% ¢f. Tilly (1964, pp. 113-145, notamment les deux cartes pp. 117 and 138) et Labrousse (1944)

% Cf. Mulliez (1979) et Moriceau (1999)

* Ho (1984, p. 883)

% C’est le principal point de Pfister (1992, p. 208)

% Nous ne voulons pas traiter de 'aspect démographique de I'article de Pfilster : il ne lie pas ses conclusions directement & la taille optimale
du ménage. Son argument est que plus le revenu industriel est important par rapport au revenu agricole, plus il est facile de créer un nouveau
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d’activité autre que I'agriculture ou la production proto-industrielle : il n’étudie donc pas non plus le choix entre le
travail et le loisir qui explique I'offre de travail des ménages ruraux.

Il n’est pas sOr que l'introduction d’'un marché du travail pur et parfait soit justifiée. Mais pour notre étude, le
plus grave est de rendre exogéne le choix entre le travail et le loisir : nous sommes intéressés par 'augmentation
éventuelle d’offre de travail par les ménages ruraux durant le siécle : nous devons donc étudier la formation de
cette offre, et non pas la considérer comme exogene. De plus, il nous semble utile de nous arréter un peu sur la
complexité de la décision de travail chez des agents qui étaient a la fois producteurs et consommateurs.

2.1.2 Le choix de travail : une difficulté centrale®

2.1.2.1 Pourquoi s'intéresser particulierement au probléme du travail ?

Revenons en effet a 'augmentation que nous avons constatée du produit physique. Nous avons vu dans le
chapitre précédent que I'industrie urbaine était en déclin relatif : c’est dire que 'augmentation de I'offre de travail
rural a d jouer un réle dans la croissance du produit physique.

D’autres phénoménes ont contribué a la croissance industrielle, bien sr. L’augmentation du produit physique
ne peut cependant pas étre expliquée par 'accumulation du capital fixe : celui-ci était assez marginal dans la
production industrielle. Le capital circulant, quant a lui n'y intervenait pas directement. Il est possible que la qualité
du travail ait augmenté : mais pourquoi les ruraux ont-ils accompli cet investissement technique tout en gardant
leurs qualifications agricoles ? De plus, les proto-industries les plus dynamiques demandaient du travail assez
peu qualifié, comme le travail du lin. L’'augmentation de la qualité des matiéres premiéres ne peut pas tout
expliquer non plus : dans l'industrie lainiere, par exemple, il est sir que la surface des piéces produites a
augmenté plus vite que la population, de 0,5 % par an™.

Plausiblement, donc — méme si en faire la preuve serait un travail de longue haleine — 'augmentation de I'offre
de travail rural était un phénoméne central de la croissance de la France au XVllle siécle. On peut considérer le
travail dédié aux activités domestique ou au loisir dans les ménages ruraux comme une « réserve » disponible
pour la production commercialisée.

Cette réserve de travail était importante a cause de la structure de la production, notamment dans les
campagnes. L’agriculture était une activité saisonniére : les ménages s’y consacrant disposaient de temps libre,
notamment I'hiver : il était possible de consacrer ce temps libre soit a des activités domestiques, soit a des
actvités a destination du marché, par le biais d’'un intermédiaire. De plus, la cellule de production était le plus
souvent le ménage et non l'individu. Il était donc possible, de réorganiser I'activité de maniére a ce que les
femmes et les enfants produisent pour le marché.

L’évolution selon laquelle les réserves de travail pouvaient étre mobilisées a été appelé par Jan de Vries une
« révolution industrieuse®’ ».

L’augmentation de I'offre de travail pourrait étre expliquée dans le cadre des modéles que nous avons
développé jusqu'a maintenant.

Il est clair que les ménages ruraux étaient a la fois des unités de consommation et des unités de production.
lls dépendent donc a la fois de la théorie du comportement de la firme et de la théorie du comportement du
consommateur.

Supposons qu’ils se trouvaient dans un environnement de concurrence pur et parfait sur I'ensemble des
marchés auxquels ils étaient confrontés. Il a été montré que leur comportement aurait alors été « séparable »*®
c’est-a-dire que I'on peut traiter des choix de production et de consommation de maniere séparée. Notamment,
les préférences du ménage n’auraient pas influencé la quantité de travail qui est utilisée par le ménage en tant
que firme. Par contre, elles auraient bien eu un réle dans le choix du temps consacré au travail et au loisir. Une
baisse du prix des biens de consommation aurait pu ainsi avoir un effet sur la quantité de loisir que le ménage se
ménagera ; mais elle n’aurait pas d’effet sur la quantité de travail utilisé par le ménage en tant que firme.

Ce résultat pourrait nous permettre de continuer notre étude : nous pourrions aprés tout négliger la différence
entre « le travail utilisé par le ménage » et « le travail vendu par le ménage sur le marché », dans la mesure ou au
sein de la proto-industrialisation la relation de dépendance des travailleurs aux marchés ne dépend pas de la
relation salariale.

Cependant I'hypothése de séparabilité que nous avons introduite mérite au moins d’étre discutée.

Ce probléme forme la pierre d’angle du livre de Chayanovsg. Son point de départ est que I'imperfection du
marché du travail empéche d'’utiliser celui-ci pour évaluer convenablement le prix du travail paysan.

ménage — dans la mesure ou cela ne nécessite moins de terre et de capital. Donc les mariages se font plus t6t et la fécondité est plus
importante :Pfister (1992, pp. 210-214).

% Sur les modéles de ménages ruraux : Singh, Squire & Strauss (1986b, pp. 154-156), Grabowsky & Shields (1996, chpt. 3) Bardhan & Udry
(1999, chpt. 2)

% Cf. lintroduction.

57 de Vries (1994)

% Cf. par exemple Nakajima (1969)

% « In other words, we can state positively that the degree of self-exploitation of labor [i.e. labor supply] is established by some relationship
between the measure of demand satisfaction and the measure of the burden of labor ». Chayanov (1925 (1966), p. 81)

-70 -



CHAPITRE Il : L'INTEGRATION DU MONDE RURAL AU MARCHE

« It may be said that in the reality around him the peasant can always evaluate his labor in accord with
wages existing somewhere nearby. This is not correct, because hire is for the peasant only one or the possible
instance of making use of his labor, and, moreover, in the majority of instances it is not an advantageous one.
The subjective evaluation of drudgery of winning the marginal rouble on his farm will almost always be less
that when hiring himself out for work, since payment on his farm is higher than wages. »

L’'imperfection du marché du travail a pour conséquence la non-séparabilité des décisions économiques des
paysans : si le travail sur la ferme est le seul moyen avantageux pour le paysan de trouver une rémunération a
son travail, la décision de production sur la ferme dépendra de la consommation que souhaite le paysan.

21.2.2 Les signes de la non-séparabilité du comportement des ménages

La non-séparabilité du comportement des ménages pourrait avoir eu des causes multiples. Nous allons
montrer qu’au moins une de ces causes était présente : I'imperfection du marché du travail. Mais nous aurions pu
choisir aussi de nous pencher sur I'imperfection du marché des biens de consommation. On peut méme aller plus
loin et montrer que les deux imperfections coexistaient : on peut par exemple considérer le loisir comme un temps
de consommation indispensable a la transformation des biens en utilité. Dans ce cas, comme le loisir n’est pas
échangeable, le marché des biens de consommation comme celui du travail présente des imperfections qui
entrainent la non-séparabilité.

Nous ne le faisons pas. Dans le cas qui nous occupe, il est assez facile de montrer que les marchés de travail
étaient en effet imparfaits. Ceci peut se faire selon deux approches : soit en soulignant les raisons a priori pour
lesquelles ils devraient I'étre, soit en signalant les conséquences a posteriori de leurs imperfections. Empruntons
ces deux voies successivement.

La principale raison a priori de I'imperfection du marché du travail était que le travail n’était pas un bien
homogeéne. Le travail engagé, par exemple, demandait d’étre surveillé, ce qui n’était pas le cas du travail issu du
ménage. S'il était possible de transformer le travail domestique en travail engagé dans I'intérét du ménage durant
la saison « pleine » des travaux agricoles — quand les rémunérations offertes sur le marché du travail étaient plus
importantes que celles du travail dans le ménage — l'inverse était beaucoup plus difficile. Les domestiques étaient
ce qui pouvait étre engagé sur le marché du travail qui ressembla le plus a de nouveaux travailleurs pour le
ménage en tant que firme : ils étaient rémunérés grace a un salaire en nature et en argent, parfois en proportion
du produit du ménageGO, et leurs employeurs pouvaient leur demander d’accomplir les mémes taches que celles
des membres du ménage. Mais leurs contrats étaient le plus souvent limités : ils étaient engagés a I'année. Cette
dépense était bien sir inaccessible pour la plupart des ménages proto-industriels : elle revenait en effet a payer
une marge sur leur productivité durant la saison « creuse » pour avoir le droit de les garder durant la saison des
moissons. En conséquence, les domestiques ne pouvaient étre trouvés que dans les fermes les plus importantes.
Il n’était pas véritablement possible d’engager du travail pour le rendre « domestique ». Les ménages n’étaient
donc pas confrontés a un marché pour le travail parfait.

Le principal symptdme de cette absence est que la loi du prix unique n’était respectée que durant la saison
pleine de travaux agricoles. En conséquence, les salaires durant la saison creuse n’étaient pas en relation avec
ce qui pouvait étre gagné dans le ménage lui-méme. Dans le pays de Caux, le salaire des fileuses se plagait
entre neuf et douze sous par jour. Le salaire des moissonneuses était pour lui de douze sous®. Si I'on accepte
I'estimation de Lavoisier, le ratio des salaires agricoles durant la saison pleine et la saison creuse était de 3 a 2%
cela place le salaire des travailleuses agricoles durant la période creuse a 8 sous, soit moins que ce qu’elles
pouvaient gagner en tant que travailleuses domestiques. Prenons un autre exemple : a Montigny, le salaire des
tisserands était de 1 L. par jour, alors que le salaire des travailleurs agricoles variait entre 10 et 15 sous®. Si I'on
prend en compte la rémunération de la compétence et du capital, il est possible que le salaire de la période des
moissons ait été équivalent a celle des tisserands : ce n’est pas le cas du salaire hors saison.

2.1.3 L’étude des modéles non-séparables
Il est donc justifié de construire des modeles prenant en compte cette non-séparabilité. Il est toutefois
possible, méme sans marché du travail, de retrouver les propriétés qui nous intéressent.

2.1.3.1 Présentation des modéles alternatifs

Il existe plusieurs maniéres de traiter du probléeme des ménages.

Un des articles qui a eu le plus d’influence sur le sujet a été écrit par Hymer et Resnick®. Dans celui-ci, ils
supposent qu’il n’existe pas de marché du travail. lls introduisent trois types différents de biens. Les paysans
produisent a la fois des biens agricoles F — lesquels sont échangés dans un marché concurrentiel ou les paysans
sont « price takers » — et des biens domestiques Z — qui ne sont pas échangeables. Leur consommation se

® Pour quelques éléments sur le sujet — méme si c’est en fait une approche trés différente — cf. Labrousse (1970 (1993)-a). Labrousse
s’intéresse essentiellement a I'évolution globale des salaires agricoles, mais fait aussi allusion aux problémes que nous discutons ici.

®" Gullickson (1986, p. 72)

% Lavoisier & Perrot (1988, pp. 168-169). Il affirme — pour la fin de la période — que le salaire d’un travailleur agricole était de 1 L. 10 s. durant
les moissons et 1 L. le reste du temps.

% vVardi (1993, p. 133). Il y a 20 sous dans une livre.

® Hymer & Resnick (1969)
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compose de ces deux biens et d’'un bien manufacturé M. L’expression de « biens-Z » a eu du succés dans la
littérature : ils y sont cependant souvent traités comme des biens manufacturés proto-industriels, alors qu’en fait
dans le modéle initial ils ne sont pas échangeables. Au contraire Hymner et Resnick soulignent qu’ils ont plus de
similarités avec le loisir®®, et doivent étre traités comme I'est celui-ci dans les modéles de dualisme®. Ce cadre
leur permet de vérifier les effets des modifications de prix des biens F et M sur les choix de production. Comme
les facteurs ne sont pas utilisés avec la méme intensité pour la production de Z et de F, ils peuvent aussi discuter
les liens entre la disponibilité des facteurs et le prix des biens.

Naka;ima a présenté de maniere compléete I'ensemble des conséquences théoriques possibles de ce
modele®”. Il en a aussi étudié des variations selon que les marchés du travail et de la production existent ou non :
si les deux existent, nous nous trouvons en face des deux problémes séparables habituels, celui du
consommateur et celui de la firme, qui sont faciles a résoudre.

Une fois que le coeur du modéle initial, qui repose sur I'existence de trois types de biens différents, est
compris, ses variations n’apportent pas de surprises. Gary Becker a par exemple développé les problémes liés
aux modifications de la productivité du « temps de consommation »% : cela peut étre vu comme une modification
de la fonction d'utilité introduisant sa non-séparabilité entre Z et M. La notion de « révolution industrieuse » de
Jan de Vries® peut aussi étre comprise avec les mémes outils : il s’agit essentiellement d’'une utilisation
historique du modéle de Becker.

2.1.3.2 Les conséquences de ces modéles

Le méme modele, dans son principe, peut étre utilisé dans notre contexte. Précisons tout d’abord ce que sont
les biens Z, F et M dans notre contexte. Le bien-F regroupe les biens de marché produits par les ménages : a la
fois les produits de I'agriculture destinés au marché et les produits de la proto-industrialisation. La spécialisation
dans I'un ou dans l'autre de ces types de biens nous renvoie aux théories Ricardiennes de I'’échange. Le bien-Z
représentait les biens domestiques non-échangeables, incluant a la fois I'agriculture de subsistance, le temps de
consommation, le loisir, les autres biens proprement domestiques, etc... Finalement le bien-M représente un
panier de biens agricoles et manufacturés que le ménage peut se procurer pour sa consommation’’.

Dans ce cadre, la non-existence des marchés du travail a essentiellement une influence sur le mode de
production de I'économie. La production de biens destinés a I'’économie de marché a lieu a l'intérieur des
ménages, et non pas dans des firmes extérieures. Cela correspond a ce que nous savons du fonctionnement de
I'économie frangaise, et notamment de la proto-industrialisation.

Cependant, si I'on admet l'importance de ce mode de production, les limitations qui s’imposent aux
entrepreneurs désirant faire travailler les ménages ruraux sont issues — comme dans un modéle séparable — du
caractére éventuellement supérieur du bien-Z — comme le serait peut-étre le loisir — et du prix du bien-M par
rapport au bien-Z — qui peut étre assimilé a un salaire réel. Les ruraux restent en effet des « price-takers » par
rapport au bien-M et au bien-Z — comme il le serait par rapport au salaire et au prix de la consommation dans un
modele séparable.

De méme qu’une augmentation du salaire réel, une augmentation du prix relatif du bien-Z par rapport au bien-
M — soit par une baisse du prix des biens de consommation disponibles sur le marché soit par une augmentation
du prix des biens produits a destination du marché — a un effet sur le choix de production du ménage rural.

Cet effet peut-étre subdivisé en deux phénoménes : un effet-substitution rend la production du bien-Z — et
donc la consommation de bien-M — plus attirante que la production et la consommation de bien-Z. Un effet
richesse global augmente la richesse du ménage : il est possible que le bien-Z devienne relativement plus
recherché que le bien-M si le ménage se place a un niveau de revenu supérieur. Cette hypothése peut sembler
surprenante si I'on pense que le bien-Z est formé en partie de biens de mauvaise qualité : le vétement cousu
dans le ménage ou la toile tissée pour la consommation personnelle ne sont pas de la qualité de biens fabriqués
par des professionnels. Mais ce n’est pas tout : il est aussi formé de loisir, d’hygiéne, de temps passé a la
sociabilité, etc... Un effet richesse’ important peut provoquer I'existence d’une courbe de production de bien-F
« penchée vers l'arriére » (backward bending)’® — parfaitement similaire aux courbes d’offre de travail « penchées
vers l'arriére » que des économistes ont supposé exister pour certaines catégories sociales. Méme si parler de
I'existence d’un « objectif de revenu » (target income) au-dela duquel le ménage n’est pas prét, quels que soient
les prix, a produire plus, en est une approximation injuste”.

® Hymer & Resnick (1969, p. 497)

% Sen (1966)

¢’ Nakajima (1969)

% Becker (1965)

% Celui-ci remarque que I'augmentation de I'offre de travail des ménages a eu un réle dans la croissance de la production avant méme le
début de la révolution industrielle, d’ou le terme « révolution industrieuse » : de Vries (1972) et de Vries (1994)

" La différence entre A et M repose sur le fait que le bien A est un bien spécialisé que le ménage ne pourrait pas vraiment consommer
directement (par exemple le fruit du travail d’'un tisserand) alors que M est un panier de ces biens spécialisé (par exemple les mémes tissus,
mais « finis », joints a d’autres biens de consommation : la ferblanterie, d’autres tissus, des produits agricoles, etc....)

" C’est-a-dire que leurs actions ne peuvent pas avoir d’influence sur les prix.

72 C'est-a-dire le changement de la structure de la consommation des ménages selon leur aisance. La consommation de « biens inférieurs »
ou « biens d’Engel » baisse quand 'aisance des ménages augmente. La pomme de terre en est un exemple.

"® C’est-a-dire produire moins — et non pas plus — de bien-F en cas d’augmentation de son prix.

™ Mathias (1979a)
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Cet effet richesse pouvait étre important. A court terme notamment, quand les ruraux se voyaient offrir un gain
exceptionnel — suite par exemple a une bonne récolte — il est plausible qu’il était prédominant’™. Si 'argument est
plausible a court terme, il 'est moins a long terme.

Les modéles que nous avons développés sont toutefois essentiellement des modéles de court terme,
puisqu’ils supposent que les capacités de production n’évoluaient pas. Nous ne développons pas ici leur
extension dans le long terme, mais on imagine que l'intégration des choix de capacité de production peut
entrainer des effets d’inertie. A cause de ceux-ci, les ruraux réagissent différemment a une variation de prix
conjoncturelle et a une variation de prix structurelle.

2.2 Les modifications des comportements ruraux

Aprés avoir développé un modéle théorique plausible du comportement rural, nous avons vu que ses
conclusions sur le comportement des ménages ruraux n’étaient pas univoques. Nous allons maintenant
rechercher des signes du fait que les ruraux ont bien augmenté leur participation a I'économie marchande dans
ce que nous savons empiriquement de leur comportement.

Nous étudierons deux symptdomes différents de cette intégration : d’abord la consommation accrue de biens-M
puis la modification des capacités de production pour produire plus de biens-F.

2.21 Les évolutions de la consommation
Commencons par rechercher s’il existait des signes d’'une mutation de la consommation dans les campagnes.

2.21.1 Un examen hors de notre période

Il semble que cela soit le cas, méme si ces signes prenaient parfois des formes inattendues. Ainsi Jan de
Vries en examinant la consommation de la paysannerie de la Frise au travers des inventaires aprés décés’™ a
quelques surprises :

« How did the Friesian peasant dispose of their income ? [...] They avoided the trap of using their income to
chase after parcels of land. [...] They also avoided the purchase of superfluous horses [...]. Despite these
economies, the expenditure on capital goods bulked large in the total peasant budget [...]. The demand for
consumer goods did not keep pace with producer goods. Conceivably, it also suffered form a higher demand
for gold and silver objects »”’

Le bon modéle devrait donc peut-étre insister sur le « colossal stimulus to accumulation and to acquisition
[which] is the characteristic of the majority of the European peasantry »'® plutdét que sur la diffusion des biens de
consommation manufacturés et agricoles. Dans ce cas, la vieille idée selon laquelle la propension a épargner des
ruraux aurait été trop importante est peut-étre valide. Ou peut-étre faut-il élargir la catégorie « biens de
consommation » pour y inclure les métaux précieux ?

Nous disposons de quelques sources pour étudier I'éventuelle transformation de la consommation dans la
France du XVllle siécle.

2.21.2 Les budgets
La source d’'information potentiellement la plus importante est formée par les budgets. Depuis Vauban, les

techniques de reconstruction des budgets populaires ont évolué, et se sont perfectionnées79. Mais beaucoup de
ces recherches portent plutét sur les travailleurs urbains, souvent méme sur une seule catégorie de la population,
dont la représentativité n’est pas slre. Enfin, I'objectivité des auteurs peut étre mise en doute : ils avaient souvent
des raisons morales ou théoriques de pencher vers le misérabilisme. De plus, méme si on pouvait faire confiance
a certains de ces budgets, il faudrait qu’ils portent sur les mémes individus, dans les mémes régions, a différentes
dates pour étre comparables. La plupart du temps, seules les dépenses de subsistance sont rapportées, et non le
reste de la consommation.

Il est cependant possible de donner certains chiffres : en 1763, d’apres la « Société royale d’agriculture de la
généralité de la Rochelle », un salarié rural devait dépenser 26 livres et 6 sous pour ses habits, sabots et
meubles auquel s’ajoutaient 7 livres et 2 sous pour les chandelles et la blanchisserie®®. A la méme période,
Villeneuve rapporte qu’un artisan urbain devait dépenser 40 livres en habits, sans préciser son &ge ou son
revenu®. Il n’est pas possible d’en conclure grand-chose.

2.2.1.3 Inventaires aprés déces.
Quelques inventaires aprés décés portant sur la France du XVllle siécle nous sont parvenus. Dans la
juridiction de Paris, ils étaient obligatoires si 'un des héritiers était mineur ou se trouvait a I'étranger au moment

7 Cf. l'argument présenté, par exemple, dans Aymard (1983) : il se penche plutét sur les effets d’une mauvaise récolte

"® de Vries (1975)

7 de Vries (1975)

"® Chayanov (1925 (1966), p. 89), donnant I'opinion d’Ernst Laur, et commentant que « the same stimuli, though not in such an obvious way,
are found in many strata of the Russian peasantry »

7 Cf. Morineau (1972) et Roche (1997, pp. 67-85)

®Morineau (1972, p. 226)

#Roche (1997, p. 80)
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de la mort. On les retrouve dans les archives des juridictions seigneurialessz. lls n'ont cependant pas été utilisés
completement par les historiens régionaux : ces archives sont abondantes, non classées... et parfois simplement
perdues. De plus, leur sincérité a été mise en doute : « Les milliers d’inventaires aprés décés qui encombrent les
liasses venues des anciennes justices seigneuriales offrent les défauts habituels de cette catégorie de
documents : incomplets souvent, peu sincéres parfois. Au moins apportent-ils, avec I'habituel cortége de dettes
actives et passives, des renseignements utlles sur le cheptel des défunts, sur les fagons pratiquées, les
semences effectuées, les récoltes obtenues »*°. Quand ils les ont utilisés, les chercheurs ont privilégié les
patrimoines terriers et immobiliers plutdt que les signes de la possession de biens de consommation.

Cependant, cette tendance est moins forte chez les historiens culturels, ou méme chez ceux qui s’intéressent
plus a la société qu’a I'’économie. Il est possible, au travers de leurs ouvrages, de trouver des signes d’une
croissance de la consommatlon méme s’ils sont moins clairs dans les zones rurales que dans les zones
urbaines, surtout a Paris®. Bien sar I'objet principal de ces études n’est pas économique : les éléments qu’elles
apportent sont plus souvent qualitatifs que quantitatifs. En conséquence, il est parfois possible de repérer des
évolutions sur la longue durée, mais rarement d’étre plus précis. Des informations qualitatives sur les stocks de
biens de consommation durables seraient utiles, mais sont rares. De méme, le remplacement de biens produits
au sein du ménage par des biens similaires achetés sur le marché, ou 'amélioration de la qualité des biens de
consommation en général ne sont pas toujours faciles a |dent|f|er

Penchons-nous sur deux catégories de biens : les meubles® et les textiles®®

Les villes montraient 'exemple en matiere de transformation des habltudes de consommation : elle se faisait
avec retard dans les campagnes. Mais il serait faux de croire qu’elle était similaire. « Les rythmes urbains et
villageois tels qu'on peut les reconstituer aujourd’hui sont différents: ici, la rareté et la précarité imposent solidite,
nécessité de durée, faible vitesse de renouveau, le mobilier est robuste, le progrés se lit en marge, sur les décors,
sur le bois plus ou moins riche [...] ; Ia, [...] le progrés se traduit dans les formes qui permettent moins
d’homogénéité, plus d’individualité [...] ». De plus, différentes régions avaient des maniéres différentes d’exprimer
les dlstlnctlons sociales, et donc les progres de la consommation : différentes couleurs, différents meubles et
différents bois®’. Méme dans les campagnes, lentement, le coffre était remplacé par la commode ou I'armoire. En
Alsace, il y avait des armoires dans 20 % des inventaires aprés déces en 1700 et dans 54 % d’entre eux durant la
révolution — il restalt cependant alors des coffres dans 89 % d’entre eux®. Dans le Vexin, les oreillers se faisaient
plus communs®. Dans la plupart des régions, le nombre de lits par ménage augmentait en méme temps que la
qualité de la literie. Dans le Maine, « la cléture et la garniture se modifient, la plume d’oie céde du terrain a la
plume de poulet, la couverture unique d’'un tissu grossier de laine et de chanvre mélés est troquée contre des
couvertures de laine verte, de laine blanche, que complétent des pelisses de peau de mouton ou de chien ; les
rideaux sont complets ; les draps [...] se transforment »%. Les chaises prenaient la place des tabourets et des
bancs : en Alsace, les chaises se trouvaient dans 10 % des inventaires et les fauteuils dans 3 % des inventaires
en 1700. En 1789 les proportions étaient respectivement de 59 % et 6 %" « Aux marges du royaume, la ‘mode
progresse a pas modérés’, mais le constat n’est guére différent en lle-de-France, dans le Vexin, en Brie, en
Bourgogne, en Bretagne, en Touraine »P2

L’histoire des tissus dans les campagnes présente a peu prés les mémes caracteres les habitudes de
consommation se transformaient, méme si c’était maniere plus lente que dans les villes®. Cette évolution se
retrouve de maniere presque caricaturale dans la diffusion des cotonnades, comme le dit un témoin c« Jaivule
commencement des cotons et des cotonnades. Les dames les plus riches s’en paraient d’abord, puis les femmes
du commerce et enfin les domestiques et méme les pauvres, ensuite les toiles d’Oranges et les indiennes sont
venues aussi a la mode chez les grandes dames puis chez les autres femmes comme on le voit a présent »>
L’originalité de I'évolution du vétement est que les premiéres mutations touchérent non pas les habits extérieurs —
ce a quoi on aurait pu s’attendre dans une culture d’ apparence — mais le linge. Dans la Brie, par exemple, le
nombre de chemises disponibles augmenta durant le siecle® : ce mouvement se retrouvait ailleurs dans le
royaume. Cependant méme les vétements extérieurs se transformaient : en Bretagne, les couleurs se faisaient
bien plus fréquentes™.

® Baulant (1975, p. 505)

®Goubert (1977, p. 151). lls forment cependant la base de la description des situations individuelles qui suivent dans ce chapitre.

# Roche (1981) et Pardailhé-Galabrun (1988)

® Roche (1997, pp. 181-208), Tardieu (1976)

® Roche (1997, pp. 209-237)

¥ Roche (1997)

® Boheler (1995b, t. 2, pp. 1634-1635), cité dans Roche (1997, p. 204), comme la majeure partie de I'information que I'on peut trouver ici.

® Waro-Desjardin (1992),Waro-Desjardin (1993)

% Fillon (1989a). Cité dans Roche (1997, p. 201)

" Boheler (1995b, t. 2, pp. 1538-1639)

> Roche (1997, p. 204) prend en compte un grand nombre d’informations issues de mémoires de maitrise non publiés. Pour plus
d’information sur les inventaires aprés déces, cf. Haudrere (1992) et Bans & Gaillard-Bans (1984).

® Baulant (1975), Boheler (1995b, pp. 1663-1673), Pellegrin (1987), Moriceau (1994b, pp. 754-769). De nouveau, Roche (1997) utilise de
nombreux mémoires de maitrise non-publiés.

* Fillon (1989b, pp. 66-67). Cité par Roche (1997, p. 234)

% Baulant (1975)

% Roche (1997, p. 234)
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Il est possible de rassembler d’autres signes des modifications des habitudes de consommation. D’autres
biens de consommation durables se répandaient : les bijoux, les ustensiles de cuisine, les miroirs. La qualité des
habitations s’améliorait. Ceci est renforcé par I'étude de Baulant sur 35 inventaires apres déces de la région de
Meaux en 1700 et en 1750". Ils ne sont pas tout & fait comparables, mais leur valeur moyenne avait augmenté
de 47 %, et ils se caractérisaient par une diversification des biens qu’on y trouvait : « En outre les chandeliers, la
faience et le verre étaient plus répandus, de nouveaux tissus étaient apparus et le vétement féminin avait
changé ». S’agit-il d’'un exemple exceptionnel ? Baulant a ensuite cherché a étendre son travail en calculant un
index synthétique de la qualité de vie s’appuyant sur la présence de certains biens dans les inventaires aprés
déces de la période 1598-1650 et de la période 1751-1790. Son index est en forte croissance.
Remarquablement, il ne semble pas exister dans la région de Meaux d’écart de croissance entre les zones
urbaines et les zones rurales, méme si les zones rurales étaient en retard en niveau®.

D’autres modifications des habitudes de consommation sont inattendues, et donc plus difficiles a mesurer —
comme la diffusion du café dans les campagnes alpines®, et la croissante consommation festive'®,
etc...L’extension de l'activité des colporteurs est aussi le signe d’'une modification des habitudes de
consommation : ils diffusaient de nouveaux biens tels que les rubans, la dentelle, les mouchoirs, les livres, etc...

2.2.1.4 Conséquences
Que pouvons-nous en conclure ? Méme si les habitudes de consommation changeaient, cette mutation n’était

pas trés rapide. Quantitativement, elle était méme assez lente. Il n’est pas certain que les ménages ruraux aient
absorbé une grande partie de la production supplémentaire de I'économie d’échange. C’est toutefois possible.

Mais nous n’avons pas besoin que cela soit le cas pour justifier le mécanisme que nous défendons. Les
changements qualitatifs de la consommation rurale semblent étre établis. Il semble donc bien que les ménages
ruraux réagirent aux mutations de I'’économie en s’intégrant de maniére plus forte a celle-ci — au moins par leur
consommation.

Nous allons donc maintenant examiner rapidement les exemples que nous avons de ménages ruraux qui, sur
le long terme, choisirent d’augmenter leur offre de travail & 'économie d’échange. Nous en profiterons pour
montrer que leurs motivations allaient au-dela des nouvelles possibilités de consommation : les ruraux étaient
souvent économiquement dynamiques, et préts a saisir les occasions qui se présentaient de s’enrichir.

2.2.2 Evolution a long terme des comportements ruraux

Hoffman a étudié un ensemble d’entreprises agricoles dispersées en France : il a montré que le taux annuel
d’augmentation de la productivité des facteurs y variait entre 0,16 % et 0,31 % par an durant la deuxieme moitié
de XVllle siecle. Il a aussi montré que les facteurs explicatifs de ces différences étaient : le contexte politique
général ; I'importance de la demande des villes proches ; et I'accessibilité des réseaux d’échange’®!. Les
caractéristiques de I'accés au marché ont donc joué un rdle imporant dans la mobilisation des capacités rurales.

Nous allons ici donner d’autres exemples du fait que, tout au long du siécle, le nouvel environnement
économique a eu des effets sur les capacités de production des ménages ruraux.

2.2.21 L’évolution du contexte économique a long terme

Les modifications des habitudes de consommation encourageaient les ruraux a intensifier leur intégration dans
I'’économie marchande : il fallait cependant aussi que 'occasion s’en présente, et qu’elle soit durable. En effet, la
question n’est pas de savoir si les ruraux réagissaient chaque année aux modifications de prix qui se présentaient
a eux : c’est peut-étre méme faux, dans la mesure ou le systéme pouvait présenter une forte inertie. Beaucoup de
leurs choix importants — comme linvestissement en métiers et en connaissances techniques et le
désinvestissement en terre — ne pouvaient étre faits que si les ruraux avaient des raisons de croire que les
modifications de leur contexte économique étaient durables. Ceci impliquait parfois une mutation du contexte
institutionnel dans lequel étaient intégrés les ruraux.

Certes, I'aversion au risque des paysans a pu aider de maniére autonome a la diversification de la production
rurale. En effet, méme si les crises agricoles pouvaient se propager dans le secteur industriel, la diversification
permettait de réduire les effets d’'une mauvaise récolte. L’augmentation de la flexibilité du travail durant les
périodes difficiles montre qu’elle était possible. |l n’est pas slr cependant que cette aversion au risque aurait été
suffisante sans des mutations a long terme.

Prenons par exemple le cas des tisserands de draps. L’acquisition de leur technique et de leur matériel avait
un colt fixe important. Il fallait donc qu’il soit justifié par une confiance dans la stabilité des conditions
économiques'®”. En Catalogne'®, cela se fit par la création de micro-guildes dans les villages : nous n’avons

% Baulant (1975)

% Baulant (1989, notamment pp. 290-291)

% Radeff (1996)

"% Sur rimportance des consommations collectives, cf. Mendras (1976, pp. 73-90)

101 Hoffman (1996, p. 130 pp. 191-192)
' Dailleurs, I'industrie de la laine était moins dynamique que celle du lin : faut-il y voir un effet de importance de ces colits fixes ?
'% Torras Elias (1998)
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cependant pas d’exemples de ce type en France. Il est possible que les partenaires des ruraux, essentiellement
les marchands urbains, aient trouvé des moyens de rendre crédible leur engagement a établir une relation
économique stable. |l est aussi possible que les ruraux eux-mémes se soient organisés par la création ou le
développement de nouveaux circuits de commercialisation : nous allons en voir des exemples.

2.2.2.2 Les madifications a long terme de la fonction de production de court terme

L'un des moyens a long terme de s’adapter a I’environnement économique est de modifier ses
investissements de maniére a modifier ses capacités de production a court terme. Si les motivations pour
s’intégrer a I'’économie d’échange, par exemple au travers de la proto-industrialisation, sont importantes, on
s’attend donc a ce que les ménages ruraux échangent certaines de leurs capacités de production agricoles pour
des capacités de production industrielles. C'est bien ce que I'on constate dans le village de Montigny'®*.

Au début du XVllle siécle, il était encore essentiellement agricole. Durant les périodes difficiles, le tissage y
était déja une source privilégiée de revenu alternatif. Mais les habitants se considéraient avant tout comme des
paysans, et favorisaient les activités agricoles quand ils le pouvaient. Les principaux tisserands permanents
étaient ceux dont la fortune avait décliné, ou bien les plus jeunes enfants : il s’agissait donc d’'un choix opéré sous
la contrainte. Cette situation changea durant le siécle, surtout aprés les crises agricoles des années 1740. La
taille de la population augmenta : la terre se fit donc relativement plus rare. Mais il y avait aussi de plus en plus de
demande pour une production proto-industrielle. En conséquence, de plus en plus de paysans « moyens »
décidérent de se consacrer de maniere majoritaire au tissage. « As hopes of self-sufficiency — that is, the ability to
survive from farming activites — receded, the peasantry retreated from the land. A threshold had been crossed
beyond which it no longer seemed worthwhile to struggle to hold on to a farm whose viability was
questionable »'®. Les modes de transmissions inter-générationelles se transformeérent : la terre fut distribuée de
maniére plus égalitaire entre les enfants. Le but de la répartition des héritages n’était plus de conserver ou de
créer des exploitations viables, mais de donner a chacun un actif nécessaire a la levée éventuelle de capital. La
baisse de la taille des exploitations rapprocha aussi du jardinage : il ne permettait pas en lui-méme de vivre, mais
il permettait au travail de trouver des rendements plus élevés que dans les modes d’agriculture plus répandus’'®.
A la fin du processus, la plupart des productions agricoles traditionnelles étaient dans les mains de seulement
cing fermiers : 'économie de ce village n’était plus agraire.

On voit bien la difficulté que présente la mise en relation de la description de I'évolution du village de Montigny
avec la discussion que nous avons eue précédemment : il semble que la mutation du village ne se soit faite que
pour des raisons négatives liées a I'appauvrissement de la population rurale. Ceci était peut-étre le cas : la
nouvelle économie « proto-industrielle » pouvait avoir été liée a un processus de paupérisation — qui avait
cependant commencé sous I'économie agraire. Il est aussi possible que I'appauvrissement soit plus visible dans
les sources et donc dans la littérature que I'enrichissement : celle-la entraine des plaintes, alors qu'on cherche
plutdt a dissimuler celui-ci a I'état. Les choix de biens de consommation offerts dans le village, et la liste de ceux
que I'on retrouve dans les inventaires aprés déces, ne sont pas arrivés jusqu’a nous. Le cété clair de la proto-
industrialisation n’est visible que par deux phénomeénes : d’abord, la demande de travail proto-industriel a bien
augmenté, et la nouvelle offre n’a pas entrainé de baisse des rémunérations. Ensuite, certaines trajectoires
individuelles montrent bien que certains en ont slrement profité. Par exemple Jean Baptiste Ramette, qui
survivait avec sa femme « doing odd jobs and with the small allowance of wheat they received from the parish »
en 1757 était devenu avec son fils en 1798 « worthy linen manufacturers residing in the village of Montigny »'7
Une hirondelle ne fait certes pas le printemps, et il faudrait mener une étude systématique pour vérifier ce qui
était arrivé a I'ensemble de la population : il est en effet a peu prés certain que le nouveau mode économique
encouragea la mobilité sociale a la fois vers le haut et vers le bas. Mais il est aussi possible que plus de
personnes aient profité du nouveau mode économique que de personnes en aient pati.

2.2.2.3 Le passage de la production a I'échange

L’'une des manifestations la plus frappante de cette prospérité accrue — et aussi la plus surprenante pour ceux
qui croient aux idées diffuses sur le manque de dynamisme des ruraux — et que certains paysans devenaient des
marchands de tissus, ou tout du moins des intermédiaires. Nous allons une nouvelle fois nous pencher sur le cas
de Montigny.

Quand la production textile n’était encore que marginale, la plupart des producteurs soit allaient en ville vendre
leur production a des marchands — au travers d'un systéme de courtiers, quand cela se faisait |également — soit la
vendaient directement a des colporteurs qui allaient blanchir et marquer les toiles en ville avant d’aller les vendre
eux-mémes a I'étranger. Ces colporteurs faisaient bien partie de la communauté rurale’®. A la fin du siécle, Vardi
estime qu’ils commercaient « about as much cloth as their urban competitors [...] Such trade might involve
villages in wide-ranging networks, extending regularly to Prussia, and occasionally to still more exotic
locations. »'*° Voici déja un premier exemple de paysans jouant le réle de marchands.

' Vardi (1993, pp. 110-121)
"% Vardi (1993, p. 117)
"% vardi (1993, p. 117)
" Vardi (1993, pp. 119-121)
"% vardi (1993, pp. 143-160)
% Vardi (1993, p. 160)
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Ce phénoméne se développa durant le siécle. Avant la crise du début des années 1760, la plupart des
marchands en gros urbains devaient de I'argent aux tisserands qui travaillaient pour eux. La crise provoqua un
nombre important de faillites dans les villes, qui firent souffrir en retour les tisserands créanciers. En réponse a ce
probleéme, le nombre de tisserands qui endossérent un réle de marchand augmenta'® : ils centralisaient la
production de leurs villages avant d’aller eux-mémes la revendre aux marchands urbains. lls jouaient donc un role
de « tampon » entre les marchands et les tisserands : « they were borrowing money to pay the weavers ; the
weavers made less for a piece that they might have by leaving it with the brokers themselves, but they could
count on immediate payment »" lIs venaient pour la plupart de familles « moyennes » des villages, qui avaient
pu utiliser leurs biens terriens comme colatéraux de maniére a pouvoir rassembler le capital nécessaire : voila
donc un deuxieme exemple de « prise en main » partielle des destinées commerciales du monde rural par lui-
méme.

Nous aimerions bien sdr avoir plus de données sur la mobilité sociale, et notamment sur l'origine des
marchands et des intermédiaires domestiques. Malheureusement, de nombreuses études rurales laissent de coté
ces questions. Nous ne pouvons qu’espérer que I'exemple de Montigny n’est pas exceptionnel. Il nous semble
d’ailleurs plausible que cela soit le cas : les transformations de I'’économie francaise devaient bien étre
accompagnées d’une réorganisation des positions sociales. De nouvelles occupations apparurent, d’autre
disparurent. Méme si 'argument peut étre avancé de maniére théorique, il N’y a pas de raisons historiques de
penser que les paysans méprisaient les occasions qui se présentaient de s’enrichir, ni qu'ils restaient indifférents
aux modifications a long terme de leur environnement économique. Il est sir que « In the eighteenth century in
particu/ar,ﬂrgral industry offered [peasants] chances for economic improvement, and they responded by taking
chances »

"% Vardi (1993, pp. 161-180)
"™ Vardi (1993, p. 172)
"2 Vardi (1993, p. 12)
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Conclusion

Dans cette discussion nous avons souligné I'importance des réserves rurales de travail a technique constante.
Ensuite, aprés avoir présenté les modeéles les plus simples de comportement paysans, nous avons souligné qu'il
était indispensable de prendre en compte a la fois les choix de consommation des ruraux et leur situation
économique a long terme pour comprendre leurs choix de production. Ceux-ci s’exprimaient a la fois par de
nouvelles stratégies rurales a long terme et par de nouveaux modes de consommation.

Bien sir I'étude de I'économie rurale que nous avons faite ici n’est pas aussi compléte qu’il serait nécessaire
ni méme qu'il serait possible : nous sommes allés rapidement, au prix probable d’approximations. La diversité des
situations en France nécessiterait des adaptations ou des précisions. De méme il faudrait mieux étudier
'hétérogénéité des ménages ruraux : ils n’étaient pas interchangeables ; les économies locales étaient
probablement complexes. Toutefois, notre conclusion est elle aussi assez modeste : affirmer que les ménages
ruraux étaient des agents économiques réactifs aux modifications de leur environnement, et que leur réaction
pouvait souvent se traduire dans la recherche de sources alternatives de revenus, notamment dans la proto-
industrialisation : ce n’est pas une affirmation particulierement polémique. Nous avons toutefois donné des
exemples comme quoi leurs adaptations pouvaient non seulement avoir les raisons négatives que I'on trouve
souvent dans la littérature — notamment la pression démographique et la prolétarisation — mais aussi des raisons
positives — comme I'attraction de nouvelles consommations, et I'ascension sociale. Savoir lesquelles étaient
effectivement les plus importants n’est pas dans le cadre de cette thése : retenons que les deux étaient au moins
possibles.

Nous allons maintenant étudier comment il était possible aux acteurs principaux de I'’économie marchande de
placer volontairement les ruraux dans des situations telles que leur participation a cette économie marchande
augmente : en conséquence, nous nous intéresserons plus aux propositions « positives » qu’ils pouvaient faire
aux ruraux qu’aux facteurs « négatifs » d’intégration qui pouvaient étre le fruit de leurs actions.

Les forces de travail rurales ne pouvaient étre utilisées pour la production commerciale que si cette derniére
était préte a s’adapter. Elles n’étaient disponibles que pour des activités a temps partiel, qui pouvaient étre
introduite dans les périodes creuses de I'agriculture et éventuellement étre laissées de coté si la production
agricole le nécessitait. De plus, ces réserves de travail étaient ancrées géographiquement par la necessité
d’assurer aussi des taches agricoles. Enfin, s’il était le plus souvent possible aux ménages d’assurer les colts en
capital fixe de la production industrielle — le batiment et le métier —, il ne leur était pas toujours possible d’avancer
le capital nécessaire a 'immobilisation des matiéres premiéres durant leur transformation. Le développement du
systéme de « putting-out » était adapté a ces problémes : il dépendait de I'activité de marchands.

Il fallait une raison a ces réorganisations. La diffusion de nouvelles habitudes de consommation pouvait la
donner : le travail a destination du marché pouvait étre utilisé pour consommer des biens non-domestiques,
comme des textiles de qualité, des produits exotiques, des meubles, ou des produits de I'agriculture produit hors
du ménage. La aussi, les possibilités de consommation dépendaient de I'organisation de la sphére commerciale.

-78-



CHAPITRE lll : LE COMMERCE DOMESTIQUE : ANALYSE ET

INTRODUCTION
1 UNE DESCRIPTION DU COMMERCE DOMESTIQUE FRANGAIS
Introduction

O 1o o= VgL [ (oo USROS RPN

1.1.1  La recherche de la taille de la cellule élémentaire
1.1.2 Les échanges locaux
1.1.3 Entre le canton et I'extérieur

1.2 La circulation des biens entre les cantons
1.2.1  La mesure de 'importance de la circulation : les sources révolutionnaires
1.2.2 Quelques exemples de réseaux de commercialisation

1.3 Réseaux diNterMEQIAIIES. .............cccoooeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee e

1.3.1  Des liens et des nceuds ?

1.3.2 Modéles de la circulation des biens

1.3.3 Au-dela d’'une analyse des réseaux de commercialisation en tant que graphes
Conclusion

2 L’ACTIVITE DES INTERMEDIAIRES

Introduction
2.1 L’importance du payement des colts de transaction dans l'activité des intermédiaires

2.1.1 Les intermédiaires payaient les colts de I'’échange

2.1.2 Activité des intermédiaires et changement institutionnel

2.2 LeS MOYENS U LrANSACHION ..ottt ettt ettt ettt ettt ettt e e sbeesneenre e

2.2.1 Les moyens de s’occuper de l'incertain et de I'inconnu

2.2.2 Les moyens de surveiller le comportement des autres agents

2.2.3 Une autre forme de moyen de transaction : le capital financier et monétaire
Conclusion

2.3 Les échanges dans un cadre macro-6CONOMUQUE...............cceerueerieesieesieesieesieesteesteesteesteesteesseesseesseesseesseens

2.3.1  L’importance de la production d’échange dans I'économie
2.3.2 La croissance des moyens d’échange a long terme : le caractére central du capital monétaire
Conclusion
3 FORMALISATION DU ROLE DES MARCHANDS, DU CAPITAL TRANSACTIONNEL ET DE LA MONNAIE
Introduction

3.1.1 Présentation du modéle
3.1.2 Etude de I'équilibre
3.1.3 Peut-il y avoir de multiples équilibres symétriques de Nash ?
3.2 Variations sur I'organisation du marché
3.2.1 Introduction d’'un marchand monopoleur
3.2.2 Introduction d’'une multiplicité de marchands.
3.2.3 Introduction des moyens de transaction
3.3 Enfin la monnaie
3.3.1 Introduction de la monnaie
3.3.2 Les effets des chocs nominaux
Conclusion
CONCLUSION

-79-

3.1 UNG ECONOMUE PAYSANINE ...ttt ettt ettt ettt ettt ettt sb et e et e e st e e sbeesbe et e esbeesseesneens

81
81

... 81
... 81

81
83
84

... 88

88
91

... 94

94

96
101
103
104
104
104
104
106
109
109
111
113
116
117
117
119
121
122
122
122
122
123
127
128
128
133
134
138
138
140
140
142



CHAPITRE Il : LE COMMERCE DOMESTIQUE : ANALYSE ET MODELE

-80-



CHAPITRE Il : LE COMMERCE DOMESTIQUE : ANALYSE ET MODELE

Introduction

Ce chapitre traite du commerce domestique. Dans la premiére section, nous décrivons son importance et son
organisation dans la France du XVllle siécle. Dans la deuxiéme section, nous nous penchons sur I'activité des
intermédiaires. Enfin, dans la derniére section, nous présentons le modéle d’'une économie compatible avec les
faits stylisés que nous avons dégageés.

Ce chapitre va donc nous permettre de clore la premiére partie de cette thése. Il présente un modele de
croissance — a la fois formel et ancré dans une situation concréte — s’appuyant sur I'extension de l'activité
commerciale domestique.

1 Une description du commerce domestiqgue francais

Introduction

Pour étudier I'importance et de I'organisation du commerce domestique frangais, nous distinguons tout d’abord
les unités économiques au sein desquelles dominait I'’échange direct entre les producteurs et les
consommateurs. Puis nous décrivons les mouvements de biens entre ces unités économiques. Enfin, nous
essayons de construire un schéma de ces mouvements.

1.1 L’échange local

L'une des différence entre la proto-industrie et I'activité artisanale est le marché auquel elles s’adressent.
Nous avons affirmé dans le premier chapitre que les activités liées aux marchés locaux ne jouaient probablement
pas un réle moteur dans la croissance économique. Un des éléments de la définition d’'un marché local est que
I’échange peut s’y faire directement entre un producteur et un consommateur, sans intervention d’un
intermédiaire. Pour déterminer plus précisément ce qu’étaient ces marchés, nous allons étudier ici quelle était la
taille de I'aire géographique au sein de laquelle cet échange direct se pratiquait.

Nous allons déterminer le meilleur candidat au statut de « cellule élémentaire » de I'’économie d’échange en
partie par élimination. Nous présenterons ensuite ce que nous savons de I'activité d’échange dans ces cellules,
avant de présenter leurs interfaces avec I'économie régionale ou nationale.

1141 La recherche de la taille de la cellule élémentaire’

Pour chercher a déterminer la taille de la cellule élémentaire, nous allons d’abord constater pourquoi sa taille
devait étre intermédiaire entre celle des villages et celles des arrondissements/pagi. Puis nous essayerons de
l'isoler a partir de ce que nous savons de I'organisation du réseau des foires et des marchés.

1.1.1.1 A partir des subdivisions officielles
La carte administrative de la France d’Ancien Régime était complexe. De nombreuses hiérarchies —
ecclésiastiques, financiéres, juridiques, militaires et administratives — se mélaient.

1.1.1.11 Le village

La plus petite division était le village. Ce mot désignait toutefois des entités différentes selon les régions.
Certaines avaient par exemple des habitats groupés, d’autres des habitats dispersés. Ne rentrons pas dans ces
détails. En 1878, il existait 36 144 « communes », chacune s’organisant autour d’'une agglomération de
logements plus ou moins dense ; mais il existait 491 800 groupes d’habitations®. Sous I’Ancien Régime, la
commune n’existait pas. Trois circonscriptions différentes lui correspondaient : la seigneurie, la paroisse et la
communauté d’habitants — il y avait 40 000 de ces derniéres a la fin de I'Ancien Régime®. Pour simplifier,
définissons un idéal-type géographique du village : une petite unité d’'une population moyenne de 700 habitants —
et d’'une population médiane bien plus réduite — sur une surface moyenne de 12 a 13 kilométres carrés,
correspondant donc a un cercle de 2 kilométres de rayon.

Le village était une unité sociale consciente, renforcée par le statut de paroisse, peut-étre méme uni par une
volonté d’autarcie. Cependant le village voisin ne se trouvait qu’a 4 km : il était facile de s’y rendre en une heure
de marche* ; les relations économiques et sociales entre villages ne présentaient donc guére de difficultés. Elles
étaient d’ailleurs fréquentes : mariages, sociabilité, embauches, échanges directs, impliquaient couramment des
agents issus de villages différents.

Le village ne formait donc qu’une partie de la cellule que nous recherchons.

' Nous utilisons ici souvent des termes administratifs pour désigner des réalités économiques : « canton » et « arrondissements ». Il ne s'agit
pourtant pas de les confondre avec leurs « équivalents » administratifs : ils n’ont par exemple pas leur fixité.

* Braudel (1986, vol. 1, p. 114)

® Gutton (1979, pp. 18-21)

* Nous supposons ici que la vitesse d’un piéton était de 4 km/h : celle-ci s’entend a vol d’oiseau.
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1.1.1.1.2 L’arrondissement/pagus

Une unité plus importante, datant sans doute des Gaulois, s’organisait autour d’'une ville : il s’agit du pays, ou
pagus. Les bailliages et les sénéchaussées’ en étaient les avatars durant I’Ancien RégimeB. Le pagus était aussi
a peu pres la surface de validité de nombreuses coutumes d’Ancien Régime. Aprés la Révolution, I'entité
administrative qui lui correspondait était I'arrondissement. Il y en avait 421 en 1789, chacun ayant une surface
variant entre 1 200 et 2 000 kilométres carrés. Leur population moyenne était de 65 000 personnes7. Son rayon
variait le plus souvent entre 20 et 25 km?®. Quelqu’un a cheval pouvait intervenir en une journée a partir du centre
dans n’importe quel point de l'arrondissement. Par contre, on ne pouvait se rendre de I'extrémité de
I'arrondissement vers son centre et en revenir qu’en une longue journée de marche. Quarante ou cinquante
kilométres de voyage (aller-retour) a pied ne laissaient pas le temps de faire grand-chose d’autre durant la
journée. Si quelqu’un faisait le voyage en transportant des biens, il n’aurait pas le temps de les échanger. Il lui
faudrait donc passer la nuit en ville, ce qui entrainait des dépenses : cela était souvent peu commode. En
conséquence, on constate souvent que des intermédiaires vivant dans la ville centrale s’interposaient entre les
producteurs et les consommateurs de I'arrondissement. Les pagi représentaient pour leurs villes « un espace
d'intervention, et non d’attraction »°. C’était bien en ville que se trouvaient les marchands qui dominaient le
commerce entre 'ensemble du district et I'économie extérieure : ces marchands « représentaient » souvent la
population locale dans le marché extra-régional ou national.

Le commerce direct n’atteignait pas les limites de I'arrondissement/pagus. Il s’agissait donc d’'une unité trop
grande pour former la cellule de commerce élémentaire que nous recherchons : la taille de celle-ci était
intermédiaire entre le village et le pagus.

1.1.1.2 A partir des activités économiques élémentaires : foires et marchés
Au lieu de prendre comme point de départ les unités officielles existantes, prenons donc le probléeme dans
l'autre sens et observons I'échange direct pour en déduire I'extension de son aire d’application.

1.1.1.21 Les lieux idéaux de I’échange direct : les foires et les marchés

Pour qu’il y ait échange direct, le producteur et le consommateur devaient pouvoir se rencontrer sans trop de
difficultés. S’ils pouvaient rencontrer respectivement plusieurs consommateurs et plusieurs producteurs, ce n’en
n’était que mieux. La maniére la plus efficace d’assurer un échange « direct » ou « local » était de rassembiler le
plus de producteurs et d’acheteurs que cela était possible dans un méme endroit commode pour tous. Cela
demandait une certaine organisation de maniere a pouvoir accueillir les personnes et organiser leurs
interactions : cette organisation correspondait aux foires et aux marchés. Définissons celles-ci ad minima : les
foires comme les marchés étaient des lieux de rassemblement officiels, provisoires et périodiques d’acheteurs et
de producteurs. La fréquence des marchés était plus importante que celle des foires'.

Les avantages que ces institutions présentaient leur avaient permis de traverser I'histoire : « (...) car le
marché élémentaire, ou I'on vend surtout “de la premiére main”, est la forme la plus directe, la plus transparente
de I'échange, la mieux surveillée, a l'abri des tromperies »'!. Grace a ses caractéristiques le marché
« élémentaire » était ce qui ressemblait Iezplus a un marché idéal Walrasien dans la France de I'’Ancien Régime.

Grace au « recensement de I'an Il »'%, une grande quantité d’'information est disponible sur les réseaux de
marchés et de foires. Certes, ces réseaux n’avaient pas qu’une signification économique : les foires notamment
relevaient aussi du social et du politique. Cependant, ils peuvent tout de méme nous éclairer sur I'organisation de
la vie économique : en examinant la répartition des foires et marchés, nous allons pouvoir rechercher la taille de
la cellule élémentaire de I'échange.

1.1.1.2.2 Leur aire d’influence

La distance moyenne entre deux foires était de douze kilométres. La distance moyenne entre deux marchés
était de seize kilométres. On peut donc en déduire que le rayon d’influence des foires était en moyenne de six
kilometres ; celui des marchés était de huit kilométres™. Les foires comme les marchés étaient des phénomeénes
hétérogénes, et une moyenne est toujours dangereuse. Mais ces chiffres sont bien confirmés par la taille de la
zone d’influence des bourgs. « Il n’y a bourg, en effet, que si, autour de lui, ses villages ou hameaux utilisent ses
marchés, ses foires, ses services, ses rendez-vous »'*

Cette taille correspond aussi a celle des cantons créés par la République — sans équivalents officiels
antérieurs. Il y en avait 4 710, d’une surface moyenne de 120 km?2 — ce qui représentait bien un cercle de rayon

® Bailliages comme sénéchaussées étaient les aires d’exercice de différents tribunaux
® Planhol (1988, p. 188)
" La dispersion autour de cette moyenne était trés importante. Elle n’était pas aléatoire : les arrondissements les plus peuplés étaient aussi
géographiquement les plus petits.
Mais il pouvait varier. Certains s’agrandissaient, d’autres rapetissaient. Cf. 'allusion aux débats des géographes sur un « idéal-type » du
« pays » dans Braudel (1979, vol. 2, p. 125)
° Planhol (1988, p. 219)
' Nous étudierons les biens qui y étaient échangés une fois que nous aurons déterminé Ia taille de la « cellule élémentaire »
" Braudel (1979, vol. 2, p. 17)
"2 Margairaz (1988, p. 31 et ce qui suit )
'3 Margairaz (1988, p. 53 et 246)
' Braudel (1986, vol. 1, p. 141)
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de six kilometres' — et d’'une population moyenne de 6 000 personnes. Ce rayon correspondait a une marche
aller-retour de trois heures : voila qui permettait a un rural a pied de se déplacer et de conduire ses activités
économiques dans le bourg durant une simple journée. Des mteractlons somales fréquentes se faisaient dans
cette zone : c’était par exemple le niveau auquel se pratiquait I endogamle C’est dans les bourgs que pouvaient
se trouver des prestataires de services spécialisés indispensables a la vie des ruraux, comme les notaires.

1.1.1.23 L’exemple de Gondrecourt

Prenons lI'exemple de Gondrecourt, bourg choisi par Braudel. Il se trouvait au centre d’'une zone
exceptionnellement étendue : 341 kilométres carrés — I'équivalent d’un cercle de dix kilométres de rayon. En
1803, la population du bourg était de 1 139 habitants et celle du canton de 8 263 habitants. En 1790, 20 % de la
population du bourg travaillait dans les services — contre 10 % dans le canton dans son ensemble. 50 % de la
population du bourg travaillait dans I'industrie — contre 25 % dans I'ensemble du canton'’. Le bourg comprenait le
seul boulanger du canton, le seul hépital, plus de barbiers-chirurgiens, de maitres d’ ecoles, d’aubergistes que
dans tout le reste du canton. Quatre foires annuelles s’y déroulaient : cependant, probablement a cause de la
taille exceptionnelle du canton, trois villages de la périphérie tenaient aussi des marchés.

Les cantons organisés autour des bourgs nous semblent donc étre les candidats les plus convalncants au
statut de « cellules » de 'économie marchande qui auraient eu une vie économique et sociale « homogéne »'8

1.1.2 Les échanges locaux

Les ménages ruraux étaient impliqués dans trois types d’activités : les activités domestiques ; les activités a
destination des autres membres du canton et les activités a destination du monde extérieur. Nous ne traiterons
pas des activités domestiques, mais nous allons maintenant nous pencher sur les échanges internes aux
cantons. lIs étaient importants, mais nous connaissons moins de choses sur eux que sur les échanges prenant
place entre les cantons.

1.1.2.1 Hors des foires et des marchés

Les foires et les marchés n’étaient pas les seuls lieux d’échange. L’atelier en était un autre, qui nous est
parfois accessible par les sources. La plupart des artisans étaient disponibles pour leurs clients de maniére
permanente — méme si les jours de marche étaient sans doute les plus actifs. lls pouvaient vendre soit dans leur
espace de travail soit « a la fenatre'

Il y avait bien des autres formes d echange Elles étaient de facto reconnues puisqu’un des buts des foires et
des marchés était de fixer les prix utilisés dans les autres echanges Les autres modes d’échange directes
étaient parfois interdits de maniére a protéger I'importance et la bonne conduite des opérations durant les foires
et les marchés : c’était souvent le cas de I'achat de céréales directement au producteur, de la main a la main. Les
régles qui s’appliquaient aux foires et marché étaient censées assurer le bon fonctionnement de I'’échange,

notamment au travers de la publicité : il n’était donc pas bon que I'on puisse s’en affranchir. Bien sdr, les
intervenants extérieurs étaient plus facilement soupgonnés que les habitants du canton. ’
Cependant il est bien difficile de savoir ce qui se passait « sous » le marché” : il s’agissait souvent

d’échanges entre personnes qui se connaissaient bien et ne considéraient donc pas utile de laisser de traces
écrites.

1.1.2.2 Les foires et les marchés comme lieux de I'échange local

Les marchés et les foires étaient a la fois les lieux d’'une partie des relations entre les cantons et le monde
extérieur et 'un des lieux de I'’échange au niveau du canton. Les foires, qui étaient moins nombreuses dans
I'année, privilégiaient I'échange avec I'extérieur. Cet échange allait au-dela de I'économique : les foires étaient
aussi des événements culturels et sociaux importants. Les marchés, par contre, qui se tenaient une ou deux fois
par semaine, étaient des événements plus locaux dans lesquels étaient échangés a la fois les denrées
périssables comme le beurre, les ceufs, les volailles, les légumes, la viande ; mais aussi des denrées plus
durables indispensables a la vie quotidienne, comme les céréales et les produits de I'artisanat local’®

Cette présentation — affirmer que les marchés n’étaient que des lieux de I'échange mtracantonal et les foires
les lieux de I'échange intercantonal — est cependant une simplification excessive. Les marchés étaient parfois des
outils de ravitaillement de cantons qui ne produisaient pas de quoi subsister : ils assuraient donc les relations
avec ceux-ci et le monde extérieur. C'était le cas pour les villes ; mais au33| pour certains villages spécialisés,
produisant du vin, centrés autour d’'une industrie, ou autour de Ielevage De maniére complémentaire, certains
autres marchés servaient de relais pour le ravitaillement de ces marchés-la. Donc les marchés, loin de faire

'® Cest d'ailleurs la méme taille que celle de la zone d'influence des marchés en Chine : cf. Skinner (1964, pp. 124-125)
'® Durand (1984)

" Braudel (1986, vol. 1, pp. 145-157)

'® Planhol (1988, p. 240)

'* "'arrangement des ateliers est discuté dans Bélmont (1998, pp. 52-68)

% Margairaz (1988, pp. 226-228)

' Pour un essai, cf. Morineau (1970a)

* Margairaz (1988, pp. 172-174)

 Margairaz (1988, p. 175)
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simplement partie de la vie du canton, avaient d’autres réles : Margairaz distingue donc tr0|s sortes de marchés :
les « élémentaires », les marchés urbains et d’entrepbt et les marchés de collecte et de relais®

De méme certaines foires n’étaient importantes que pour la vie des cantons. C’était le cas des foires rurales
non-spécialisées ou les principaux produits échangés étaient la nourriture, les produits bruts de I'agriculture, les
produits de I'artisanat et parfois méme tout simplement le travail — comme les foires de « louée ». Les produits de
l'industrie extérieurs y étaient souvent disponibles, et jouaient un réle d’attraction, mais ils ne formaient pas
'ensemble des biens echanges

113 Entre le canton et I’'extérieur

L’échange direct, méme s’il était trés répandu, n’était jamais seul. Les cantons urbains devaient avoir établi un
réseau d’échange pour assurer leur ravitaillement. Méme les cantons ruraux devaient disposer d’'un moyen de se
procurer les biens dont ils manquaient ou de vendre le surplus de leur production spécialisée. Des agents
extérieurs intervenaient donc souvent sur les marchés et les foires, méme sur celles qui n’avaient qu’un horizon
local.

Nous examinons maintenant les relations économiques qui prenaient place entre les cantons et le monde
extérieur. Ces relations étaient indirectes : en effet elles étaient souvent contrélées par des agents issus du
centre de l'arrondissement/pagus. Elles se faisaient le plus souvent soit au travers des foires, soit au travers
d’échanges privés mis en place par des intermédiaires.

1.1.3.1 Le deuxiéme niveau des foires

Les termes « marché », et « foire » recouvraient différents types d’événements. Nous avons déja donné la
typologie des marchés de Margairaz : examinons celle qu’elle propose pour les foires.

En haut de leur hiérarchie se trouvalent les grandes foires polyvalentes, comme les foires de Beaucaire et
deux ou trois douzaines d’autres®®, qui brassaient plus d’un million de livres d’ échange chacune. Il s’agissait
d’événements de portée nationale. Elles étaient un débouché pour les produits industriels de leur région —
essentiellement textiles. Mais elles avaient aussi un réle de distribution : elles permettaient aux marchands locaux
d’établir le stock de ce qu'ils allaient vendre durant la saison. La plupart des échanges s’y faisaient en gros ou en
demi-gros.

Certaines de ces plus grandes foires étaient I'occasion d’échanger des produits agricoles. Les plus
importantes étaient les foires a bestiaux : ceci s’expliquait par la particularité du fonctionnement de I'économie
d’élevage. Les bétes avaient successwement différents propriétaires durant leur cycle d’exploitation : elles
donnaient donc lieu a de nombreux echanges

Certaines foires n’étaient cependant ni simplement des lieux d’échange de produits de I'agriculture, ni trés
importantes. Elles formaient une interface entre les arrondissements/pagi et le monde extérieur, en assurant par
exemple un débouché pour les produits proto-industriels. Dans le Languedoc, par exemple, les producteurs
étaient trés dispersés : les foires de Montagnac et de Pézenas étaient des lieux importants de rencontre des
producteurs et des commissionnaires des grandes villes marchandes qui étaient directement impliquées dans le
commerce au loin. Ces villes exportaient dans les Amériques, le Levant, et bien sr les marchés européenszs. Les
commissionnaires non seulement achetaient la production locale, mais vendaient aussi les matieres premiéres
qui étaient nécessaires aux producteurs. Cependant, ce mode d’activité était sur le déclin et de plus en plus
souvent les productions locales étaient achetées par de petits entrepreneurs, les « fabricants » : le verlagssystem
progressait aux dépens du kaufsystem. Les foires servaient toujours de référence pour la f|xat|on des prix. Hors
du Languedoc, un réle similaire — et souvent d’ailleurs une évolution similaire — se retrouvait en Normandie®
Aunis et en Saintonge : en 1773, la valeur des biens textiles amenés aux foires de Niort et de Fontenay
représentait 32 % de la production textile du Poitou et de I'’Aunis — seule la moitié y fut cependant vendue®

En plus de ce role de rassemblement des biens produits par les arrondissements, les foires avaient aussi un
réle dans le commerce de détail. Elles étaient une des principales occasions pour la population rurale d’acheter
des biens manufacturés®' : textiles, ustensiles de ménage, bien sdr, mais aussi, surtout dans le nord de la
France : livres, instruments d’optique, porcelaine, jouets... Les marchands de ces biens étaient des détaillants
semi-sédentaires qui opéraient dans un cercle de 20 kilométres de rayon — c’est-a-dire au niveau d’'un pagus ou
arrondissement entier. |l est difficile de savoir s'il existait de véritables forains au sens qui nous est familier® car
leurs mouvements n’étaient pas entierement surveillés. Pour certains détaillants, les foires jouaient le réle de nos
soldes : les biens en fin de vie, qui ne pouvaient pas étre vendus a leurs clients urbains habituels pour leur prix
entier étaient, ici offerts a un autre type de consommateur pour des prix moins élevés. C’était d’ailleurs une des

* Margairaz (1988, pp. 177-180)

% Margairaz (1988, pp. 150-155)

*® Margairaz (1988, pp. 102-112)

" Margairaz (1988, pp. 142-152) sur les foires a bestiaux. Sur 'économie d’élevage, cf. notamment Moriceau (1999, pp. 63-77) qui traite du
robléme des bovins

® Margairaz (1988, pp. 109 et 133)

% Perrot (1975, p. 467-494)

* Margairaz (1988, pp. 132- 134)

*" Margairaz (1988, pp. 135 et 152-155)

% Au XVllle siécle, cette expression désignait plus largement tout marchand étranger a Ia ville.
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raisons pour laquelle certains détaillants locaux s’opposaient a la tenue des foires qui représentaient pour eux
une rude concurrence. lls mettaient souvent en cause la mauvaise qualité des biens qui y étaient offerts. Le
résultat a moyen terme de cette segmentation du marché était positif, puisqu’il permettait 'apprentissage graduel
de la consommation urbaine par les populations rurales.

Bien sdr, la plupart des documents dont nous disposons ne portent que sur les trente foires les plus
importantes, dont les aires d’influence dépassaient les cantons et méme les arrondissements. Méme il semble
que le méme type de phénomenes pouvait s’observer dans les foires moins importantes, méme si c’était a une
échelle plus réduite.

11.32  Les colporteurs®

Le colportage est une des formes les plus archaiques de commerce. C’est aussi I'une des plus versatiles : il
s’adapte facilement aux changements de situation et est trés difficile a réguler ou a éliminer. Son importance
grandit systématiquement durant les périodes de troubles politiques ou économiques, comme durant la période
révolutionnaire®® ou méme, plus prés de nous, la deuxiéme guerre mondiale. Il dominait les circuits de
commercialisation durant le haut Moyen Age35. Le terme « colporteur » recouvre une foule de situations
différentes : tous n’étaient pas aussi pauvres que le laissaient penser leurs habits de voyage — certains étaient
probablement a l'aise. Leur statut méme n’était pas homogeéne : ils pouvaient étre des indépendants, les agents
de détaillants locaux ou méme dépendre d’un réseau plus large.

Durant notre période, le colportage n’était pas un upochronisme. Grace a ses capacités d’adaptation, il pouvait
trouver une place dans les défauts des réseaux d'échange%. Il le faisait de deux maniéres : soit en assurant un
débouché aux différents produits de ses clients, soit en leur apportant des biens de consommation.

Nous avons déja rencontré des colporteurs rachetant la production des ruraux et la distribuant a I'étranger
dans le chapitre précédent. Le travail de Vardi sur Montigny a illustré le rdle qu’ils pouvaient jouer dans la
distribution de draps frangais dans les Flandres, le Brabant, I'Allemagne et méme aussi loin qu’en Prusse. Ces
draps pouvaient d’ailleurs se diffuser jusqu’en Angleterre : leur importation y était interdite, mais ils étaient
revendus en Silésie ou ils recevaient un sceau local avant d’étre réexportés.’’. Il nest pas besoin d'insister sur le
réle plus habituel des colporteurs qui diffusaient des biens de consommation urbains ; ils jouaient donc le méme
réle que les foires dans I'apprentissage de la consommation par les ruraux.

1.1.3.3 Les marchands locaux

Le nombre d’échoppes de marchands augmenta durant le XVllle siécle. lls étaient des acteurs importants
pour les marchés et les foires. L’'un d’entre eux a été bien étudié en Angleterre : il s’agit de Abraham Dent qui
exercait a Kirkby Stephen ; ses activités d’entre 1756 et 1777 nous sont connues®. On ne peut qu’'étre frappé par
le dynamisme de son activité et la taille de l'aire ou elle s’exergait. Cependant, son cas n’était pas exceptionnel,
méme en Europe continentale. Nous avons en effet le méme type d’information sur un mercier de Nice. De
nombreux papiers privés de la maison Colombo — ou plutét Veuve Colombo et fils — ont survécu et ont été
étudiés®. Ils couvrent la période 1778-1804, mais la plupart ne concernent que la période postrévolutionnaire —
ce qui est un peu tard pour notre propos. De plus, bien sir, Nice ne faisait pas partie de la France avant 1791.
C’était une ville réduite, mais qui « dirigeait » plus qu'un canton : une zone de la taille d’'un petit département —
méme si son importance en dehors de son arrondissement était faible. Pour toutes ces raisons, la maison
Colombo n’est pas aussi représentative que nous le voudrions. Certes, il ne s’agissait que d’'une maison de détail
qui servait la zone urbaine limitée de Nice. Elle était bien de faible importance : en 1809, les taxes directes qu’elle
payait ne s’élevaient qu'a 60 francs, alors que le marchand Abraham Moise — le plus riche membre de la
communauté juive de Nice — payait 720 francs®. Il est possible qu'on n'ait pas trouvé de magasin équivalent a
Gondrecourt — il aurait fallu aller chercher a Metz. Il est toutefois possible que la maison Colombo soit un exemple
valide de l'activité des petits marchands. C’est dans tous les cas le seul que nous ayons.

Les membres de la maison Colombo, malgré les limites de leur activité, n’étaient pas spécialisés : leurs
opérations de commerce portaient sur des produits hétéroclites ; ils se mélaient aussi d’opérations financiéres. lls
prétaient aussi des sommes limitées au sein de la communauté juive, soit a leur famille soit a d’autres
marchands. Malheureusement, seules les opérations commerciales qui étaient accompagnées d’opération de
crédit ont laissé une trace dans les sources. Ces crédits pouvaient parfois étre trés limités : d’'une quinzaine a un
mois souvent, portant sur des sommes réduites : il est donc probable que les opérations commerciales qui les ont

® Fontaine (1993a) s'intéresse plus & I'aspect culturel et social du colportage qu’a son role économique. Ce qui ne veut cependant pas dire

que son livre ne traite pas de problemes économiques. La description des organisations de colporteurs organisées autour des villages
d’origine et de leur mode de dispersion ressemble beaucoup aux discussions qui existent sur les réseaux commerciaux ethniquement
homogenes (Homogenous Ethnic Trading Networks), cf. Greif (1989). L’étude par Fontaine des « chaines de crédit » s’intégre notamment trés
bien a ces réflexions. Fontaine (1993a, pp. 153-175). Quelle que soit leur organisation, il est clair que les colporteurs jouaient un role de
détaillant autour des centres urbains, cf. Fontaine (1993a, pp. 31, 66)

* Chabert (1945-1949, p. 276)

% | atouche (1956 (1970), pp. 129-131)

% Braudel (1979, t. II, p. 75)

¥ Vardi (1993, p. 157)

* Willian (1970)

% Carlin (1965)

“ Carlin (1965, p. 95)
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accompagnés n’étaient pas exceptionnelles. Les toiles de coton et I'huile étaient les seuls a étre vendus de cette
maniére ; le commerce du coton semblait relativement de plus en plus important‘”. La correspondance de la
période révolutionnaire montre que les toiles de coton étaient alors le principal objet de leur commerce — et
notamment les indiennes* — ; cela n'empéchait pas que d'autres biens soient cités, comme le sucre, le fromage
et le café. Cependant ces autres biens n’étaient échangés qu’en petite quantité, et peut-étre pour la
consommation du ménage. Mais les Colombo étaient préts a spéculer aussi sur les subsistances, notamment
durant les années de crise*®. Montrant la méme versatilité, ils étaient souvent préts a accepter des biens divers
en remboursement de la part de leurs créditeurs : des poulets, des ceufs, de la viande, du riz, de la poudre et du
tabac par exemple44. Le troc pouvait donc toujours réapparaitre sous le commerce. Durant les périodes de crises
encore, ils offraient leurs services pour procurer des biens qui manquaient a leurs correspondants, comme I'alun
ou la droguerie, mais il ne semble pas qu’ils aient eu du succes.* Finalement, méme si leur principale activité
était la vente au détail, ils cherchaient a jouer un réle d’intermédiaires — avec plus ou moins de succeés.

D’ou tiraient-ils leurs biens ? Seule une partie de leur correspondance a survécu, probablement celle qui
traitait des opérations les plus importantes. Elle est cependant suffisante pour constater que leur aire de
ravitaillement était importante et variée. Durant les troubles de la période révolutionnaire, ils cherchaient a créer
de nouveaux réseaux et a trouver de nouveaux correspondants. On peut le voir de maniére simplifiée par la
destination géographique des lettres qu'ils envoyaient™ :

Figure 4 : Destination des lettres envoyées par la Maison Colombo, 1791-1802
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Avant le début de la période qui est étudiée dans cette figure, le Piémont était un partenaire commercial trés
important — 70 % des lettres envoyées par la Maison Colombo en 1784 lui étaient adressées — méme si le volume
des échanges de biens était faible. Mais dés 1784, les marchands de la maison Colombo chercherent de
nouvelles sources d’indiennes a Marseille. En 1790, ils essayérent a Montpellier et en 1791 en Suisse — ou la
qualité de la production était meilleure*’. Durant la période examinée par ce graphique, la Suisse fut remplacée
par Lyon et Rouen suite a la modification des régulations commerciales, avant que les marchands ne privilégient
a nouveau Marseille. lls n’étaient donc pas dans une situation de dépendance par rapport a un unique
fournisseur : au contraire, ils avaient des correspondants jusqu’a Rouen : ces petits détaillants avaient donc
développé un réseau étendu et adaptable.

La maniére dont les associés de la maison Colombo menaient leur activité commerciale était adaptable : nous
allons le voir a partir de leurs pratiques de crédit. lls faisaient partie d’une chaine de crédit : leurs fournisseurs®
étaient le plus souvent payés par une lettre de change ou un autre papier commercial avec, le plus souvent, un
délai de neuf mois*® ; et eux méme faisaient crédit a leurs clients®. Comme on I'imagine, tenir les deux bouts de
la chaine de crédit n’était pas simple : une partie importante de leur correspondance tourne autour de ces
problemes, et notamment des difficultés que chacun connaissait a assurer ses paiements. Le crédit était donc au

' Carlin (1965, pp. 18-19)
2 Carlin (1965, p. 24)
* Carlin (1965, pp. 54 et suivantes)
* Carlin (1965, pp. 16-17)
“ Carlin (1965, p. 62)
“® Carlin (1965, pp. 20-24, 63-64)
" Carlin (1965, p. 21-22)
“*® Ceux-ci n'étaient pas des producteurs : ils touchaient une commission sur les biens qu’ils rassemblaient dans les zones de production et
envoyaient.
“° Carlin (1965, pp. 31-35)
% Carlin (1965, pp. 18 et 76)
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centre de l'activité de la maison Colombo. Mais comme on peut le voir dans la figure qui suit, son importance
variait.

Figure 5 : Volume des ventes a crédit de la maison Colombo (en livres ou en francs)
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On peut proposer trois raisons a la variation de ce volume de crédit. La premiéere est la dépréciation des
assignats : mais le gonflement du crédit commence avant celle-ci et va au-dela de la fin de la crise qui leur est
associée. La deuxiéme est la modification de la taille de I'activité. La troisieme est 'augmentation du crédit par
rapport a I'activité. Ces deux derniers effets ne sont pas faciles a distinguer. Il est possible qu’avant I'an Il
I'importance du commerce de la maison Colombo s’était radicalement transformée. Ce phénoméne était peut-étre
lié a la modification de leurs sources d’approvisionnement en biens montré par la figure 1 : de nouveaux réseaux
avec la Suisse et la France avaient remplacé les réseaux liant la maison au Piémont. Mais on ne peut pas exclure
— surtout aprés cette période de transition géographique — une modification des conditions générales du
commerce. Les ans IV, V et VI (1796-1798) avaient probablement été trés difficiles, remplis d’agitations
monétaires, politiques et militaires. La Iégislation du Maximum fixait encore les prix des biens vendus au détail,
tandis que les prix de gros augmentérent jusqu’a la fin de I'an VI. Cette année a apparemment été cruciale : les
Colombo s’y plaignent dans leur correspondance du manque de monnaie métallique et affirment étre au bord de
la banqueroute51. On s’attend que dans cette situation ils cherchent a restreindre leur activité, d’autant que les
prix de détails étaient fixés. Au contraire, pour éviter I'écroulement de la chaine de crédit, ils se jettent dans une
fuite en avant en vendant de plus en plus a crédit, sans doute pour augmenter leur chiffre d’affaire et disposer de
quelques papiers commerciaux a négocier avec leurs propres créditeurs — tout en leur demandant de leur donner
des délais supplémentaires. Ex post, cette politique fut gagnante puisque aucun de leurs acheteurs importants ne
fit faillite : ils purent donc a leur tour rembourser leurs créditeurs et sortir de la crise.

Donc, méme au niveau d’'un détaillant comme la maison Colombo, nous rencontrons une forte flexibilité dans
'usage du crédit et dans I'établissement de réseaux commerciaux : tout cela nous montre des entrepreneurs
préts a s’adapter aux circonstances. Répétons-le, il est possible que la maison Colombo ne soit pas aussi
représentative que nous I'espérons : il s’agissait aprés tout d’'un détaillant de produits onéreux dans une ville qui
« dirigeait » au moins tout un arrondissement/pagus. Mais nous n’avons pas trouvé d’informations sur les autres
détaillants : acceptons donc ces legons sous bénéfice d’inventaire.

Nous avons déja fait allusion dans le chapitre Il aux marchands qui se mélaient de la production, en assurant
soit sa distribution, soit la fourniture des matiéres premieres. Nous voila donc avec des exemples des deux types
d’activités principales, liées soit a la production soit a la consommation. Les cantons étaient donc en des mains
capables d’assurer leurs relations avec le reste de 'économie. C’est ce que nous allons étudier maintenant.

%" Carlin (1965, pp. 79-80, 82-85, 91)
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1.2 La circulation des biens entre les cantons
Aprés avoir étudié I'activité au sein des cantons, nous allons vérifier quelle était 'importance de la circulation
des biens entre les cantons, puis nous allons donner quelques exemples de réseaux de commercialisation.

1.21 La mesure de I'importance de la circulation : les sources révolutionnaires

Il est difficile de mesurer I'importance de l'intégration du marché frangais, mais il est au moins possible de
donner quelques indications sur la situation & la fin de notre période™.

Durant les premiéres années du gouvernement révolutionnaire, le gouvernement chercha a imposer un
systéme de prix administratifs de maniere a lutter contre I'inflation : le « Maximum ». Parmi les documents
produits par le systéme, on trouve la liste des produits consommés par les différents cantons, avec leur origine.
lls servaient a déterminer quels prix devaient étre imposés aux biens : il était donc important de savoir d’ou ils
venaient pour calculer leur colt de production et de transport. Parfois nous savons méme comment ils étaient
parvenus dans le canton : par terre — grandes routes ou chemins de traverses —, par voie fluviale ou par la mer...
Malheureusement, aucun document ne précise quelle était la quantité échangée. Cependant, ils indiquent au
moins l'existence d'un réseau de commercialisation entre le canton de production et le canton de
consommation® : Ces documents peuvent donc étre utilisés pour savoir quelles étaient les zones de
ravitaillement des différents cantons.

Que pouvons-nous observer ? Comme nous l'avons vu, la production industrielle et agricole était répartie dans
'ensemble du pays : la différenciation régionale ne devait s’accentuer que durant le XIXe siécle. Cela pouvait
avoir deux conséquences différentes pour I'organisation de I'échange : soit les différentes régions économiques
étaient autosuffisantes soit elles étaient complémentaires malgré I'absence de spécialisation dans l'industrie ou
I'agriculture. Les cartes issues de la Iégislation du Maximum permettent de discriminer entre les deux hypothéses.
Certains biens dont la valeur n’était pas trés importante ne pouvaient pas justifier de longs transports : nous nous
attendons a ce que l'aire d’échange de ces biens soit limitée : admettons donc qu’ils définissaient les marchés
régionaux. Par contre, les biens a forte valeur pouvaient, soit effectivement voyager dans tout le territoire si les
marchés régionaux avaient été complémentaires, soit n’étre échangés que dans une zone réduite si les marchés
régionaux avaient été autosuffisants.

Les cartes de l'aire d’approvisionnement de Nantes montrent que c’est la premiére hypothése qui était valide.
L’aire d’approvisionnement des produits de premiéere nécessité indique I'extension des marchés régionaux : il est
clair que les autres biens, comme les textiles, venaient d’'une aire plus étendue, presque nationale™.

% e Roux (1996)
% Le Roux (1996, pp. 241-286)
% Le Roux (1996, pp. 179-188 et 214-222)
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Carte 12 : L’aire d’approvisionnement de Nantes™
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Nantes était bien sir une métropole importante. Laissons de co6tés tous les cantons intermédiaires et
penchons-nous sur les aires d’approvisionnement de cantons trés ruraux. Méme eux étaient approvisionnés par
'ensemble du territoire :

% Le Roux (1996, pp. 152-153)
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Carte 13 : Aires d’approvisionnement de Lagrasse, Mondoubleau, Cérilly et Aubenas®
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Nous avons d’ailleurs, parmi les nombreuses cartes de Roux, choisi celles qui montraient les aires
d’approvisionnement les plus réduites : celles d’autres cantons ruraux — comme Charolles (en Bou5r7qogne), Saint-
Yriex (en Charente) ou celle de Nogent-sur-Seine — étaient bien plus importantes™. Les aires

% Le Roux (1996, pp. 100, 111, 135, 144)
% Le Roux (1996, pp. 142, 134, 110)
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d’approvisionnement des cantons urbains étaient bien sdr encore plus étendues. Méme dans un marché intégre,
il était plus facile aux cantons riches et peuplés de justifier la mise en place de réseaux de commercialisation.

1.2.2  Quelques exemples de réseaux de commercialisation®

Comme nous l'avons dit plus haut, les sources du Maximum nous indiquent quelquefois quel était l'itinéraire
que prenaient les biens pour arriver dans les cantons de consommation. Nous n’avons cependant pas d’indication
sur l'organisation des opérations commerciales successives, comme par exemple le nombre d’intermédiaires. I
est difficile de savoir qui intervenait entre le producteur et le consommateur pour deux raisons.

La premiére raison est la complexité de I'objet étudié, de quelque cdté que I'on prenne le probléme. chaque
bien pouvait étre distribué selon des méthodes différentes, et au travers d’intermédiaires différents. Chaque
intermédiaire était rarement spécialisé et intervenait donc dans différents réseaux de distribution et souvent selon
différentes modalités.

La seconde raison est que, surtout si elle est comparée a la difficulté de I'étude, la somme d’information
disponible est faible. Les rapports officiels font bien référence de temps en temps aux réseaux de
commercialisation, mais ils sont rarement précis ou bien informés. Les marchands étaient en vérité les seuls a
savoir : mais ils n’avaient pas de raison de dévoiler leurs connaissances ; elles formaient I'un des principaux
moyens d’exercer un métier dans lequel ils ne souhaitaient pas avoir de concurrents. Les manuels commerciaux,
souvent écrits par d’anciens marchands, donnent parfois des renseignements précieux : mais ils se bornaient
souvent aux principes, a la théorie ou aux généralités. Seuls deux types de sources venant des marchands ayant
une activité normale étaient disponibles : leurs papiers privés — qui ont rarement survécu — et ceux qui
documentaient les faillites. Ces derniers ne peuvent signaler que I'exceptionnel et I'anormal. Toutefois, les listes
de débiteurs et de créditeurs qu’ils donnent sont utiles. Quand un marchand devait de 'argent a quelqu’un, c’était
souvent parce qu’il lui avait acheté un bien ; quand quelqu’un lui devait de I'argent, c’était parce qu’il lui avait
vendu quelque chose : méme si nous ne savons pas toujours quelle était exactement la relation, nous savons
qu’un échange avait eu lieu.

Un inventaire systématique des sources portant sur I'activité des marchands dépasse le but de cette étude.
Les sources secondaires ne sont pas nombreuses, et la plupart d’entre elles traitent de la situation de négociants
de haute volée. Nous allons toutefois présenter certains exemples de circuits commerciaux pour illustrer le reste
de notre discussion.

1.2.2.1 Trois circuits de commercialisation de biens de luxe
Nous présentons ici les circuits commerciaux liés a trois différents types de détaillants en biens de luxe.

1.2.211 La maison Colombo : un petit détaillant urbain

Carlin a publié a la fin de son ouvrage sur la maison Colombo une partie de la correspondance de ce
marchand. Ce n’est qu’un échantillon : ces lettres peuvent toutefois donner quelques indications qualitatives.

Quatre d’entre elles sont adressées a la maison Pourtalés et Cie®. La premiére, envoyée a Neufchatel,
confirme le paiement d’'un billet — de 1014 L. 3s — effectué par la maison Colombo a un correspondant de la
maison Pourtalés a Nice. La deuxiéme et la troisieme, envoyées a Lyon, sont des demandes d’échantillons
d’indiennes. La derniére, envoyée a Neufchatel cinqg ans aprés propose de renouveler les liens entre les deux
maisons : la maison Colombo se propose d’utiliser la maison Pourtalés comme commissionnaires pour I'achat
d'indiennes. Pourtalés et Cie a été étudiée par Bergeron®. Elle faisait partie de la fine fleur du monde marchand.
Elle s’'intéressait a la fois a I'importation de toiles de coton des Indes, a leur transformation en Europe et a la
distribution de toiles imprimées. Ceci ne formait toutefois que ses activités principales : elle participait aussi a des
spéculations diverses. Dans ce cas donc, il semble que les indiennes étaient directement échangées entre le
producteur et le distributeur. Cette relation n’est cependant pas tout a fait claire : est-ce que la maison Colombo
considérait la Pourtales et Cie comme un grossiste ou comme un producteur ? Voici la maniére dont la lettre est
tournée :

« (...) ainsi que pour avoir I'avantage de vous réserver nos commissions dans toutes les occasions sur quoi
nous espérons de votre part que vous aures pour agréable de nous instruire des différents objets des toiles
imprimés de vos fabriques. »

Si les manufactures étaient contrélées par Pourtalés, pourquoi est-ce que la maison Colombo suggére une
relation de commission plutét qu’un échange direct ? Peut-étre était-ce pour d’autres opérations ? Pour

% Nous avons di exclure de cette enquéte les marchands de Beauvais étudiés par Goubert : les renseignements qu’il donne concernent plus
le XVlle siécle que le XVllle siecle. Son ouvrage est toutefois trés instructif : cf. Goubert (1959, pp. 15, 25-30, 41-42, 64-73, 96-104, 148-149,
158-159)

Une autre source existe sur la distribution de produits coloniaux a partir de Bordeaux :Cavignac (1965) et Cavignac (1967, pp. 250-273) (les
renseignements que donnent la seconde référence se trouvent aussi dans la premieres.

Sur I'expérience d’'un marchand dans Bordeaux et le Sud-Ouest, cf. Cornette (1986, notamment pp. 91-104). Il s’agit d’'une bonne source pour
les problémes de réputation et ceux liés a I'existence d’un réseau familial. Comme la base en est des archives privées plus que commerciale,
on y trouve toutefois peu de détails sur les activités économiques

% Carlin (1965, pp. 119, 123, 159, 207)

% Bergeron (1970) et Bergeron (1978a, passim)
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comprendre parfaitement ce dont parlait cette correspondance, il faudrait peut-étre savoir des choses que les
acteurs considéraient comme évidentes mais qui nous échappent. Le recours a l'article de Berqeron ne regle pas
le probleme, car il n’y est pas clair si Pourtales contrélait a ce moment des manufactures ou non®".

Nous avons pu trouver les traces d’'un autre des correspondants de la maison Colombo : il s’agit de Samuel
Brudo, habitant Marseille, et signalé par Carriere comme un juif, peut-étre un négociant62 : c’est tout ce que nous
savons de Iui®.

Nous pouvons toutefois inférer de sa correspondance que la maison Colombo achetait des toiles auprés de
grossistes qui étaient en contact avec les producteurs, et qui étaient peut-étre méme producteurs eux-mémes.
Comme la maison Colombo revendait au détail, il y avait donc au plus deux intermédiaires entre le producteur et
le consommateur.

1.2.21.2 Les merciers parisiens

Il est probable que I'exemple des merciers parisiens n’est pas applicable a beaucoup d’autres commergants.
lIs vendaient des produits de luxe — des meubles, de la porcelaine, des horloges... — dans le marché parisien. Ce
dernier était trés particulier. Nous avons cependant quelques informations sur la maniére dont ils se procuraient
les biens qu’ils vendaient. Il serait dommage de les négliger.

Tout d’abord, ils rachetaient certains produits a d’autres merciers. Il existait un mode de distribution « en
cascade » des biens, « whereby the most fashionable goods in Paris, from the most wealthy and reputable
mercers, were circulated to lesser retailers in other parts of the city »*. Certains merciers étaient les distributeurs
exclusifs de certains biens qu’ils vendaient indifféeremment au public, aux autres merciers ou a d’autres
marchands®.

De nombreux merciers avaient aussi des relations directes et privilégiées avec les producteurs parisiens. Paris
était en effet au centre de la production du luxe : il était possible aux détaillants d’acheter directement aux
ébénistes, aux sculpteurs, aux horlogers®...

Finalement, les fournisseurs de certains merciers n’étaient pas locaux. La Compagnie des Indes et les
compagnies étrangéres pouvaient les fournir en biens exotiques. lls pouvaient aussi trouver d’autres fournisseurs
dans les villes francaises — Coutray, Orléans, Versailles, Lyon, Bordeaux, Caen, Tours... — et les villes
européennes — Sheffield, Birmingham, Edinburgh, Londres, Cadix, Francfort... Un mercier particulierement
important avait ainsi quatre-vingts fournisseurs de soieries a Lyon : il est probable que ses fournisseurs étaient
proches de la production. |l redistribuait lui-méme les soieries aux autres merciers : il jouait donc lui-méme le role
de grossiste. Le faible nombre de correspondants qu’avaient les merciers dans les autres villes indique au
contraire que c’est eux qui se trouvaient dans ce cas en face de grossistes qui rassemblaient probablement la
production du cru. Nous avons méme I'exemple d’'un circuit commercial plus long : nous savons qu’un des
correspondants d’'un mercier a Londres lui vendit des produits venant d’AIIemagne67. Il est possible que lui-méme
ait été confronté a un grossiste dans ce pays ou a Londres. Au minimum il y aurait eu trois intermédiaires entre le
producteur et le consommateur final. Il est possible que cet exemple soit exceptionnel.

1.2.21.3 Les merciers de Caen

Nous disposons des dettes passives et actives de neuf merciers de Caen au moment de leur faillite. Il ne
s’agissait pas de marchands importants. D’aprés cette source, voici les régions de France avec lesquelles ils
étaient en relation :

Figure 6 : L’activité commerciale a Caen

Bourgogne-Lyonnais (4
villes)

5%
Bretagne et Loire(6
villes)

12%

Région Parisienne (4
villes)
28%

Normandie-autre
14%

1%
Picardie et Nord (7 %

villes)
5%

16% 2%

®' Bergeron (1970, pp. 502-503)

% || n’est pas possible de savoir s'il méritait vraiment le titre de négociant ou non : Carriére (1973, t. |, pp. 261-263)
% Carlin (1965, pp. 99, 109, 111, 127, 191 (son fils)) et Carriére (1973, t. |, p. 283)

® Sargentson (1996, p. 31)

% Sargentson (1996, pp. 31-32)

% Sargentson (1996, p. 30)

%7 Sargentson (1996, pp. 29-30)
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Ce graphique met deux faits en évidence : d’'une part le déterminisme géographique de la répartition de ces
relations ; d’autre part tout de méme la diversité des relations. Ces petits détaillants avaient bien une liste variée
de correspondants. Il n'est pas possible de savoir si leurs fournisseurs étaient des grossistes ou des producteurs,
ou méme si Paris et Rouen jouaient un rdle de relais ou de fournisseur direct. Mais il leur était de toutes les
maniéres possible de s’adresser directement aux agents de la partie nord du Royaume jusqu’a Lyon.

1222 Différents réseaux de distribution des céréales
Nous nous tournons maintenant vers des biens de plus faible valeur.

1.2.2.21 Le ravitaillement en céréales de Paris : de nombreux réseaux différents

Le ravitaillement de Paris n’était pas simplement un probléme économique. Il s’agissait aussi d’'un probléme
politique et social exceptionnel. Il serait toutefois dommage de ne pas utiliser les études de Kaplan sur le sujet :
elles nous permettent de voir plusieurs réseaux différents en action pour commercialiser un méme bien. Les
producteurs étaient des ruraux plus ou moins importants. Les consommateurs étaient les boulangers parisiens,
qui faisaient ensuite moudre le grain.

Les boulangers pouvaient soit se ravitailler directement a la campagne : ils étaient le plus souvent en relation
avec des intermédiaires dont la base se trouvait dans la zone de ravitaillement®® ; soit se ravitailler sur les
marchés publics parisiens (organisés autour de la Halle et de la Gréve). Nous allons ici discuter de ces marchés
parisiens.

Le marché de la Gréve était dominé par les marchands installés dans le portag. lIs utilisaient un réseau
important de commissionnaires dans les campagnes pour rassembler les céréales.

« Characteristically the buying agents were local men with roots in the community. As a rule they dealt only
in the immediate area of their home base, though a few covered a second market situated nearby. They
exploited their familiarity with local producers, suppliers, and police officials » 70

Selon I'état du marché, il était possible de trouver sur la Gréve des marchands itinérants (les forains) ou des
marchands venus des campagnes avoisinant Paris. Nous ne savons par grand-chose sur les marchands des
campagnes, mais il semble qu’au moins Ies marchands itinérants devaient utiliser les marchands du port comme
courtiers pour pouvoir vendre leur produn

Quatre groupes différents vendaient leur produit a la Halle. Le premier groupe était 'équivalent de celui des
marchands du port, mais il était moins nombreux et moins puissant. lls dépendaient aussi d’'un réseau d’agents
dans les campagnes pour leur ravitaillement’?. Les forains jouaient un réle plus important sur ce marché. lls se
ravitaillaient a la fois auprés des laboureurs et des marchands ; |Is servaient parfois aussi d’agents pour les
marchands parisiens et devaient parfois s’en servir comme courtiers’. Les « laboureurs » formaient un troisiéme
groupe, trés hétérogéne. Comme ils n’étaient pas marchands, ils n’avaient théoriquement pas le droit d’acheter et
de vendre du grain. C’est pourtant ce qu’ils faisaient : certains d’entre eux étaient de facfo des marchands.
D’autres étaient des producteurs de céréales habitant une zone Iégalement décommercialisée formant un cercle
d’'une journée de voyage a pied autour de la capitale. Le principal point commun des laboureurs était de refuser
de vendre a crédit — suivant en cela I'attitude fréquente des ruraux et dévoilant aussi leur manque de capltal . Le
dernier groupe était formé par les blatiers. Ces derniers étaient des colporteurs qui falsalent le lien avec des
sources de céréales trop limitées ou distantes pour que les autres acteurs s’y intéressent’®

1.2.2.2.2 Un réseau de commercialisation de céréale en urgence

Les circuits de diffusion que nous venons de décrire étaient assez limités géographiquement. Cependant, bien
sdr, méme des biens de faible valeur comme les céréales pouvaient étre échangés sur de longues distances
dans des cas exceptionnels.

Durant la crise de subsistance de 1767 Roux, négociant a Marseille, voulait y faire venir des céréales de
Toulouse. La compagnie Caulet et Salba rassembla donc les céréales nécessaires autour de Toulouse, agissant
en commissionnaires de Jean Embry, marchand a Agde. Lui-méme assura la livraison des grains a Portlay et
Legier a Toulon Ces deux marchands étaient des commissionnaires de Roux : mais cet arrangement était de
circonstance’™

Les réseaux de commercialisation étaient donc flexibles et pouvaient étre créés ou transformés en cas de
besoin.

% Kaplan (1984, pp. 466-492)

% Kaplan (1984, pp. 122-184)

" Kaplan (1984, p. 140)

" Kaplan (1984, pp. 163-164)

" Kaplan (1984, pp. 185-220, 187-191, 194)
® Kaplan (1984, pp. 191-193, p. 204)

™ Kaplan (1984, pp. 205-214, 213)

® Kaplan (1984, pp. 214-219)

"® Fréche (1974, p. 796).
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1223 Un rappel sur le rassemblement de biens proto-industriels

Les réseaux que nous avons décrits jusqu’a maintenant portaient essentiellement sur la distribution de biens
aux consommateurs. Mais il fallait aussi rassembler ces biens dans les zones de production. Rappelons donc le
cas des draps a Montigny”.

Deux types de réseaux différents existaient : les uns passant par les colporteurs et les autres passant par les
grossistes de Saint-Quentin, Cambrai et Valencienne. Le colportage était effectué par des marchands ruraux
parfois appelés des manufacturiers, qui rassemblaient les draps de leur propre village et de quelques villages
avoisinants, les faisaient blanchir en ville puis allaient les vendre en Allemagne ou en Hollande (cf. supra)78.

Il existait deux maniéres différentes de se procurer les draps pour les grossistes urbains : ils pouvaient soit les
acheter directement, soit les acheter a8 des marchands-tisserands’. Le role de ces derniers dépendait des
circonstances : ils étaient le plus souvent simplement des intermédiaires, mais il arrivait aussi qu’ils soient
responsables pour une partie de la production en jouant un réle de « verlager »%°. Une autre source de difficulté
venait de la maniére dont se faisaient les échanges. Ceux-ci devaient |également se faire en ville au travers de
courtiers. Mais il arrivait parfois que cette regle soit tournée et que I'échange se fasse simplement dans une des
auberges des faubourgs ', Comme cette méthode faisait une forte concurrence a I'activité des courtiers, il est
possible que ceux-ci n'aient guére eu de pouvoir de marché.

1.3 Réseaux d’intermédiaires

Nous allons maintenant étudier plus précisément la nature des réseaux que nous venons de révéler. Nous
nous interrogeons d’abord sur la définition des agents et de leurs relations puis en étudiant la forme probable des
réseaux de commercialisations. Finalement nous signalons les problemes liés a I'application de la théorie des
réseaux. Cela devrait nous permettre plus tard de mesurer la nature et I'importance des codts de I'échange.

1.3.1 Des liens et des nceuds®? ?

Notre but est de trouver I'idéal-type du réseau de commercialisation francais. Un réseau se forme de trois
types d’éléments : un groupe d’individus — des nceuds « nodes » — ; un groupe de type de relations différentes —
des liens « spokes » — ; et 'organisation de ces deux groupes l'un par rapport a l'autre — le plan de ces nceuds et
de ces liens. L'étude des réseaux commerciaux peut se faire dans deux contextes différents.

Nous signalons ici les deux types de réseaux qu’il nous est possible d’examiner avant de nous pencher sur la
définition des liens et des nceuds.

1.3.1.1 Deux significations pour nos réseaux

Le premier est géographique. Dans celui-ci, chaque nceud est un lieu géographique ou un bien est stocké,
empaqueté, transformé de quelque maniére ; chaque lien correspond au transport du bien d’un lieu géographique
a un autre. L’étude des réseaux « géographiques » est importante pour le calcul des colts de transports et de
conditionnement : ce qu’on peut regrouper sous 'appellation de « colts de transport ». Les sources issues du
Maximum, si elles regroupaient toutes les informations qu’elles voulaient regrouper, pourraient nous aider a
déterminer quels étaient ces réseaux dans la France du XVllle siécle.

Le deuxiéme contexte dans lequel on peut placer les liens et les noeuds est plus proprement économique. Ici
un lien correspond a un échange de bien, a son changement de propriétaire sanctionné par une forme de
paiement. Chaque nceud, plutdét qu’une relation géographique, représente I'un des acteurs de I'’économie. Ces
réseaux nous intéressent particuliérement si nous voulons mesurer les colts de la commercialisation d’'un bien
lies au contréle par chacun des activités des autres agents économiques. Par exemple les colts liés a la
prévention des comportements opportunistes des partenaires de I'échange s’appuyant sur la rétention
d’information ou tous les codts liés a I'implémentation des contrats.

Ces contextes ne s’excluent pas mutuellement. L’'image qu’ils donnent des réseaux frangais est parfois la
méme : il était en effet courant qu'une modification de lieu s’accompagne d’'une modification de propriété. lls
étaient liés : les contraintes géographiques pesaient aussi sur les possibilités qu’avait chacun d’exercer ses droits
de propriété. Cependant ils n’étaient pas identiques : nous avons vu qu’a Paris par exemple les biens étaient
échangés entre les merciers sans qu'il y ait de véritable transfert géographique. Nous avons aussi vu qu’un
marchand pouvait obtenir la propriété des biens sans que ceux-ci se trouvent dans le méme lieu géographique
que lui ou méme sans qu’ils ne s’y dirigent immédiatement : cela se faisait souvent par le jeu des
commissionnaires. La logique de ces contextes était donc différente : I'étude des réseaux de commercialisation
peut devenir confuse s’ils sont confondus.

7 Vardi (1993 p. 142)

"8 Vardi (1993, p. 155)

" Vardi (1993, pp. 190-191)

® v/ardi (1993, p. 194)

® Vardi (1993, pp. 145-147)

® Pour une approche théorique de I'échange utilisant un vocabulaire similaire, méme si c’est pour des buts différents, cf. Landa (1994,
spécialement chpt. 3 et 9).

Pour une introduction a la théorie des graphes (c’est-a-dire ce que nous appelons ici réseaux) qui va bien au dela de notre propos, cf. Harary,
Norman & Cartwright (1965)
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L’'importance des colts de transport ne fait pas vraiment débat : nous avons déja illustré I'importance de leurs
mouvements géographiques. Penchons-nous donc ici sur la distribution des colts de surveillance liés a
'importance de la circulation des biens : cela demande d’étudier le deuxi€éme contexte de plus preés.

1.3.1.2 Qu’est-ce qu’'un nceud ? qu’est-ce qu’un lien ?

Nous avons défini les nceuds comme des agents économiques : cette notion n’est pas ftriviale. Elle dépend
des questions que I'on se pose. Intéressons-nous ici aux colts de surveillance. A chaque fois qu'il existait une
possibilité de conduite opportuniste entre deux personnes, nous allons donc considérer qu’ils formaient un couple
d’agents distincts. Nous n’allons donc pas considérer que le commis qui travaillait sous la surveillance directe du
marchand®® était un agent indépendant. De méme, quand les opérations étaient si simples qu’une déloyauté
pouvait étre facilement repérée et punie, nous n’allons pas considérer que deux agents différents existaient. Par
contre, quand deux marchands sans lien Iégal échangeaient des biens, il est clair qu'ils étaient deux agents
différents. Mais de nombreux cas intermédiaires existaient : que faire des différentes formes d’association ? Dans
quel cas devrons-nous considérer les associés comme des agents différents ? Est-ce que, dans le commerce de
blé que nous avons décrit plus haut, nous devons considérer que la maison Roux et sa chaine de
commissionnaires formaient un seul agent économique qui « achetait » donc directement a Toulouse pour vendre
a Toulon ? Ou est-ce que les risques associés a la vente a commission étaient tels qu’il faut distinguer plusieurs
types d’agents ?

1.3.1.21 Commissionnaires et commettants

La forme d’association entre deux marchands la plus courante était celle qui existait entre un commissionnaire
et un commettant. Le commissionnaire devait accomplir une action commerciale au nom du commettant : sa
rémunération — la commission — était souvent un pourcentage de I'importance de I'action. Cette action pouvait
étre : acheter, vendre, recouvrir des fonds, payer des dettes, surveiller le transit de marchandises dans une ville,
assurer le transit lui-méme, assurer un navire, etc....>*. Les trois derniers types d’action — assurance, surveillance
ou maitrise d’'un mouvement — étaient assez simples : le commissionnaire était donc trés dépendant de son
commettant qui pouvait vérifier aisément le résultat de ses actions : un comportement déloyal pouvait facilement
étre mis a jour et dénoncé. C’était aussi le cas des actions de vente et d’achat lorsque les commissionnaires
étaient en fait des courtiers imposés par la Iégislation pour assurer le bon fonctionnement du marché : le
commettant se trouvait sur place ; il pouvait donc surveiller I'action du courtier. Quand il existait en plus des
arrangements alternatifs — comme la commercialisation dans les faubourgs — le bon comportement du courtier
était assuré : ils prélevaient une rémunération mais ne pouvaient peut-étre pas étre considérés en eux-mémes
comme des nceuds du réseau de commercialisation.

Mais les situations ou un commissionnaire était chargé de vendre et d’acheter a la demande du commettant
géographiquement éloigné posaient plus de problemes. Celui-ci ne pouvait donner a celui-la que des instructions
vagues car le commettant ignorait I'état précis du marché et les difficultés qui pouvaient y apparaitre. De plus, le
commissionnaire se trouvait en fait rarement dans une situation de dépendance légale ou économique par
rapport au principal : il pouvait étre lui-méme un marchand indépendant — bien que cela soit parfois formellement
interdit — ; ou bien disposer lui méme d’un portefeuille de commettants — comme le faisaient les agents
campagnards des marchands de grain parisiens —, de méme que les commettants disposaient de plusieurs
commissionnaires. Le commissionnaire pouvait aussi étre un associé dans une firme, en méme temps qu’il en
était le gérant. De méme on constatait souvent que I'accés au statut de commissionnaire était réservé aux
marchands les plus importants d’'une place : il s’agissait aprés tout d’'un moyen de rémunérer leurs relations et
leurs connaissances.

Pour toutes ces raisons, les commissionnaires chargés de prendre des décisions indépendantes en matiere
d’achat ou de vente doivent étre considérés comme des agents indépendants.

1.3.1.2.2 Les sociétés

Les différents associés d’'une compagnie sont parfois considérés comme un groupe soudé formant un agent
économique unique. Est-il possible de confirmer cette vision® ?

La formation d’'une société avait deux buts complémentaires : assurer la collaboration active de ses membres
a sa gestion et rassembler le capital nécessaire a son fonctionnement. Plus la société était « anonyme », plus le
rassemblement du capital était simple et plus la collaboration a la gestion était difficile.

A l'un des extrémes du spectre, on trouvait les sociétés générales ou en nom collectif. Il n’y avait pas de
distinction entre les associés qui étaient tous responsables des actions de la société sur I'ensemble de leurs
biens propres : la relation que la société créait était presque familiale®. Les contrats en société générale se
faisaient d'ailleurs le plus souvent entre membre d’'une méme famille®” : il s’agissait alors plus d’'une formalisation
des liens existants que de leur création.

® Carriére (1973, pp. 727-734 passim)

# Pour un point de vue formel sur ce type de contrats, cf. Cavignac (1967, pp. 87-92)

® Pour répondre a cette question, il n’est pas nécessaire de présenter toutes les formes formelles de contrats de société telles qu'elles ont été
définies par I'ordonnance sur le commerce de 1673. Cela est fait ailleurs : Cavignac (1967, pp. 38-43) ; Carriére (1973, pp. 876-915 passim) :
le travail de Carriére est particulierement intéressant. Le meilleur travail juridique sur le sujet nous semble étre Lévy-Bruhl (1938)

® Braudel (1979, t.II, pp. 519-520)

¥ Carriére (1973, pp. 879-885)
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Pour ces raisons, ces sociétés étaient celles qui avaient le plus de chance de transformer leurs membres en
agent économique unique : elles cherchaient en effet a établir des liens solides entre eux de maniere a empécher
tout comportement opportuniste. Dans les faits, malheureusement, cela entrainait des difficultés : les conflits
entre les membres n’étaient par rares — méme s’ils appartenaient a une méme famille®. La pratique courante
était d’établir ces sociétés pour une faible durée : cela ne devait pas renforcer la collaboration — méme si elles
étaient régulierement renouvelées. Tout dépendait dans les faits de la maniére spécifique dont la société
fonctionnait effectivement : cette maniére ne pouvait pas étre entierement prédite par son cadre Iégal.

Les sociétés en commandite faisaient une distinction entre les associés. Certains d’entre eux pouvaient
n’'apporter que du capital, rester anonyme et n’étre responsables des actions de la société qu’a la hauteur de
leurs apports. Elles auraient donc pu étre utilisées pour augmenter le nombre de « capitalistes » impliqués dans
une entreprise, mais ce n’était le plus souvent pas le cas. A Marseille, par exemple, elles fonctionnaient en fait &
peu pres comme les sociétés générales : on trouvait le plus souvent dans le contrat une clause liant les associés
fortement & la société, souvent en leur interdisant d’exercer une activité commerciale hors de celle-ci®®.

1.3.1.2.3 Vers une définition utilisable des nceuds.

Cette rapide étude des sociétés est un peu décevante : elle semble indiquer que la définition des agents
dépend essentiellement des situations particulieres. Aprés tout la mise en place de sociétés ou de contrats
cherchait a réduire les colts de surveillance mutuelle : ceux-ci se trouvaient donc, résorbés ou non, dans toutes
les relations. Elle servait donc a résoudre un probléme : cela n’est pas la méme chose que de nier son existence.
Des que deux individus devaient travailler ensemble il était possible qu'il y ait des comportements opportunistes.
Il s’agit donc plus de faire une différence quantitative que qualitative : il faut trouver la limite au-dela de laquelle on
séparera les agents. Voici celle que nous proposons : tant que les agents avaient a prendre des initiatives et ne
pouvaient pas étre surveillés directement, nous allons considérer qu’il est utile de les distinguer de leurs
« principaux ».

Ce qui est déterminant est bien la nature de I'action économique effectuée par I'agent, et non pas sa place
dans les réseaux sociaux ou légaux. Un membre de la famille proche des autres associés de I'entreprise qui était
envoyé aux Antilles pour assumer un réle d'agent90 restait un acteur économique distinct. Il était toujours
nécessaire de le surveiller et de lui imposer une attitude de collaboration : les colts issus de ces obligations
existaient donc toujours. Simplement, ils étaient en partie payés par I'envoi d’'un membre de la méme famille, ce
qui représentait I'allocation d’'une ressource rare.

Cette vision a des conséquences sur la nature des liens qui existaient entre les nceuds que nous venons de
définir. Il n’est pas possible de les définir simplement comme un changement de propriétaire comme nous I'avons
fait au début de cette discussion. Les biens transférés entre un commissionnaire et son commettant ne
changeaient pas de propriétaire : ils restaient Iégalement la propriété du commettant. Le payement qui avait lieu
portait sur le service et non pas sur le bien. Ce payement pouvait d’ailleurs prendre parfois la forme d'un salaire
plutét que d’'une commission, ou si les deux « nceuds » faisaient partie d’'une méme société, la forme d’'une part
dans les profits. Parfois les trois formes étaient utilisées en méme temps.

La logique de la description que nous avons faite jusqu’a maintenant nous conduira donc parfois a assimiler
différentes liaisons commerciales de maniére similaire méme lorsque les relations légales et sociales qui les
accompagnent sont différentes. Nous ne pouvons donc pas nous arréter aux termes légaux qu’utilisent le plus
souvent les sources. Dans la mesure ou elles ne donnent pas toujours d’autres définitions, cela nous force a
reconnaitre que, souvent, nous ne saurons pas le fin mot de I'histoire. Prenons a nouveau I'exemple de I'’échange
de grains entre Toulouse et Toulon : devons-nous considérer tous les commissionnaires comme étant
dépendants de la maison Roux ? Certains se livraient a I'achat de grain : leur cas était clair ; ils devaient bien
prendre des initiatives tout en se trouvant hors de portée de la surveillance directe de la maison Roux. Par contre,
que dire de ceux qui devaient assurer 'acheminement des biens ? La tache qui leur était allouée était assez
simple pour ne pas laisser vraiment de place a un comportement opportuniste : on peut donc considérer qu’ils
n’étaient pas indépendants. Pourtant tous sont appelés commissionnaires.

Les mouvements des biens entre les « nceuds » géographiques sont relativement simples a observer : ce
n’est pas le cas des « mouvements » des biens entre les nceuds économiques.

1.3.2 Modeéles de la circulation des biens

Apres avoir défini de ce que nous entendions par « réseaux de commercialisation », reste notre question
initiale : comment ces réseaux s’organisaient-ils ? Nous allons ici présenter différents modéles théoriquement
possibles avant de chercher a discriminer entre eux.

1.3.2.1 Différents modes d’organisation des réseaux
Nous avons maintenant une idée plus claire de ce que nous désignons sous le terme de nceud et de lien.
Comment pouvaient-ils s’organiser ?

® Cornette (1986)
® Carriére (1973, pp. 886-896)
% Cétait une situation fréquente : c’est ainsi que les fréres Pellet ont commencé leur carriére Cf. Cavignac (1967).
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Deux types de réseaux sont a priori possibles : des réseaux hiérarchiques ou des réseaux égalitaires. Pour
illustrer les différences entre ces deux types, examinons quatre nceuds différents : A, B, C et D. Si le réseau les
reliant était organisé selon un principe égalitaire, A serait relié a B, C et D ; de plus B serait relié a C et a D ; enfin
C et D seraient aussi reliés : toutes les relations potentielles existeraient (soit six). Si au contraire le réseau était
hiérarchique, A — par exemple — serait simplement relié a B, C et D : seuls trois liens existeraient ; toutes les
relations entre B, C et D devraient passer par A.

Figure 7 : Deux modes d’organisation des réseaux

RESEAU EGALITAIRE RESEAU HIERARCHIQUE

Il est facile de voir que le rapport entre les colts fixes et les colts variables va déterminer lequel de ces
réseaux est le plus avantageux. Imaginons une opération commerciale entre B et D. Si un lien direct existe entre
eux, il suffit de surveiller le bon déroulement d’une seule opération commerciale. Par contre, s’ils ne sont reliés
que par l'intermédiaire de A, il faut surveiller deux opérations commerciales : de C a A d'une part et de A a D
d’autre part. Les codts variables sont donc deux fois plus importants dans le deuxiéme cas que dans le premier
cas. Le modele égalitaire semble avantageux de ce point de vue. Mais la mise en place des relations — et
notamment I'accumulation de connaissances sur les autres agents — qui permet de chercher a échanger avec eux
a un codt fixe. Le modéle hiérarchique économise sur ce colt fixe, puisqu’il n’exige la mise en place que d'un
nombre plus réduit de relations.

Tous les réseaux ne sont pas soit égalitaires, soit hiérarchiques. On peut imaginer toute une liste de situations
intermédiaires. Imaginons par exemple les différentes maniéres de relier deux réseaux égalitaires chacun formés
de quatre nceuds. Nous allons en étudier trois. Le premier est un lien par pont ou uniquement deux nceuds de
chaque réseau sont liés entre eux. Le deuxiéme est un lien par relais ou A centralise 'ensemble des transactions
entre les deux groupes égalitaires. Le troisiéme est un lien égalitaire ou les nceuds d’un réseau sont reliés a tous
les nceuds de I'autre réseau.

Figure 8 : Trois modes de liaison entre deux réseaux égalitaires

LIEN PAR PONT

LIEN EGALITAIRE
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Quelle est I'organisation optimale du réseau global ? Elle dépend de la structure des codts et de l'intensité des
relations. Soit Y l'intensité des relations désirées : elle est égale au nombre de transaction que chaque nceud du
premier groupe effectue avec chaque nceud du deuxiéme groupe. Soit pinyg l€ prix d’'une transaction au sein d’'un
groupe, pinter € prix d’'une transaction directe entre deux nceuds de deux groupes différents psse le prix de
I'établissement d’'une transaction. Le colt moyen par transaction va étre égal, dans les situations de pont, de
relais et égalitaire, a :

Pont : (1.pﬁxe +12Y.p,.. 2+16Yp )/(16.Y)

Relai = (4p o, +12.Y pie +16.Y py,, )[(16.) ™)

Egalitaire : (16.pﬁxe +16.Y.p, . )/(16.Y)

Si nous fixons paxe @ 7 et pinter €t Pinra @ 1, NOUs pouvons constater que chaque type d’organisation a une
« zone d’optimum » qui dépend de l'intensité des relations commerciales. Un lien par pont est optimum quand le
nombre de transaction est réduit ; un lien par relais est optimum quand le nombre de transactions est moins
réduit ; et enfin un lien égalitaire est optimum quand le nombre de transactions est encore plus important.

Figure 9 : Coiit de transaction moyen pour différents modes d’échange
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Cette propriété est intuitive et peut étre généralisée : plus les transactions dans une région sont importantes,
plus on s’attend a ce que le réseau de commercialisation soit égalitaire ; c’est-a-dire que chacun échange ses
biens avec chacun. Quand les relations sont faibles, on s’attend plutét a un phénomene de hiérarchisation des
relations ; chacun n’échange qu’avec un centre donné. Le colt de I'organisation en relais illustre ce que peuvent
étre les situations intermédiaires.

1.3.2.2 Dans la France d’ancien régime : hiérarchie au sein des arrondissements, égalités entre eux ?

Pouvons-nous maintenant utiliser cette réflexion théorique pour analyser les réseaux qui fonctionnaient
effectivement dans la France d’Ancien Régime ? Les mouvements de biens sont souvent ce que nous pouvons
examiner le plus facilement. Combien d’intermédiaires intervenaient entre la production d’un bien par un nceud A
et sa consommation par un nceud Z ?

S'’il ne se trouvait pas d’intermédiaire, nous nous trouvions dans le cas d’'un échange direct entre le producteur
et le consommateur : nous avons amplement discuté du fait que dans ce cas, selon toute probabilité, le
producteur et le consommateur appartiennent a la méme cellule économique qui nous avons identifiée au canton.
Les échanges directs sur une plus longue distance étaient trés rares’’.

Nous avons étudié des situations ou un seul intermédiaire se plagait entre le producteur et le consommateur.
C’était le cas de certains colporteurs, et du ravitaillement en grain apporté par les laboureurs sur les marchés de
Paris. C’était aussi le cas lorsque les merciers parisiens achetaient leurs produits aux producteurs de luxe de la
capitale. Le ravitaillement du centre d’'un arrondissement par les cantons qui I'avoisinait se faisait probablement

" lIs sont monnaie courante de nos jours : les progrés des communications nous permettent de commander les produits directement a leur
producteur.
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par un seul intermédiaire. Le plus souvent c’est l'intermédiaire qui se déplagait des producteurs aux
consommateurs : cela ne pouvait étre fait que dans son aire d’intervention naturelle — et donc I'aire d’intervention
des villes : les arrondissements/pagi. Les colporteurs avaient bien des aires d’action plus grandes, mais elles
impliquaient de sa part une pratique du commerce trés intensive en travail. D’ailleurs souvent les colporteurs ne
formaient pas un lien direct entre les consommateurs et les producteurs. Les colporteurs de Montigny achetaient
bien directement aux producteurs, mais ils vendaient probablement a des marchands plutét qu'a des
consommateurs sur les foires de I'Allemagne du Nord et des Pays-Bas. Les réseaux qui mettaient en contact les
cantons avec des arrondissements extérieurs par le biais d’'un seul intermédiaire nous semblent avoir été rares.

Les situations ou on retrouvait deux intermédiaires entre les producteurs et les consommateurs sont celles
que nous avons rencontrées le plus souvent, par exemple entre les consommateurs de la maison Colombo et les
producteurs d’indiennes. Les deux intermédiaires étaient la maison de Nice elle-méme et les grossistes avec
laquelle elle était en relation. C’était aussi la situation des consommateurs des merciers parisiens ou de ceux de
Caen : les merciers et les grossistes étaient les deux nceuds d’intermédiation. Les marchands de Paris qui étaient
utilisés comme courtiers par les forains formaient un des deux intermédiaires qui se plagaient entre le
consommateur et le producteur. Dans les cas que nous venons d’examiner, les deux intermédiaires se trouvaient
au centre d’arrondissement/pagi et assuraient le lien entre ceux-ci.

Est-ce a dire que tous les arrondissements étaient directement reliés entre eux dans le marché frangais ? La
carte que nous avons montrée au premier chapitre suggere plutét qu’il existait quatre marchés interrégionaux en
France : ce n’était qu'au sein de ces marchés interrégionaux que les arrondissements étaient peut-étre
directement reliés.

Carte 14 : L’espace économique frangais a la fin du XVllle siécle®?
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Plus une relation commerciale implique de grandes distances, plus ses colts sont élevés. Il est donc plausible
de penser que I'on passe d’une organisation égalitaire a une organisation en relais, puis une organisation en
pont. Chacune existant dans sa « zone d’optimum ».

% Le Roux (1996, p. 292)
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Nous pouvons faire des hypothéses sur les relations entre les marchés interrégionaux : des villes comme
Nantes, Rouen, Bordeaux, Paris ou Marseille pouvaient les relier suivant le modéle des « relais » que nous avons
présenté plus haut. La France pouvait étre a son tour relié au marché international par un certain nombre de
« ponts », comme Lyon, Lille, et les grands ports : cette organisation était justifiée par 'importance des codts liés
a I’échange international.

Un échange entre deux cantons d’'un méme arrondissement n’impliquait qu’un intermédiaire ; un échange
entre deux cantons d’arrondissements différents en impliquait deux : c’est ce que nous venons de voir®. En
suivant la méme logique on peut supposer qu’'un échange entre deux cantons de marchés interrégionaux
différents avait trois intermédiaires et qu’un échange entre deux cantons de marchés nationaux différents en avait
quatre.

Figure 10 : Un schéma possible d’emboitement des marchés

Q CANTON ‘ INTERMEDIAIRE . ARRONDISSSMENT / PAGUS I:I MARCHE INTER-REGIONAL E] MARCHE NATIONAL

MARCHE INTER-REGIONAL MARCHE NATIONAL MARCHE INTERNATIONAL

Il ne s’agit la bien sir que d’'une hypothése. Elle offre toutefois un support pour la réflexion sur les différents
types de réseaux et leurs relations : ce schéma donne une grille pour lire les échanges que I'on a la chance
d’appréhender complétement. Il offre aussi un modéle simple qui peut étre vérifié et amélioré.

1.3.2.3 Quelques contre-exemples

Nous allons nous-méme donner des contre-exemples qui ne rentrent pas dans ce modéle.

Il existait des réseaux commerciaux de circonstance : ils étaient créés en peu de temps, pour réagir a une
crise. Ces réseaux pouvaient mettre en cause de nombreux intermédiaires. lls étaient construits pour récolter des
profits importants dans l'urgence : il était plus simple d’utiliser les relations existantes — qui pouvaient conduire a
des détours — que de créer celles qui auraient été les plus économiques. L’échange de blé entre Toulouse et
Toulon par la maison Roux en est une illustration : 'accumulation d’intermédiaires était nécessaire pour profiter
de la crise de subsistance de 1767 en Provence. Sur le long terme cependant ces réseaux n’étaient pas
intéressants a maintenir. De plus — notamment dans le cas des céréales — les autorités voyaient parfois d’'un
mauvais ceil leur existence dans la mesure ou ils « court-circuitaient » les réseaux qu’elles connaissaient et
savaient controler®™.

Etudions un autre contre-exemple. Il arrivait parfois qu’un centre urbain joue un réle de redistribution auquel
on ne se s’attend pas. C’est que tout un ensemble de circonstances pouvait faire de certaines villes mineures des
« relais » commerciaux. Ainsi a la mort du marchand Motte de Beauvais en 1650 on trouva chez lui abondance
de toiles de lin de Laval®™. Laval n'était bien sir pas dans le méme arrondissement/pagus que Beauvais. Les
toiles étaient trop nombreuses pour étre destinées a la production du pagus de Beauvais. Leur présence peut-
étre expliquée par plusieurs hypothéses : une seule est juste mais toute appellent a des réflexions pertinentes.

La premiére explication serait que Beauvais jouait le réle de relais — ou de pont — entre le marché de Laval et
un autre marché distant. Beauvais n’est pas connu pour étre une place particulierement importante, méme au
XVlle siécle : cette hypothése est donc peu probable. Mais elle permet de garder en mémoire que les marchés
interrégionaux n’étaient pas stables dans le temps. Selon I'évolution des colts de transactions, ils pouvaient se
fractionner ou s’agrandir.

La deuxieme explication serait que la mort ait surpris le marchand Motte dans une spéculation inhabituelle.
Les réseaux de commercialisation se construisaient a coup d’essais et de tentatives : il s’agissait de réalités
mouvantes. On imagine mal cependant qu’'un marchand sentant sa mort venir se lance dans ce type d’aventures.

La troisiéme explication serait que ces toiles étaient destinées a la transformation plutét qu’a I'échange :
Beauvais était en effet un centre important du blanchiment des toiles. Cela pourrait expliquer pourquoi les toiles

% Le cas des marchants-fabricants propres & chaque canton est étudié plus bas : nous les considérons ici comme des producteurs
% Grantham (1997a)
% Goubert (1959, pp. 26-27)

- 100 -



CHAPITRE Il : LE COMMERCE DOMESTIQUE : ANALYSE ET MODELE

de Laval s’y retrouvent. Les réseaux d’échange ne sont pas autonomes : nous avons vu que les relations de
production leur étaient intimement liées. Il est parfois possible de les confondre. Plus que cela, les relations
d’échange pouvaient étre influencées et transformées par les relations de production. Une relation productive pré-
existante pouvait « absorber » une partie des codts de I'établissement d’'une relation commerciale portant sur un
autre produit : elle permettait aux marchands d’acquérir de I'information les uns sur les autres et de développer
des relations d’affaires, qui en appellent toujours d’'autres.

De la méme maniére — bien que cela tombe plus facilement sous le sens — I'établissement des circuits de
commercialisation était en partie causé par des faits situés hors de la sphére de I'échange pur. lllustrons-le une
derniére fois : si une place était un centre de consommation important, les relations crées pour assurer son
ravitaillement avantageaient la formation de liens commerciaux portant sur d’autres biens — ou sur la diffusion des
biens consommés a d’autres lieux. Bordeaux, Marseille, Montpellier dominaient le commerce du grain aux
alentours de Toulouse a cause de l'importance de leur marché®. Grace a ces relations préexistantes, elles
étaient bien disposées a assurer le rble de ville-relais dans des temps exceptionnels, ou lorsque de nouvelles
relations devaient étre établies.

Méme au sein du cadre d’analyse que nous avons défini ici, les hypothéses que nous avons présentées sont
donc discutables.

1.3.3 Au-dela d’une analyse des réseaux de commercialisation en tant que graphes

Il est aussi possible de critiquer le cadre d’analyse lui-méme.

L’'étude des réseaux de commercialisation en tant que graphes laisse de cbté les distinctions qui peuvent
exister entre leurs éléments. Or il est certain que tous les « nceuds » n’étaient pas les mémes et que les « liens »
recouvraient des opérations économiques différentes. Nous allons ici étudier ces deux éléments dans cet ordre-
la.

1.3.3.1 Les hiérarchies entre les « nceuds »

1.3.3.1.1 Marchands et négociants

La société frangaise était hiérarchique et formaliste. Une des stratégies de distinction des groupes sociaux
était donc d’acquérir la reconnaissance de distinctions formelles en leur faveur. L'utilisation du terme de négociant
est peut-étre issue du succes d’'une de ces stratégies — consciente ou inconsciente — menée par les marchands
les plus importants

Voyons d’abord la situation du vocabulaire qu’ils voulaient transformer. Jusqu’a la fin du XVlle siécle, le mot
« marchand » était utilisé pour désigner tous les membres du monde commercial. Des distinctions a l'intérieur de
ce groupe existaient : elles étaient soit issues de I'organisation des corporations — mais nous avons vu avec
I'exemple d’Amiens qu’il arrivait que ces distinctions ne correspondent pas a de véritables distinctions
économiques — soit des regles liées a la dérogeance, elles-mémes liées a des différences d’activité.
L’'ordonnance du commerce de 1669 faisait une distinction claire entre deux groupes : les marchands en gros et
les détaillants. Les nobles n’avaient pas le droit d’exercer le métier de détaillant sans déroger : ils pouvaient par
contre exercer le métier de grossiste. Comme le dit Savary97 : « Le commerce en gros se fait aussi bien par la
noblesse que par les roturiers [...] mais jamais en détail, parce qu'il y a quelque chose de servile et que, dans le
gros, il N’y a rien que d’honnéte et de noble »»

Avec le développement du Conseil du Commerce et la création des Députés du Commerce et des Chambres
de Commerce, les marchands les plus importants du Royaume gagnerent des instances officielles qui leur
permettaient d’exprimer leur opinion et d’'influencer la politique mise en ceuvre par I'état et les municipalités. I
était donc important d’exclure des concurrents éventuels : c’est ce que les marchands les plus importants firent
en réservant certains honneurs symboliques et pratiques aux « négociants », terme apparu vers 1680 — sans qu'’il
y ait probablement eu de « cabale » officielle. Aprés un délai, les autorités administratives utiliserent elles aussi le
terme dans les roles de capitation ; des documents fiscaux donc. Plus généralement, elles acceptéerent I'existence
d’une distinction entre les marchands.

Celle-ci était plus subtile que la différence qui existait entre les détaillants et les grossistes. De nombreux
marchands étaient des « marchands en gros » sans étre des « négociants ». Certains d’entre eux pratiquaient
méme le commerce international : cela ne suffisait pas a gagner le titre de négociant. Les négociants étaient le
plus souvent plus riches que les marchands, mais la richesse ne suffisait pas non plus a acquérir le titre : certains
« marchands » de Saint-Malo étaient plus imposés que des « négociants »*. La distinction était en partie
sociale : « Les négociants forment donc une aristocratie du commerce, une ploutocratie aux limites et aux
contours un peu flous, mais qui a conscience d’étre différente et au-dessus des autres commercants »'°°. Quelle
était donc leur spécificité économique ? D’aprés Carriére : « Ce qui [...] caractérise [le négociant], c’est I'extréme

% Fréche (1974, pp. 785-792)

% Dont le Parfait négociant était le principal manuel de commerce a la fin du XVlle et au début du XVllle siécle. Son fils Savary des Brulons,
édita le Dictionnaire du commerce qui joua le méme réle au XVllle siécle.

% Ce type de distinction est développé et justifiée dans & peu prés tous les livres sur les marchands francais. Cf. par exemple Carriére (1973,
t. I, p. 238).

% Lespagnol (1997b, t. I, p. 75)

'% Carriere (1973, t. I, p. 247) Sur sa recherche d’une distinction entre les marchands et les négociants, cf. Carriére (1973, t. I, pp. 243-250)
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polyvalence de son activité, aussi bien pour la nature des produits traités que celle des opérations qu’il conduit
[...]. Il s’attache tout a la fois aux transactions sur les marchandises (en commission ou en compte propre), a
'armement, a I'assurance maritime et a la banque ; et cela ne 'empéche pas de surveiller les investissements
qu’autorisent ses capitaux »1 s portaient donc au paroxysme une tendance qui était d’ailleurs courante dans le
monde commercial : la pluriactivité.

1.3.3.1.2 Des distinctions plus subtiles ?

Les hiérarchies des corporations ; la distinction entre grossiste et détaillant et celle entre négociants et
marchands : voila les principales hiérarchies formelles internes au groupe des marchands qui existaient dans la
France d’Ancien Régime. Existait-il d’autres caractéristiques qui complétaient ces hiérarchies ?

Nous avons déja fait allusion a I'une d’entre elles. La pluriactivité distinguait dans une certaine mesure les
marchands plus ou moins importants. Elle le faisait non seulement par sa présence ou pas — seuls les marchands
les moins importants ne faisaient le commerce que d’un seul bien — mais aussi par son importance : plus un
grossiste était important, moins il était spécialisé.

Une autre distinction s’opérait entre les marchands fixes et les marchands itinérants ou méme voyageurs. A
une extrémité, les marchands de Paris — qui utilisaient un réseau d’agents dans les campagnes — n’avaient pas
besoin de se déplacer. A 'autre extrémité, les colporteurs étaient toujours sur la route. Entre ces deux situations,
les marchands de grain forains ou les laboureurs devaient quant a eux se déplacer entre leur ville et Paris, le plus
souvent une fois par semaine. Cela correspondait a une utilisation différente des facteurs pour assurer I'échange :
cela dévoile donc la structure de leur dotation en facteurs de production. Comme I'a souligné Margairaz, les
colporteurs ou les marchands semi-itinérants ne survivaient que par un processus d’échange trés intensif en
travail. Il s’agissait bien sir d’un signe de faiblesse par rapport aux marchands mieux dotés en capital. Plus un
marchand était installé et important, moins il se déplagait. Certes, Pourtalés — un marchand tres installé — se
faisait une fierté d’avoir passé sa vie de foire en foire'*2. Qu'il puisse s’en vanter est bien le signe que cela n'était
pas courant pour un marchand de son importanceme’. Cette distinction n’était cependant valide que pour les
classes marchandes les moins prospéres : au-dessus d’un certain niveau de prospérité aucun marchand n’était
vraiment ambulant.

Toutes ces hiérarchies reviennent souvent a des différences de richesses : dans une société d’Ancien Régime
ou les statuts n’étaient pas toujours en liaison avec la richesse, les marchands formaient une catégorie a part
organisée principalement en fonction de cette derniéere.

1.3.3.1.3 Que nous apprennent ces hiérarchies sur les relations commerciales ?

Les hiérarchies sociales et économiques que nous venons d’éclairer correspondaient a différentes places
occupées dans les réseaux commerciaux : on s’attend par exemple a ce que le bas de la hiérarchie s’occupait
plus des échanges internes aux arrondissements/pagi alors que les échanges prenant place entre les
arrondissements étaient dans les mains du haut de la hiérarchie.

Cela n’est pas tout a fait vrai, car il existait des réseaux de commercialisation paralléles pour les mémes biens.
Nous I'avons vu dans le cas du ravitaillement parisien en froment : les forains vendant directement dans les
Halles n’étaient pas toujours dans une relation de subordination par rapport aux marchands de la ville : il arrivait
qu’ils leur fassent directement concurrence. De méme, les réseaux des colporteurs étaient souvent différents de
ceux des grossistes installés, méme s’ils vendaient les mémes marchandises.

Pourtant il est difficile de croire que le marché n’était pas organisé de maniere stratifiée, dépendant de
limportance, de la régularité et de la difficulté des transactions. Lorsque plusieurs marchands utilisaient les
mémes réseaux de la méme maniére, il serait bien incroyable que les plus importants n’évincent pas ceux des
plus faibles qui n’étaient pas en mesure de s’adapter, par exemple en offrant un service différencié.

1.3.3.2 Est-ce que tous les « marchands » sont des intermédiaires ?

Nous venons de voir que les « nceuds » n’étaient pas tous équivalents : qu’en était-il des liens ?

La nature des activités commerciales n’était pas la méme selon la place de celles-ci dans la hiérarchie des
échanges : ni les co(ts ni les acteurs n’étaient semblables. Plus les relations étaient aisées, plus on s’attend a ce
qu’elles aient été concurrentielles, car les colts fixes d’'insertion dans les réseaux étaient moins importants. Le
commerce au sein des arrondissements/pagi était donc probablement « libre » : les relations de ravitaillement en
biens de consommation ou de rassemblement des biens produits posent moins de difficultés que les échanges
entre villes n’ayant pas de liens a priori entre elles.

Contrairement a la maniére dont nous les avons traités jusqu’a maintenant, les relations commerciales entre
deux nceuds pouvaient ne pas étre symétriques. Il est important par exemple de savoir qui en était l'initiateur. Les
cantons disposaient parfois de petits marchands locaux — comme les marchands-tisserants de Montigny.
Comment devons nous les considérer ? S’agissait-il d’intermédiaires ou de producteurs impliqués dans une
activité ressemblant a un simple échange, mais n’en n’étant pas un ? Selon la réponse que I'on donne, on se
trouve en face d’'une chaine respectivement formée de deux ou d’'un nceud. De méme, a l'autre extrémité de la
chaine d’échange, pouvons-nous parfois considérer que tous les détaillants étaient des marchands indépendants

" Carriere (1973, t. I, p. 244)
%2 Bergeron (1970, p. ?)
'% Margairaz (1988, pp. 154-155)
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ou bien est-ce que certains étaient si dépendants des marchands urbains qu’il vaut mieux les considérer comme
des agents de celui-ci ? Ici aussi, selon la réponse que I'on donne, on se retrouve devant une chaine formée
respectivement de deux ou d’'un intermédiaires. Dans les schémas que nous avons faits, nous y avons répondu
en traitant les cantons comme des « boites noires ». |l est possible que nous ayons été injustes : il faudrait alors
rajouter un intermédiaire a chaque fois que I'une des extrémités des chaines d’échange est dans un canton qui
n’est pas le plus important de son arrondissement/pagus.

Etudions d’abord le cas des marchands des cantons qui en achetaient la production — comme les marchands-
tisserands de Montigny. Nous allons les désigner sous le nom de « marchands-fabricants ». Remarquons tout
d’abord que les industriels indépendants allaient venir au XlIXe siécle plutét du sein de ces marchands-fabricants
des cantons que des grands groupes urbains. Ceci devrait donc nous inciter a penser que les marchands
fabricants sont plus proches de la sphére de la production que de la sphére de I'échange : ils achetaient les biens
pour les faire transformer — blanchir dans le cas des marchands-tisserands de Montigny — puis les revendre.
Signalons ensuite que la dépendance entre un canton et la ville qui dirigeait un arrondissement/pagus pré-existait
a I'établissement des marchands-fabricants. Ceux-ci n’avaient guére d’alternatives : ils n’étaient souvent pas en
position pour échanger des biens directement avec d’autres arrondissements/pagi — si 'on met a part le probléme
du colportage. Les marchands-fabricants n’étaient donc pas libres d’exercer leur activité commerciale de la méme
maniere que pouvaient le faire les marchands des arrondissements : ces derniers pouvaient par exemple
chercher a créer de nouveaux réseaux commerciaux — comme le faisait la maison Colombo —, mais les
marchands-fabricants ne le pouvaient pas. Tout cela est d’ailleurs cohérent avec la maniére dont nous avons
décrit I'arrondissement : il s’agit d’'un espace d’intervention pour les villes ; en tant que tel, l'initiative des
marchands des cantons ne pouvait étre que limitée.

Nous ne savons pas si ces arguments peuvent emporter la conviction. Des arguments contraires peuvent étre
avancés : les marchands-fabricants étaient bien sdr clairement intégrés dans quelques relations d’échange.
C’était le cas de tous les acteurs de I'’économie, mais lorsqu’ils se procuraient leurs biens par I'échange et s’en
débarrassaient de méme, il est difficile de leur refuser le statut d’agent commercial. De plus la concurrence entre
différents types de circuits de commercialisation était plus facile au niveau de I'arrondissement qu’au niveau inter-
régional, puisque les colts fixes étaient moins importants : la subordination laissait de la place pour des
initiatives.

Traiter du probleme des marchands-fabricants ne regle pas le probleme des détaillants des cantons ; la
solution du probléme du rassemblement des biens ne regle pas le probléme de leur dispersion : le systéme n’est
pas symétrique. L’incertain était du cbété de la consommation : la demande était moins prévisible que la
production. Par contre, le manque d’information était du c6té de la production : le producteur avait plus de
connaissance sur ce qu'il vendait que les intermédiaires ou les consommateurs. La qualité des produits était
difficile a juger. |l était difficile aux producteurs de s’engager de maniére crédible sur cette qualité.

Si nous décidions vraiment de ne pas considérer les marchands des cantons comme des intermédiaires, ne
serait-il pas possible d’utiliser les mémes arguments pour faire de méme avec les marchands des
arrondissements sous prétexte qu'ils sont « dominés » par ceux des grandes métropoles commerciales ? Ce
« deuxieéme » niveau de subordination ne se révéle pas immédiatement a 'examen des mouvements de biens : il
est méme parfois parfaitement invisible. De plus, ce deuxiéme niveau de subordination n’était pas aussi
déterminé que le niveau des arrondissements : ce dernier était souvent inscrit dans la géographie.

Notre recherche d’'une description simple et systématique de I'organisation des réseaux de correspondance se
heurte donc a de nombreuses difficultés que nous ne sommes pas en mesure de résoudre. Acceptons cette
aporie comme un exercice au moins heuristique.

Conclusion

Dans cette section, nous avons cherché a décrire I'organisation du commerce domestique frangais. Aprés
avoir étudié ce qui se passait au sein des « cellules économique », nous avons réfléchi sur la circulation des
biens entre les différents arrondissements/pagi et sur la possibilité de construire un « graphe » qui schématise les
réseaux commerciaux existants. Cette construction s’est révélée étre une simplification importante de la réalité :
elle a cependant le mérite d’étre un point d’ancrage pour la réflexion sur le sujet.

Dans la section suivante, nous analysons de plus prés la nature de la relation d’échange — par opposition a
son organisation — en étudiant de plus pres le rble des intermédiaires.
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2 L’activité des intermédiaires

« Number of Men, Industry, advantageous Situation, good Ports, Skill in Maritime Affairs, with an annual
Income from the Earth are true and lasting Riches to a Country ; But to put a Value upon all this, and to put Life

and Motion to the whole, there must be a quick Stock running among the people. »

Davenant'®

Introduction

Nous avons vu dans la section précédente que les intermédiaires jouaient un réle important dans le commerce
domestique frangais. Pour prolonger cette réflexion, cette section examine leur activité économique.

Pour cela, nous explorons d’abord la nature de I'activité économique des intermédiaires en introduisant la
notion de co(t de transaction. Puis nous examinons les outils dont ils disposaient pour conduire I'’échange.
Finalement, nous plagons I'activité des intermédiaires dans un cadre macro-économique a la fois statique et
dynamique.

Les notions que nous allons dégager dans cette section vont nous servir a construire, dans la section
suivante, un modéle mathématique de croissance ayant en son cceur I'activité des intermédiaires.

2.1 L’importance du payement des colits de transaction dans l’activité

des intermédiaires
Pour éclairer la nature de l'activité des intermédiaires, nous insistons sur I'importance qu’y avait le paiement
des co(ts de I'échange, notamment les colts de transaction. Puis nous étudions la différence entre le payement
de ces co(ts et 'amélioration des structures institutionnelles.

211 Les intermédiaires payaient les colts de I’échange

Les intermédiaires vivaient de I'organisation de transactions entre différentes parties de I'économie. lls ne
pratiquaient pas uniquement la capture de rente ou le gaspillage de ressource : si cela avait été le cas, I'échange
direct entre les producteurs et les consommateurs se serait développé. Ce n’était pas le cas : le nombre
d’intermédiaires n’a pas décliné durant le siécle. lls devaient donc rendre un service qui méritait une rémunération
de la part des autres agents de I'économie : étudions la nature de ce service.

Revenons au canton. Nous I'avons défini comme l'aire dans laquelle les échanges se faisaient directement
entre le producteur et le consommateur. Les acteurs locaux y échangeaient les fruits de leur travail : légumes,
fruits tirés de leurs jardins, quelques animaux domestiques, céréales, produits de I'artisanat ou services de
proximité comme I'écriture d’'une lettre. Les colts de transports n’étaient pas importants. De plus, les colts
d’acquisition de l'information et de surveillance étaient faibles : les biens pouvaient étre examinés facilement et la
confiance était assurée par la familiarité. Les participants aux échanges appartenant aux mémes communautés,
leurs échanges avaient un co(t faible : les intermédiaires n’étaient donc pas utiles et I'échange pouvait étre direct.

Quand les colts de I'échange devenaient trop élevés — comme lorsqu’il s’agissait d’échanger avec un
étranger, ou bien de se déplacer sur une trop grande distance — I'’échange direct, méme au travers des foires ou
des marchés, n’était plus intéressant : il fallait trouver un autre moyen de 'assurer. C’est dans ces situations que
les intermédiaires s’imposaient : ils pouvaient relier des foires ou des marchés distants, ou pouvaient parfois
récolter les biens chez les producteurs avant d’aller les échanger au loin.

L’intervention des intermédiaires était donc une conséquence de 'augmentation des colts de I'échange. Elle
contribuait en retour a augmenter ces mémes codlts. Elle allongeait en effet la chaine des échanges. Pour peu
que les intermédiaires fussent étrangers a I'une des deux parties en fin ou en début de chaine, cela changeait la
nature de la relation et rendait les problémes de surveillance et de collecte d’information beaucoup plus
importants que ceux qui étaient encourus par les échanges entre des participants appartenant aux mémes
communautés'®.

2.1.1.1 Les codts de transformation

Quels étaient les colts de la production de ce service d’échange ?

L’échange demandait avant tout une transformation des biens. Les intermédiaires se chargeaient du
conditionnement, du tri entre diverses qualités, de la constitution d’assortiments : il est clair que les biens qui
passaient par ces étapes étaient transformés.

'™ Heckscher (1935 (1994), t. Il p. 218)
"% Sur ces types de discussion, cf. Granovetter (1985), Greif (1996a) et Greif (2000)
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Certaines transformations étaient moins conformes a l'intuition : ainsi la modification du lieu et de la date a
laquelle le bien était disponible. Pour un consommateur parisien, un drap a Paris et un drap a Rouen étaient deux
biens différents : acheter 'un permettait de le consommer immédiatement alors qu'’il fallait aller chercher ou faire
transporter l'autre. De la méme maniére, conserver des stocks avait un colt. En conséquence, un drap
immédiatement n’avait pas la méme valeur qu’un drap dans six mois : on peut considérer les deux draps comme
deux biens différents, méme si leur identité physique était la méme ; ils étaient transformés.

Les colts de transformation ne représentaient cependant pas la totalité des codts de I'échange.

211.2 Une définition des codts directs de transaction

Une fois les colts de transformation défalqués des colts de I'échange, restaient les « colts de transaction ».
Définissons ce terme.

Les colts de transactions, dans le contexte de I'article fondateur de Coase, correspondent tout d’abord a des
colts ex ante qui sont : la recherche d’'un partenaire d’échange, la détermination des produits & échanger et la
négociation du prix et du contrat. Mais ils sont aussi formés de colts ex post : la surveillance mutuelle des
partenaires pour assurer la réalisation du contrat et éviter les retards de livraison, les retards de paiement et les
tromperies sur la qualité des biens échangés'®.

L’'objet de cette transaction peut étre n’importe quel bien : un bien de consommation ou du travail, par
exemple. Cette définition des colts de transaction exclut bien les colts de transport du bien : ceux-ci le
transforment. Par contre, si un consommateur doit se déplacer pour se procurer ou payer un bien le colt de son
déplacement est une partie des colts de transaction. Le temps, I'argent et les efforts nécessaires a un préteur
pour acquérir de l'information sur son emprunteur potentiel sont des colts de transaction, de méme que les colts
éventuels d’une action légale. La mise en place d’un contrat qui prenne en compte la nécessité de surveiller le
travailleur a un co0t direct : ces colts font partie des codts de transaction.

Si une collaboration parfaite pouvait étre mise en place entre les acteurs d’une transaction, ces colts
n’auraient pas lieu d’étre. Beaucoup de modéles traitant de maniére agrégée du rbéle des colts de transaction les
représentent par un cot T qui s’ajoute au prix d’un bien. Les colts de transaction sont alors la différence entre le
prix payé par I'acheteur du bien et le prix regu par son vendeur. En fait, leur payement n’est pas aussi simple,
puisqu’il se fait par une multitude de biais, a la fois par I'acheteur et le consommateur, a la fois ex post et ex ante,
a la fois par des payements fixes pour I'établissement d’'une relation et des payements variables pour chaque
échange. Mais l'intuition de cette présentation est juste dans la mesure ou les colts de transaction sont la
différence entre le co(t total payé par I'acheteur d’un bien économique et le gain acquis par son vendeur. Dans
cette formule, les colts de transformation et d’acquisition du bien par le vendeur ne doivent pas étre défalqués de
son gain. S’ils I'étaient, ils deviendraient des colts de transaction. Or il faudrait les payer méme si la collaboration
des acteurs de I'échange était assurée. Les colts de transformation correspondent bien a des colts, mais ils se
traduisent par la production d’'un nouveau type de bien. Les colts de transaction, par contre, correspondent au
colt des ressources qui sont « dissipées » dans la mise en place de I'échange.

2.1.1.3 Les colts de transaction indirects

Williamson rajoute a ces colts directs de transaction les colts indirects : les colts d’opportunités liés a
I'existence de contrats sous—optimauxm. Il s’agit donc de la différence entre le gain pour les agents au sein des
contrats sous-optimaux imposés par I'existence des colts de transaction et leur gain dans une hypothése de
planification ou de collaboration parfaite.

Les rentes issues de la structure des transactions ne sont pas des colts de transaction puisqu’elles
représentent un gain pour un des acteurs. Elles sont cependant le symptéme d’une baisse de gain total pour les
acteurs de la transaction par rapport a la situation coopérative, et en cela elles peuvent indiquer I'existence de
colts de transaction indirects.

Laissons de cbté les rentes et prenons un autre exemple de colts de transaction indirects. Soit un probléme
de « hasard moral » ou I'attitude ex-post de I'agent n’est pas parfaitement observable. Les colts de transaction
directs couvrent le prix payé par le principal pour vérifier I'attitude de 'agent. Mais, dans de nombreux modeles,
c’est impossible. Toutefois le contrat imposé par le principal introduit souvent une contrainte incitative qui restreint
I'utilité du principal comme celle de I'agent. Il n’y a donc pas de colts de transaction directs — hors du cout
d’établissement et de négociation du contrat —, mais il existe des colts de transaction indirects : le colt en utilité
payé par le principal — qui achéte le travail de 'agent — a cause des contraintes incitatives ou révélatrices ne se
retrouve pas dans I'utilité de I'agent. On s’écarte bien, méme si c’est indirectement, du gain mutuel qui serait
disponible en cas de collaboration parfaite.

Dans certains modeles, cette perte d'utilité indirecte est inférieure a la perte d'utilité directe encourue par un
processus de vérification : si ce n’était pas le cas — sous réserve d’une possibilité de coordination entre les
acteurs de la transaction — le processus de vérification serait choisi puisqu’il améliorerait I'utilité des deux acteurs.
Si les agents ne peuvent pas se coordonner, la perte d’utilité d’'un d’entre eux doit étre inférieure au colt de mise
en place d’une surveillance, pour la méme raison appliquée a un seul des acteurs.

'% Coase (1937), Casson (1987)
7 Williamson (1971),Williamson (1973),Williamson (1979),Williamson (1985),Williamson (1994),Williamson (1996)...
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Dans un probléme de sélection adverse — c’est-a-dire quand les caractéristiques ex ante des agents ne sont
pas connues — le colt de la révélation crédible de sa propre qualité'®, ou de la vérification de la qualité d'un
agent, est un colt de transaction direct. Par extension, la perte de bien-étre collectif causée par I'imposition d’'une
contrainte particuliere forgant 'agent a révéler sa nature peut étre interprétée comme un coit de transaction
indirect. Celle-ci est peut-étre inférieure au codt de vérification direct — selon les mémes arguments que ceux que
nous avons présentés pour les problémes de « hasard moral »'*°.

La large extension de Williamson peut méme étre comprise comme mesurant I'effet du fait que certains
contrats n’ont pas été mis en place a cause des co(ts qu’ils entraineraient. Cela nous semble cependant étendre
la notion de colt de transaction de maniére trop large. Nous préférons postuler qu'il faut toujours qu'’il y ait une
transaction effective a laquelle on puisse associer les colts de transaction pour qu’ils existent.

21.2 Activité des intermédiaires et changement institutionnel

Comme nous l'avons vu, les intermédiaires intervenaient lorsque les colts de I'échange étaient trop
importants pour permettre I'échange direct entre le producteur et le consommateur. Leur activité était de prendre
en charge les colts de I'échange, y compris les colts de transaction.

21.21 Accumulation des moyens de transaction et changement institutionnel

Il 'y a deux maniéres de prendre en charge un co(t. La premiére est de le réduire. La deuxieme est
d’accumuler plus de moyens permettant de le payer. Il en est ainsi des codts de transaction.

La premiére maniére de prendre en charge les colts de transaction est de les réduire grace a un processus
de construction institutionnelle. Les institutions se comprennent ici comme tout ce qui définit les cadres de
l'activité économique. La construction institutionnelle comprend donc I'amélioration de la maniére dont I'état
intervient dans I'économie, de la qualité du systéeme judiciaire, de la maniére dont les individus sont protégés
dans leurs relations entre eux, de la qualité de la régulation économique, de la forme des contrats, etc...
L’économie peut servir a étudier le processus de construction institutionnelle, mais c’est aussi le cas de la
sociologie de la science politique, du droit, etc...

La deuxieme maniére consiste a acquérir plus de moyens de payer les colts de transaction — ce que nous
allons appeler des « moyens de transaction », comme on utilise le terme « moyens de production », sans pour
autant définir pour l'instant de quoi il s’agit. L’économie a plus a dire que les autres sciences sociales sur cette
deuxiéme méthode, car elle est souvent mieux adaptée au traitement des colts marginaux et des phénoménes
d’accumulation graduelle.

Ces deux méthodes — changement institutionnel et accumulation de moyens de transaction — sont paralléles
aux deux maniéres de produire plus : trouver des maniéres d’économiser les facteurs de production d’une part et
accumuler les facteurs de production d’autre part. La premiére méthode releve de la théorie du progrés
technique. La deuxiéeme méthode reléve de la théorie de 'accumulation a environnement technique donné. Celle-
ci correspond a l'application de la théorie de la production pour comprendre I'accumulation des moyens
secondaires''® de production, c’est-a-dire le capital.

La majeure partie de la littérature sur les colits de transaction ne se penche pas sur les probléemes de
paiement des colts de transaction ou d’accumulation des moyens de transaction. Elle est en effet
essentiellement intéressée par des exercices de comparaison statique (« static-comparative ») entre différentes
institutions. Ainsi pour Williamson, méme si « [transaction costs] are difficult to quantify », « The difficulty is
mitigated by the fact that transaction costs are always assessed in a comparative way, in which one way of
contracting is compared with another. Accordingly, it is the difference between rather than the absolute magnitude
of transaction costs that matters.»''". Il affirme ailleurs que « ftransaction cost economics, always and
everywhere, is an exercise in comparative institutional analysis112 ». Le principal but de cette littérature est de
justifier I'existence d'institutions ou de contrats s’éloignant du marché ou de 'optimum « naif » par I'existence des
codts de transaction'"”.

Son application a I'histoire économique a principalement servi a traiter deux sujets liés 'un a l'autre : la
maniére dont des différences institutionnelles pouvaient expliquer des différences de succés dans la sphere
économique d’une part et I'étude des dynamiques institutionnelles qui pouvaient expliquer I’émergence
d’institutions plus ou moins optimales d’autre part. Elle a donc conduit a I'étude des dynamiques sociales et de

108

100 Comme dans le modéle d’éducation de Spence (1974)

Pour un panorama de littérature portant sur les problemes de principal-agent, cf. Hart & B. (1987). Nous pourrions faire la méme remarque
sur les colts indirects causés par ceux des contrats qui ne se mettent pas en place sur les autres branches de I'économie dans lesquelles des
colts de transaction apparaissent : beaucoup des recherches sur les jeux coopératifs ou non, I'’étude d’un équilibre impliquant recherche de
partenaire, etc...

"% Le terme « secondaire » désigne les moyens de production qui peuvent étre accumulés économiquement par opposition aux moyens de
production « primaires » comme la terre et le travail.

" Williamson (1985, p. 22). Cf. de méme Williamson (1996)

"2 Williamson (1994, p. 9)

"3 Elle a d'ailleurs débuté autour des justifications de I'existence des firmes. Ce probléme avait déja été évoqué par Coarse entre les deux
guerres. Cf. Coase (1937), Williamson (1971),Williamson (1973). Des exemples de I'application de cette littérature a I'histoire économique :
Carlos (1992) et Jones & Ville (1996)
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leurs conséquences économiques”“. Ces conséquences peuvent en effet étre importantes, comme lorsque
'importance des colts de transaction interdit I'établissement d’'un marché ou lorsqu’il est impossible aux agents
de s’engager de maniére crédible a un équilibre de coopération.

Cependant notre approche ici est différente. Nous voulons analyser le réle des intermédiaires dans
I'économie. Le changement institutionnel n’était pas leur préoccupation principale : ils cherchaient le plus souvent
a tirer le mieux possible leur épingle du jeu dans un environnement donné. Pourtant, 'extension de leurs activités
pouvait — au méme titre que les modifications de I'environnement institutionnel — avoir un réle profond sur
I'’économie dans son ensemble, comme nous I'avons vu au premier chapitre. Cette extension ne pouvait se faire
que par la croissance de leurs capacités a échanger, c’est-a-dire 'accumulation de moyens de transaction.

C’est cette méthode que nous voulons étudier ici. Elle exige de savoir ce que sont les « moyens de
transaction ».

21.2.2 Comment faire la distinction entre I'accumulation des moyens de transaction et le changement
institutionnel ?

Les moyens de transaction, par définition, servent a payer les colts de transaction. Donc les colts d’'une
transaction sont égaux aux colts d’opportunité des moyens qui ont servi a cette transaction. Le travail est bien
sdr un moyen de transaction : nous I'avons vu quand nous avons comparé I'activité des colporteurs a celles des
marchands plus importants. Le travail ne peut pas étre accumulé : c’est un moyen de transaction primaire.
Comme il est commun a la sphére de la production et a la sphére de la transaction, son co(t d’opportunité peut
facilement étre calculé.

D’autres moyens de transaction peuvent étre accumulés. Il s’agit des moyens de transaction secondaire. Leur
co(t d’opportunité est égal au colt de leur accumulation. Donc les colts de transaction qu’ils payent sont égaux
au co(t de leur accumulation — de la méme maniére que le colt de la production d’'un bien qui ne demanderait
que du capital serait égal au colt de I'investissement nécessaire pour rassembler ce capital.

Ce sont ces moyens de transaction la que nous cherchons ici a isoler. Comme ils se définissent par la
possibilité de les acquérir, cette recherche revient a étudier 'accumulation des moyens de transaction et a la
distinguer du changement institutionnel. Cette distinction semble intuitivement assez simple : nous allons voir que
ce n'est en fait pas le cas'"”.

2.1.2.21 La distinction entre un processus quantitatif et un processus qualitatif ?

La premiere distinction possible entre le payement des colts de transaction et le changement institutionnel est
que l'on ne peut pas « accumuler » les institutions alors que I'on peut « accumuler » les moyens de transaction.
Chaque institution en remplace une autre : un changement institutionnel est un changement qualitatif. Par
exemple, la simplification de la définition de la propriété par le gouvernement révolutionnaires a remplacé la
coexistence de la « propriété éminente » et de la « propriété utile » dans I’Ancien Régimem’. Par contre
'accumulation des moyens de transaction nécessaire au payement des colts d’une transaction est un
phénoméne quantitatif. Mais cette distinction est-elle valide ?

Prenons I'exemple du développement des foires et des marchés. Nous pourrions vouloir l'inclure sous
I'étiquette du changement institutionnel car il n’était rendu possible que grace a une évolution Iégale qui n’était
pas controlée entierement par les intermédiaires et qui n’avait pas des motivations uniquement économiques.
Pourtant, I'autorisation d’ouvrir des nouveaux marchés qui « couvrent » de plus en plus de jours de la semaine et
de lieux géographiques conduit bien a leur multiplication quantitative. De plus, I'évolution du réseau des foires et
des marchés, en mettant en place des organisations de surveillance et de contréle chargées d’assurer le bon
comportement des acteurs économiques, rendait possible 'accumulation du nombre de types de biens
échangeables dans ce réseau. Cet exemple montre qu'il est possible de comprendre le changement institutionnel
comme un phénoméne quantitatif.

Il est donc possible d’accumuler les institutions comme on accumule les moyens de transaction.

21.2.2.2 Baisser ou non les coiits de transaction

Le but du changement institutionnel est d’abaisser les colts de transaction, alors que I'accumulation des
moyens de transaction ne devrait pas les modifier. Peut-on utiliser cette différence pour distinguer les deux
phénoménes ?

Voici une premiére objection. L’accumulation de capital dans une économie abaisse la productivité marginale
du stock de capital de I'économie a cause des rendements décroissants. Cette baisse de la productivité
marginale a un effet sur le marché du capital : elle abaisse le prix du capital. Donc elle abaisse le colt de la
production moyenne. Il est possible que selon un phénomene similaire 'accumulation de moyens de transaction
abaisse le colt de la transaction moyenne dans I'économie par le biais de la baisse du colt d’opportunité des
ressources accumulées. Ce phénoméne serait cependant dépendant du fonctionnement du marché des moyens
de transaction.

"'* Cf. rexemple de North (1981) et I'utilisation de Grout (1984) par Bean & Crafts (1995, pp. 28 et passim)

"5 Nous y reviendrons plus tard, mais la difficulté sera peut-étre plus claire au lecteur si nous lui signalons qu’elle est semblable a celle qui est
liée a la distinction entre le progrés technique et 'accumulation du capital.

18 Cf. Béaur (2000, pp. 17-21)
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Cette objection prend en compte les conséquences indirectes du changement institutionnel ou de
'accumulation de moyens de transaction : il est possible de la contourner en se bornant a I'étude de leurs
conséquences directes.

Les moyens pratiques d’appliquer la méthode proposée consistent alors a mesurer les colts des transactions
dans I'économie ex ante puis ex post I'action que I'on cherche a étudier. Si le colt de transaction a baissé,
I'action reléve du changement institutionnel. Si le colt de la transaction n’a pas bougé, l'action reléve de
'accumulation de moyens de transaction. La difficulté se trouve dans le fait que ce calcul du co(t ne peut se faire
qu’en trouvant le colt d’opportunité des ressources mises en ceuvre pour rendre les transactions possibles.

La distinction proposée revient donc a un argument circulaire. Pour identifier les moyens de transaction
secondaires, elle propose de comparer la maniére dont les colts de transaction ont évolué aprés une action dont
il faut déterminer le caractére : accumulation de moyens de transaction ou changement institutionnel. Pour savoir
comment les colts de transaction ont évolué, il faut pouvoir les mesurer — et notamment les distinguer des co(ts
du changement institutionnel. Or les colts d’'une transaction sont égaux au codt d’opportunité des moyens de
transaction qu’elle utilise — ce qui inclut les colts d’accumulation des moyens de transaction secondaires. Donc,
pour faire la différence entre 'accumulation des moyens de transaction et le changement institutionnel par cette
méthode, il faut avoir résolu le probléme de l'identité des moyens de transaction. Mais c’est justement ce que I'on
recherche : le serpent se mord la queue.

Le probléeme ne peut donc étre résolu qu’en distinguant directement les colts de transaction — et donc les
moyens de les payer — et les colts du changement institutionnel.

21.2.2.3 Par le biais de la nature des coiits

Mais cette distinction entre les colts de transaction — ou les colts d’accumulation de moyens de transaction'"’
— et les colts du changement institutionnel est difficile car les ressources que demande le changement
institutionnel sont similaires a celle utilisées par les colits de transaction. Par exemple : mettre en place une
nouvelle loi sur les contrats implique du travail qualifié qui pourrait étre utilisé pour mettre en place des contrats
privés. Ce travail a un co(t d’opportunité. Faut-il I'inclure dans les ressources consacrées aux colts de
transaction ? Non, car ce cas est clair : nous sommes en face d’'un changement institutionnel.

Mais la question est parfois plus délicate. Prenons I'exemple des ressources utilisées par un petit groupe de
marchands pour établir entre eux une correspondance réguliére et systématique. Il existe deux maniéres de
considérer 'usage de ces ressources : on peut juger qu’elles sont consacrées a la construction d’une institution
informelle ; mais on peut aussi juger qu’elles permettent d’accumuler des moyens d’assurer la collecte
d’'information et le maintien de la confiance — c’est-a-dire de payer les colts de transaction — dans les échanges
futurs impliquant le groupe de marchands. On peut donc les voir, soit comme une accumulation de moyens de
transaction — et donc le payement d’'un codt de transaction —, soit comme un changement institutionnel. La méme
question se pose pour I'établissement d’'un processus d’arbitrage dans une communauté privée de marchands :
nous pourrions trouver d’autres exemples pour lesquels le doute est possible.

Il n’est pas non plus possible de distinguer les ressources utilisées pour le payement des colts de transaction,
d’une part, des ressources utilisées pour le changement institutionnel, d’autre part, en affirmant que I'utilisation de
ces dernieres réduit les codts totaux dans I'économie. Reprenons en effet I'exemple de la mise en place d’une loi.
Elle a un colt. On s’attend bien a ce que celui-ci soit moins important que les bénéfices que la loi apportera, mais
ce n'est pas sir — il est possible par exemple que la loi ne soit pas efficace, ou n’ait pas d’application. Il est donc
possible que le colt total — social et privé — des ressources mises en ceuvre pour assurer les transactions dans
I’économie augmente ou reste constant aprés le passage de loi. Cependant il est bien clair qu’il s’agit d’'un
changement institutionnel.

Le fait qu’'une action soit a la charge des agents des transactions eux-mémes n’est pas non plus suffisant pour
le qualifier d’accumulation de moyens de transaction. On peut en effet considérer les efforts d’auto-organisation
comme des changements institutionnels : par exemple la création de corporations ou de syndicats. De plus,
l'identité du payeur est parfois une question de perspective. Ainsi, le colt social d’'un changement institutionnel
est en fait réparti entre tous les agents économiques : si on peut le négliger lorsque I'on examine simplement les
relations individuelles en équilibre partiel, ce n’est pas le cas lorsqu’'on examine I'ensemble du fonctionnement du
secteur des transactions.

De méme, s'il est clair que les colits du changement institutionnel sont payés pour mettre en place un bien
public, ce critere n’est pas suffisant pour les distinguer de I'accumulation des colts de transaction. Ces derniers
aussi ont des externalités : un réseau de relations sociales est un bien public, qui permet a certains agents d’étre
des « free-riders ».

2.1.2.3 La nécessité d’une distinction arbitraire

Nous sommes donc confrontés a un paradoxe : si la différence entre changement institutionnel et
accumulation des moyens de transaction semble étre claire intuitivement, il n’est apparemment pas possible de
trouver un critére simple de distinction. Du moins nous n’en sommes pas capables.

" puisqu’aussi bien les colits de transaction sont égaux au colts d’opportunité des moyens de transaction, et donc aux codts d’accumulation

des moyens de transaction.
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En fait le méme probleme se pose pour la production des biens physiques. Il n’est pas possible de différencier
le progrés technique et la production de capital avant d’avoir décidé ce que I'on voulait considérer comme étant
une production, et donc d’avoir défini le progrés technique comme un résidu. C’est évident dans le cas des
études empiriques — notamment dans le « growth accounting » et la maniére dont la productivité totale des
facteurs est calculée. C’est aussi vrai pour les théories de la croissance économique. Dans ce cadre par exemple,
la notion d’accumulation n’est pas suffisante car il existe des modéles de la « nouvelle théorie de la croissance »
ou le progrés technique se traduit par une accumulation de types de biens de production”s. Si seulement il
existait une définition a priori de ce que sont les facteurs de production, le probleme serait beaucoup plus facile a
résoudre. C’est pour le capital que la difficulté est la plus forte''®.

In fine, il nous semble que le seul moyen de sortir de cette aporie est de distinguer arbitrairement ce que nous
voulons que l'activité des intermédiaires recouvre de ce que nous voulons négliger. Cette distinction nous
permettra d’identifier le paiement des codts de transaction, ce qui nous permet de mesurer le co(it des moyens de
transaction. Cette mesure donne aussi le colt de 'accumulation des moyens de transaction. C’est la méthode
que nous allons utiliser dans le reste de cette section.

2.2 Les moyens de transaction

C’est au travers des différentes facettes de I'activité des intermédiaires que nous allons cerner les moyens de
transaction. Certes, les intermédiaires n’étaient pas les seuls a payer des colts de transactions : ils sont
cependant les seuls a s’en faire une spécialité. En conséquence, les problémes auxquels ils font face doivent étre
une bonne illustration des problémes de I'activité dans son ensemble.

Comme on l'imagine, I'analyse — au sens premier, c’est-a-dire la division en plusieurs éléments — de I'activité
des intermédiaires dans la France du XVllle siécle n’est pas simple. D’'une part il est clair qu’ils conduisaient des
opérations qui étaient de différente nature. D’autre part, ils ne recevaient le plus souvent qu’'une rémunération
unique pour I'ensemble des opérations qu’ils conduisaient : il n’est pas possible a priori de distinguer le prix de
chacune. L’identité des différents opérateurs dans la firme n’est pas non plus un bon critére de classement. Les
colporteurs, qui travaillaient seuls, faisaient toutes les activités qu’un négociant pouvait conduire, mais aussi
celles qu’il confiait a ses commis ou a ses correspondants. |l faut donc bien que notre réflexion porte sur les
activités elles-mémes, et non pas sur les individus qui les accomplissaient.

Nous utilisons tout d’abord I'asymétrie de la position de vendeur et d’acheteur pour distinguer les activités
ayant trait a l'incertain et la collecte d’information, d’'une part, et les activités ayant trait a la surveillance des
autres agents, d’autre part : ces activités nous permettent d’introduire les notions de « capital humain » et de
« capital social ». Puis nous utilisons les besoins des activités de transformations comme prétexte a la
présentation de I'importance du capital financier et monétaire.

221 Les moyens de s’occuper de I'incertain et de I'inconnu

2211 La recherche d’information : un aspect essentiel de I'activité des vendeurs

La premiére difficulté d’'une transaction est de trouver un partenaire pour I'échange. Il s’agit de la fameuse
« coincidence des moyens ». Celle-ci est traitée en économie par les modéles de « recherche »'%. Ceux-ci
montrent par exemple que I'amélioration du processus de recherche conduit bien a une amélioration du bien-étre
des agents.

Toutefois, ces modeles présentent souvent des situations de troc symétriques, ou acheteurs et vendeurs ne
se distinguent pas. Ce n’était pas le cas dans une économie utilisant la monnaie — comme la France du XVllle
sieécle. Dans ce cas, en effet, si le vendeur vend un bien particulier — qui peut étre difficile a placer —, il se satisfait
le plus souvent d’un symbole de valeur abstrait, la monnaie, de la part de I'acheteur. Il est vrai que l'introduction
des instruments de crédit complique un peu la situation : un vendeur pouvait rechercher par exemple des lettres
de changes payables dans une ville particuliére. Il lui était toujours possible cependant d’accepter la monnaie
offerte et de se faire acheteur a son tour d’instruments de crédit. Donc I'acheteur d’un bien physique n’avait pas
de mal a trouver quelqu’un désirant le bien qu’il propose. Par contre le vendeur n’'avait pas un produit aussi
versatile a offrir : il lui était plus difficile de trouver des clients intéressés par sa particuliére piéce de drap.

Cette difficulté était mitigée par I'établissement de relations réguliéres : il était possible de trouver un « public »
pour ses biens. Ce n’était pas simple. Un systeme complexe d’identification et de hiérarchisation des biens
existait, qui était lié a des modeles de consommation complexes : ils devaient cependant étre maitrisés par les
intermédiaires. lls devaient savoir reconnaitre un bien, savoir ou et comment I'obtenir, savoir qui était suceptible
de l'acheter, et comment il allait 'appeler, etc...

De plus, méme au sein de ces relations réguliéres, il était nécessaire de s’adapter a un ensemble de
modifications de I'environnement, méme si chacune était limitée : les évolutions du godt et de la mode, bien sdr,
mais aussi les modifications de la capacité a payer des acheteurs potentiels. Ces derniéres pouvaient venir de
mutations se déroulant sur un marché différent : le succés de la récolte agricole avait ainsi un effet sur la

"8 Cf. le chapitre 6 dans Barro (1995 (1996))
"9 Pour ces débats, cf. chapitre 14 dans Kurz & Salvadori (1995)
2% Diamond (1982),Diamond (1984)
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demande de biens manufacturés qu’il était utile de prévoir. Ces modifications pouvaient exiger la recherche d’'un
nouveau débouché. De plus, dans un pays comme la France ou les réseaux de commercialisation étaient en
grande partie déja présents, la difficulté pour un marchand isolé était aussi d’acquérir les informations
nécessaires sur les réseaux préexistants. Cette connaissance, en retour, permettait a chacun de repérer les
mutations et de s’y adapter.

Ces connaissances étaient d’autant plus utiles que I’économie d’Ancien régime était fondamentalement
incertaine. Il était par exemple tres difficile de prévoir a moyen terme I'évolution de la production agricole : celle-ci
dépendait en grande partie des caprices du climat. Or I'évolution de celle-ci, et notamment les difficultés
éventuelles liées a un déficit de récoltes en céréales, avait un effet majeur sur les évolutions de la conjoncture
économique. L'information voyageait plus lentement que maintenant, et beaucoup de décisions devaient étre
prises sans avoir tous les éléments en main.

2212 Le « capital humain » dans notre contexte

Le niveau de connaissance dont disposait chacun des agents sur le fonctionnement des marchés peut étre
représenté comme un moyen de transaction. Ce moyen, mélant a la fois savoir-faire et connaissance formelle, est
trés proche de ce qu'on appelle souvent le « capital humain ». Il faudrait aussi y ajouter au moins les
compétences techniques : les intermédiaires devaient, dans une période ou I'éducation formelle et mathématique
n’était pas courante, il fallait aussi savoir manipuler des instruments de crédit, organiser des arrangements
financiers et tenir un compte convenable de I'actif et du passif de ses entreprises.

Cette forme de capital n’est pas la seule a étre attachée a des individus : c’était aussi le cas du capital social,
que nous introduisons plus bas. Nous utilisons le terme capital « humain » parce que celui-ci est souvent réservé
aux compétences propres aux agents économiques.

Comment pouvons-nous mesurer le stock de capital humain ? Une partie de ce capital n’était pas liée a des
types de biens particuliers : savoir comment les acheteurs modifiaient leur consommation en fonction d’une
modification de leur revenu ou des prix, ou bien connaitre d’expérience les effets d'un événement exogéne —
comme une mauvaise récolte ou une guerre — sur I'économie dans son ensemble étaient des talents qui
pouvaient étre utilisés a I'analyse du marché de biens différents. C’était aussi le cas des compétence
« techniques ».

Une autre partie de ces connaissances dont disposait chaque intermédiaire était trés spécifique a des
relations particuliéres : les connaissances dont disposait le marchand de grain étaient différentes de celles dont
disposait le marchand de draps. Méme des agents non-spécialisés pouvaient avoir des connaissances
différenciées qualitativement plutbét que quantitativement.

Tout cela rend difficile la mesure du capital humain. Nous proposons deux méthodes : a partir de ses colts
d’accumulation et a partir de sa rémunération.

2213 La création du capital humain ?

Le capital humain était un moyen de transaction secondaire : il pouvait étre accumulé par des moyens
économiques. Ou, pour reprendre la distinction que nous avons développée au début de cette section, nous
avons décidé de rendre son accumulation endogéne au modéle.

Nous pouvons peut-étre rechercher sa valeur a partir de son coit d’opportunité ? Comment pouvait-il étre
accumulé ? Les intermédiaires étaient confrontés a deux problémes : récolter I'information d’'une part et I'exploiter
d’autre part.

Pour récolter I'information, le meilleur moyen était de voyager jusqu’aux marchés ou elle se trouvait et
d’interagir avec les acheteurs potentiels. Cela demandait une dépense de temps — c’est-a-dire de travail. De plus
voyager co(itait de I'argent'' : cela demandait donc aussi une dépense de capital financier et monétaire.

Une autre méthode, moins efficace, consistait a développer un réseau de correspondants entre qui I'échange
d’'information était une routine. Ainsi, les lettres envoyées de Cadix par les marchands frangais mentionnaient le
plus souvent a la fin, comme un post-scriptum, le taux de change entre Cadix et les places francaises, italiennes
et hollandaises'®*. Cela coltait du temps et de I'argent. Envoyer des lettres était particulierement codteux : cela
représentait 17 % du budget hors échange (incluant aussi les salaires et les colts de stockage) de la maison
Roux dans la deuxiéme moitié du XVllle siécle'®®. Cette méthode dépendait de la qualité des relations établies
entre les correspondants, et notamment de la mesure dans laquelle un équilibre coopératif pouvait étre établi. Si
c'était le cas, il était possible de transformer du capital social (cf. infra) en capital humain.

Une méthode plus incertaine consistait a utiliser I'information publique, telle qu’elle se trouvait dans les
manuels de négociants et dans les journaux.

Finalement le moyen le plus commun d’obtenir de l'information sur les marchés, leurs modifications et
comment s’y comporter, était d’y exercer. Le succes ou I'échec des opérations commerciales d’un intermédiaire le
renseignait sur la fagon dont le marché fonctionnait. Il est possible que ce « learning by doing » ait été plus
intense aprés des échecs qu’aprés des succes : I'échec signalait en effet que le marchand avait négligé quelque
chose d’important ; le succés était au contraire le plus souvent la rangon du capital déja existant. Sans aller a ces

121

122 Cf. les plaintes continuelles des inspecteurs de manufacture a cause du codt de leurs tournées : Minard (1998, p. 103-106)

Cf. l'introduction de l'article de Gutsatz et Squarzoni dans Carriére, Courdurié, Gutsatz & Squarzoni (1976, pp 75-106)
2 Carriere (1973, t. Il, pp. 791-792)
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extrémes, il était possible pour l'intermédiaire d’ajuster son comportement a la marge selon les réactions qu'’il
constatait. Dans tous les cas, le colt d’opportunité du capital financier et monétaire qui n’avait pas été gagné, ou
qui avait été perdu, peut étre considéré comme un investissement en capital humain.

Cependant la mesure pratique de cet investissement semble hors de portée.

2214 Mesurer la valeur du capital humain par sa rémunération ?

Le stock d’information dont disposait chaque intermédiaire était rémunéré. S’il avait des connaissances sur les
marchés existants pour chaque bien, ou sur la maniére dont le marché était en train d’évoluer, il lui était en effet
plus facile de trouver un acheteur. De méme, s’il connaissait plusieurs marchés ou acheteurs potentiels, il lui était
possible de vendre son bien au meilleur prix. L’économie que l'intermédiaire fait dans le colt de sa recherche
d’'un client — comme la différence entre le prix auquel il vend effectivement son bien et celui auquel il aurait pu le
vendre s’il avait trouvé le meilleur client possible — correspond a une rémunération de l'information dont il dispose,
au travers de la production d’une transaction particuliere. Donc son stock d’information était bien un moyen de
transaction rémunéré.

La seule chose certaine est que la rémunération des agents se traduisait in fine par des gains monétaires.
Ceux-ci pourraient peut-étre, en retour, permettre de mesurer la quantité de capital humain dont chacun disposait.
Il n"est cependant pas possible de faire ce calcul pour le capital humain isolément car la rémunération du capital
humain était mélée a la rémunération de tous les moyens de I'échange dans ce qui semblait étre un profit
monétaire.

222 Les moyens de surveiller le comportement des autres agents

2221 La surveillance des agents : un aspect essentiel de I'activité des acheteurs

S'il est difficile pour le vendeur de trouver un client, il est difficile pour 'acheteur d’étre sir de ce qu’il achéte.
La situation n’est en effet pas symétrique : I'acheteur et le vendeur ont une connaissance différenciée du bien
échangé. La plupart du temps, on peut admettre que le possesseur présent d’'un bien avait plus de
connaissances sur celui-ci que le possesseur futur.

On peut encore objecter que le moyen de paiement offert par 'acheteur a aussi une qualité qui doit étre jugée.
Toutefois ce jugement-la était plus aisé. Dans le pire des cas, il était plus facile de se défendre contre une lettre
de change non-honorée que contre un bien qui n’avait pas les qualités espérées. De toutes les manieres, les
petits vendeurs n’acceptaient souvent que des espéces sonnantes et trébuchantes : cela rendait les possibilités
de fraudes encore plus faibles. Quand le moyen de paiement posait vraiment probléme, on sortait du cadre de
I'échange strictement monétaire pour une sorte de troc entre un bien physique et un bien financier risqué.

Au contraire, la qualité des bien achetés dépendait de nombreuses variables, dont toutes ne pouvaient
d’ailleurs pas étre légalement la responsabilité du vendeur. Dans cette mesure, montrer que I'on avait été victime
d’'un abus de confiance, ou d’une tromperie manifeste, était bien plus difficile pour I'acheteur qui recevait le bien
que pour le vendeur qui recevait le paiement. Comment prouver par exemple que l'usure prématurée d’'un drap
est due a ses défauts plutdét qu’au mauvais usage que I'on en a fait ? S’assurer du bon comportement et de la
bonne foi (« monitoring ») de son partenaire dans I'échange était donc bien plus difficile pour I'acheteur que pour
le vendeur : caveat emptor.

2222 Le capital social dans notre contexte

L’acheteur pouvait utiliser plusieurs méthodes pour s’assurer de la bonne foi du vendeur.

Il pouvait tout d’abord surveiller directement son comportement. Cela pouvait se faire de deux maniéres. La
premiere était d’acquérir assez de connaissances sur le bien pour juger soi-méme de sa qualité. Cela demandait
du travail pour acquérir les connaissances nécessaires et encore du travail pour les appliquer : 'opération était
donc trés colteuse, surtout en absence de spécialisation dans I'achat. De plus, certaines des caractéristiques du
bien pouvaient étre stochastiques, ou de maniere plus générale ne pas dépendre du comportement du vendeur :
comme d’habitude dans les problémes de principal-agent, il n’est pas toujours facile de juger des responsabilités
de chacun et donc de mettre en place des sanctions permettant d’assurer un bon comportement général.

Une autre maniére de s’assurer de la bonne foi du vendeur était de le surveiller directement, tout simplement.
Dans la majeure partie des cas, sauf dans quelques ventes de travail, ce n’est tout simplement pas possible ou
trop colteux.

Alternativement, la coopération peut étre assurée par des liens de confiance — que ceux-ci se placent
entierement dans la sphére économique ou non. Nous allons considérer ces liens de confiance comme des
moyens de transaction a part entiere. Nous allons les désigner sous le terme de « capital social ». Nous ne
sommes pas les premiers a considérer le capital social comme un moyen de transaction : il existe des modeéles
ou le capital social — la réputation — de chacun est un actif qu’il est possible de construire, de maintenir ou de
« désépargner » (milk — c'est-a-dire « traire »)'**.

L’'importance du capital social était d’autant plus grande dans la France du XVllle siécle que le systéme Iégal
ne pouvait souvent pas étre utilisé pour protéger les contrats : ces derniers étaient souvent illégaux'>°.

124

s Pour une revue de cette littérature, cf. Wilson (1985)

Pour un exemple de I'activité du systéme légal dans les relations commerciales, cf. Rothschild (1998)
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La situation la plus courante qui permette la confiance se présente quand deux personnes ont I'une pour
'autre des obligations sociales. Dans ce cas, le colt du mauvals comportement est trés élevé : les relations
sociales pré-existantes facilitent la mise en place d’une punltlon

L’existence, par exemple, de reseaux de commerce ethmquement homogéne rendait plus facile les punitions a
la fois sociales et economlques ’. Les familles pouvaient aussi avoir le méme réle. C’est la raison pour laquelle
les firmes s’organisaient souvent de maniere familiale. Ainsi les freres Pellet commencerent leur carriere en
société, et envoyérent le frére ainé aux Antilles pour y travailler comme un agent de la sociéte'®. La croyance en
une responsabilité collective au sein de la famille rendait intéressant I'établissement de mécanismes
d’autodiscipline séveres. Méme sans cette croyance, on peut croire que le comportement des différents membres
d’'une famille était corrélé : le mauvais comportement d’'un d’entre eux avait donc de toutes les maniéeres un effet
sur la réputation de I'ensemble de la famille. Ainsi le mauvais comportement d’un de ses neveux mit le négociant
Lacoube dans une position trés délicate et eut un effet dévastateur sur ses activités commerciales'

2223 Comment créer le capital social : accumulation et bien public

Mais le capital social ne reposait pas que sur des relations sociales pre-existantes. Il était possible de
'accumuler, comme il était possible d’accumuler le capital humain. Mais contrairement au capital humain, le
capital social était un bien public : arrétons-nous sur ce point.

Tous les membres d’une relation avaient intérét a I'établissement de la confiance. Nous avons vu que l'activité
de surveillance était essentiellement cruciale pour I'acheteur. Cependant, en retour, le vendeur souhaite qu’elle
se déroule le plus facilement possible : il perd aussi quand I'acheteur utilise une partie de sa « propension a
payer » a rechercher des informations sur lui. Il perd encore plus si I'échange se révéle impossible. Pour ces
raisons, le vendeur veut pouvoir s’engager de maniére crédible a un bon comportement : il souhaite que les
autres agents lui fassent confiance ou au moins croient étre en mesure de s’assurer son bon comportement. Et
ceci méme s’il partage les gains obtenus suite a cette confiance avec le vendeur. Les problemes de I'acheteur et
du vendeur sont d’ailleurs liés, d’autant que les intermédiaires assument souvent les deux roles. Il nous semble
donc que I'on peut identifier les actions qui facilitent les deux faces de la relation.

Que faire ainsi de I'idée que la « confiance » est accumulable ? Il est clair que des problemes de « free
riding » empéchent la société de décider du jour au lendemain que tout le monde doit faire confiance a tout le
monde. La situation, comme de nombreuses autres, est proche de « I'idéal-type » du dilemme du prisonnier.
Celui-ci ne peut étre résolu que parce que les efforts et I'argent investis dans la construction de liens de confiance
sont des colts perdus (« sunken costs »), qui sont difficiles a utiliser pour d’autres activités que pour commercer
— si 'on met a part la recherche de pouvoir ou d’autres formes de satisfaction sociales. Il n’est de plus pas
possible de les céder a un autre agent. Donc ces dépenses sont bien un engagement. Plus elles sont
importantes, plus cet engagement est fort ou crédible : la punition liée a un mauvais comportement entrainera en
effet une perte plus importante. C’est dans cette optique que I'on peut donner un sens a la notion d’accumulation
de capital social. L’efficacité de cette accumulation est d’autant plus forte qu’elle est spécifique a une relation
particuliere, ce qui permet a des groupes d’agents méme limités de punir plus efficacement. Mais la volonté
d’appartenance a un groupe de pairs plus étendu qui surveillait le comportement de ses membres au niveau
national facilitait aussi I'implémentation d’'une punition dans la France du XVllle siecle.

Ce caractere de bien public rendait difficile de savoir qui récupérait exactement la rémunération du capital
accumulé par un agent particulier. Cela pouvait avoir pour effet de restreindre le commerce a un cercle de
connaissances : cette restriction avait un codt social dans la mesure ou des échanges qui auraient pu étre
profitables n’étaient pas mis en place.

2224 Le codt du capital social

Le capital social était accumulable. Il pourrait étre possible de mesurer sa valeur par le colt de son
accumulation. Etudions donc les moyens pratiques dont disposaient les agents pour s’engager a un bon
comportement.

En utilisant sa famille comme origine d’un réseau d’échange, l'intermédiaire gagne des partenaires a qui il
peut faire confiance et qui peuvent lui faire confiance a cause des contraintes sociales qui pésent sur eux. En
visitant, rendant des petits services, tissant des liens sociaux avec d’autres partenaires potentiels, il signale qu’il
est digne de confiance — dans la mesure de ses « sunken costs » investis dans la relation — et gagne de
'information privée qui lui permet de surveiller le comportement des autres. De méme, en entrant dans une
communauté sociale, il fait d’'une pierre deux coups : il s’engage a un bon comportement en acceptant les
restrictions et les surveillances qui sont liées a la communauté, et il peut utiliser le pouvoir de celle-ci pour avoir
une influence sur le comportement des autres membres. De méme, en montrant sa richesse, en achetant des
terres ou des offices, un intermédiaire montre sa respectabilité, son pouvoir et la confiance que peuvent lui porter
a la fois ses partenaires dans I'’échange, et les organisations qui pourraient l'aider a remédier a I'éventuel
mauvais comportement de ses partenaires. En accordant du crédit — en allant jusqu’a refuser le paiement

26 Comme d’habitude, on pourra se reporter a Greif (1996a), Greif (2000) ou Granovetter (1985)
127 .
Greif (1989)
% Cavignac (1967)
2% Cornette (1986)
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immédiat dans certaines occasions — un vendeur s’engage de maniére crédible a une relation de long terme, et
offre a I'acheteur un moyen aisé de le punir en cas de mauvais comportement'>°.

Les liens de confiance peuvent aussi étre construits par des moyens économiques. Deux partenaires habitués
a échanger I'un avec l'autre savent chacun que l'autre trouve profit a la relation telle qu’elle existe, et qu’'une
partie de I'investissement de chacun est spécifique a la relation qu’ils ont mis en place. Donc il est facile a I'un
des deux de punir l'autre en interrompant la relation : il provoque la perte non seulement des colts perdus, mais
aussi du gain que pourrait entrainer la suite des relations. La théorie des jeux nous apprend que la clef d’'une
relation coopérative est la peur des pertes que peuvent entrainer les mécanismes de punition disponibles aux
autres partenaires. La répétition des relations permet donc de faciliter la coopération.

Mesurer le colt d’opportunité de cette foule d’action tendant a accumuler du capital social est peut-étre
possible : nous ne voyons pas comment le faire pratiquement.

Peut-étre peut-on mesurer la valeur du capital social a partir de sa rémunération ? Il en recevait bien une
puisqu’il rendait possible certaines transactions et permettait d’économiser les colts en capital ou en travail de la
surveillance. Mais, pour les mémes raisons que pour le capital humain, il nous semble difficile d’isoler la
rémunération du capital social de la rémunération de tous les autres moyens de transaction.

223 Une autre forme de moyen de transaction : le capital financier et monétaire
En prenant comme point de départ les activités de transformations dans lequel il intervenait directement, nous
allons ici introduire une autre forme de moyen de transaction : le capital financier et monétaire.

2.2.3.1 Les formes de capital impliqguées dans l'activité d’échange

Les activités de transformation sont celles qui peuvent le plus facilement étre assimilées aux activités
productives auxquelles nous sommes habitués. Comme nous l'avons dit plus haut, elles pouvaient consister en
une transformation physique des biens — par 'emballage, I'assortiment, le tri. Elle pouvait consister aussi en une
transformation de biens datés et situés dans I'espace en autres biens situés a un autre endroit a un autre
moment : transporter des marchandises comme conserver des stocks avait un co(t.

Ces activités demandaient une dépense de capital et de travail. La définition du travail est toute simple : il
n’est pas besoin d’y revenir. Etudions par contre la notion de capital.

Quelles étaient les formes du capital utilisé dans les activités d’échange — et notamment les activités de
transformation ?

Elles utilisaient bien sir du capital fixe : des batiments pour stocker les biens et accueillir les partenaires de
I'échange, des moyens de transport — charrettes et chevaux par exemple —, etc.... Ce type de capital est présent
dans la plupart des modeles économiques : il doit étre produit de la maniére habituelle, grace a du travail et a
d’autre capital.

Elles exigeaient aussi du capital circulant. La distinction formelle entre le capital fixe et le capital circulant
consiste en sa survie, ou non, a la fin du processus de production. Nous I'avons vu au premier chapitre : le capital
circulant était beaucoup plus important que le capital fixe.

C’est pour cela qu'’il nous semble utile de faire une autre distinction que celle qui existe entre le capital fixe et
le capital circulant. Cette distinction est celle qui existe entre le capital physique et le capital formé par tous les
signes abstraits de richesses : monnaie et instruments de crédit que nous regroupons sous le nom de « capital
financier et monétaire ».

Une partie du capital circulant était physique. C’était le cas de la marchandise qui était I'objet de I'échange :
elle formait une consommation intermédiaire du processus d’échange. On la retrouve a la fin de I'échange,
transformée : soit transportée en un autre lieu, soit rendue disponible a un autre moment. L’existence de ce
capital circulant physique dépendait du déploiement de moyens de production physiques.

Mais pour se procurer ce capital circulant physique, chaque intermédiaire doit I'acheter — éventuellement a
crédit — aux producteurs ou aux intermédiaires précédents. Pour opérer ces achats au XVllle siécle, il fallait
donner soit des espéces sonnantes et trébuchantes, soit un instrument de crédit — crédit commercial en compte,
monnaie de banque™’, billet, lettre de change, lettre de crédit.... Le déploiement de ce paiement n’était pas
gratuit : il demandait a chacun d’immobiliser une partie de ses richesses ou de son crédit, ou de son capital
financier et monétaire. Cette immobilisation était d’autant plus importante que les processus de production et de
commercialisation étaient trés lents : le recouvrement des créances comme les transports étaient lents.

Pour mener ces opérations, il fallait disposer de sommes importantes facilement mobilisables, soit sous forme
de liquides, soit sous la forme d’'un accés facile au marché du crédit. Mais I'accés au marché du crédit lui-méme
n’était possible qu’a condition de disposer de capital social : nous avons vu un des moyens d’engendrer la
confiance était d’avoir accés a des fonds liquides.

3 Ce comportement est une caractéristique habituelle du fonctionnement des réseaux d'échange étudiés par les anthropologistes. Il est

désigné dans les Philippines sous le nom de pratik. Cf. Kaplan (1984 (1988), pp. 120-121) et ses nombreuses notes et références. Pour la
période qui nous intéresse, on peut se reporter a : Brewer & Fontaine (1997) ou Fontaine (2001), ou on peut lire : « Thus even the merchants’
portfolios of debit did not escape the complexity of their social roles and the contradictions these forced upon them : on the one hand, they had
to meet their obligations as members of immediate and wider family groups, of networks of ‘friends’, and as providers of work ; and on the
other, they had to invest in the various centers of power to succeed in their strategies for upward mobility and market conquest. » (p. 48)

3! C'est a dire la monnaie correspondant a des comptes courants, inscrits par exemple dans les livres d’'un partenaire commercial
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On constate donc que c’est le capital physique et monétaire qui représentait la part la plus importante des
actifs physiques des marchands'32. . Les préts et les avances monétaires permettaient d’exercer un contréle sur
I'activité économique semblable a celui qui peut étre obtenu par le contréle des moyens de production dans un
monde industrialisé. lls étaient une source de profits importante car ils représentaient un élément crucial dans le
fonctionnement de I'économie commercialisée.

2232 Le capital monétaire et financier est-il vraiment un capital ?

Identifier la monnaie a du capital est rare dans la réflexion économique. Cela est cependant nécessaire si I'on
accepte le fait que les transactions étaient bien des activités économiques propres qui doivent étre étudiées pour
elle-méme. On peut retrouver méme chez un défendeur de la notion de « monnaie voile » aussi acharné que Mill
des remarques qui vont dans ce sens :

« There cannot, in short, be intrinsically a more insignificant thing, in the economy of society, than money ;
except in the character of a contrivance for sparing time and labour. It is a machine for doing quickly and
commodiously, what would be done, though less quickly and commodiously, without it [...] The introduction of
money does not interfere with the operation of any of the Laws of Value laid down in the preceding
chapters.[...] Things which by barter would exchange for one another, will, if sold for money, sell for an equal
amount of it, and so will exchange for one another still »,

La deuxiéme partie de cette citation est assez typique ; la premiére partie nous intéresse plus ici'>.
L'utilisation du terme « machine’® » est intéressante. Ce que Mill dit ici de la monnaie pourrait aussi étre soutenu
aussi pour le capital physique par rapport a la production de biens physiques. Qu’est en effet un outil ou une
machine-outil sinon « une machine permettant de faire rapidement et facilement ce qui pourrait étre fait, moins
rapidement et moins facilement sans elle » ? Le capital est bien un moyen d’économiser les autres facteurs de
production. Si la monnaie sert elle aussi a économiser d’autres facteurs de production, ne peut-elle pas étre
considérée comme un capital'® ?

Dans un monde ou les transactions ne demandent pas de ressources en elle-méme, la monnaie n’aide a la
production d’aucun bien : ce n’est donc pas une forme de capital. Mais la situation est différente dans le cadre
que nous avons décrit jusqu’a maintenant. Les transactions sont importantes pour la prospérité de I'économie et
elles ont un colt. La société doit donc payer leur codt : si la monnaie peut I'y aider il s’agit bien d’'un moyen de
transaction.

La monnaie et les moyens de crédit sont indispensables aux transactions monétarisées. C’est un truisme de
I'affirmer. lls permettent d’éviter a tous les échanges de se faire sous la forme de troc. Cela est avantageux a la
société comme aux acteurs de I'’échange car, comme nous I'avons vu, cela permet a I'un des agents — le vendeur
— d’éviter de dépenser des ressources — son capital social — pour s’assurer du bon comportement de l'autre et
cela permet au deuxieme des agents — I'acheteur — de disposer d’'un moyen de paiement pour le placement
duquel il n’a pas besoin de mobiliser trop de ses ressources — son capital humain.

La premiére objection qui vient a I'esprit est que la monnaie comme les moyens de crédit ne sont pas des
ressources rares pour I'’économie, puisqu’ils dépendent de conventions. Nous avons a notre époque réussi a
utiliser presque complétement le papier ou des comptes abstraits comme monnaie : la création monétaire des
banques ne semble pas poser de difficulté. Cependant, cette objection sous-estime les difficultés liées a I'inflation
— qui est entre autre un processus de destruction du stock de monnaie réelle. Mais laissons de c6té la période
contemporaine et expliquons pourquoi la monnaie et les instruments de crédit étaient bien des ressources rares
au XVllle siecle.

La création de monnaie par une banque para-étatique était exclue aprés la banqueroute de Law'. Le
systéme bancaire était trés peu développé. La plupart de la création monétaire se faisait par les agents
commerciaux. Par exemple en écrivant des lettres de changes qui n’étaient remboursées que plus tard, et qui
pouvaient méme étre remboursées par le biais d’autres instruments commerciaux, les intermédiaires créaient des
moyens de paiement. Ces moyens de paiement étaient donc une forme monétaire’®.

La création monétaire par le crédit commercial était trés importante au XVllle siecle ™. Il s’agissait d’'un
systeme décentralisé : le stock de capital financier et monétaire a chaque instant dans I'’économie était donc le
fruit des actions non-coordonnées des agents. Si un marchand avait un bon crédit — si sa réputation était bonne—,
il lui était facile de placer du billet ou des lettres de changes. Mais au contraire si son crédit était mauvais, il ne
pouvait mener aucune action commerciale sans le soutien de monnaie « high-powered » : essentiellement des

139

132 Grenier (1996, pp. 84-91), Chapman (1973)

"33 Mill (1848 (1909), livre IlI, chpt. VII, §3, p. 488)

'3* Méme Hume ne dit pas autre chose dans son essai sur la monnaie : cf. Hume (1752 (1970)-b, p. 33) : « [Money] is the oil which renders
the motion of the wheels more smooth and easy »

'35 Qui se traduit bien par le terme francais « machine »

'3 Ce qui nous rapproche de la vision de certains mercantilistes. Cf. la position de Locke présentée dans Heckscher (1935 (1994), t. Il p. 203-
204).

3" Pour une description du phénomeéne : Faure (1977)

"3 Pour une approche conceptuelle de ces problémes : Bernanke & Blinder (1988)

'3 Carriere et al. (1976), Roover (1953)
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métaux précieux mais aussi peut-étre des créances sur des agents domestiques et internationaux
universellement reconnus. Le capital social de chacun était donc important pour créer le stock monétaire.

Imaginons une économie a « stock » de capital social constant. Le papier commercial y circule sans aucun
systéme d’assurance garantissant sa convertibilité en monnaie « high-powered », c’est-a-dire en métaux
précieux. Les créditeurs exigent pour des raisons exogénes aléatoires le remboursement du papier commercial
en métaux précieux. Cela a un effet domino sur les débiteurs qui, pour assurer le remboursement, doivent
demander un remboursement a leurs propres débiteurs. Plus le stock de métaux précieux est réduit dans
I’économie, plus il est difficile d’assurer ce remboursement. Si suffisamment de remboursements sont
impossibles, le systéme de papier commercial peut s’écrouler par le biais des faillites en chaine et entrainer une
contraction brutale du stock de monnaie dans I'économie’*. Le stock de monnaie dans I'économie devait étre en
relation étroite — a stock de capital constant — avec la quantité de monnaie « high-powered ».

De plus, les deux extrémités de la chaine des échanges — les producteurs et les consommateurs finaux —
n’étaient pas intégrées dans le systéme de crédit commercial : ils n’acceptaient souvent que les métaux précieux
en matiére de payement.

Pour toutes ces raisons, le capital financier et monétaire était donc une ressource rare non seulement pour les
agents individuels, mais aussi pour 'économie dans son ensemble.

2233 Le probléme de I'accumulation de la monnaie : I'expérience mentale

Pour que le capital et financier soit un moyen de transaction secondaire, il faut que son stock ne soit pas
exogene : c'est-a-dire qu’il soit possible de I'accumuler.

Augmenter un stock de capital physique est une tache aisée : il suffit de rajouter des machines, des outils et
des batiments a ceux qui existent déja. Ce n’est pas le cas de la monnaie. La monnaie n’est importante qu’en tant
que symbole de richesse réelle. Il ne s’agit donc pas ici d’affirmer que la monnaie nominale est un capital. C’est la
monnaie réelle qui intéresse I'économie. Les efforts de chacun pour augmenter son stock de monnaie nominale
peuvent avoir dans une économie un effet sur les prix : cela peut donc ne pas augmenter le stock de monnaie
réelle.

La critique des politiques commerciales mercantilistes a défendu le fait que la modification du stock nominal
de monnaie d’une nation avait un effet proportionnel sur les prix qui, par le biais de I'’échange international,
conduisait a la « diffusion » du choc dans I'ensemble des économies commergantes entre elle, tant et si bien que
le choc nominal envisagé n’avait pas d’effet sur la part de monnaie dont disposait la nation.

La paternité de ce mécanisme est souvent attribuée a Hume qui I'a en effet présenté, par le biais
« d’expériences mentales », dans son traité sur la balance de commerce'’. Ces expériences reposent sur une
évolution proportionnelle des prix a I’évolution du stock de monnaie. Laissons de cbté le mécanisme d’échange
international et étudions cette derniére.

Nous proposons ici notre propre « expérience mentale », compatible avec celles de Hume. Imaginons que le
stock de monnaie nominale soit divisé par deux durant la nuit. Tout le monde se retrouve au matin avec moitié
moins d’argent que la veille et sait que tous les membres de I'économie sont dans la méme situation que lui. Il est
possible que les prix soient alors tout simplement divisés par deux : une modification du stock de monnaie
nominale n’a donc pas d’effet sur le stock monétaire réel. Toutefois, ce résultat dépend d’hypothéeses
d’anticipations rationnelles, et surtout d’'une information parfaite sur les stocks de monnaie de chacun. Ce n’est
que si tout le monde sait que tous les stocks de monnaie ont été multipliés par deux et qzue tout le monde va
s’adapter de maniére rationnelle que tous les agents peuvent ajuster les prix immédiatement'**.

Levons ces hypothéses : supposons que l'information sur les stocks de monnaie privés n’est pas connue.
L’évolution des prix n’est alors pas déterminée spontanément par la modification du stock de monnaie nominale.
Deux effets peuvent jouer sur le résultat dans le long terme.

Le premier effet de ce choc discontinu est de désorganiser les échanges, dans la mesure ou les agents
doivent négocier de nouveaux contrats pour prendre les modifications en compte. Les courbes de demande et
d’offre des biens sont modifiées par les effets de richesse a court terme avant que les prix ne s’ajustent dans
'ensemble de I'économie. Les acheteurs demandent des prix moins élevés pour les biens : les vendeurs ne
peuvent que se méfier de ce revirement, d’autant qu’eux-mémes ont subi un choc de richesse négatif. Les
vendeurs vont-ils acheter leurs biens ailleurs ? Pourquoi désirent-ils une baisse des Prix ? Les termes des
transactions doivent étre modifiés, et de nouvelles relations doivent étre mises en place'*®. Le capital humain et
social spécifique a certaines relations devient donc obsoléte alors que la nécessité de renégocier rend nécessaire
I'utilisation de nouveaux moyens de transaction pour revenir au statu quo ante. La mutation aura donc réduit la

% On a affirmé, dans un autre contexte, que ce phénomeéne avait eu lieu dans les années 1930 :Bernanke (1995). Pour un exemple au XVllle

siécle : Emmanuelli (1979). Les « mercantilistes » connaissaient ce phénomene : Heckscher (1935 (1994), t. Il pp. 221-224, 231-237)

" Hume (1752 (1970)-c, pp. 62-63)

2 Ces conditions sont d’ailleurs celles d’'un changement d’unité monétaire : le passage de I'ancien franc au nouveau

3| serait intéressant de savoir comment est-ce que les relations seraient modifiées : cela dépend essentiellement des négociations
nécessaires. Malheureusement, la théorie des jeux coopératifs n’apporte pas a notre connaissance de réponse claire sur cette question . Cf.
De Marchi & Morgan (1994) pour une étude de la pensée économique sur le sujet. Leonard (1994) est particulierement éclairant. Cf. aussi
Roth (1985) pour une collection d’articles et Moulin (1995) pour un manuel sur le sujet.
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quantité de capital social et de capital humain dans I'’économie. Pour cette raison, il n'y a pas de raison de penser
que I'économie puisse revenir a sa situation initiale™.

Le deuxiéme effet est lié a I'évolution des prix. La maniére dont ils vont réagir au choc nominal dépend en effet
de la maniere dont se déroule le processus de renégociation des contrats au sein de la population. Si un
processus Walrasien — soit par le tdtonnement, soit par l'intervention d’'un commissaire-priseur — prend place,
aucune transaction ne sera mise en ceuvre avant que les prix aient pu intégrer toute I'information liée a la baisse
du stock nominal de monnaie. Les prix devraient donc s’ajuster complétement et étre simplement divisés par
deux' : le stock de richesse monétaire dans I'économie ne devrait pas étre modifié. Il est probable cependant
que cela ne soit pas le cas. Si pour une raison ou une autre les prix ne s’ajustent que graduellement — par
exemple avec un retard d’une période —, le stock de richesse monétaire réelle dans I'économie va étre réduit. En
conséquence, les moyens disponibles pour recréer les stocks de capital social et humain vont étre réduits.
Certaines relations symboliques sur lesquelles dépend I'établissement de liens de confiance peuvent étre sujettes
a lillusion nominale et ne pas se réadapter. Donc en plus de l'effet a court terme éventuel sur la production d’un
choc inattendu — accepté par les modéles monétaristes'® —, celui-ci aura un effet a long terme sur la production :
les modifications des prix modifient en effet les ressources productrices de I'économie.

Pour ces deux raisons — I'importance des colts d’ajustement nominaux et la modification du stock de biens de
transaction — on ne s’attend pas a I'ajustement exact des prix a de la quantité nominale de monnaie'*’.

Pour exprimer les choses dans les termes de I'équation fondamentale de I'échange'*® : MV = PT (M : stock
nominal de monnaie * V : nombre de transactions que peut assurer une unité monétaire dans une période fixée
= P : le niveau des prix * T : nombre de transactions dans une période fixée), P n’est pas la seule variable
réagissant a une modification de M dans I'économie, méme dans le long terme. T est probablement aussi
influencé, de méme que V. La quantité de transaction décroit en fait aprés un grand choc nominal discontinu.
Méme si la valeur donnée a la monnaie n’est que symbolique, la maniere dont les prix se fixent et 'importance
des colts de transaction donnent & un choc nominal un effet a long terme sur la production d’'une économie.

Toutefois I'expérience mentale que nous venons de présenter n'est bien que cela : aucun choc nominal n’a
jamais suivi ce processus. Notamment, la plupart du temps, les différents acteurs de I'économie sont affectés de
maniére différenciée par les évolutions du stock nominal. L’augmentation du stock disponible aux marchands —
par exemple par leurs profits dans le marché international — a un effet différent sur 'économie de 'augmentation
du stock nominal des paysans.

Nous espérons avoir donc convaincu que le capital financier et monétaire était une ressource rare qu’il était
possible d’accumuler. Rappelons que nous avons déja développé son rble de substitut au capital humain et au
capital social. Nous avons aussi montré qu'il payait souvent les colts de I'accumulation du capital social et du
capital humain. Prenons I'exemple de la réputation de chacun, de son capital social. Il pouvait étre produit en
payant des « colts perdus » crédibilisant 'engagement de chacun dans le processus d’échange. Pour payer ces
co(ts, il fallait disposer de capital monétaire et financier : billets, lettres de change, crédit commercial, monnaie
métallique. De méme, I'accumulation du capital humain par un processus d’essai/erreur impliquait un manque a
gagner financier qui pouvait étre payé de la méme maniére : le capital monétaire participait a la création du
capital humain et social.

Voici donc une ressource rare, directement utile aux transactions, qui peut se substituer aux autres moyens de
transaction et qui joue méme un réle dans leur accumulation. Nous espérons avoir convaincu qu’il s’agissait bien
d’'un moyen de transaction.

Conclusion

En explorant I'activité des intermédiaires : I'importance de I'acquisition de l'information ; la nécessité de
s’assurer du bon comportement des autres agents économiques et les activités de transformation nous avons mis
a jour cing formes de moyens de production. Le travail et le capital physique — éventuellement circulant — d’une
part ; le capital humain, social, financier et monétaire — ce dernier étant un capital circulant — d’autre part.

Nous avons laissé de cété une difficulté liée aux transactions : le fait qu’il faille négocier entre I'acheteur et le
vendeur pour s’accorder sur les conditions de I'échange : qu’est-ce qui était échangé ? a quel prix ? dans quelles
conditions ? La distribution des gains de I'’échange était en jeu. Méme si le marché pouvait offrir des indications,
la spécificité de chaque bien — méme de ceux qui sont le plus souvent considérés comme homogénes, comme le

'** Nous affirmons donc ici que les colts d’ajustement nominaux peuvent étre en eux-mémes importants. Cet effet peut étre complété par 'un

des effets mis a jours par la nouvelle littérature keynésienne : le fait que I'existence de petits « menu costs » ou autres colts d’ajustement
nominaux peuvent avoir des effets sur la valeur agrégée de la production. Cf. Romer (1996, pp. 276-302) et Mankiw & Romer (1991, vol. 1,
pp. 29-211).

> Ceci suppose bien s 'absence de colits d’ajustement nominaux.

%6 Comme par exemple le modéle Lucas-Phelps d’information limité ou les agents ignorent si les évolutions de prix qui leur sont imposées
correspondent a des chocs généraux ou idiosyncratiques : Lucas (1972) et Phelps (1970). Pour une présentation et une discussion de ce
modele, cf. Romer (1996, pp. 242-251). Nous I'utiliserons de maniére plus formelle dans la section suivante pour montrer la non-neutralité de
la monnaie dans notre contexte. Pour une étude des nouvelles théories économiques classiques, cf. Hoover (1988)

" Hume d’ailleurs défendait & la fois la théorie quantitative des prix et I'effet réel de la monnaie, méme dans le long terme. Cf, par exemple,
Hume (1752 (1970)-b, p. 38) : nous pourrions reprendre ce texte a notre compte. Sur les contradictions de la théorie monétaire de Hume, cf.
Rotwein (1970, pp. Ixiii-Ixvi)

8 Pour I'histoire de cette équation, cf. Bordo (1987). Pour son utilisation par Fisher, cf. Morgan (1997b)
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ble"*® — donnait une individualité a chaque transaction. La théorie de jeux coopératifs devrait pouvoir nous éclairer
sur ces processus. Malheureusement, nous n’avons pas pu y trouver de résultat ou d’intuition facilement
applicable aux relations que nous examinons' .

Il est sir cependant que le processus de négociation dépensait des ressources. Le temps passé a négocier
peut étre considéré comme du travail et du capital physique et monétaire, dans la mesure ou il impliquait souvent
la tenue de stocks. Le résultat d’'une négociation dépendait du capital humain et du capital social de chacune des
parties. Il ne nous semble pas productif d’introduire un moyen de production supplémentaire.

2.3 Les échanges dans un cadre macro-économique

L’étude de l'activité des intermédiaires nous a permis d’isoler cing moyens de transaction différents : le travail,
le capital physique, le capital financier et monétaire — sous-jacent a toutes les activités —, le capital humain et le
capital social.

Nous allons maintenant placer notre réflexion dans un contexte macroéconomique. Celui-ci sera d’abord
statique : quelle était 'importance des colts de I'échange dans I'ensemble de I'économie ? Puis dynamique : que
penser de 'accumulation des moyens de I'échange a long terme ?

2.31 L’importance de la production d’échange dans I’économie
Nous venons de définir les moyens de transaction : il devrait donc étre possible de calculer le colt de
I'échange.

2.3.1.1 Les codts de la transformation

L’activité de transformation n’est pas trés différente des autres activités productives. Utiliser du capital et du
travail pour filer la laine n’est pas tres différent d'utiliser du travail — sous la forme de surveillance et d’entretien
des biens — et du capital — a la fois le co(t de 'immobilisation du stock et celui des batiments — pour transformer
du grain de septembre en grain d’avril. Dans les deux cas, une ressource rare est utilisée pour transformer un
bien en un autre bien.

Il devrait donc étre possible de mesurer le colt de la transformation en examinant celle-ci. Sous certaines
hypothéses, I'utilité gagnée par la transformation du bien, qui s’exprime par exemple par son prix, est égale au
colt de la transformation. Il peut méme arriver qu’il soit possible d’examiner celui-ci directement : nous
connaissons assez souvent le prix des charrois, par exemple.

2.31.2 Peut-on calculer les pertes d'utilité liées a I'existence de colts de transaction ?

Nous avons déja essayé de mesurer les colts de transaction de deux maniéres : par le colt d’opportunité des
moyens de transaction et par la rémunération des moyens de transaction. Essayons ici une troisieme : par le gain
d’utilité sociale que procure le payement des colts de transaction.

Si les colts de transaction pouvaient étre liés a la production d’'un « bien de transaction », il serait possible de
définir leur valeur en calculant le gain d'utilité que ce bien fournit. Mais, mis a part le plaisir donné par la
sociabilité entourant I'échange, il n’y a pas de gain net en utilité qui y puisse étre trouvé. La seule maniére dont le
bien est transformé est par la modification des droits de propriété qui s’y attachent. L’échange ne peut pas étre lié
a la production d’'un bien ad hoc. Les colts de transaction ne peuvent donc pas étre liés a la production d’un bien.
Si c’était le cas, ils ne pourraient d’ailleurs pas étre intégrés a un modele d’échange pur comme celui d’Arrow-
Debreu : or cela a déja été fait''. Les collts de transaction peuvent étre imaginés plutét comme une taxe, qui doit
étre payée mais ne provoque pas d’augmentation de I'utilité des agents per se.

Et pourtant I'échange en lui-méme permet d’augmenter l'utilité des agents qui s’y livrent, en permettant au
bien échangé d’étre consommé, ou utilisé de toute autre maniére. Nous voudrions donc pouvoir mesurer les
colts de transaction en calculant les pertes en utilité dues a leur existence. Cela est cependant assez difficile.

Il est difficile d’acquérir de I'information sur une situation sans codt de transaction — a part dans un modéle
théorique. Alors que nous pouvons observer le prix d’'un bien qui n’a pas été transformé et le comparer a un bien
qui a été transformé, cela n’est pas possible avec un bien qui a été I'objet d’'une transaction. On s’attend a pouvoir
porter un jugement a priori sur 'importance relative des colts de transaction a différentes époques historiques, ou
bien pour différentes transactions dans des situations différentes — différents partenaires et différents biens — a
une méme époque. Cependant il est difficile de faire un raisonnement « toutes choses égales par ailleurs ». Il est
rare de ne voir varier qu’une seule des données : il faudrait pouvoir observer deux transactions d’'un méme bien
entre un vendeur unique et deux acheteurs au statut différent, par exemple. Méme l|a, nous ne pourrions
qu’atteindre une mesure indirecte du codt en utilité grace a I'observation des prix.

Cependant les prix ne suffisent pas. Prenons I'exemple d’un bien vendu dans une boutique, livré a deux
clients dont I'un est un proche voisin et I'autre habite a dix kilomeétres. Le prix est le méme, mais ni les colts de
transformations ni ceux de transaction ne sont les mémes. Les colts de transformation different parce que la
distance a couvrir par le bien est différente. Les colts de transaction différent parce que la collecte d’informations

9 Cf. Kaplan (1984, chpt. 2)
1% Cf. note 143
! Pour une revue de la littérature qui s’y est consacrée, cf. Ulph & Ulph (1975). Pour un des exemples les plus simples, cf. Foley (1970)
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de la part du client le plus éloigné est plus colteuse. Si le prix est modifié, par exemple, I'information mettra plus
de temps a I'atteindre lui que le client le plus proche. Si le bien est de mauvaise qualité, le co(t de sa plainte sera
plus important que le colt de la plainte du client le plus proche. De méme, la pression que pourra exercer un
client proche a plus d’effet pour un méme effort que celle que pourra exercer un client éloigné. Donc les colts de
transaction different : pourtant les prix du bien — hors les colts de transformation liés a la livraison — sont les
mémes. Méme si les prix étaient différents, la différence pourrait avoir d’autres origines que la présence de colts
de transaction, comme la négociation. Les colts de transaction réduisent la part du gateau : ils n'ont pas
d’influence directe sur la maniére dont il est partagé.

Il nous semble donc que I'observation de l'activité économique ne peut pas nous permettre de mesurer
directement les colts de transaction auxquels elle fait face.

2.3.1.3 Que nous apprend la mesure de la rémunération des intermédiaires : le probléme de I'hypothése
concurrentielle

Il existe cependant des différences de prix faciles a observer qui doivent avoir un lien avec les colts de
transaction : il s’agit de celles qui existent pour un méme bien a différents stades de sa commercialisation. Les
prix de détail et les prix de gros sont différents. Le prix recu par le producteur est différent du prix payé par le
consommateur. Il est possible que la différence, hors colts de transformation, puisse nous renseigner sur les
colts de transaction. On observe ce qui semble étre un taux de profit sur le capital financier et monétaire impliqué
dans l'opération mais qui est en fait la rémunération de I'ensemble des moyens de transaction. Pour reprendre
I'exemple précédent, le prix que le client le plus éloigné est prét a payer pour avoir un intermédiaire entre lui et la
boutique est un renseignement sur les colts de transformation et de transaction.

La rémunération des intermédiaires doit, dans un environnement concurrentiel, tendre vers le colt de leur
activité. C'est-a-dire les colts d’opportunité de leur travail, de leur capital, de leur capital humain et de leur capital
social. En effet la possibilité pour d’autres agents de conduire la méme activité ferait tendre les super-profits vers
Zéro.

Cependant, I'hypothése concurrentielle est assez difficile a accepter. Le fait que les capitaux humains et
sociaux de chaque individu ne soient pas négociables rend impossible I'établissement d’'un marché. L’acquisition
du capital humain ou du capital social n’est donc pas possible a récupérer ultérieurement. Elle n’est pas non plus
facile en elle-méme : en absence de marché, le capital humain et social ne peuvent étre qu’accumulés de
maniere « continue ». De plus, la productivité marginale du capital humain et du capital social n’est pas
observable, puisque leur rémunération n’est pas facilement séparable — sinon par défaut — de celle du capital
financier et monétaire dans une opération commerciale. Cela rend difficile pour un entrant de savoir si des super-
profits existent ou non. Enfin, la nature méme du capital social — qui est liée a la constitution de groupes
coopérant entre eux — facilite I'exclusion des outsiders par les insiders.

Méme le capital habituel ne peut pas étre emprunté a son colt d’opportunité, dans la mesure ou I'opération
financiére elle-méme était soumise a des colts de transaction. Les risques liés a chaque investissement étaient
d’ailleurs importants et devaient étre rémunérés. Dans la mesure ou les biens de transaction étaient spécifiques a
chaque type de transaction, le colt de la possibilité d’attendre, dans I’espoir qu’'une autre occasion
d’investissement plus rémunérée apparaisse, doit aussi étre payé par l'investissement : donc les entrants ne
rentraient sur le marché que si Iessprofits y étaient significativement supérieurs aux codts d’opportunité — peut-
étre de deux a trois fois plus élevés'>.

Tout cela fait de 'intermédiation une activité peu contestable
concurrentiel du marché.

En conséquence, I'hypothése concurrentielle n’est pas acceptable. Une partie de la différence du prix d’'un
bien a différents stades de sa commercialisation est donc formée de rentes. Celles-ci sont des gains nets pour les
intermédiaires : elles ne doivent donc pas étre considérées come des colts de transaction. Le colt social de leur
existence est par contre un co(t de transaction indirect.

Toutefois, comme nous I'avons vu, la rémunération brute des intermédiaires comprenait aussi la rémunération
des activités de transformation, comme le transport et le conditionnement. Ces activités étaient souvent
externalisées. Le secteur des transports domestique était dans les mains d’'un grand nombre d’agents
indépendants utilisant leur propre travail et leurs propres moyens de transport.

Il est donc possible que I'ensemble du secteur de transformation ait été concurrentiel : la rémunération des
« moyens de transformation » pourrait donc y étre calculée en utilisant les prix de marché et retirée de la
rémunération brute des intermédiaires. Ceci étant fait — hypothétiquement — le solde serait la rémunération nette
des intermédiaires pour leurs activités de transaction. Dans celle-ci se mélangeait toutefois la rémunération du
travail, du capital humain et du capital social, et une partie de rente. Tout cela formait un profit apparent sur le
capital monétaire immobilisé pendant la transaction.

158 - cela facilite donc un comportement non-

2 Toutefois, cela signifie aussi que les agents déja présents sur le marché ne désinvestissaient pas avant que leur profit ait atteint un niveau

négatif bas. Donc, globalement, le phénoméne n’empéche pas les facteurs de transaction d’étre globalement rémunéré a leur cot
d’opportunité. Cf. Dixit (1992, notamment p. 125).
'3 Sur la notion de contestabilité, cf. Baumol, Panzar & Willing (1982).
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Donc la rémunération des intermédiaires nette des colts de transformation est la seule chose que nous
pensons pouvoir mesurer. Imaginons que nous pouvons le faire : comment allons-nous ensuite y distinguer les
colts de transaction de la rente ?

Il N’est méme pas certain que la rémunération des intermédiaires soit une limite supérieure de la mesure de
'ensemble des colts de transaction : une partie des colts de transaction était en effet payée par les producteurs
et les consommateurs qui échangeaient directement.

Il existait toutefois une corrélation positive entre la rémunération nette des intermédiaires et les colts de
transaction. En effet, si les colts de transaction augmentaient, les colts d’entrée et I'importance du capital
humain et social devraient aussi augmenter, ce qui devrait augmenter les possibilités de gains non-compétitifs.
De plus une augmentation des colts de transaction devrait décourager I'échange direct entre producteurs et
consommateur : cela aussi avait un effet sur la rémunération totale des intermédiaires.

2314 Que savons-nous de la rémunération des intermédiaires ?

Les sources ne nous permettent pas d’étudier systématiquement la rémunération des intermédiaires en
examinant I'’évolution du prix d’un bien le long de sa chaine de commercialisation dans la France du XVllle siécle.

Quelques estimations ont toutefois été avancées. Arnould estime ainsi que la rémunération brute des
intermédiaires — y compris le transport et le conditionnement — formait 15 % de la valeur finale des biens
échangés dans le cadre du commerce domestique et 30 % de la valeur finale de ceux échangés dans le cadre du
commerce international’™*. La législation du Maximum laissait la place & 5 % de profits pour les grossistes et
10 % pour les détaillants. Cela n’incluait pas le transport, mais comprenait le conditionnement. Ces chiffres ne
sont pas directement comparables I'un a I'autre : celui d’Arnould semble s’appliquer au PPB, alors que celui du
Maximum s’applique plutét au chiffre d’affaire total de I'économie — méme si la Iégislation s’appliquait
essentiellement aux biens de consommation.

Ces chiffres ne peuvent pas étre comparés aux taux d’intérét : nous ne connaissons pas la durée des moyens
de transaction. Il serait possible de commencer par la, en examinant les comptes des négociants pour déterminer
leurs taux d’accumulation personnels : une figure synthétique nous donnerait une idée du taux de rémunération
apparent du capital financier et monétaire. Nous ferons une étude compléte de la rémunération des négociants
dans le cadre du marché international au chapitre 5. Un développement similaire sur le commerce domestique
serait plus difficile a mener : il a moins souvent attiré le regard des chercheurs que le commerce international.

Nous avons quelques indications sur les colts de transport155. Il n’est toutefois pas possible de calculer a
partir de ces chiffres I'importance globale des transports : toutes les études disponibles sont en effet partielles.

L’existence de colts de transaction est importante pour la signification du PIB. Cela a été étudié dans le cas
ameéricain par Wallis et North'®°. Leur étude n’est pas sans défaut, mais nous pouvons tout de méme en retenir
trois points importants.

Tout d’abord, les chiffres de PIB ne mesurent la plupart du temps que l'activité échangée sur le marché. Donc
les colts de transaction qui ne sont pas externalisés — c’est-a-dire transférés a des entreprises de service de
transaction — ne peuvent pas étre mesurés.

De plus, l'introduction ou non des colts de transaction dans le PIB dépend de la maniére dont on souhaite
utiliser celui-ci. lls devraient étre exclus, de mémes que d’autres types de codts, du PIB si on utilise celui-ci
comme mesure du bien-étre. Nous savons toutefois qu'utiliser le PIB ainsi présente de grandes difficultés'’. Si
I'on admet au contraire qu’il s’agit essentiellement d’'une mesure de la production il faut bien y introduire les colts
de transaction, qui donnent en effet lieu a une production — méme si celle-ci est plutdt « dissipée » que
consommeée.

Finalement, il importe bien de distinguer les coldts de transformation des colts de transaction. Comme nous
'avons déja soutenu, le transport, le conditionnement et les colts des inventaires sont réellement consommés et
doivent donc étre inclus a la fois dans un PIB servant a mesurer la production et dans un PIB servant a mesurer
le bien-étre. Ce n’est pas le cas des colts de transaction.

Etant donné les données disponibles dans le cas francais, il n’est de toutes les maniéres pas possible de
modifier les chiffres — déja incertains — de PIB dont nous disposons pour prendre en compte les échanges.

2.3.2 La croissance des moyens d’échange a long terme : le caractére central du capital monétaire

Aprés cet essai de mesure des colts de transaction dans un cadre macro-économique statique, nous allons
montrer pourquoi, parmi tous les moyens secondaires de I'échange, il nous semble que le capital financier et
monétaire est celui qui mérite le plus qu’on I'étudie dans un cadre de long terme.

2.3.21 Quatre moyens de transaction accumulables
Dans 'image des activités d’échange que nous venons de présenter nous avons soutenu que la production de
I'échange peut se subdiviser en quatre activités différentes : transformer les biens ; obtenir des informations sur

'** Arnould (1791, pp. 248-261)

% Ceux-ci ont été étudiés systématiquement : Lecatonnoux (1908-09) ; Rémond (1956). Des renseignements peuvent aussi étre trouvés
dans les monographies portant sur des marchands particuliers.

"% Wallis & North (1988a).

*" Un essai précoce se trouve dans Nordhaus & Tobin (1973)
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I'état du marché et s’y adapter ; s’assurer du bon comportement des autres partenaires de I'échange ; résoudre le
probléeme des négociations. Nous avons de plus présenté pourquoi cing types différents de facteurs concouraient
a la production des échanges : le travail, le capital physique, le capital monétaire et financier, le capital humain et
le capital social. Le capital humain et le capital social ont été définis comme les facteurs de transaction les plus
adaptés a la réalisation de la deuxiéme et de la troisiéme activité formant I'échange : ils permettent de I'assurer
en dépensant moins de ressources que par l'utilisation directe du capital et du travail.

Quatre de ces moyens de production sont accumulables : le capital physique, le capital financier et monétaire,
le capital social et le capital humain. Il s’agit donc de « détours de production » : au lieu d’étre utilisés directement
dans la transaction, les moyens de transaction pouvaient étre consacrés a leur génération pour aider a payer les
colts des transactions futures.

Quelle était I'efficacité relative de ces détours de production a long terme ?

23.2.2 L’importance du taux de dépréciation privé du capital physique, social et humain

Une caractéristique notable du capital humain et du capital social est I'importance de leur taux de dépréciation
privé. La cause principale en est qu’ils sont le plus souvent spécifiques a un type de relation. Quand les réseaux
de commercialisation évoluent la valeur du stock de capital humain et social est dépréciée par la nature méme de
cette évolution : ils étaient en effet adaptés a la situation précédant I'évolution.

On peut voir dans tout cela une analogie avec le progrés technique. Le « stock » de connaissance peut lui
aussi se déprécier assez vite a la suite d’'un processus de « création destructrice » : les nouvelles techniques
rendent parfois complétement obsolétes les anciennes. Toutefois la « dépréciation » est ici endogéne au
processus d’accumulation. Dans le cas du capital social et du capital humain, elle est exogéne : ce n’est pas le
nouveau capital qui rend I'ancien obsolete, mais la modification du monde auquel il s’applique.

Le capital physique d’Ancien Régime se dépréciait lui aussi rapidement : il n’était pas construit en matériaux
aussi durables que maintenant'®. Il avait cependant peu d’importance par rapport au capital financier.

Le capital financier et monétaire se dépréciait a la vitesse de linflation — faible durant notre période. Sous sa
forme métallique, il se dépréciait aussi a la vitesse de I'usure physique : mais celle-ci était faible'.

2323 L'importance du taux de dépréciation social du capital social et humain

L’efficacité de trois des détours de production que nous avons présentés était faible pour les personnes
privées. L'efficacité de I'accumulation du capital social et du capital humain était encore plus faible pour la société
dans son ensemble. En effet, si le capital physique comme le capital financier et monétaire étaient parfaitement
cessibles et donc survivaient a la mort de leurs possesseurs, ce n’était pas le cas des stocks individuels de
capital social et humain.

Prenons d’abord I'exemple du capital humain. Le capital humain consistait en du savoir-faire, des sentiments,
des connaissances tacites et des facultés d’adaptabilité personnelle. Les manuels de négociants ne sont qu’une
pale réflexion de ce qu’était vraiment l'activité des intermédiaires : une grande partie de leur savoir était en effet
implicite. Tout cela ne pouvait pas étre transmis aisément a de tierces personnes, méme aux membres de la
famille du marchand.

Certes il pouvait étre développé dans les enfants grace au capital existant : il était courant de demander a des
partenaires commerciaux de prendre en apprentissage ses fils — il s’agissait alors d’'une utilisation du capital
social du péere. Il était aussi possible de les envoyer au sein de sa propre firme dans un comptoir assez longtemps
pour apprendre le commerce en le pratiquant. Les erreurs qu’ils y faisaient, le temps passé a les surveiller et a les
conseiller, représentaient une dépense de capital monétaire et financier et aussi de travail'®. Il s’agissait donc
moins d’'une transmission directe du stock de capital humain que d’'une reconstruction de celui-ci.

Ces réflexions peuvent aussi s’appliquer au capital social. Pour les mémes raisons, le stock qu’il formait était
difficilement transférable. Peut-étre est-ce que ce dernier point était moins vrai que dans le cas du capital humain,
dans la mesure ou il était plus aisé d’engager sa réputation sur le comportement de quelqu’un d’autre — ce qui
représente un transfert de capital social. Mais méme cela ne pouvait le plus souvent se faire qu’au sein de
relations sociales pré-existantes. C’était crédible au sein d’'une famille, mais pas dans la plupart des autres cas.
Méme dans une famille, a la mort d’'un marchand auquel la communauté faisait confiance, celle-ci n’était
transmise que conditionnellement a ses enfants. Il était de plus possible que les partenaires commerciaux des
enfants ne soient pas les mémes que ceux des parents.

2324 Le seul détour de transaction important a long terme : le capital financier et monétaire

Pour ces deux raisons, on peut affirmer que le capital humain et le capital social ne formaient que des
épargnes de court terme. A long terme, ils disparaissent, tout simplement. Donc si on se place d’un point de vue
de long terme, on peut les considérer comme des produits intermédiaires du processus de production de
transaction : ils sont créés pour les assurer mais ils ne leur survivent pas.

En conséquence, une étude ou un modeéle de la croissance a long terme peut les négliger, pour examiner
plutdt sur 'accumulation des formes de capital qui « survivent » le plus longtemps. Nous avons vu que le capital

%8 of. Kuznets (1974)
' Pour la monnaie d’argent, un peu plus de 2 % tous les dix ans : cf. Craig (1953, pp. xvi, 26-7)
"% ¢f. Thomson (1982, p. 302) et Carriére (1973, t. I, pp. 758-760)
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physique avait un fort taux de dépréciation et était de toutes les maniéres peu important : reste le capital financier
et monétaire.

Son accumulation a long terme est possible et plus productrice que celle du capital social et du capital humain.
On peut schématiser et affirmer que le seul moyen d’assurer 'existence d’un stock de capital humain et de capital
social dans une période future est d’accumuler de la richesse ou du capital monétaire. Le capital humain et le
capital social qui pourraient étre accumulés maintenant se déprécieraient trop vite pour assurer un stock
comparable dans le futur.

Pourquoi alors avoir passé tant de temps a décrire le capital social et le capital humain ? Simplement pour
comprendre la nature du processus d’échange et souligner que le capital financier et monétaire n’y est pas
seulement important directement mais aussi indirectement : c’est lui qui permet la production de ces
« consommations intermédiaires » que sont le capital social et le capital humain.

Conclusion

Cette section a tout d’abord éclairé les différentes facettes de I'activité d’échange, en étudiant essentiellement
le payement des colts de transaction. Nous avons ensuite cherché a analyser les moyens qui permettaient de
conduire cette activité, notamment en proposant une définition pour le capital humain et le capital social. Nous
avons ensuite réfléchi sur l'intégration de ces données dans un cadre macro-économique, notamment dans le
cadre d’'une étude de la croissance des échanges : nous avons conclu que le stock de capital financier et
monétaire était crucial a celle-ci.

Les faits que nous avons accumulés sur I'économie d’Ancien Régime vont maintenant servir de base
empirique a la construction d’'un modéle théorique formel : c’est le but de la section suivante.
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3 Formalisation du roéle des marchands, du capital transactionnel et de la
monnaie

Introduction

Les deux sections précédentes ont présenté les réseaux de commercialisation domestiques et 'activité des
intermédiaires. Nous allons maintenant construire un modéle économique formel. Celui-ci nous permettra
d’achever notre réflexion sur le role des transactions dans une économie fermée.

Nous ne prétendons pas modéliser 'économie francaise du XVllle siécle. Ceci pour deux raisons. Tout
d’abord, les phénoménes et les mécanismes que nous avons présentés — différents types de réseaux
commerciaux, la variété des situations locales, la variété des productions, le réle de la Iégislation... — sont trop
complexes pour étre modélisables. Mais méme s’ils pouvaient I'étre, le modéle développé ne serait qu’une vision
tronquée de I'’économie frangaise. |l nous faudrait en savoir beaucoup plus que ce que nous avons développé
durant ce chapitre et cette partie pour en donner une vision compléete. Parmi les problemes que I'on pourrait
explorer seraient le fonctionnement précis de I'économie agricole, le role exact de I'état, les relations avec
I'extérieur, le progrés technique et sa diffusion, etc...

Notre but est de présenter un modéle d’économie fermée donnant un réle central aux transactions. Il nous
semble important que ce modeéle soit plausible. Nous désirons que les hypothéses qui le soutiennent et les
mécanismes que ces hypothéses permettent de mettre a jour ne soient pas ad hoc. C’est ce que nous permet la
longue discussion — théorique et empirique — que nous venons de conduire. La construction mathématique qui va
suivre ne nous semble plausible que grace a elle. L'étude de la France du XVllle siecle est en quelque sorte
notre garantie que notre modéle a des chances de s’appliquer a des situations concrétes. Et, bien entendu, le
modele a son tour permet de comprendre de maniére plus précise et plus compléte une situation qui pourrait étre
celle de la France du XVllle siecle — ou du moins qui pourrait en étre une partie importante.

Cette section utilise donc des méthodes mathématiques pour prolonger la réflexion théorique justifiée par la
lecture empirique d’'une partie du systéme économique frangais d’Ancien Régime. La premiére sous-section
présente une économie en concurrence monopolistique sans marchands. La deuxiéme sous-section introduit
différents modes alternatifs d’organisation du marché en intégrant un marchand, plusieurs marchands puis les
moyens de transaction. Elle montre que — au moins dans certains cas — ces modes alternatifs d’organisation des
marchés sont plus optimaux que la situation sans intermédiaires. Finalement, la troisieme sous-section introduit la
monnaie métallique comme forme dominante de moyen de transaction et étudie dans ce contexte I'effet des
chocs nominaux.

3.1 Une économie paysanne

3141 Présentation du modéle

Les agents auxquels faisaient face les acteurs de I'économie d’échange étaient enchassés (embedded) dans
I’économie de leur communauté : c’est pour cela qu’il nous semble que c’est la communauté elle-méme qui doit
étre traitée comme le vis-a-vis des marchands pour comprendre leurs relations avec les ruraux, comme une
« boite noire » a laquelle étaient confrontés les acteurs de I'économie régionale, interrégionale ou nationale.

L’économie frangaise que nous avons présentée dans les sections précédentes a les caractéres d’'une
« économie-archipel » ou les différents cantons forment des iles.

Chaque canton se comporte comme une économie Walrasienne sans comportement stratégique. Nous
supposons donc que chaque canton peut étre représenté comme par un unique ménage paysan. Nous appelons
| le nombre de cantons. Le ménage représentatif du canton i est pourvu d’un mixte constant de facteurs de
production L;. Avec ces facteurs, il peut produire soit un bien de type Y (bien-Y) spécifique, soit un bien de type S
(bien-S)'®".

Le bien-S est le méme pour tous les cantons. Il y a par contre | variétés différentes de bien-Y. Le bien-S est un
panier de biens différents, comme le loisir, I'hygiéne, I'’éducation familiale, la production agricole de subsistance,
la production domestique de vétements et d’outils ou encore la production artisanale a destination du canton. Les
biens-Y, eux, sont des biens spécialisés agricoles ou industriels, produits et conditionnés pour la
commercialisation sur des marchés lointains.

Les biens-Y peuvent étre échangés entre les cantons, alors que I'échange n’a pas lieu d’étre et est impossible
pour les biens-S.

Chaque paysan représentatif i produit y; unités de biens-Y de type i et consomme ¢; ; unités de biens-Y de type
j- I consomme toute sa production de biens-S, car celle-ci ne peut pas étre échangée. Sa production de biens-S
est donc égale a sa consommation, que nous appelons s;.

'®' Nous ne reprenons pas les notations que nous avons présentées au chapitre 2. Les biens-S correspondent & ce que nous avons appelé

biens-Z et les biens-Y correspondent a ce que nous avons appelé biens-F quand ils sont produits et biens-M quand ils sont consommés.
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La fonction d'utilité de tous les ménages représentatifs est la méme. L'utilité du ménage i est :

u; =U(S;,C[,|"--’Ci,l) (2)

La capacité de production de chaque ménage est fixée. Comme le loisir fait partie du bien-S, la non-utilisation
d’'une partie de cette capacité n’a pas lieu d’étre. Donc la production de biens-Y détermine la production de biens-
S. Il existe une fonction f ( ), la méme pour tous les ménages s'ils ont les mémes capacités de production, telle
que :

$; = f( y[) (3)
Nous avons : f < 0. Si les deux fonctions de production n’ont pas de rendements d’échelle croissants, I'espace
des possibilités de production est convexe. Donc f” est négative.
Nous allons étudier trois cas particuliers dans le reste de cette section : Cobb-Douglas, CES 1 et CES 2.
- Dans les trois cas, la fonction d'utilité est séparable entre les biens-Y et le bien-S :

U(s,-,c,-yl,...,c,;, )=Us(s,-)+Uy(c[,,,...,c,~,,) @)
- Dans les trois cas, Us et f ont la méme forme :
Us(f()’i))=—y},,7’>1 (5)
- Dans le cas Cobb-Douglas Uy a la forme suivante :
Uy(c,-,,...,c,-w,) =H c,a/’ telle que Ea_,- =1 6)
j j

- Dans le premier cas d’élasticité de substitution constante (CES 1), Uy a la forme suivante :
1

| -
Uy(c,-l,...,cu)=(72c£j) telle que0 <r <1 7)

Dans ces deux cas, quand la consommation de tous les biens-Y est égale a une constante, le paysan en tire
une utilité égale a cette méme constante. Le godt pour la diversité a été retiré de la fonction CES. L’étude de
celle-ci est tout de méme justifiée car la fonction Cobb-Douglas en forme la limite quand r tend vers 0. Dans les
deux cas, si le nombre de biens-Y différents est modifié sans changer les quantités totales consommées, c’est-a-
dire si une méme consommation est dispersée entre plus de biens, I'utilité qui en est tirée décroit. Si le nombre
de biens et les quantités consommées sont augmentés d’'un méme facteur, I'utilité ne change pas.

- Dans le deuxiéme cas a élasticité de substitution constante (CES 2), Uy a la forme suivante :

1

J

Dans ce cas, quand la consommation de tous les biens-Y est égale a une constante, I'utilité qu’en dérive le
paysan est égal a cette constante multipliée par I"". Quand le nombre de types de biens-Y consommeés est
modifié d’'un facteur m sans changer les quantités totales consommeées, I'utilité dérivée de la consommation
augmente d’un facteur m (0" A fortiori, si le nombre de biens et les quantités consommeées sont augmentés d’'un
méme facteur, l'utilité croit.

Selon ce que I'on pense du monde, I'une de ces fonctions est plus plausible que les autres. Si I'on croit que
les consommateurs sont intrinséquement plus heureux dans une grande économie que dans une petite — c’est-a-
dire dans une économie avec beaucoup de biens plutét que dans une économie avec peu de biens —, les deux
premiers cas sont moins plausibles. Quoi qu’il en soit, ces cas ne donnent pas des résultats trés différents pour
les propriétés qui nous intéressent.

Uy(c,-l,...,ci’,) = [EC:JJ telle que 0 <r<1 ®)

3.1.2 Etude de I'équilibre
Nous allons considérer que tous les ménages paysans sont les mémes. Nous commencgons par I'étude de
I'équilibre coopératif.

3.1.2.1 Equilibre symétrique coopératif

Dans ce cas, il n’'y a ni comportement stratégique ni jeu : un planificateur bienveillant décide de la production
de tous les paysans et de sa distribution. Comme tous les paysans sont les mémes, il cherche a maximiser leur
utilité individuelle.

Tous les paysans recgoivent les mémes quantités de biens-Y :

1 1 L
ciJ=Tyi=cst=7y Vi, j @)

Donc le probleme du planificateur peut s’écrire :

1 1
Max U(f(y),f y,...,f y)
’ (10)
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Ceci, sif () et U () ont de bonnes propriétés, a une solution unique yC, définie par :

dU 1 1
dy—c(f(yc),T yC,...,T yC) =0

ED(yC)= 0 (11)
Ce quirevient a:

N
oy ) =1 (v) (f(yC),% ¥t yc) + E(;%(f(yc)%yc% r )) o
Fl1 J

A (12)
A la fois dans le cas Cobb-Douglas et le cas CES 1, cette solution vérifie :
L ey
- 1 y.(y )
Y= (13)
=y =|—
(ﬂ)

Quand la taille de I'économie augmente, la production individuelle optimale décroit a cause de l'intérét
grandissant des biens-S, dont le rendement en utilité est constant, par rapport aux biens-Y, qui doivent étre
échangés en quantités croissantes pour obtenir la méme utilité. Toutefois, siy > 2, cet effet est compensé par la
croissance du nombre d’agents et la production globale croit. Si 1 <y < 2 ce n’est pas le cas et la production
globale décroit avec la croissance du nombre d’individus.

Dans le cas CES 2, la solution vérifie :

1-r

0=1" - y.(yc)y_1
) (14)

=y =|—

4

Quand la taille de I'économie augmente, la production individuelle optimale augmente aussi car le goat pour la
diversité intégré dans la fonction d’utilité rend les biens-Y de plus en plus attractifs par rapport au bien-S.

3.1.2.2 Equilibre de type Cournot-Walras

Nous supposons maintenant que les paysans sont en situation de concurrence monopolistique. Les paysans
ont des comportements stratégiques. Chacun choisi en effet sa production en prenant en compte I'effet qu'aura
sa décision sur les prix.

lls jouent donc un jeu de type Cournot-Nash ™ en deux étapes. Durant la premiére, ils décident de leur
production. Durant la seconde, les productions de biens-Y sont échangées dans un marché concurrentiel. Ce
modele est différent des cas habituels de compétition monopolistique dans la mesure ou ceux qui détiennent un
pouvoir de monopole ne sont pas simplement des firmes — qui ne font qu'un choix de production —, mais des
« fermiers » — qui font des choix d’offre de travail, de production et de consommation. Ces fermiers ne fixent pas
leur production pour maximiser leurs profits comme le ferait une firme, mais pour maximiser I'utilité issue de leur
consommation.

Comme c’est la régle pour les jeux en deux étapes, nous commengons a le résoudre par la fin. Nous
résolvons d’abord la phase d’échange et de consommation avant de résoudre la phase de production. En effet,
les paysans vont déterminer leur production en fonction de I'effet qu’elle aura sur leur consommation par le biais
de I'échange : il leur faut donc connaitre cet effet ( i.e. résoudre la deuxiéme phase) avant de faire leurs choix de
consommation (i.e. résoudre la premiére phase).

162

3.1.2.21 Deuxiéme phase : la phase d’échange et de consommation

Au début de la phase d’échange, les quantités produites de chaque bien-Y i — y; — sont fixées. Leur
confrontation sur le marché va fixer le prix de chaque bien-Y i : p;.

Le programme de chaque ménage est :

Max U(s,-,c,-l,...,c,»v,)

G 15-5Cid

I
15
SC. piinEpjciJ (15)
1

L’équilibre sur le marché des biens-Y vérifie les conditions suivantes (pour les solutions intérieures) :

'®2 | sagit d’'une concurrence a la Cournot (par opposition a une concurrence a la Bertrand) car la variable stratégique de chaque paysan est

la quantité qu'il produit, et non les prix. Chaque paysan choisit une quantité produite pour avoir un effet sur les prix et non I'inverse.
Les équilibres que nous allons présenter sont des équilibres de Nash. lls correspondent donc aux situations ou aucun des agents
ne peut améliorer sa situation si la stratégie des autres agents n’est pas modifiée.
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Vj E,Ci’/ =
Vj Epicjj =PD;y; (16)

u u .
Vjkh —= [ —L = 2
ac; dcin  Pn

A chaque vecteur de production correspond une matrice de consommation. Une famille de fonctions
d’allocation — mettant en rapport la consommation en bien j de chaque paysan i avec la production globale de
biens-Y — g existe telle que :

Cl; =gi,j(yl’-'-7yl) (17)
Par exemple, dans les cas Cobb-Douglas avec le bien-Y de type 1 pour le numéraire :
. o
Vj, kh: PiCjx = P a_kcj.h

h

P
Nous sommons sur les k :p;y; = —hc
a

h

- —est= P 4
Nous sommons sur les j .ijyj =cst = a, N 5, cst (18)

=Cip =0y,
= u, —aHy“/+U( )

La consommation de chaque blen Y h du paysan i dépend donc de la « désirabilité » de son propre bien-Y (o)
et de la production de bien-Y h. Elle ne dépend donc pas de sa propre production de bien-Y.
Dans les cas CES 1 et 2 (le bien-Y de type 1 étant toujours le numéraire) :

1 r
Vj,khic ;= ( zh) cull)ou pc = pi.pirt ;4 (2)

k

Nous sommons (l) sur les j :p, = (y—h) P,

i e r_l .
Nous sommons (2) sur les k iy = PpYpPh (19)

Vv
Ey

La consommation de chaque bien- Y h du paysan j dépend donc de maniére positive de sa propre production
en bien-Y j et de la production du bien-Y h et de maniére négative de la somme de la production de tous les
biens-Y. Ce résultat est plus conforme a l'intuition que le cas Cobb-Douglas.

Dans le cas CES 1 :

1

r
r
|_

1| viy

:>uj= 72 -/yhr +US I yj(zyh +US (20)

h i

Dans le cas CES 2 :
1

YiYn
= U= E J - +US (Eyh +US 1)

h Vi
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3.1.2.2.2 La premiére phase : la phase de production
Pour résoudre cette phase, il est important que les fonction d’allocation g;; soient connues des paysans : c’est
en fonction d’elles qu’ils vont pouvoir choisir leur production. Voici leur programme :

l\/lyflx U(si’g i,l(y}""’ yl)"'ﬂg il(yl’"" yl))
sc. s, =f (i)

Nous nous intéressons ici aux équilibres symétriques de Nash. Chaque paysan examine ses possibilités de
comportements stratégiques en supposant que tous les autres ont le méme comportement. Cela nous permet
d’introduire une notation plus aggrégée, ou y, est la décision de production de tous les autres ménages.
Supposons de plus que la fonction U est séparable.

Le programme des paysans peut s’écrire comme :

A/{qu y(yioy-i) +Us(y ):>MaxV (viyi) (23)

(22)

C’est durant cette étape que les paysans ont des comportements stratégiques. Chaque ménage fixe
indépendamment un niveau de production tel que :

Vli(yi’y—i) =0
and V\(y.y.)s0 (24)
Supposons que (y",...,y") est un équilibre symétrique de Nash Alors, pour tous Ies i, Ve (N, yN) =000

g z?U
W 4 4 Eﬁ 2 @)

,N)

5]
Si tous les ménages sont identiques, les fonctions V'; (), A () et B; () sont toutes égales a V4 (), A () B ().
Si nous sommes dans le cas Cobb-Douglas, la condition du premier ordre donne :

1
=% _ o2 %
yi '=q; | | Y (26)
Fl.d sauf i

Donc I'équilibre symétrique intérieur est tel que :
1

v (L
" =[5 @)
La production d’équilibre de biens-Y de chaque paysan décroit donc quand y — qui mesure en quelque sorte la
difficulté de production du bien-Y par rapport au bien-S — augmente. Elle décroit aussi quand le nombre de

paysans augmente : nous avons vu qu'il n’y avait aucun goat pour la diversité dans le cas Cobb-Douglas.
Il existe aussi un équilibre symétrique non-intérieur tel que :

N
=0 (28)
Si nous sommes dans le cas CES 1, la condition du premier ordre donne :
1-2r

0= Ir ry’; (E)’h) v [E)’h) —V~)’;_1 (29)

Donc I'équilibre symétrique est tel que :
-1
O=rl"+ (1 - r)Iﬁ2 - y.(yN)y

.
N (1 ( 1—r))7-1 (30)
=y =|—|r+
Iy 1
La production d’équilbre de bien-Y des paysans évolue de maniére similaire au cas Cobb-Douglas quand le
nombre de paysans et la difficulté a produire les biens-Y évoluent.

Si nous sommes dans le cas CES 2, la condition du premier ordre donne :
1-2r

0=ry; (Eya) +(1=r)y3 (Eyh) —yyl (31)

Et donc I'équilibre symétrique est tel que :
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Er 2 -
O=rl" +(1-r)I * —y.(yN)

y—

(32)

r représente l'inverse du goQt pour la diversité des paysans. Il est compris entre 0 et 1. S'il est inférieur a 0,5,
'augmentation du nombre de paysans augmente la production individuelle de bien-Y. S'il est supérieur, il est
possible que les problémes croissants de coordinations liés a 'augmentation de la taille de I'économie ne soient
pas compensés par le godt pour la diversité des paysans et que la production individuelle du bien-Y décline avec
'augmentation de la taille de 'économie.

Dans ces trois cas, la production individuelle de biens-Y'® a I'équilibre symétrique de Nash est inférieure a la
production de I'équilibre coopératif. De plus, tout cela est d’autant plus vrai que la taille de 'économie augmente.
Ce résultat est attendu dans la mesure ou cette augmentation crée des problémes croissants de coordination.

Ce résultat peut étre étendu au cas général. Pour cela, il faut comparer les fonctions D et V,

Pour réaliser ce projet, remarquons qu’autour d’'un équilibre symétrique (y,...,y) nous nous attendons a ce
que :

1 Jdgy

En effet, une augmentation de la production, toutes choses égales par ailleurs, provoque une baisse du prix
relatif du bien durant la phase d’échange.

Si cette relation est vérifiée, D > V4 pour tout y (cf. Eq. 11 et Eq. 24) . Si D et V4 sont décroissants (cf. infra),
cela implique que le point ou D s’annule est plus élevé que le point ou V4 fait de méme. Donc yN < yC: I’équilibre
symétrique de Nash est associé a un niveau de production inférieur a celui de I'équilibre coopératif. Nous nous
attendions a ce résultat, dans la mesure ou chaque ménage ne prend pas en compte l'effet positif de sa
production sur I'utilité des autres ménages — ce qu’on appelle aussi les externalités positives de leur production.

313 Peut-il y avoir de multiples équilibres symétriques de Nash ?
Sous les conditions habituelles, il ne peut y avoir qu’un seul équilibre symétrique de Nash.
Pour le montrer, nous différencions la fonction V :

Vi=A+B,ou: _
A’( N) =dz_US. =frr(_yN) ﬂ(f(yN) g (yN yN) g ( ))+f,(yN“)+f‘—,(yN) (92U< )
"=, = 2 (VY ¥ 2y (o P

- (34)

A’ est strictement négative, car nous nous attendons a ce que :
- f” soit strictement négative
- La dérivée partielle de U selon s soit strictement positive.
- ' soit strictement négative : la production individuelle du bien-S décline quand la production du bien-Y
augmente.
- La dérivée partielle seconde de U selon s soit strictement négative a cause de la convexité de la
fonction d'utilité par rapport a chaque bien.
Et:

{)E SRS SR

_du,| . U, |
dy12 |yNyN dyidy—f |y"‘,y” J=1 &yiz

(35)

B’ est strictement négative, car nous nous attendons a ce que :

- La dérivée seconde de la fonction d’allocation soit strictement négative. La production supplémentaire du
bien dans lequel un ménage est spécialisé a un effet négatif sur le prix de ce bien. Donc 'augmentation de la
production procure de moins en moins d’avantages durant la phase de transaction du jeu.

- La dérivée seconde de ['utilité soit strictement négative a cause de la convexité de la fonction d'utilité.

Donc la fonction V, est strictement monotone. Si elle est continue, il ne devrait y avoir qu'un seul point ou V4
est égale a 0. Donc il ne devrait y avoir qu’un point qui puisse étre un équilibre symétrique de Nash.

'3 Rappelons que lorsque la production de biens-Y augmente, celle de biens-S diminue. Cependant, I'effet est positif pour I'utilité des

ménages.

-127 -




CHAPITRE Il : LE COMMERCE DOMESTIQUE : ANALYSE ET MODELE

3.1.3.1 Exemples de situations ou il y plusieurs équilibres symétriques

Pourtant, il existe des situations triviales ou il existe plusieurs équilibres symétriques de Nash. En effet,
I'argumentation que nous venons de développer n’est valable que si les fonctions impliquées sont continues et
deux fois différentiables.

- Si la fonction d’utilité est Cobb-Douglas. En effet, quelle que soit la production de bien-Y d’'un ménage, elle
ne lui apporte aucune utilité si les autres paysans ne produisent pas de biens-Y du tout. Donc la situation
autarcique est un équilibre symétrique de Nash.

- Si les biens-Y sont strictement complémentaires, (i.e. u; = Min[c; 1,...,C;, |]), tous les niveaux de production sont
des équilibres symétriques de Nash.

3.2 Variations sur I'organisation du marché

Le modele que nous avons développé dépend fondamentalement du comportement des fonctions
d’allocations g;;. Ces fonctions retracent le comportement du marché pergu du point de vu de chaque agent. ||
connait notamment la réaction du prix de son bien s’il modifie sa production, etc...

Sur ce marché, plusieurs agents sont en concurrence pour la commercialisation de plusieurs biens
substituables : c’est cette situation qui va étre modifiée ici, selon diverses modalités, qui ont des effets différents
sur le niveau de production d’équilibre.

3.21 Introduction d’un marchand monopoleur

Supposons que tout le marché des biens-Y est tenu par un unique marchand. Celui-ci doit étre impliqué dans
toutes les transactions qui ont lieu. Pour simplifier, nous allons méme supposer que les paysans ne peuvent pas
conserver du bien de consommation qu’ils ont produit pour leur autoconsommation, mais que celui-ci doit passer
par les mains du marchand avant d’étre consommeé.

On peut donner au moins une explication cohérente avec ce que nous avons vu jusqu’a maintenant a cet état
de fait. Comme nous I'avons vu dans les chapitres précédents, assurer les transactions a grande échelle
demande un investissement en temps et en argent. Seul un agent ne participant pas a la production peut
I'assurer. Son monopole est garanti par les importants colts d’entrée dans cette activité.

Il faut que le marchand se rémunére. Nous allons considérer qu’entre I'achat des biens Y aux paysans et leur
revente, il en garde une proportion qu’il fixe arbitrairement. Comme il a tout le pouvoir de marché, cela ne pose
pas de difficultés.

Explicitons le jeu.

Nous allons considérer que la fonction d'utilité Ut du marchand et a élasticité de substitution inter-temporelle 6
constante. Par exemple, le marchand t consommant ¢; ; unités de chaque bien i de consommation a une fonction

d’utilité U+, définie comme :
1-6

1 NN
13|
Urle/,...cl) = d
T( 1 z) 1_9
Si les consommations de tous les biens-Y sont les mémes (comme cela sera le cas la plupart du temps), on
peut écrire :

telle queO<r<let0=<60<1 (36)

-0

Uplc'c) = — =Lt——=U;(c) (37)

3.2.1.1 Description du jeu

Il s’agit d’'un jeu en une infinité de périodes. Ces périodes peuvent étre décrites de deux maniéres.

De maniere « extensive » : le marchand annonce aux paysans qu’il va acheter leur production a un prix p,.
Les paysans produisent des biens-Y et vendent au marchand au prix fixé. Celui-ci revend aux paysans une partie
des biens-Y pour p,.

Cependant le niveau des prix en lui-méme n’a pas d’importance. La seule véritable variable stratégique du
marchand est le taux d’extraction qui ne dépend que du rapport des prix. Ce taux d’extraction n’est fixé que
lorsque p, est fixé. Le prix p, annoncé n’a aucune importance en tant que tel. Il est donc possible de décrire
chaque période de maniére plus synthétique.

Chacune se compose alors de deux étapes :

- Dans la premiere étape, les paysans décident de leur production

- Dans la seconde étape, le marchand collecte et redistribue la production des biens-Y. Ce faisant, il décide du
taux d’extraction — compris entre 0 et 1 — qu’il va imposer a chaque paysan i. Nous appellerons ce taux w;, et nous
le définissons de la maniére suivante :
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Yi~ Eci.j
-7
u; = y, (38)

Entre deux situations équivalentes pour lui, nous supposons que le marchand choisit la meilleure situation
pour les paysans. Nous supposons aussi qu'il impose le méme taux d’extraction pour tout le monde. Il redistribue
donc les biens qu’il ne consomme pas de la maniére qui fournit le plus d’utilité a chacun en proportion des
productions particulieres. Comme les biens sont complémentaires, cela veut dire que :

: (1-u)
Vl,kC,-‘/-=C,-,k=Ci= 7 Yi (39)

Si, par exemple, le marchand décide de conserver un quart de la production de tous les paysans pour sa
consommation personnelle et de répartir le surplus de maniére égalitaire, w; = 0,25 pour tous les i.
Si on fait le lien avec les niveaux de prix, u est égal a 1-p./p..

3.21.2 Premiére version du jeu : un vrai équilibre de Nash
Dans cette version, nous allons considérer que les paysans comme le marchand ont un comportement
stratégique qui respecte I'ordre des étapes que nous avons présenté.

3.21.21 Le jeu a une période

3.21.2141 Deuxiéme étape

Quelle que soit la production décidée en premiére étape par les paysans, rien ne pourra 'augmenter a partir
de la deuxiéme étape. Donc le seul objectif du marchand est de maximiser son extraction. Donc il va poser un
taux d’extraction égal a 100 %.

3.21.21.2 Premiére étape

Les paysans savent que quelle que soit leur production de biens Y, le marchand la capturera intégralement en
seconde étape. Donc ils ne produisent rien.

En conséquence, I'équilibre de Nash du jeu en une seule période est I'équilibre autarcique.

3.21.2.2 Le jeu a horizon infini

Nous supposons que le marchand a une préférence pour le présent égale a p, et que les paysans ont une
préférence pour le présent infinie.

Les possibilités d’opportunisme de la part des paysans sont nulles'® : ils ne font en fait qu'influer sur la valeur
totale du jeu. Le probléme de ce jeu tient uniquement au marchand, puisque c’est lui qui décide de la répartition
des biens-Y entre lui-méme et les paysans.

Pour sortir de I'équilibre de Nash instantané, il faut donc que les paysans trouvent une structure de punition
forcant les marchands a un certain comportement. La seule chose qu’ils puissent faire est d’abaisser leur
production et donc de changer la valeur du jeu. Il est possible d'utiliser le “Folk Theorem” pour affirmer que toute
structure de paiement supérieure pour tous les agents a I'équilibre de Nash du jeu en une période — c’est a dire
I'équilibre autarcique — est soutenable. Donc tous les niveaux de prélevement sont possibles. La véritable
difficulté est de savoir quel est le niveau de prélévement qui va étre choisi.

Si on suppose de maniere informelle que le marchand (qui est seul) est plus a méme d’'imposer ses vues, on
peut imaginer que les agents vont se coordonner sur le taux d’extraction qui maximise l'utilité du marchand.

3.21.2.3 Ce jeu est-il vraiment plausible ?

Il reste cependant que ces résultats ne sont pas trés satisfaisants. Mais, aprés tout, la description du jeu n’est
pas trés satisfaisante non plus. En effet, elle établit une dichotomie temporelle entre la production et I'échange qui
n’a pas vraiment lieu d’étre. S’il semble bien qu’un bien doive étre produit avant d’étre échangé, il est clair que
dans une économie complexe il n’est pas si simple de distinguer temporellement ces deux étapes. D’'une part
parce que les processus de production et d’échange sont continus. D’autre part, il est possible que les revenus
d’'une période permettent en fait de consommer les biens de la période précédente dont les prix sont observables.

En conséquence, dans une économie réelle, un producteur qui vend le fruit de son travail a une certaine
connaissance du prix des biens qu’il va consommer. Pour traduire cela, il serait possible de modifier le
déroulement temporel du jeu. Nous allons plutét faire des hypothéses sur la connaissance ou la fixation des prix
qui permettent de conserver la forme que nous avons développée. Plusieurs variantes sont possibles.

3.21.3 Premiére version modifiée : le marchand peut s’engager sur le taux d’extraction

Dans cette version, nous inversons le déroulement des étapes. Nous supposons en effet que le marchand
peut s’engager sur le taux d’extraction qu’il va exercer durant I'étape deux avant le début de I'étape un. Le jeu se
résout donc dans I'ordre inverse de I'ordre habituel.

Dans ce cas, il n’est pas besoin de s’interroger sur le fonctionnement du jeu répété. Donc nous étudions le jeu
sur une seule période.

'* Drailleurs, comme la préférence pour le présent des paysans est infinie, il serait impossible d’organiser un mécanisme de punition & leur

encontre.

-129 -



CHAPITRE Il : LE COMMERCE DOMESTIQUE : ANALYSE ET MODELE

Nous supposerons que tous les paysans sont identiques et que le marchand s’engage sur un taux d’extraction
w unique.

Une autre maniére de décrire ce jeu serait de dire que le prix des biens qui vont étre consommés par les
paysans est connu au moment ou le marchand leur offre d’acheter leur production. Si c’est le cas, en effet, le
rapport des prix est connu avant les décisions de production. C’est par exemple le cas si ce sont les biens de la
période précédente qui sont consommés a chaque période.

Il est alors possible de montrer que le niveau d’équilibre ne dépend pas de la préférence pour le présent de
l'intermédiaire : c’est tout simplement celui qui maximise son extraction a chaque période.

La aussi, nous allons résoudre le jeu en commencant par la fin.

3.21.31 Deuxiéme étape : les paysans réagissent a la structure des prix
Le programme des paysans est le suivant :

ng Uy(cl.J seeesC iy ) +U; (s[)

~ (] - ‘u) ~
=>]\{(61ny()1,» 7 )+U5(yi) (40)
=y, =y =R(u)
Ou nous appelons y1 le niveau de production d’équilibre de cette version du jeu, qui dépend du taux
d’extraction imposé par le marchand selon une fonction de réaction R.
Dans les cas Cobb-Douglas et CES 1, la solution vérifie'® :

I-u -1
0-—=-v(y')

e (41)
~ #0)- (77

Dans le cas CES 2, par contre, la solution vérifie :

i ]
0=1" (1—u)—y.(yl)y1

1

I-r

I -w|” (42)

= R(u)=|—

Comme on peut le voir, ces résultats sont I'’équivalent du résultat en coopératif en situation a laquelle on
rajoute des codts de transaction'®® égaux a u % de la production (cf. eq. (11)). La production sera donc plus faible
que le résultat coopératif si u est différent de zéro.

Pour pouvoir comparer le niveau de production avec celui de la concurrence monopolistique, il faut maintenant
savoir exactement quel est le taux d’extraction décidé par le marchand.

3.21.3.2 Premiére étape : le marchand fixe la structure des prix

Le marchand connait la fonction de réaction R des paysans. Il cherche a maximiser son utilité qui dépend de
sa consommation de biens-Y.

Son programme est :

ZW;JxUT(clT,...,cIT)
s. c.cl-T =Wy; =c' = y.R(y) (43)
= Max,u.R(,u)
u

S’il existe plusieurs solutions équivalentes le marchand choisit celle qui maximise R (u), par bienveillance. La
solution w vérifie :

1% Ce résultat peut étre étendu, a un facteur multiplicatif prés, a toutes les fonctions Uy homogénes de degré 1.

'% Simplement dans le sens d’une « taxe ».
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+ -

—— ——
.R(M]l)_'_Rr(Mjl)Mjl -0

o pif ;1 o o 1\ T (44)
Rl )+ R} R <0
Dans les trois cas étudiés (si on exclut les facteurs multiplicatifs), la solution vérifie :
1
B(M“(l— MJI)E)
=0
u
L 1 .
J1Y),_ J1 J1Y,_
=>(1—H )“—ﬁu (I—M )/‘ =0 (45)
- ,u“ =V_-1
Y
Dans les cas Cobb-Douglas et CES 1, le niveau de production individuelle est :
1
(L)
M P (46)
Dans le cas CES 2, le niveau de production individuelle est :
1
Ly
J I’
| (47)

Si le nombre d’agents est suffisant, ces productions sont supérieures aux niveaux de production d’équilibre
d’'une situation de concurrence monopolistique dans tous les cas étudiés. Donc la modification des structures de
marché augmente le niveau de production.

Nous n’en ferons pas I'étude, mais il est probable que ce résultat est généralisable. Son intuition est en effet
assez claire : nous avons pourtant remplacé une situation de concurrence monopolistique par une situation de
monopole. Le résultat s’explique par le fait que le pouvoir de marché ne s’exerce pas au méme niveau. Dans la
situation de monopole, le marchand n’a pas a augmenter les prix et donc a restreindre une quelconque
production : il a intérét au contraire a ce que le niveau de production soit le plus haut possible pour augmenter
I'assiette de son extraction. De plus, il prive les producteurs de toute possibilité de manipulation des prix : ceux-ci
sont dans la méme situation que s’ils avaient a échanger leurs biens de maniere coopérative avec une perte fixe
a chaque transaction.

Le marchand force les producteurs a coopérer : I'instauration d’une instance d’échange centrale qui
coordonne les productions en manipulant les prix est plus efficace que la concurrence monopolistiquem?.

3.214 Deuxiéme version modifiée : les paysans ont des anticipations adaptatives

Cette deuxieme modification du jeu va nous permetire de mettre en évidence une dynamique intéressante.
Dans cette dynamique, le marchand utilise son pouvoir de marché pour manipuler les connaissances que les
paysans croient avoir sur les prix. Cette modification permet d’introduire une dimension dynamique sans changer
radicalement le déroulement du jeu.

Dans cette version du jeu, nous considérons que les paysans ne font pas confiance aux déclarations du
marchand et que celui-ci ne peut pas s’engager sur le taux d’extraction. Par contre, les paysans prévoient a
chaque période que le taux d’extraction sera le taux effectivement constaté a la période précédente.

A chaque période, le marchand fait donc un arbitrage entre deux possibilités : soit il augmente sa
consommation immédiate en augmentant le taux d’extraction, soit il augmente la production de la période
suivante des paysans en baissant le taux d’extraction. Ces deux objectifs sont bien sir contradictoires.

La préférence pour le présent des paysans est infinie.

La préférence pour le présent du marchand est égale a p. Nous allons considérer qu’il s’agit d’'un agent
économique immortel'®

' La situation du marchand est similaire a celle d’un « stationary bandit with encompassing interests ». Cf. Olson & McGuire (1996) Olson

2000)
@ L’hypothése d'immortalité peut en fait correspondre a deux faits :

- Une comportement ascétique du marchand. Mais nous verrons dans le sixieme chapitre que I'on a souvent reproché aux
marchands frangais leur manque d’ascétisme.

- Un comportement dynastique du marchand. Il serait en effet possible de supposer que le marchand est mortel, mais a un
comportement « altruiste » et tire de I'utilité de I'héritage qu'il laisse a ses descendants : le résultat serait le méme. L’attention portée au bien-
étre des enfants dans la France d’Ancien Régime est confirmée par le malthusianisme précoce qui s’accompagne de la diffusion des
« funestes secrets ». Cf. Bideau & Bardet (1988 (1995))
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3.21.41 Comportement des paysans

Celui-ci est exactement similaire a ce que nous avons vu plus haut (p. 129), sinon que les paysans fixent leur
production a partir du taux d’extraction de la période précédente plutdét qu’a partir du taux d’extraction de la
période en cours.

3.214.2 Comportement du marchand
Le programme du marchand est (en simplifiant les notations) :

1
]‘{?XZWUT ((Mt—l + xr)R(Mr—l ),...,(‘LL,_] + xr)R(Mt—l))
. | y

M _U Y- t R t—
= Mﬁx;(1+p)t-1 (bt 2 )R (48)
Hl = ‘LLI—] +xl
u, fixé

Le Lagrangien associé a ce probleme est :
. ) )
— U — t R - +)\'t t— M1 T M
;(Hp)"][ T((“ 1+ X, )R(u 1)) (1= x)] (49)

Les conditions du premier ordre sont (si 6'” < 1):

[}wl }\’r )
oL - ! R(‘ut—l)
a_x, =00 A, =R(u., )UT((MH + x,)R(Mz_l)) 0 x = W— Uiy (50)
oL -1 s
a_,_l =0 A, = m{[R(A“r—l ) +R/<Hr—1)(.“t—1 + xt)]U/T((‘“f-l + x,)R(u,_])) - A”}

Le point fixe MJZ vérifie :
—R(u”) _ L.R'(‘u”)‘u”
1+p (51)
(Nota bene : if p = 0, MJ2= u“)
Dans tous les cas pris en exemple, on a :
e (1+p)r-1)

C(L+p)y-1+1 (52)

Cette valeur est croissante en fonction de p. Comme, quand celui-ci est égal a 0, u”? = u”', la valeur

d’extraction limite est plus élevée que la valeur d’extraction d’équilibre dans le premier jeu.
L’espace de stabilité de u vérifie :

A= R(:u't—l )L;/T(Mt—lR(Mt—l )) (53)
L’espace de stabilité de A vérifie :
e (1+p)R2(tut—l>
A, =Up| - ————
t T R’(‘ul_l) (‘u’—l) (54)
Ces deux espaces sont dans les cas Cobb-Douglas et CES 1 respectivement :
1-6 0-1
d=(1= @) ()
0! L (55)

A =(1+p) (y=1)" ()i (1= )7

La définition de I'espace de stabilité est plus délicate dans le cas CES 2 : nous ne I'avons pas calculée.

Le calcul numérique montre que selon la valeur des coefficients, la dynamique associée a ce probleme peut
ne pas étre convergente. L’absence de contrainte de capacité — c’est-a-dire de limites quant a la quantité de
biens-Y que l'intermédiaire peut commercialiser — lui permet d’utiliser des stratégies oscillatoires. Celles-ci
consistent a faire alterner des taux d’extraction trés forts et trés faibles. Si on suppose que les capacités du
marchand sont limitées, par exemple a un maxiumum égal a R (MJZ), beaucoup de dynamiques redeviennent
convergentes.

3.21.43 Intuition sur le déroulement du jeu

Supposons que la dynamique du jeu est convergente. L’interprétation du déroulement du jeu dans ce cas est
assez simple.

Supposons que la situation initiale de I'’économie soit une faible production due a la méfiance des paysans

1% C'est a dire I'élasticité intertemporelle de substition du marchand
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envers le marchand. C’est-a-dire qu’ils s’attendent a un taux d’extraction trés élevé de la part du marchand. Le
marchand va baisser graduellement son taux d’extraction : la production de biens-Y croit alors graduellement vers
son niveau de long terme. En effet, la situation dans laquelle se trouve le marchand ressemble beaucoup a un
choix de consommation/investissement. En baissant le taux d’extraction, il se prive de consommation a cette
période. Cette privation a pour objet d’augmenter la production dans les périodes suivantes : c’est bien une
décision d’investissement. Il n'y a pas de saut instantané au taux d’extraction optimal a cause de la préférence
pour le présent et de la volonté de lisser la consommation. Toujours a cause de la préférence pour le présent, le
taux d’extraction limite n’est pas le taux d’extraction optimal.

La croissance est rendue possible parce que de plus en plus de biens sont échangés sur le marché
national/régional plutét que d’étre consommés dans les cantons : elle se traduit donc plutét par une augmentation
générale de I'utilité que par I'évolution physique du nombre de biens (S et Y) produits. L’augmentation du nombre
de biens échangés n’est possible que parce que les paysans ont de plus en plus confiance dans le marchand qui
meéne les transactions : cela modifie le colt attendu du recours au marché. En retour, 'augmentation du volume
d’échange permet au marchand d’abaisser son taux d’extraction tout en augmentant son volume d’extraction. Un
cercle vertueux s’installe donc dans I'économie. Ce cercle peut étre menacé par des chocs externes sur le niveau
de confiance des paysans (guerres, désordres) ou par des problémes de coordination entre les marchands : nous
essayerons plus tard de voir ce qui se passe quand il y en a plusieurs.

Nous qualifierons cette croissance de « Smithienne » dans le sens ou la croissance du bien-étre est permise
par I'approfondissement de la spécialisation (production de biens-Y plutdét que de biens-S) rendue possible par la
baisse des colts d’accés au marché. Contrairement a beaucoup de modeéles'”’, cette croissance est graduelle
parce que l'extension du marché n’est pas un phénomeéne discontinu « discret », mais une graduelle
accumulation de confiance des producteurs pour les marchands.

Ces deux modifications du jeu ne sont pas les seules qu’il soit possible de faire pour le rendre intéressant.
Nous allons cependant en rester la — avec une solution statique et une solution dynamique — et étudier d’autres
modifications du modéle.

3.2.2 Introduction d’une multiplicité de marchands.

Nous allons maintenant enlever au marchand son pouvoir de monopole. Nous introduisons des concurrents
qui peuvent aussi assurer les échanges. Selon le nombre de concurrents, nous allons montrer que I'effet sur le
niveau de production global de 'économie peut étre soit positif — c’est ce a quoi I'on s’attend —,soit négatif.

Ces nouveaux marchands ont le méme objectif d'utilité que le marchand que nous avons déja étudié.

Nous n’allons pas nous pencher sur la modification des trois versions du jeu que nous venons de présenter.
Le jeu non-modifié n’était pas trés intéressant précédemment : il ne I'est pas plus dans ce cas. Les deux versions
modifiées du jeu (avec engagement ou "anticipations" adaptatives) sont en fait trés proches I'une de I'autre, la
version avec anticipations adaptatives introduisant simplement une dimension dynamique au probléme. Nous
allons donc étudier plus précisément le cas ou les marchands peuvent s’engager sur leur comportement, en
gardant bien a I'esprit que :

-Ce jeu peut étre « habillé » autrement sans changer fondamentalement la maniére dont il fonctionne

-Ce jeu est plus plausible que le jeu non-modifié

-l est possible de lui adjoindre une dynamique en supposant que les anticipations des paysans sont
adaptatives.

3.2.2.1 Plusieurs marchands pouvant commercer avec tous les paysans

Si tous les marchands peuvent commercer avec tous les paysans, la situation est excellente pour les
producteurs. En effet, quand tous les marchands offrent le méme taux d’extraction aux paysans, ils partagent
entre eux le gain qui revenait au monopoleur. Il est cependant possible a I'un d’entre eux de capturer 'ensemble
du gain réalisé en proposant un taux d’extraction légerement plus faible. En suivant le processus d'une
concurrence a la Bertrand, le taux proposé aux paysans va se fixer a 0. La distorsion introduite par le pouvoir de
marché du marchand disparait.

De méme, les paysans ne récuperent pas pour autant leur propre pouvoir monopolistique. En effet, les régles
de répartitions sont toujours les mémes : les marchands collectent, puis répartissent. Cela ne laisse pas la place
a une éventuelle manipulation des prix par les producteurs.

L’économie se retrouve donc a un niveau de production équivalent au niveau coopératif. Cela n’est possible
que parce que les marchands qui remplacent le monopoleur ont tous autant de pouvoir sur les transactions que
lui : ils peuvent commercer avec tous les paysans et ils peuvent gérer un nombre infini de transactions. Ces
hypothéses ne sont pas raisonnables, et nous allons explorer I'effet des restrictions dans leurs activités.

3.22.2 Si les marchands ne peuvent chacun échanger qu'avec les autres marchands ou un paysan
Si on considére que ces paysans représentent des cantons séparés, il est difficile pour un individu de
commercer avec plusieurs d’entre eux : il faut apprendre a connaitre ses interlocuteurs et le bien qu’ils fabriquent.

"7 Cet effet seuil peut étre trouvé entre autre dans Morgan (1997a)
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Une hyg?thése naturelle est donc de supposer qu’'un marchand ne peut faire du commerce qu’avec un seul
paysan .

Par contre, I'échange entre marchands ne pose pas de problémes dans la mesure ou il se déroule entre
spécialistes du commerce qui forment une communauté au moins professionnelle. On considére donc que les
échanges entre les marchands se déroulent de maniére concurrentielle et sans co(t.

Beaucoup dépend alors du nombre de marchands pouvant commercer avec chaque paysan.

3.2.2.21 Un seul marchand par paysan

S'’il n’y a qu’un marchand par paysan, la situation est la pire possible. En effet, chacun d’entre eux acquiert un
pouvoir de monopole sur le bien produit par le paysan avec lequel il est en relation. Il va donc chercher a
manipuler les prix durant les échanges entre les marchands. A cet effet, il va restreindre la production en
augmentant le taux d’extraction. En conséquence, le niveau global de production va étre encore moins important
que dans le cas de concurrence monopolistique étudié au début de ce chapitre a cause du prélévement des
marchands.

Décrire ce qui se passe exactement est rendu trés compliqué par le fait que la répartition des biens entre les
marchands et les paysans n’est pas aussi simple que dans le cas monopolistique. En effet, en cas d’asymétrie
dans les productions de biens et les prix, u n’est pas suffisant pour décrire le contrat entre le marchand et le
producteur : il est aussi important de savoir comment les biens fournis se répartissent. Nous nous contentons
donc ici de I'intuition du résultat.

3.2.2.2.2 Plusieurs marchands par paysan

S'’il y a plusieurs marchands par paysan, méme si la situation est plus complexe, la compétition a la Bertrand
entre les marchands va tirer u vers 0. L’économie va donc se retrouver a I'équilibre coopératif. Cette hypothese
est pourtant la plus intéressante : on s’attend a ce qu’il y ait compétition au niveau de chaque canton entre
marchands, a la fois collegues et concurrents.

Les situations qui débouchent sur une concurrence a la Bertrand sont donc les plus plausibles. Elles sont
aussi paradoxales, car elle retirent toute rémunération aux marchands. Pour palier a ce probléme, nous allons
introduire les moyens de transaction.

3.23 Introduction des moyens de transaction

Nous allons ici introduire les moyens de transaction sous I'appellation de « capital transactionnel » ou de
« capital de transaction », de maniére a pouvoir utiliser le terme « capital » dans notre discussion.

Une unité de capital permet a chaque marchand a la fois d’acheter et de vendre aux paysans une unité de
bien-Y. Comme chaque marchand vend moins qu’il n’achéte — le solde allant a sa consommation — la contrainte
n’est contraignante qu’a I'achat. Les transactions entre les marchands sont gratuites.

3.2.3.1 Si le capital n’est ni accumulable ni consommable

Si le capital n’est ni accumulable ni consommable (ou « dé-accumulable »), son existence ne fait que fournir
une contrainte fixe au comportement du ou des marchands.

Nous avons déja fait allusion a la situation ou il n’y a qu’'un marchand disposant d’'un stock de capital suffisant
pour traiter toute la production qui correspond a son optimum en instantané : nous avons vu que cela permettait
d’exclure certaines stratégies oscillatoires quand les paysans avaient des anticipations adaptatrice. Si les
paysans font « confiance » au taux d’extraction annoncé par le marchand, il se fixera au niveau optimum et
l'introduction du capital n’aura pas d’effet.

S’il n’y a qu'un seul marchand et que le stock de capital est insuffisant pour traiter la production au niveau
optimal d’extraction, le marchand augmente son taux d’extraction pour réduire la production a un niveau
convenable. Le processus est similaire si les paysans ont des anticipations adaptatives, ou si le marchand peut
s’engager sur son taux d’extraction.

S’il y a autant de marchands que de paysans — nous n’avons étudié que le cas ou les marchands pouvaient
s’engager sur leurs taux d’extraction —, I'équilibre est modifié de la méme maniére.

Par contre, le mécanisme est différent s’il y plusieurs marchands en concurrence. Au sein de la concurrence a
la Bertrand, le gain lié a la déviation est limité par les capacités de chacun. Un marchand ne peut capturer du
surplus que s’il est capable d’assurer seul le commerce qui lui correspond. Donc, si le stock de capital est
suffisamment faible, 'économie ne se place pas au niveau coopératif, mais a un niveau de production plus faible.
Ce niveau de production est cependant plus élevé que dans le cas ou il n’'y a qu’'un marchand monopoleur. Il est
donc aussi plus élevé que s'il n’y a pas de marchands du tout.

3.2.3.2 Si le capital est accumulable et consommable
Il est bien plus intéressant d’étudier la situation ou le capital peut-étre accumulé et ou il a un co(t
d’opportunité.

' Une autre hypothése, plus en relation avec ce que nous avons présenté au début de ce chapitre, serait qu'un marchand puisse commercer

avec un groupe de paysans (I'arrondissement/pagus). Nous n’introduisons pas cet autre niveau d’analyse.

-134 -



CHAPITRE Il : LE COMMERCE DOMESTIQUE : ANALYSE ET MODELE

Pour prendre en compte ces deux aspects, nous allons considérer qu’une unité de capital, méme utilisée dans
les transactions a cette périodem, peut-étre transformée pour la consommation en panier de 1/l unité de chaque
type différent de bien-Y. De méme, la réunion de 1/l unités de chaque type différent de bien-Y permet de créer
une 